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“Testemunhar ¢ ndo apenas narrar uma historia, mas
torna-la audivel e significativa para o outro.” (FELMAN
E LAUB, 1992).



RESUMO

A pratica do testemunho no cristianismo ¢ tdo antiga quanto a propria religido, sendo
fundamental para a transmissao da fé. Nesta pesquisa, ampliamos o escopo da analise do
'testemunho', deslocando-o de uma abordagem individualista para uma perspectiva que
considera o fendmeno do ponto de vista religioso evangélico neopentecostal, considerando a
sua variedade e a maneira como permite a articulagdo com aspectos emergentes e
aparentemente seculares da contemporaneidade. Focamos na intersec¢do entre esse testemunho
e os influenciadores digitais de finangas, explorando como os discursos dos finfluencers se
alinham com a ética religiosa que vé o acimulo de capital como uma vocagao. Dividimos nosso
percurso tedrico em capitulos que versam sobre 1. o Testemunho, 2. os Neopentecostais, 3. 0s
Influenciadores e 4. o Discurso, com autores como Lackey, Sacramento, Mariano, Dullo,
Weber, Karwahi, Recuero e Foucault. Tanto o testemunho neopentecostal com a Teologia da
Prosperidade, quanto o discurso dos influencers visam atender a uma sociedade em busca de
referéncias e historias inspiradoras, prometendo plenitude e prosperidade nesta vida, desde que
se siga o caminho proposto. Ao estudar o discurso dos influenciadores, percebemos que o teor
testemunhal sera refor¢ado, desenvolvido e estimulado. Ao final, evidenciamos afinidades entre
os discursos dos finfluencers, o espirito do capitalismo dos primeiros grupos protestantes € o
testemunho neopentecostal contemporaneo. E embora nossa analise se concentre no segmento
financeiro, acreditamos que narrativas testemunhais permeiam a comunicacdo de diversos
influenciadores da atualidade, que, por meio de histdrias de superacdo, buscam atrair atencao e
capital (BOURDIEU, 1997). O titulo ‘Da promessa a conversdo: o poder do testemunho nos
discursos dos finfluencers’ nao surgiu do acaso, mas reflete os nossos achados de que, assim
como a Teologia da Prosperidade, o testemunho do influenciador quando narrado carrega
consigo uma promessa. Uma esperanca de mudanca e transformacdo, que culmina na
conversdo. Seja a conversdo para o cristianismo ou a conversao enquanto o ato de tornar-se
cliente, o discurso testemunhal ¢ uma ferramenta poderosa para alcancar objetivos e conquistar

seguidores.

Palavras-chave: 1. Testemunho; 2. Neopentecostais; 3. Prosperidade. 4. Influenciadores; 5.

Discurso.



ABSTRACT

The practice of testimony in Christianity is as old as religion itself, and is fundamental to the
transmission of faith. In this research, we broaden the scope of the analysis of 'testimony’,
shifting it from an individualistic approach to a perspective that considers the phenomenon from
the neo-Pentecostal evangelical religious perspective, considering its variety and the way it
allows articulation with other emerging and apparently secular aspects of contemporary times.
We focus on the intersection between this testimony and digital finance influencers, exploring
how the discourses of finfluencers align with the religious ethics that sees the accumulation of
capital as a vocation. We divide our theoretical path into chapters that deal with 1. Testimony,
2. Neo-Pentecostals, 3. Influencers and 4. Discourse, with authors such as Lackey, Sacramento,
Mariano, Dullo, Weber, Karwahi, Recuero and Foucault. Both the neo-Pentecostal testimony
with Prosperity Theology and the discourse of influencers aim to serve a society in search of
inspirational references and stories, promising fulfillment and prosperity in this life, as long as
the proposed path is followed. By studying the discourse of influencers, we realized that the
testimonial content will be reinforced, developed and stimulated. In the end, we evidenced
affinities between the discourses of finfluencers, the spirit of capitalism of the first Protestant
groups and the contemporary neo-Pentecostal testimony. And although our analysis focuses on
the financial segment, we believe that testimonial narratives permeate the communication of
several influencers today, who, through stories of overcoming, seek to attract attention and
capital (BOURDIEU, 1997). The title ‘From promise to conversion: the power of testimony in
the discourses of finfluencers’ did not arise by chance, but reflects our findings that, like
Prosperity Theology, the testimony of the influencer, when told, carries with it a promise. A
hope of change and transformation, which culminates in conversion. Whether it is conversion
to Christianity or conversion as the act of becoming a customer, testimonial speech is a powerful

tool for achieving goals and gaining followers.

Keywords: 1. Testimony; 2. Neo-Pentecostals; 3. Prosperity. 4. Influencers; 5. Discourse.



RESUMEN

La practica del testimonio en el cristianismo es tan antigua como la propia religion, siendo
fundamental para la transmision de la fe. En esta investigacion ampliamos el alcance del analisis
del 'testimonio', moviéndolo desde un enfoque individualista hacia una perspectiva que
considera el fenomeno desde una vision religiosa evangélica neopentecostal, considerando su
variedad y la forma en que permite la articulacion con otros aspectos emergentes y
aparentemente seculares de la época contemporanea. Nos centramos en la interseccion entre
este testimonio y los influyentes de las finanzas digitales, explorando como los discursos de los
finfluencers se alinean con la ética religiosa que ve la acumulacién de capital como una
vocacion. Dividimos nuestro camino teorico en capitulos que tratan de 1. el Testimonio, 2. los
Neopentecostales, 3. los Influencers y 4. el Discurso, con autores como Lackey, Sacramento,
Mariano, Dullo, Weber, Karwahi, Recuero y Foucault. Tanto el testimonio neopentecostal con
la Teologia de la Prosperidad como el discurso de los influencers pretenden servir a una
sociedad en busca de referentes e historias inspiradoras, prometiendo plenitud y prosperidad en
esta vida, siempre y cuando se siga el camino propuesto. Al estudiar el discurso de los
influencers nos damos cuenta de que el contenido testimonial sera reforzado, desarrollado y
estimulado. Al final, destacamos afinidades entre los discursos de los finfluencers, el espiritu
capitalista de los primeros grupos protestantes y el testimonio neopentecostal contemporaneo.
Y aunque nuestro analisis se centra en el segmento financiero, creemos que las narrativas
testimoniales permean la comunicacion de varios influencers actuales, quienes, a través de
historias de superacion, buscan atraer atencion y capital (BOURDIEU, 1997). El titulo De la
promesa a la conversion: el poder del testimonio en los discursos de los influencers' no surgio
por casualidad, pero refleja nuestros hallazgos de que, al igual que la Teologia de la
Prosperidad, el testimonio del influencer cuando es narrado lleva consigo una promesa. Una
esperanza de cambio y transformacion, que culmina en la conversion. Ya sea la conversion al
cristianismo o la conversion como acto de convertirse en cliente, el discurso testimonial es una

herramienta poderosa para alcanzar objetivos y ganar seguidores.

Palabras clave: 1. Testimonio; 2. Neopentecostales; 3. Prosperidad. 4. Personas influyentes;
5. Discurso.
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1. INTRODUCAO

Ha trés coisas importantes em relacdo as historias: se contadas, elas
gostam de ser ouvidas; se ouvidas, elas gostam de ser acolhidas; e, se
acolhidas, elas gostam de ser contadas (CARSON, 2000, apud
KEARNEY, 2012, p. 410).

Assim como afirmou Giumbelli (2016) no editorial do dossié ‘Religido e Testemunho’,
da Revista Religido & Sociedade em dezembro/2016, apesar de parecer antagonico debater
pesquisa e religido, € neste momento que temos por diversas vezes a oportunidade de revisitar
outras dimensdes da vida social tocadas pelo fendomeno religioso. Segundo o autor, “ndo se trata
de usar a religido como pretexto para discutir outras coisas, mas sim de reconhecer que a religido
¢ sempre concebida e experienciada na intersec¢do com essas outras coisas” (GIUMBELLI,
2016).

A tensdo entre o religioso € o que nao pretende sé-lo, ou seja, o secular, fica ainda mais
evidente quando tratamos de testemunho, que embora possa ser rapidamente associado a
tradi¢des religiosas especificas, vem demonstrando ser um tema que permite inumeras
articulagdes. Nao por acaso, o testemunho religioso que ¢ um género de narracao de historias
estruturado numa linguagem de sentimentos (BISPO, 2018) é uma experiéncia pessoal densa,
capaz de gerar efeitos sociais tanto no testemunhante quanto em sua audiéncia, trazendo a luz
e mostrando o que precisa ser revelado, no claro paralelo com a origem grega da palavra
‘fendmeno’, ‘phainesthai’ que significa ‘mostrar-se’.

A aplicacdo do testemunho no cristianismo, por exemplo, ¢ tdo antiga quanto a propria
religido. Seja de forma oral ou escrita, ¢ uma das praticas que permitem a transmissao da fé
cristd. Afinal, ja no texto fundante (Escrituras), ha um mandamento claro para aqueles que
experienciaram a preseng¢a do divino, como pode ser percebido em algumas passagens biblicas,
a exemplo de Marcos 16:15, quando Jesus fala com seus discipulos ap0s ressuscitar no primeiro
dia: “Ide por todo o mundo e pregai o evangelho a toda criatura”, ou em 2 Timéteo 1:2, quando
Paulo, apdstolo de Jesus, escreve a Timoteo e pede que ele permaneca firme na fé: “Portanto,
ndo se envergonhe de testemunhar do Senhor, nem de mim, que sou prisioneiro dele, mas
suporte comigo os meus sofrimentos pelo evangelho, segundo o poder de Deus”.

Nessa pesquisa, pretendemos ampliar o escopo da analise do ‘testemunho’, deslocando-
o de um locus individualista e informacional, onde ele teria o objetivo de apenas narrar uma
realidade outrora vivenciada, para nos debrucar sobre o fendmeno do ponto de vista religioso

(evangélico neopentecostal) e secular, considerando a sua variedade e a maneira como permite
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a articulagdo com outros aspectos emergentes da contemporaneidade, nos atendo neste caso aos
influenciadores' digitais.

Segundo Miguel (2013), diversos bens culturais evangélicos tém se tornado
“transdenominacionais” por nao estarem restritos a determinadas igrejas, apagando suas
referéncias mais religiosas ao se articularem a linguagens midiaticas seculares. Exemplo disso
¢ a literatura de autoajuda, permeada de testemunhos religiosos, sem necessariamente se

afirmarem dessa maneira.

A proposta de obras biograficas sobre conversdo como estas, ¢
justamente alargar o sentido da pratica testemunhal midiatizada,
ampliando o escopo de leitores interessados na “superacdo” e em
“encontrar novos rumos na vida” para além de um publico desejoso
em ouvir relatos religiosos (BISPO, 2021, p. 29).

Conforme discorre Rodrigues (2013), em alguma medida, desde os anos 1990, midia e
religido estabelecem uma relagdo fomentada pelo uso de dispositivos técnosimbdlicos. Tais
dispositivos sdo entendidos como meios que disseminam novas defini¢des de religido e
experiéncia religiosa. Sendo uma relacdo marcada pela circularidade.

Denominada de modernidade encantada?, esse cenario de reflexividade - da capacidade
de “[...] conviver com o discurso moderno sem afastar-se de sua base religiosa tradicional”
(CARVALHO, 1999, p. 16), permite intervengdes do sagrado na ordem secular e vice-versa. E
nesta relacdo entre religido e interatividade, dimensdo comunicativa e cura divina, que ha a
circularidade. Do encontro entre religido e midia, se verifica a transformagado de ambas. Assim
como afirma Bastide (1979) quando hé relacdo entre as culturas, sempre havera embates que
irdo gerar transformacao”.

Consideramos que, no que se refere ao testemunho, a problematica torna-se ainda mais
patente, porquanto tal pratica pode ser exercida em multiplos cendrios e meios, ndo se
restringindo a um ambito especifico ou setor, gerando, assim, uma série de intersecgdes.

As midias em geral, conforme Bispo (2018), tém se tornado local privilegiado para a

formulagdo de novas maneiras de testemunhar. No caso dos influenciadores, quando ndo se

! Durante a redagdo deste trabalho, algumas vezes o chamamos de influenciadores digitais e outras, de influencers,
uma maneira abreviada de denominar o mesmo objeto sem que precisemos nos repetir diversas vezes. Chamaremos
também de finfluencers quando se referirem apenas aos influenciadores digitais do segmento de financas.

2 Segundo Rodrigues (2013, p. 221), a modernidade encantada ¢ o entrelagamento entre o velho e o novo. E o fato
de a modernidade existir e se desenvolver, “contudo, sem prescindir da logica caracteristica da religido, do
pensamento magico e da reciprocidade. Ela permite as intervencdes do sagrado na ordem profana, visto que a
crenga social no sobrenatural tem suficiente autonomia para encantar as tecnologias da informagao, a despeito do
suposto evolutivo que quer fazer desses ambitos, excludentes”.
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recria por completo o cerne desse ato de fala, como a centralidade de si e as historias de vida
de “transformacdo”, o estimulam a adquirir outras possibilidades discursivas, contendo, no
entanto, 0 mesmo objetivo primario: provocar uma agao no publico e conquistar seguidores.

Hé uma marca contemporanea por tras dos testemunhos que nos ajudam a pensa-los a
partir de fronteiras borradas entre a pratica religiosa e a pratica secular’. Apesar de aqui, nos
referirmos especificamente a influenciadores digitais do segmento de finangas, nossa hipotese
¢ a de que o mapa discursivo do testemunho religioso formado por 1) necessidade de mudanca
de trajetéria; 2) vislumbre de um futuro melhor a partir de uma mudanga de cosmovisao; 3)
superacao, ganho de autoestima e autoridade; 4) narragao dos fatos para uma audiéncia desejosa
de transformagdo e 5) recep¢do dos testemunhos das mudangas da audiéncia, pode ser
encontrado no discurso de outros influenciadores da atualidade, onde adquire usos educacionais
e cujo objetivo € o de ensinar algo ao publico e gerar mudanca de vida — conquistando ainda
mais audiéncia.

Segundo Dullo (2016, p. 101), “o deslocamento do testemunho entre posi¢des tidas
como religiosas, politicas ou educacionais nos permite compreender que a propria separagao
dessas esferas pode entrar em discuss@o”. A histdria do testemunho, ao longo da Gltima metade
do século XX evidencia que a formagao da secularidade no Brasil ocorreu de maneira singular,
dificultando a compreensdo para aqueles que esperavam por um progressivo declinio da
religido.

De fato, de acordo com Hévieu-Léger (1996, p. 264-270, apud TEIXEIRA, 2014), na
contemporaneidade verificam-se mudangas substantivas no “lugar institucional da religido”, e
tendéncias importantes em direcdo a ‘“desregulacdo institucional”, a “subjetivagdo
metaforizante dos conteudos da f¢”, a “disjun¢do” entre praticas e crengas e de deslocamento
na compreensdo da pertenca religiosa.

No entanto, queremos destacar que os proprios membros das igrejas evangélicas
participaram desse processo de formacdo da secularidade brasileira, por meio da entrada,
participacdo e permanéncia nos segmentos mundanos. Esse processo, o qual Dullo (2016)

denomina de mundanizagao, apresenta que o testemunho ndo foi ‘secularizado’ nem perdeu sua

3 Ao contrario de alguns tedricos que defendem o secularismo como a reducdo da influéncia da religido na vida
cotidiana ou até o seu desaparecimento da sociedade (MARIANO, 2011; KEDDIE, 2003), n6s ndo acreditamos
que se pode apartar totalmente qualquer coisa da religido e ndo ¢ nossa pretensdo retomar o debate, que ja
consideramos ultrapassado. Aqui, concordamos com Taylor (2007) ao afirmar que no ambiente religioso hé a
busca pelo melhoramento do ser humano condicionado a um bem maior, a um ser transcendente. Ja no ambiente
dito secular, admite-se que o individuo é autossuficiente e a procura perde um referencial no divino, centrando-se
nesse mundo e na sua propria capacidade de agao.
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dimensao religiosa, mas que a propria secularidade foi formada a partir de determinada posi¢ao

religiosa.

Com isso, quero enfatizar a importancia do testemunho para
compreendermos a transicio e o deslocamento realizado
historicamente entre uma determinada posicao catdlica ¢ a formagao
da secularidade no Brasil. Ou seja, tendo em consideracdo sua
flexibilidade e seu multiplo desdobramento (religioso, literario,
juridico e politico), meu argumento ndo ¢ de que o testemunho foi
secularizado, e sim de compreendermos que o testemunho, tal como
o0 apresento aqui, ¢ ao mesmo tempo cristdo e secular — e pode ser
compreendido como politico (DULLO, 2016, p. 87).

Concordamos com Dullo (2016) ao afirmar que o testemunho se encontra nos limites
entre o cristdo e o secular, ao mesmo tempo que pode ser compreendido como ato politico,
principalmente, quando penetra outros ambientes ¢ € utilizado como ferramenta para tornar
relevante quem o narra. Ter uma historia para contar cativa e faz isso com ainda mais poténcia
quando provoca identificagdo, quando a audiéncia passa por processos semelhantes aos do
narrador. Sendo o objetivo dos influenciadores, influenciar, questionamos: como isto seria
possivel sem contar uma historia?

Ainda sobre as interseg¢des entre o religioso € o que ndo deveria sé-lo em principio,
Machado (1996) afirma que a propagacdo da presenca religiosa no espago publico ganha
legitimidade muito por conta do desenvolvimento de estratégias de visibilidade midiatica
provocadas por boa parte das igrejas evangélicas no Brasil, principalmente a partir dos grupos
neopentecostais. Essas igrejas se fazem presentes mediante movimentos que variam entre
outras coisas, na inser¢io de seus lideres no movimento politico*, na constru¢io de grandes
templos em centros urbanos, na realizagdo de megaeventos, na aquisicdo de veiculos de
comunicagdo ou na exploragdo do mercado literario com o objetivo de divulgar a mensagem,
propagar os valores e a programagao religiosa para angariar seguidores.

Nesse sentido, podemos afirmar que nao ha atualmente limites rigidos entre a pratica
religiosa, o entretenimento popular e a 16gica comercial. Stolow (2014) ja chamava a atencgao
para o fato de que ndo podemos mais dissociar o campo religioso das mudangas que acontecem

na vida politica, econdmica e social de uma sociedade cada vez mais globalizada.

4 Em 2024, em um levantamento inédito, o Instituto de Pesquisa e Reputa¢do de Imagem (IPRI), da FSB Holding,
coletou dados do portal de estatisticas do Tribunal Superior Eleitoral (TSE) das ultimas sete eleicdes municipais
no Brasil, entre 2000 e 2024, identificando que o numero de candidatos a vereador e prefeito que usam de forma
explicita uma identidade religiosa em seus nomes de campanha cresceu cerca de 225% ao longo de 24 anos. Em
2000, o numero de candidaturas com identidade religiosa foi de 2.215, em termos absolutos. Ja em 2024, chegou
a 7.206. Destes, 91% sdo evangélicos, com mais de 6.500 candidaturas (AGENCIA BRASIL, 2024).
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Quando diz respeito ao testemunho, percebé-lo para além da religiosidade na
contemporaneidade, verificando suas fronteiras para com outras instancias ditas seculares ou
laicas, ¢ entender o quanto a cultura ocidental moderna foi e continua sendo formada a partir
de certos atos de fala, cujos elementos podem ser, no olhar mais atento, identificados como
advindos de tradigdes cristds, como ja adiantamos anteriormente, o discurso dos influenciadores
digitais contemporaneos.

Atualmente, basta acessar as redes sociais, mesmo por pouco tempo, para encontrar uma
série de pessoas denominadas de ‘influencers’ que ensinam a audiéncia sobre determinados
assuntos. E neste ambiente de pluralidade e visibilidade que crescem os produtores de contetido,
que combinam sua caracteristica educadora, reputacdo midiatica ¢ conhecimento para ensinar,
levantar discussdes e modificar o estilo de vida de seus seguidores (KARHAWI, 2017).

Nao ¢ a toa que esses influenciadores possuem a capacidade de direcionar pensamentos,
atitudes e comportamentos dos individuos através da transmissdo dos seus conhecimentos,
ganhos ¢ dia a dia. Sejam contetidos voltados para a moda, para a saude, para a religiosidade,
para ensinar uma nova profissao ou até para alcancar a tdo almejada liberdade financeira. Para
alguns desses influenciadores, narrar suas historias de vida, que aqui consideramos também
como ‘testemunhos’, vai além de informar a audiéncia sobre a vida pregressa que tiveram, mas
contar uma historia que ira desencadear efeitos no presente e no futuro daqueles que apreendem
suas praticas e acompanham suas redes.

6 como também sio

Sobre os influenciadores digitais de finangas® ou finfluencers
conhecidos — objeto deste trabalho, segundo o portal Economia Santa Catarina (2022), o
mercado de investimentos nunca esteve tdo aquecido no Brasil. Enquanto as principais
corretoras investem fortunas em educacdo de mercado para ter cada vez mais clientes
investidores, o nimero de canais e influenciadores focados em prosperidade financeira e

investimentos ndo para de crescer. Colocando em perspectiva, segundo o mesmo portal, entre

2020 e 2021, periodo pandémico no Brasil, houve uma alta de 50% no nimero de investidores

5 O interesse pelo tema e pela relagio entre o discurso dos influencers e o discurso religioso neopentecostal, surgiu
ainda no Mestrado, na construcdo da dissertacdo, onde ao estudar os habitos de consumo dos evangélicos
pentecostais, observamos como o ‘testemunho’ e o ‘bom testemunho’ eram fatores determinantes para a
manutencdo da fé e validagdo da mesma a partir dos seus pares. Somamos a isso o fato de observarmos que os
influenciadores digitais também parecem testemunhar para os seguidores através das suas narrativas pessoais, onde
0 objetivo € gerar aderéncia e transmitir algum conhecimento — que deve ser aplicado ou replicado, por meio das
suas historias de vida. Quando colocamos em evidéncia o discurso dos influenciadores de finangas, isso se torna
ainda mais potente, principalmente quando comparado a Teologia da Prosperidade e quando relembramos que o
protestantismo pode ter fornecido as bases para o espirito do capitalismo moderno (WEBER, 2004).

® Finfluencers sdo influenciadores digitais que se dedicam a produzir contetidos sobre finangas segundo a
Anmbima - Associago Brasileira do Mercado Financeiro e de Capitais (BOLDRINI E PAVANI, 2024).
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ativos na bolsa de valores, resultado, dentre outras coisas, do acesso cada vez mais facil e
didatico ao assunto.

Segundo pesquisa da Anbima (Associagao Brasileira do Mercado Financeiro e de
Capitais) em conjunto com o IPBA (Instituto Brasileiro de Pesquisa e Analise de Dados), em
2021, 266 influenciadores financeiros, em redes sociais, como YouTube, Twitter, Instagram e
Facebook, foram responsaveis por mais de 160 mil publicagdes, de setembro de 2020 a
fevereiro de 2021, no qual, o engajamento médio era de 937 interagdes por publicagao (VALOR
INVESTE, 2021). Ainda conforme a primeira institui¢do, em levantamento recente no segundo
semestre de 2023, foram mapeados 534 finfluencers no Brasil, 3,7% a mais do que no primeiro
semestre. Esses influenciadores ja falam para 208 milhdes de pessoas (acréscimo de 18% com
relagdo aos seis meses anteriores).

E dificil ignorar que tais influenciadores tém se tornado idolos para suas audiéncias,
capazes de impactar e gerar mudanga de vida através de discursos onde narram suas trajetorias
e a transformagdo delas, passando de um desequilibrio financeiro para um patamar de capital
acumulado suficiente que ‘trabalha’ para si proprio. Esse cenario corrobora com o que afirma
Duarte e Dullo (2016, p. 15), quando o testemunho “mobiliza a experiéncia vivida, a sua
transformagdo em narrativa, ¢ a relagdo com uma plateia que escuta e sofre os objetivos ou
efeitos concretos de sua pratica” (apud BISPO, 2018).

E sobre esses atores que nos debrugaremos em nossa tese, mas antes de discorrer sobre
os capitulos que fardo parte do nosso trabalho e irdo nos ajudar a elucidar as questdes
levantadas, queriamos, contudo, justificar as nossas escolhas: 1. de que estudaremos o
testemunho a luz do fendmeno religioso e 2. por circunscrevermos o fendmeno religioso aos
protestantes e mais especificamente aos neopentecostais.

Sobre o primeiro (estudar o testemunho a luz do fendmeno religioso), temos ciéncia que
o testemunho ndo se restringe apenas a este &mbito e que sua manifestacdo articula outras
tensdes sociais e culturais que podem estar imersas na linguistica, na comunicacao, na literatura,
na politica, no direito ou na histéria, como defende Pierron (2010), em seu livro ‘Transmissao:
uma filosofia do Testemunho’. Na historia, por exemplo, hd aquelas abordagens que
privilegiam o testemunho como material historico, que deve ser analisado e verificado antes de
ser tomado como legitimo (BLOCH, 2002). Do ponto de vista do direito, podemos apreender a
importancia das testemunhas oculares para a punicao de crimes (FOUCAULT, 2002), ou com
relacdo a literatura, temos aqueles que o estudam com base em grandes livros como Bosi (1995)

em ‘Memoria do Carcere’ ou Seligmann-Silva (2009) sobre Grande Sertdo: Veredas.
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No entanto, nos debrugaremos nessa pesquisa apenas sobre o aspecto religioso, pois
acreditamos, que no caso dos influenciadores digitais, seus discursos testemunhais guardam
semelhangas emblematicas com os testemunhos religiosos — mais precisamente
neopentecostais, visto que a maioria deles sdo pautados pelo objetivo de transmitir
conhecimento, servir como referéncia, como modelo de inspiragdo ¢ motor de transformagao
para uma audiéncia ansiosa pelo exemplo a ser seguido.

Sobre o segundo (por circunscrevermos o aspecto religioso aos protestantes e mais
profundamente, aos conhecidos como ‘neopentecostais’); isto porque ¢ uma hipotese desse
trabalho que os discursos dos influencers, e de financas especificamente, sobre como almejar o
sucesso financeiro podem ter raizes fincadas no protestantismo. Assim como Weber, ja
afirmava em meados de 1904, quando escreveu a primeira parte do ensaio denominado de ‘A
ética protestante e o espirito do Capitalismo’ — cujo tema veremos com mais profundidade no
decorrer desta tese, concordamos que a ética religiosa protestante forneceu as bases para o
surgimento de um espirito capitalista — mesmo que este jamais tenha sido o seu objetivo e, por
assim dizer, ndo o capitalismo como sistema econdomico ou modo de produgdo, mas enquanto
cultura e estilo de vida, através da hiper valorizagdo do trabalho e por consequéncia, do acimulo
do capital para a manutengao de uma vida piedosa.

Além disso, delimitamos o grupo neopentecostal por encontrar nele, de maneira mais
clara, os marcadores sobre ‘testemunho’ e ‘prosperidade’. O problema de pesquisa deste
trabalho reside, portanto, em entender como os discursos dos influencers de financas, se
aproximam do discurso testemunhal neopentecostal e de uma ética religiosa que vé no acumulo
do capital, uma vocagdo. Essa ndo ¢ uma tarefa facil nem tampouco 6bvia, mas assim como
afirmou Weber (2004, p. 167) no fim dos seus escritos sobre o espirito do capitalismo moderno,
mesmo “com a melhor das boas vontades, geralmente ndo seremos capazes de imaginar o
efetivo alcance da significagdo que os contetidos de consciéncia religiosa tém para a conduta
de vida, a cultura e o carater de um povo".

Para responder a estas perguntas, construiremos nosso percurso teorico € metodoldgico
em seis capitulos além da 1. Introducdo, sendo respectivamente: 2. Discursos contemporaneos
e performance testemunhal; 3. Por uma epistemologia do testemunho: uma discussao filoséfica;
4. A perspectiva protestante: o espirito do capitalismo € um grupo que nao para de crescer; 5.
Poder e ascensdo: entendendo a economia da influéncia nas redes sociais; 6. Por dentro do feed:
como os influenciadores constroem seus conteudos e nossos achados; e por fim, nossa
conclusdo, cujo titulo serd: 7. Testemunho forte, audiéncia engajada — afinidades entre o

testemunho neopentecostal e o dos influenciadores de finangas.
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No segundo capitulo, ‘Discursos contemporaneos e sua performance testemunhal’,
iremos entre outros objetivos, responder primeiro a uma grande questao que nos foi levantada
ainda no periodo de qualificacdo desta tese: do que estamos tratando, das narrativas ou dos
discursos dos influenciadores? Para isso, tomaremos como ponto de partida a afirmacao de
Gregolin (1995) ao reconhecer que a narrativa se transforma em discurso assim que ¢ assumida
pelo sujeito da enunciagdo, que por fazer uma série de escolhas: de pessoas, de espaco, de
tempo, de figuras, conta a sua histéria a partir do ‘seu ponto de vista’. O nivel discursivo €, por
conseguinte, o patamar mais ‘superficial do percurso gerativo do sentido, o mais préximo da
manifestagdo textual’ (GREGOLIN, 1995, p. 13), o lugar onde o sujeito da enunciacdo se
manifesta e narra a sua histéria com um direcionamento estabelecido previamente.

Neste caso, para nos, o discurso € intrinseco a narrativa desde o momento em que ela ¢
anunciada pelo sujeito. Por isso, enquanto trataremos o testemunho como ‘narrativa’ no que se
refere estritamente a historia que esta sendo contada, também o consideraremos como discurso
quando este estiver vinculado a totalidade da fala produzida pelo influencer. Afinal, o
testemunho ¢ parte da comunicagdo e do conteudo disseminado por este agente, sendo apenas
uma das estratégias utilizadas para atrair a audiéncia e convencé-la a permanecer engajada com
os seus conteudos, que t€ém como ponto de partida a narragdo das histérias pessoais. O primeiro
passo ¢ causar identificagdo com o publico através da narrativa e o segundo, convencer a
audiéncia e influencid-la a tomar uma decisdo — geralmente no mesmo caminho do
influenciador (tudo isso ¢, portanto, discurso).

Segundo Londero e Takara (2019, p. 193), analisar o discurso midiatico “¢ um modo de
problematizar como essas representacdes sao inscritas em diferentes aparatos comunicacionais
e como localizam no cotidiano as necessidades, as possibilidades e os modos de viver, ser e
agir”. Os discursos que nos deparamos na sociedade contemporanea passam por métodos
especiais e personalizados para se alcancgar o padrdo de beleza vigente, a satde perfeita, o
sucesso na carreira profissional, nos relacionamentos e na vida pessoal — e isso podemos
perceber com muito mais poténcia nas redes sociais. Esses discursos, deste modo, “inscrevem
taticas de governamentalidade e as indicagdes dos modos de produzir sujeitos por meio das
acdes disciplinares de saberes e poderes que inscrevem as relacdes” (LONDERO E TAKARA,
194).

Desse modo, pareceu-nos relevante realizar a andlise do discurso do nosso corpus a
partir das contribui¢des de Foucault acerca do tema, levando em conta que estudar os discursos
dos influenciadores digitais de finangas a luz das obras do filésofo nos fard dialogar com os

processos de organizacao da verdade e do discurso como um procedimento para compreensao
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do mundo. A Analise do Discurso, com base em Foucault e suas inferéncias, nos ensina sobre
as possibilidades de compreender as redes sociais também como institui¢des, problematizando
os limites dos pensamentos e discursos que nela sao colocados.

Quando tentamos tragar o percurso historico das narrativas que tratamos, que
identificamos como discursos testemunhais, segundo Vaz et al (2020), atentamos para a origem
religiosa destas praticas. Foucault (2018) argumenta que a psicandlise, por exemplo, ¢ a
secularizacdo da confissdo catolica e os grupos de autoajuda, a secularizacao das narrativas de
conversao protestantes. Enquanto no catolicismo se incentivava a confissao para o padre, no
protestantismo ¢ incentivada a ‘confissdo’ para a comunidade.

Um procedimento fundamental para a historia do testemunho e para a manutengdo das
praticas protestantes ¢ escutar e ler relatos autobiograficos de como alguém encontrou a fé.
Escutar como ocorreu a conversao faz com que outros se convertam. Nao ¢ dificil perceber
semelhancas com o proposito dos influenciadores € nao é por acaso que vemos nos meios de
comunicagdo, desde TV, Radio e neste caso, Internet, individuos relatando suas historias de
vida - dando testemunho de si proprios € como em algum momento, através de um ou mais
eventos, tiveram sua existéncia ou visdo de mundo transformada.

Seja a saida das dividas ou liberdade financeira por meio da educagdo de finangas, a
volta da autoestima através da utilizagdo de determinados produtos, a recuperagao da saude pela
mudancga do estilo de vida ou conhecimento do proprio corpo, inimeras sdo as situacoes, na
qual além dessa ‘virada de chave’, de mentalidade, de posicionamento, ha também o objetivo
de servir de referéncia, inspiracdo e motor de transformagdo para aqueles que o observam —
caracteristicas que lembram o testemunho evangélico neopentecostal.

O testemunho evangélico, assim como os discursos dos influenciadores, ¢ igualmente
“pautado pelo objetivo de corresponder aos anseios de uma sociedade avida por referéncias,
por modelos, por exemplos e historias inspiradoras para seguir adiante na batalha cotidiana”
(CASAQUI, 2017, p.4). E esses mesmos discursos, assim como a Teologia da Prosperidade,
prometem a plenitude nesta vida, a prosperidade, seja qual for a area — desde que seja ‘trilhado’
o caminho proposto. Isso ¢ o que perceberemos ao estudar os conteudos compilados dos
influenciadores neste capitulo. Nas publicagdes, o teor discursivo e testemunhal serd reforcado,
desenvolvido e estimulado.

Tendo respondido aos questionamentos iniciais, também nesse capitulo iremos discorrer
sobre a Andlise do Discurso, sua historia e os pilares que embasardo nossa pesquisa, na qual
utilizaremos a Anélise do Discurso Francesa (AD), aplicada na coleta netnografica, pois

entendemos, assim como Mainguineau (1998), que o discurso ¢ orientado, € isso ndo ocorre
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apenas porque ele ¢ concebido na perspectiva do interlocutor, mas também porque os discursos
se inserem linearmente no tempo, construindo-se a partir de uma finalidade e visando atingir
um publico especifico. Para constituicao do corpus, estudaremos um ano de publicagdes entre
2022 e 2023 dos trés maiores influenciadores digitais de financas do Brasil, respectivamente
Thiago Nigro, Carol Dias e Nathalia Arcuri.

O segundo capitulo ‘por uma epistemologia do testemunho: uma discussao filosofica’,
tera como objetivo discutir a origem do conceito de Testemunho, desde a filosofia classica até
a contemporaneidade, para compreender como o mesmo pode ser entendido e encontrado em
diversas areas atualmente. De acordo com Silva (2014), por um periodo, a importancia do
testemunho como fonte geradora e de transmissdo de conhecimento foi negligenciada ou até
mesmo negada, todavia, ha j& algum tempo, esse assunto emergiu como objeto de andlise no
ambito cientifico, erigindo-se e ampliando-se para outras esferas do conhecimento humano.

Entre estes campos, encontram-se a filosofia, a comunicagao, a psicologia e as ciéncias
juridicas. “Escopo da epistemologia analitica e, mais especificamente, da epistemologia social,
que, por sua vez, ¢ uma adi¢cdo recente a filosofia, o topico do testemunho aparece em vasta
escala na literatura atual” (SILVA, 2014, p. 17). O testemunho pode ser compreendido, deste
modo, como um termo que abrange uma diversidade de sentidos e fungdes na vida em
sociedade.

Na contemporaneidade, veremos que ele vai além do meio para adquirir conhecimento
e perpassa as experiéncias do ordindrio, sendo instrumento de narrativas de vida que delineia
“um espago biografico atravessado pela intencionalidade de captar as experiéncias que
deixaram um rastro, uma marca, uma lembranca” (ARFUCH, 2010), sendo responsavel por boa
parte de nossas crengas e se transformando em componente basico do comportamento humano

Nesse capitulo iremos, de forma profunda e reflexiva, responder: qual ou quais os
conceitos de testemunho? O mesmo pode ser percebido como uma fonte epistémica, passivel
de gerar aprendizado? O que ¢ preciso existir para que o testemunho seja considerado crivel?
Realizaremos uma arqueologia sobre o tema, identificando a natureza do testemunho, a partir
da revisdo bibliografica de autores desde a era moderna até a contemporanea, entendendo qual
a sua contribui¢do para a epistemologia e as caracteristicas necessarias para ser considerado
justificado.

Buscaremos ainda discutir acerca do testemunho como memoria do sofrimento, verificar
em que ponto estd a discussao sobre o testemunho na atualidade e como este tem sido acionado
nas novas midias. Para isso, serdo vistos autores como Hume (1992), Coady (1992), Lackey

(2008), Colares (2013), Silva (2014), Sacramento (2018) e outros. O objetivo do capitulo &,
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portanto, solidificar o percurso tedrico para que posteriormente, possamos compreender se
determinados discursos contemporaneos de influenciadores digitais de finangas, podem ser
considerados testemunhos e ainda, se estes se apropriam de elementos da esfera religiosa.

O quarto capitulo, ‘A perspectiva protestante: o espirito do capitalismo € um grupo que
ndo para de crescer’ ira analisar como as bases dos discursos de cunho capitalista dos
influenciadores digitais podem remontar ao protestantismo e ao testemunho evangélico. O
primeiro enquanto sua ética religiosa, cuja vocagao resultava no acumulo de capital e o segundo,
a partir do ponto de vista dos neopentecostais, cuja Teologia da Prosperidade (TP) pode ser
percebida nos seus discursos de persuasao. Para atingir este objetivo, iremos nos debrugar sobre
os estudos de Weber (2004) e entender quem s3o os neopentecostais € a sua origem.

O ultimo Censo brasileiro realizado em 20107, indicou cerca de 42 milhdes de
evangélicos no Brasil. Nesse ano foram contabilizados 22% de evangélicos, identificando-se
aumento de 16 milhdes de adeptos entre os anos de 2000 e 2010, chegando a marca de 4 mil
novos fiéis por dia.

Em 2020, segundo a Datafolha - fonte mais recente para avaliarmos o quadro atual das
religides no Brasil, o nimero de evangélicos chegou a 31% da populagdo brasileira,
representando um aumento consideravel desde o ultimo Censo, somando mais de 65 milhdes
de pessoas e confirmando a perspectiva de evolugao para os anos seguintes. A maioria desse
grupo se refere, conforme a classificagdo do IBGE, aos pentecostais e neopentecostais, sendo
este ultimo responsavel por um crescimento ainda mais acelerado que os demais. Segundo
Gabatz (2013), tal expansdo ¢ um fendmeno mundial e talvez o mais importante no cenario
religioso brasileiro e da América Latina.

Sendo um sistema organizado segundo a logica do mercado e do capitalismo, o
neopentecostalismo (ORO, 2001; ORTUNES, 2015), afirma garantir as condi¢des ideais para
o alcance da felicidade terrena, em que o destaque da sua doutrina® se d4 sobre a énfase na
prosperidade do fiel em sua totalidade, com destaque para a material e financeira. Segundo

Peixoto (2021), esse grupo adota a chamada Teologia da Prosperidade (TP), cujo discurso

7 Sobre os dados acerca do nimero de evangélicos no Brasil, trazemos duas fontes: o Censo de 2010, do Instituto
Brasileiro de Geografia e Estatistica (IBGE) e a pesquisa Datafolha realizada em dezembro de 2019 e publicada
em 2020. A comparacdo entre as duas pesquisas nos permite entender como o cenario evangélico no Brasil foi
transformado na ultima década. A justificativa para a utilizagdo das duas fontes distintas se da pelo adiamento do
Censo 2020 para 2021 e, posteriormente, para 2022, em virtude da pandemia, onde até hoje, setembro de 2024,
nao foi publicado.

8 Doutrina pode ser entendida como um conjunto basico de ideias de um sistema que pode ser o filosofico, o
politico ou religioso. Do ponto de vista evangélico, doutrina é o conjunto de ensinamentos com base na palavra de
Deus que ira guiar a caminhada do cristdo, a passagem nesta vida terrena e ajuda-los a alcangar o reino dos céus.
E estritamente falando, o ensino biblico normativo, terminante, final, derivado das Sagradas Escrituras, como regra
de fé e pratica de vida, para a Igreja através de seus membros (GILBERTO, 2012).


https://extra.globo.com/noticias/brasil/datafolha-50-dos-brasileiros-sao-catolicos-31-evangelicos-10-nao-tem-religiao-24186952.html
https://extra.globo.com/noticias/brasil/datafolha-50-dos-brasileiros-sao-catolicos-31-evangelicos-10-nao-tem-religiao-24186952.html
https://www.ibge.gov.br/novo-portal-destaques/27161-censo-2020-adiado-para-2021.html
https://www.ibge.gov.br/novo-portal-destaques/27161-censo-2020-adiado-para-2021.html
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seleciona textos biblicos relacionados a vitdria do cristdo sobre o pecado’ e a morte e os
interpreta para significar vitdrias sobre a pobreza, doenga ou qualquer outro tipo de maleficio
proporcionado por esta vida.

Neste capitulo, nos aprofundaremos na obra de Weber ‘A Etica protestante ¢ o espirito
do capitalismo’, para identificar as relagdes entre esses dois aspectos, apontando para o bindmio
capitalismo e o protestantismo da Reforma, no século XVI e identificando afinidades. Apos
também compreendermos a definicdo de testemunho, iremos analisa-lo sob a oOtica da
perspectiva protestante neopentecostal, verificando a existéncia de padrdes narrativos e
tracando m mapa da experiéncia testemunhal religiosa para posteriormente, compreender se
estas caracteristicas podem ser encontradas no discurso de influencers de finangas.

Para isso, vamos também resgatar o percurso histérico do grupo neopentecostal,
entendendo a divisdo da igreja evangélica apos a reforma protestante e compreender como 0
testemunho ¢ importante para sua manutencao ¢ desenvolvimento, bem como as caracteristicas
que ultrapassam as barreiras da igreja e penetram no ambiente secular!® dos influenciadores
digitais. E visando nos ajudar a criar as conexdes necessarias para esse estudo, contaremos com
tedricos como Mariano (1999, 1996, 2005), Patriota (2018), Alves (2017), Dullo (2016),
Sacramento (2018), Teixeira (2014, 2016), Janior (2008) e Bispo (2018).

No quinto capitulo, ‘Poder e ascensdo: entendendo a economia da influéncia nas redes
sociais’, apresentaremos um arcabougo tedrico que versard sobre trés elementos: 1. O
influenciador digital: emergéncia e caracteristicas, visando entender quem sdo e como sdo
capazes de influenciar; 2. O contetido: para compreender como constroem seu conteudo, qual
a demanda, os marcadores sociais e as condi¢cdes de produgdo; e por fim, 3. A performance:
momento em que discutiremos como as agdes € comunicacao dos influenciadores possuem um
viés performatico que os auxilia no cumprimento dos seus objetivos (adquirir seguidores e

vender infoprodutos).

® Do ponto de vista dos cristdos especificamente, pecado é qualquer ato, sentimento ou pensamento que vai contra
os padrdes e a santidade de Deus. Quem peca desrespeita as leis divinas, fazendo o que ¢ errado ou injusto do
ponto de vista de Deus (1 Jodo 3:4 e 5:17). Nos idiomas originais da Biblia, as palavras traduzidas por “pecado”
significam “errar um alvo”. Por exemplo, no Israel antigo, um grupo de soldados era tdo experiente em arremesso
de pedras que eles atiravam “sem errar”, ou, numa traducgéo literal, “sem pecar”. (Juizes 20:16). Assim, pecar é
errar o alvo dos padrdes perfeitos de Deus. A Biblia esté repleta de informagdes acerca do que deve/pode ou nao
ser feito pelo cristdo, se desviar desses mandamentos é pecar (CATEDRAL DOS MILAGRES, 2019).

190 discurso do nosso objeto - os influenciadores digitais de finangas, ndo possui um fim religioso e nem tampouco
utiliza Deus como intermediario para as suas atividades, sendo o individuo totalmente responsavel pela sua
transformacdo. Por isso, estamos tratando esse ambiente como secular — mesmo que saibamos que alguns
influenciadores possuem algum tipo de crenga, visto que ndo ¢ a sua inteng¢ao converter seguidores a sua religido,
mas fazé-los atingir a liberdade financeira através de métodos bem estabelecidos.



27

Segundo a Nielsen (2022), em 2022 foram encontrados cerca de 10 milhdes de
influenciadores digitais — ou influencers, com pelo menos 1 mil seguidores cada um,
considerando plataformas como o Instagram, YouTube e Tik Tok. Contemplando as trés, o
Brasil so perderia para os Estados Unidos que possuem aproximadamente 13 milhdes. Quando
se reduz o universo para abarcar apenas os influenciadores que possuem no minimo 10 mil
seguidores (micros influenciadores), o numero chega a 500 mil. No entanto, ha ainda os
‘médios’ influenciadores que possuem entre 20 mil e 200 mil seguidores e os ‘mega’
influenciadores, com mais de 1 milhdo.

Ainda conforme a pesquisa da Nielsen, o Brasil ¢ o segundo pais do mundo que mais
segue influencers (44,4% dos usudrios), ficando atras apenas das Filipinas. E, também, ¢ o pais
mais influenciavel globalmente!!, no qual cerca de 43% da populacdo ja adquiriu produtos ou
servicos influenciada por um criador de contetido. Para delinear o tamanho desse mercado,
podemos ter em mente os dados de pesquisa da plataforma Statista (2024). Segundo seus
resultados, s6 no Brasil sdo mais de 150 milhdes de brasileiros ativos na Internet, que passam
em média 3h por dia conectados em redes sociais como Tik Tok, YouTube, Instagram e
Facebook. A demanda provocada por milhdes de usuarios conectados diariamente impulsiona
o crescimento dos criadores de conteiido que emergem como os principais atores de novas
estratégias de marketing e comunicacdo. Ainda segundo a Statista, o setor movimentaria mais
de R$ 105 bilhdes até o final do ano de 2024 (ISTO E, 2024).

Neste capitulo contaremos com autores como Amossy (2005), Ribeiro (2021), Karwahi
(2016, 2017), Recuero (2009, 2014), Bourdieu (1997), Goffman (1985) e outros para
alcancarmos uma compreensao mais profunda sobre as tematicas em questao.

No sexto capitulo, ‘Por dentro do feed: como os influenciadores constroem seus
contetidos e nossos achados’ teremos como objetivo evidenciar as apropriacdes, as adaptagdes
e os imbricamentos entre a narrativa dos influenciadores digitais — de finangas, e a narrativa
testemunhal neopentecostal — a partir da Teologia da Prosperidade e das interlocugdes de
Foucault que, em algumas de suas obras, tratou como discurso, formacgdes discursivas, saber e
poder.

Estruturamos esse capitulo em cinco sessdes, onde apresentamos o contetido transmitido
pelo influenciador com base em cinco categorias discursivas: 1. Discurso do testemunho; 2.

Discurso do conhecimento; 3. Discurso da credibilidade; 4. Discurso da mentoria e 5. Discurso

' Um estudo conduzido pela plataforma CupomValido.com.br com dados da Statista e da HootSuite revela que o
Brasil € o pais mais influenciavel globalmente. No pais, os influenciadores sdo mais relevantes na decisdo de
compra pelos canais digitais. Disponivel em: https://bityli.com/FJskm. Acesso em 15 de janeiro de 2022.
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da urgéncia. Veremos que a comunicacdo do influenciador se inicia com a narragdo dos seus
testemunhos (1), para posteriormente oferecerem ao publico pequenas pilulas do conhecimento
(2) que os instigardo a desejarem saber mais. Para convencer o publico a aderir aos
infoprodutos, os influenciadores também trardo contetidos que comprovem que hoje eles sao
prosperos (3), culminando na sugestdo dos desafios e jornadas de aprendizado, onde por fim
serdo oferecidos cursos pagos (4). E para motivar e estimular os seguidores a tomarem uma
decisdo rapida, os influenciadores recorrerdo ainda a conteudos de cunho apelativo (5).

No sétimo e ultimo capitulo ‘Testemunho forte, audiéncia engajada — afinidades entre o
testemunho neopentecostal e o dos influenciadores de finangas’, costuraremos todo o conteudo
abordado anteriormente e traremos as conclusdes que responderdo as seguintes hipdteses: que
(a) o padrdao narrativo encontrado ¢ associado ao texto fundante 'Biblia’, que legitima a
existéncia e reproducdo desse formato testemunhal nas igrejas; (b) que na atualidade, esse
padrdo foi ampliado para outros tipos de discursos dissociados da perspectiva religiosa, neste
caso dos influenciadores digitais de finangas; (c¢) que esse discurso obedece a uma férmula que
visa gerar adesdo e iniciar um movimento ciclico de testemunho e transformacao, obedecendo
a variadas formagoes discursivas, dentre elas a do testemunho neopentecostal e da TP, que
culminam na promessa da prosperidade.

Por fim, gostariamos de justificar a maneira como este trabalho foi escrito e os capitulos
apresentados. Para nos, € primeiro necessario entender sobre o que estamos falando — objeto e
corpus, para posteriormente nos debrugarmos sobre os conceitos com 0s quais queremos
trabalhar. Por isso, trago informagdes que considero importantes sobre 1. A metodologia e
nosso corpus. 2. O Testemunho, 3. Os Neopentecostais, 4. O mercado de influenciadores e 5.
O Discurso, nessa ordem. Dessa forma, pavimentamos nosso percurso nos munindo de
informagdes e da construgdo das conexdes necessarias para alcangar as respostas reivindicadas
por esse empreendimento.

Sabendo que o terreno em que pisamos € fértil e tem recebido contribui¢des por décadas,
e ainda mais agora, enquanto esse trabalho ¢ escrito, esperamos ter fornecido as informacdes
essenciais para alcangar nossos objetivos, carregando a certeza de que ha ainda muito mais
sobre esse tema que podera ser percorrido ou analisado sob e a partir de outros olhares.

Ao final deste trabalho, prevemos compreender e encontrar relagdes entre os discursos
dos finfluencers, o espirito do capitalismo advindo dos primeiros grupos protestantes € o
discurso testemunhal neopentecostal da atualidade. E apesar de nesta tese definirmos como
objeto especificamente o segmento de finangas, acreditamos que as narrativas testemunhais

podem ser encontradas na comunica¢do de parte dos influenciadores que através de suas
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narrativas de superacao desejam atrair o maximo de aten¢do dos usuarios, seja qual for a area
mencionada, visando o retorno em forma de diferentes capitais (BOURDIEU, 1997).

O titulo ‘Da promessa a conversdao: o poder do testemunho nos discursos dos
finfluencers’ nao surgiu do mero acaso. Acreditamos que, assim como a Teologia da
Prosperidade, o testemunho quando narrado carrega uma promessa. Uma esperanga de mudanga
e transformacdo, que culmina na conversdo. Seja a conversao para o cristianismo ou a conversao
enquanto o ato de tornar-se cliente, o discurso testemunhal ¢ uma ferramenta poderosa para
alcancar objetivos e conquistar seguidores.

Concluindo esta introducdo, nos lembramos de uma musica gospel que afirma: ‘Mas
quem vai apagar o selo que ha em mim? A marca da promessa que Ele me fez. E quem vai me

impedir, se decidido estou, pois quem me prometeu é fiel pra cumprir??”

. A principio essa
musica pode ndo lhe fazer sentido, mas ao concluir essa tese, vocé percebera que o influenciador
ao iniciar seu discurso, também estabelece uma promessa com o seu publico e caso esse ultimo
esteja decidido a seguir os seus passos, ele, o finfluencer (supostamente) serd fiel em cumprir

aquilo que foi prometido: ajuda-lo a alcangar a prosperidade.

12 Misica de Davi Sacer, ‘Marca da Promessa’, cuja letra e cangdo estdo disponiveis em:

https://www.letras.mus.br/davi-sacer/marca-da-promessa/. Acesso em 03 de agosto de 2024.
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2. DISCURSOS CONTEMPORANEOS E SUA  PERFORMANCE
TESTEMUNHAL

Na reconfiguragdo do pensamento social contemporaneo, o campo da performance se
apresenta como espaco interdisciplinar importante e necessario para a compreensao dos géneros
de acdo simbdlica (LANGON, 2006). A antropologia da performance, que surgiu a partir de
estudos do ritual, do teatro e da interacao social, amplia questdes tradicionais para tratar de um
conjunto de géneros performativos encontrados nas sociedades do mundo globalizado,
incluindo em atividades como musica, danga, festas, esportes, movimentos sociais e politicos,
além das encenagoes da vida cotidiana.

Para Zunthor (2002), performance implica competéncia. Implica o saber-ser. Um saber
que depende necessariamente e prescinde da presenga e conduta. A partir das conclusdes de
Hymes (1973), o autor reitera que € possivel classificar em trés tipos a atividade de um homem:
comportamento, tudo o que ¢é produzido por uma agdo qualquer; conduta, que ¢ o
comportamento relativo as normas socioculturais, sejam elas aceitas ou rejeitadas e
performance, uma conduta na qual o sujeito assume aberta e funcionalmente a responsabilidade
(Hymes, 1973, apud ZUNHTOR, 2007).

De acordo com Bauman (2014), ao realizar a performance, o individuo inevitavelmente
convoca uma postura complementar da audiéncia, convidando-a para a interagdo, na espera de
uma resposta avaliativa - positiva, através do reconhecimento verbal. Nas redes sociais e no
caso dos influenciadores sobre os quais colocamos nossa pesquisa, isto pode ser visto através
da producao textual, onde eles pedem que os seguidores comentem ou compartilhem suas
mensagens para chegarem a mais pessoas.

Para Bauman, esse momento ¢ quando o locutor chama a audiéncia para performar com
ele, correspondendo a constru¢do conjunta da performance, onde todos sdo chamados a
participar (DURANTI E BRENNEUS, 1986, apud BAUMAN, 2014). Assim sendo, o objetivo
da performance no ambiente digital reside na conversagao e didlogo. Compartilha-se contetido
com a intengdo de obter retorno interacional. Quanto maior a interagdo, maior a conexao, ¢
consequentemente, mais capital social acumulado — conceito que abordamos anteriormente.

Até o momento, tensionamos diferentes questdes acerca das defini¢des de testemunho,
do espirito do capitalismo, dos modos de ser dos evangélicos e principalmente do grupo
neopentecostal, onde conseguimos identificar um percurso discursivo, narrativo testemunhal
pelo qual o mesmo reforga suas crengas e mantém o desenvolvimento da comunidade. Neste

capitulo, apds também compreendermos com mais profundidade o que ¢ um influenciador
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digital, como se deu sua emergéncia e suas caracteristicas, iremos nos debrucar sobre o nosso
objeto de pesquisa — os influenciadores digitais de finangas e sobre o nosso corpus para avaliar
se os seus discursos possuem um teor testemunhal, descobrindo as relagdes e semelhangas com
as narrativas neopentecostais.

Antes, no entanto, de entendermos qual a nossa metodologia e conhecermos um pouco
mais sobre os influenciadores e adentrarmos em seus textos e contetdo, responderemos a uma
questdo essencialmente pertinente: nesta pesquisa, tratamos de discurso ou narrativa? Topico

que examinaremos a seguir, iniciando sobre o que € a narrativa.

2.1 Discurso ou Narrativa: por que definimos como discurso?

Quando nos deparamos com os estudos sobre Narrativa, encontramos a discussao de
Kearney (2012) em resposta a Walter Benjamin, que abordava a ameaga ao poder da
narratividade na era da informag@o. Benjamin argumentava que certas formas de recordacio,
enraizadas em tradigdes ancestrais e transmitidas de gera¢do em geracdo, estavam fadadas a
desaparecer. No entanto, ele nao levou em consideracao que esse fenomeno seria modificado
pelas tecnologias atuais da internet e das telas.

Segundo Kearney (2012) e concordamos, a narrativa ndo ird desaparecer, pois sempre
haveré alguém para contar historias. Mesmo que essas historias estejam sendo substituidas por
novos enredos, novas vozes e estejam percorrendo novos espacos mididticos. Assim como
Ricoeur, Taylor, Rorty, MacIntyre, Nussbaum ou ainda Vogler discutiram sobre a visdo
afirmativa da narratividade, “o advento da cibercultura deveria ser visto ndo como uma ameaga
anarracao de historias, mas como um catalisador de novas possibilidades de narrativa interativa
e ndo-linear” (KEARNEY, 2012, p. 411).

O ponto ¢ que ndo importa o quanto as tecnologias nos transformem, transformem a
nossa relagdo com o mundo e os nossos modos de contar historias. Nos sempre apreciaremos a
forma narrativa, seja na posi¢ao de narrador ou de ouvinte. Ouso afirmar que as tecnologias,
que, a0 mesmo tempo nos tornam distantes, também nos aproximam, contribuindo ainda mais
para que historias sejam contadas e para cada vez mais pessoas. Também ¢ fruto desse insight
que surgiu o interesse desta pesquisa.

Ao explorar as novas formas de narratividade, percebemos que a internet e outras
tecnologias digitais, longe de ameagarem a tradicdo de contar historias, a reinventam e a
expandem. Plataformas como blogs, redes sociais, podcasts e videos online possibilitam que

vozes diversas (muitas vezes marginalizadas nas midias tradicionais) encontrem seu espago €
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seu publico. Esse fendmeno democratiza a produgdo e o consumo de narrativas, permitindo que
historias de diferentes culturas, identidades e experiéncias de vida sejam compartilhadas
globalmente.

Além disso, as narrativas interativas € ndo lineares proporcionam novas formas de
engajamento e imersao. O publico ndo ¢ mais um mero espectador passivo, mas um participante
ativo que pode influenciar e moldar a historia & medida que ela se desenrola. Isso transforma a
experiéncia narrativa em algo colaborativo e dinamico, refletindo a complexidade e a
interatividade do mundo moderno.

A medida que o niimero de usuarios de redes sociais continua a crescer sem limites,
tanto individuos comuns quanto celebridades (influenciadores), crescem também novas
oportunidades de que uma nova histéria seja contada. Se essas narrativas envolverem
superagdo, sobrevivéncia, sucesso apos a derrota, serdo ainda mais compartilhadas e

viralizadas. Como mencionado por Kearney (2012):

Toda existéncia humana é uma vida em busca de uma narrativa. Isto, ndo
apenas porque ela se empenha em descobrir um padrdo com o qual lidar com
a experiéncia do caos e da confusdo, mas, também, porque cada vida humana
¢ quase sempre implicitamente uma historia. Nossa propria finitude nos
constitui enquanto seres que, em resumo, nascem no COMego € morrem no
final. E isso da a nossas vidas uma estrutura temporal que busca algum tipo de
significagdo em termos de referéncias ao passado (memoria) e ao futuro
(projecd@o). Assim, poderiamos dizer que nossas vidas estdo constantemente
interpretando a si proprias — pré-reflexivamente e pré-conscientemente — em
termos de comegos, meios ¢ fins (ainda que ndo necessariamente nessa ordem).
Em sintese, nossa existéncia ja segue de algum modo um enredo prévio, antes
mesmo que conscientemente busquemos uma narrativa na qual reinscrever
nossa vida como historia de vida (KEARNEY, 2012, p. 412)

Retomando as teorias que discutiam acerca da existéncia e da temporalidade humana,
segundo Kearney (2012), os fenomenologos do século XX encontraram diferentes maneiras de
elucidar, definir e reformular o drama narrativo. Husserl o chamava de ‘consciéncia temporal
de retencdo e protensdo’, Gadamer de ‘antecipacdo da completude’, Ricoeur de ‘sintese do
heterogéneo prefigurativa’, entre outros. O fato ¢ que os autores contemporaneos reconhecem
que a “narratividade ¢ o que marca, organiza e esclarece a experiéncia temporal; e que todo
processo histérico ¢ reconhecido como tal na medida em que pode ser recontado” (KEARNEY,
2012, p. 413). Kearney (2012) continua descrevendo o quando a historia humana ¢

essencialmente narrativa:

Uma historia € feita de eventos, e o enredo (motos) ¢ a media¢do entre os
eventos e a histéria. Mas a questdo que mais precisamos ter em mente ¢ que,
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desde a descoberta grega da vida humana (bios) como agdo significativamente
interpretada (praxis) até as mais recentes descrigdes da existéncia enquanto
temporalidade narrativa, existe um perpétuo reconhecimento de que a
existéncia seja inerentemente narrativa. A vida esta prenhe de historias. Ela ¢
um enredo nascente em busca de uma parteira. Porque dentro de cada ser
humano existem inGimeras pequenas narrativas tentando escapulir
(KEARNEY, 2012, p. 413).

E por isso que toda agdo, de qualquer pessoa, pode ser interpretada como parte de uma
histéria em desenvolvimento, que posteriormente sera transformada em historia de vida e, mais
adiante, em narrativa. Precisamos distinguir entdo entre duas defini¢des: a) a narrativa historica,
aquela que narra a realidade do que aconteceu com um individuo em um tempo e espacgo real —
as histérias de vida e b) a narrativa de ficcdo, aquela que narra uma histéria que ndo aconteceu
na realidade, o ‘romance’. (KEARNEY, 2012).

Kearney (2012) recupera e faz algumas reflexdes sobre o papel ético de contar historias.
Ap6s entendermos de maneira mais simples o que € uma narrativa — a contacao de uma historia,
o autor aponta para um fato importante. Ao contar uma historia, tornamos possivel a partilha
ética de um mundo, tornando a nossa narrativa invariavelmente em uma forma de discurso. Se
todo ato de contar historias envolve um narrador, um ouvinte ¢ um tema (seja real ou
imagindrio), ali também ha de se encontrar um objetivo.

Enquanto alguns autores evidenciam um ou outro desses papéis (narrador, ouvinte,
historia, tema), a abordagem da hermenéutica critica, segundo Kearney (2012), ¢ a mais

ponderada por apresentar um equilibrio entre os quatro elementos do processo narrativo.

O reconhecimento de um caminho de mao dupla entre agdo e texto nos encoraja
a reconhecer o papel indispensavel da agéncia humana. Tal papel ¢ multiplo,
j& que se relaciona com o agente enquanto autor, ator e leitor. De modo que
quando nos engajamos em uma historia estamos simultaneamente conscientes
de um narrador (contando a historia), de um personagem narrador (atuando na
historia) e de um intérprete narrativo (recebendo a histoéria e relacionando-a
com um mundo vivo de acdo e sofrimento) (KEARNEY, 2012, p. 426).

Logo, se uma narrativa quando ¢ enunciada se transforma em discurso, respondemos ao
questionamento inicial do porqué ora tratamos o testemunho como narrativa € ora como
discurso. Sem afirmar que narrativa e discurso sdo o mesmo, concordamos que a narrativa, uma
vez compartilhada com o mundo e transmitida ao outro, passa por uma agenciamento, sofre os
efeitos da producao de sentido, inevitavelmente possui uma dimensao ideoldgica e se converte

também em discurso.
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Essa transformacgao € inevitavel, pois a maneira como contamos historias ¢ moldada
pelas nossas perspectivas, valores e pelo contexto cultural em que estamos inseridos. A
narrativa, ao ser transmitida, carrega consigo nao apenas os fatos e eventos, mas também as
interpretagdes e os significados atribuidos a eles pelo narrador. Dessa forma, cada vez que uma
historia € contada, ela ganha novas camadas de significado, se adaptando ao publico e ao tempo
em que ¢ recontada.

Além disso, o ato de narrar ¢ um processo dinamico que envolve interagao e troca. Os
ouvintes ou leitores também desempenham um papel crucial, trazendo suas proprias
interpretagdes e reagdes, o que pode influenciar ainda mais a forma como a narrativa € percebida
e compreendida. Assim, a narrativa se torna um discurso vivo, em constante evolugao,
refletindo as complexidades e nuances da experiéncia humana.

Discurso sendo definido por autores como: a) Pécheux (1990), que afirma que o mesmo
¢ uma forma de materializagdo ideoldgica, onde o sujeito ¢ assujeitado pelas suas instancias
sociais ¢ a lingua ¢ um processo que perpassa as esferas da sociedade; b) Fairclough (2001),
que entende o discurso como uma pratica social que reproduz e, a0 mesmo tempo transforma
realidades sociais, onde o sujeito tanto se conforma com as formagdes discursivas e sociais que
o compde quanto pode resistir a elas, ressignificando-as; e ¢) Mainguineau (2005), que discorre
que o discurso opera sobre outros discursos € que todo o enunciado de um discurso se constitui
na relacao conflitante com outros (apud MELO, 2009, p. 3).

Embora nio haja consenso entre os estudiosos do campo sobre a defini¢ao de discurso,
ha um ponto em comum entre a maioria deles: o discurso estd para além do funcionamento
linguistico, da reproducao textual ou verbal, mas diz respeito a relacdo que o sujeito e o outro
estabelecem reciprocamente. Ou seja, o objeto de estudo de qualquer anélise do discurso “nao
se trata tdo somente da lingua, mas o que h4d por meio dela: relagdes de poder,
institucionalizacdo de identidades sociais, processos de inconsciéncia ideoldgica, enfim,
diversas manifestagdes humanas” (MELO, 2009, p. 3). Dessa maneira, concordamos com

Gregolin (1995), quando ele afirma:

O nivel discursivo ¢ o patamar mais superficial do percurso gerativo do
sentido, 0o mais proximo da manifestacdo textual. As estruturas narrativas
convertem-se em discurso quando assumidas pelo sujeito da enunciagdo: ele
faz uma série de "escolhas", de pessoa, de espago, de tempo e de figuras,
contando a historia a partir de um determinado "ponto de vista". A narrativa &,
assim, "enriquecida" com essas op¢des do sujeito da enunciagdo (GREGOLIN,
1995, p. 13).
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Ainda conforme este autor, “o discurso € o suporte abstrato que sustenta os varios textos
que circulam em uma sociedade” (p. 13). Dessa maneira, ao estuda-lo e analisa-lo, podemos
fazer uma andlise interna — o que esse texto diz e como diz e uma analise externa — porque esse
texto diz o que diz, onde compreenderemos inevitavelmente a relagdo do mesmo com o sujeito,
com o interlocutor e com a situagdo que o criou. E isso que tentaremos apreender ao analisar o
discurso dos influencers de finangas a luz do testemunho evangélico e o que detalharemos mais
a seguir em nossa metodologia e no detalhamento do nosso corpus.

Pois, ao analisarmos narrativas, reconhecemos essa dualidade e a maneira como o
discurso emerge e se transforma ao longo do tempo. A narrativa ndo ¢ apenas uma sequéncia
de eventos, mas discursos ricos de significados que se entrelagam, se sobrepdem e se redefinem
continuamente, revelando a profundidade da condi¢do humana e a diversidade de perspectivas

que a compoem.

2.2 O percurso metodologico: da Netnografia a Analise do Discurso

Considerando que nosso objetivo ¢ analisar os discursos dos influenciadores digitais de
financas e identificar possiveis aproximagdes com as narrativas testemunhais do grupo
neopentecostal, entendemos que o uso de métodos qualitativos serd fundamental para o sucesso
desta pesquisa. O enfoque qualitativo nos permitird a analise mais profunda e detalhada desses
discursos, possibilitando a compreensdo das nuances, sentidos e contextos que os envolvem.
Assim, como verificamos que a pesquisa qualitativa seria de profunda importancia para este
trabalho, também percebemos a necessidade de um desenho metodologico que combinasse
diferentes estratégias para dar conta da amplitude do tema, nos permitindo cruzar informacdes
e potencializar a validade das observagdes. Definimos, portanto, que nosso percurso
metodoldgico seria composto por, além da revisdo bibliografica - realizada desde o inicio da
escrita da tese, também pela Andlise do Discurso, ambos viabilizados pela pesquisa de base
netnografica.

Segundo Silva (2015), Netnografia ¢ uma forma especializada de etnografia e utiliza
comunicagdes mediadas por computador como fonte de dados para chegar & compreensao e a
representacao etnografica de um fendmeno cultural na Internet. Embora seu nome e ideia sejam
uma variagdo da etnografia, acrescido do prefixo ‘net’ que evidencia a dependéncia de
fendmenos existentes na e a partir da internet, essa metodologia ndo ¢ caracterizada pela
transposi¢ao exata do método etnografico para os ambientes on-line (SOARES E STANGEL,
2021).
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Para S4 (2005), a netnografia mantém os procedimentos basicos da tradigdo etnografica
que sdo: a) a postura inicial de estranhamento do pesquisador em relagcdo ao objeto; b) a
consideragdo da subjetividade como elemento fundante; ¢) os dados resultantes da observagao
como resultado das construgdes do pesquisador sobre interpretagdes feitas por outras pessoas
e, por fim d) o fato do relato etnografico ser fruto de textualidades multiplas.

Segundo Rifiotis (2016), esta metodologia, no Brasil, ainda ¢ marcada por um
sentimento de desconfianga e revelacdo. O primeiro — desconfianga, porque se duvida da
possibilidade de se realizar uma etnografia no ciberespaco, questdes sobre a validade da
observagao de campo on-line, impasses sobre a presenga revelada ou ndo do investigador e
ainda meios de comprovacao da efetividade da pesquisa vem a tona. E o segundo - revelagao,
porque esta metodologia vem contribuindo com centenas de pesquisas em todo o globo, se
apresentando como um instrumento valido para dar conta de explicar os fendmenos que
acontecem em rede — que quase sempre se reverberam para a vida offline.

Para nos, assim como para Kozinets (2014), a Netnografia tem o potencial para encurtar
as distancias entre espago e tempo, permitindo a observacao de fenomenos que talvez nao
fossem possiveis de serem analisados se o ciberespago nao existisse. Devido ao seu carater
adaptativo e aberto as possibilidades, conforme afirmam Soares e Stangel (2021), a Netnografia
aparece como método “especialmente adequado para a construgao de conhecimento sobre uma
realidade social e subjetiva tdo complexa e cambiante como ¢ a atual” (p. 2). Seu modo
operacional que permite mudancas enquanto a pesquisa acontece o torna um método com
grande potencial para produzir respostas para perguntas que sdo a todo tempo tensionadas e
para a analise de objetos que estdo sempre em movimento.

Para Kozinets (2014), a pesquisa netnografica se inicia com respostas a duas questoes
fundamentais: qual o problema de pesquisa e qual a comunidade a ser investigada. No nosso
caso, ao observar despretensiosamente a presenca dos influenciadores digitais nas redes sociais
— principalmente no Instagram, notamos um teor testemunhal em suas narrativas e discursos,
que assim como ja podemos imaginar pela nomenclatura pela qual sdo chamados, buscavam
influenciar a audiéncia.

Tendo em vista nossa relagdo antiga com os temas da religido e do protestantismo, nos
pareceu nas primeiras observagdes que os influenciadores digitais de finangas possuiam uma
narrativa que se assemelhava a narrativa testemunhal neopentecostal, o que nos levou ao maior
interesse em estudar este tema e aos problemas de pesquisa do presente trabalho.

Buscamos responder: ha de fato aproximacdes entre os discursos dos finfluencers e as

narrativas neopentecostais? Onde esses caminhos se cruzam e a partir de que bases sdo
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formados? Como esses discursos reverberam no publico e qual o seu impacto para a constru¢ao
de uma comunidade cada vez maior ¢ mais engajada? Sdo esses discursos, também
responsaveis, por manter esses influencers no topo de suas carreiras?

Apos entendermos sobre o que e quem iriamos nos debrugar e quais perguntas
pretendemos responder, precisavamos definir também outra questdo antes de adentrarmos as
demais etapas da pesquisa, a saber, coleta e analise de dados: como seria a nossa observagao —
participante ou anonima?

Fragoso, Recuero e Amaral (2011) definem como insider o pesquisador inserido no
ambiente de pesquisa, em contato direto com o0s sujeitos participantes, de maneira que possa
interagir e trocar informagdes. Ja o lurker adota como postura o ato de ficar a margem, de
maneira andnima, observando silenciosamente o grupo social em questdo (Braga, 2007).
Assumimos a posi¢ao do ultimo, ja que esta pesquisa ndo exige a troca direta de informagdes
com os influenciadores ou com a audiéncia, permitindo nos concentrar exclusivamente na
apreensao e analise dos discursos envolvidos para alcangar nossos objetivos.

Também consideramos a forma andénima menos invasiva, e, como sugeriu Kozinets
(2014), podemos observar o campo investigativo através de uma “janela”, apreendendo os
comportamentos e as trocas dos atores envolvidos, sem necessariamente interferir no processo.

Quanto a amostragem definida para este trabalho, utilizamos alguns conceitos
encontrados em Recuero et al (2011): 1) foi do tipo intencional, cujos elementos foram
selecionados conforme critérios que derivam do problema de pesquisa, do universo observado
e das condi¢des de observagdo e andlise; 2) seguiu os conceitos de critério - porque foram
selecionados elementos que apresentavam uma caracteristica pré-definida e 3) com a méxima
heterogeneidade.

Para responder aos dois primeiros itens, temos que selecionamos para esta analise, os
trés maiores influenciadores digitais de financas do Brasil — identificados no quadro abaixo,
ranqueados por reconhecidos veiculos de comunicacdo, a partir do nimero dos seus seguidores
do Instagram — terceira rede social mais utilizada no pais. Sobre o terceiro item, que representa
a maxima heterogeneidade na pesquisa, atribuimos este elemento ao fato de termos escolhido
o Instagram como o 16cus de analise, possibilitando um periodo e quantidade de publicagdes a

serem analisadas bastante extensa e heterogénea.
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Quadro 1: Ranking dos 10 maiores influencers de financas do Brasil.

Thiago Nigro 7.5M

Carol Dias 6,9M

Nathalia Arcuri 3,4M

Bruno_Perini 2.3M

Tiago Reis 1,7M

Gustavo Cerbasi 1,5M

Café com Ferri 1,5M

Portstrader 1M

Carlos Magno 706K

Nath Finangas 497K
Fonte: IstoE; Estaddo (2022).

Um questionamento ainda pode ser feito: por que, além dos critérios de andlise da
pesquisa, o Instagram foi escolhido como fonte de analise em detrimento dos livros autorais?
A resposta reside no proprio carater da plataforma, que possibilita uma comunicagdo mais
espontanea, acessivel e multimodal, combinando texto, imagem, videos curtos e interacdes
diretas com o publico. Diferente dos livros, que seguem uma estrutura linear e formal, os posts
refletem a dindmica da comunicagdo digital e o impacto das redes sociais na constru¢do do
discurso sobre financas. Além disso, mesmo que as interagdes com o publico ndo sejam
analisadas diretamente, a escolha das publicacdes como objeto de estudo permite observar
como os conteudos sdo moldados pelo engajamento, algo que ndo ocorre nos livros, que sao
produgdes fechadas e sem a influéncia continua do leitor no desenvolvimento do discurso.
Outro fator relevante ¢ a atualizacdo constante do conteido: enquanto os livros sdo registros
fixos e atemporais, as postagens no Instagram acompanham as tendéncias econOmicas, as
variagoes do mercado e as mudangas no comportamento do publico em tempo real, tornando-
se um reflexo mais imediato do cenario financeiro contemporaneo.

Um ponto também fundamental ¢ a construcdo da autoridade e do ethos digital. Os
influenciadores nao constroem sua credibilidade apenas por meio de livros, mas principalmente
por meio de sua presenca digital constante. O Instagram se torna um espaco de reafirmagao
dessa autoridade, onde os criadores compartilham testemunhos, narrativas pessoais e
simplificagdes do conhecimento financeiro para estreitar a relacdo com seus seguidores. Por

fim, € preciso considerar o impacto do algoritmo na estruturacao desse discurso. Diferente dos
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livros, cujo contetido ¢ apresentado de maneira linear, no Instagram a escolha dos temas, a
repeti¢do de conceitos e a adaptacdo da linguagem sdo fortemente influenciadas pelo que gera
mais engajamento. Dessa forma, a plataforma se torna um espacgo estratégico, onde a
disseminagdo do discurso sobre finangas estd em constante negociacdo com as logicas de
alcance ¢ interagao.

Por ultimo, escolhemos o Instagram para compilar estes contetidos ao invés de outras
redes como o Youtube, primeiro, por ser uma rede social extremamente relevante no pais,
precisamente a terceira mais utilizada com cerca de 113 milhdes de membros, conforme o
estudo da We Are Social e da Meltwater (2023) e segundo, porque ¢ no Instagram que os
conteudos mais diversos e cotidianos s3o criados — como ja discutindo anteriormente.
Entendemos que o Youtube tem uma caracteristica mais educativa e formal, onde sdo postados
conteudos em forma de aula, visando explicar um determinado assunto. E um contetdo mais
longo, didatico e pedagodgico.

Através de estatistica probabilistica aleatdria simples — sorteamos em um periodo de um
ano — de fevereiro de 2022 a janeiro de 2023, especificamente, 7 (sete) contedos por més para
analise, criando o que Souza (2014) define como ‘falsa semana’. Essa estratégia nao foi
escolhida de forma arbitraria, mas por nos permitir perceber certas regularidades em meio a
dispersdo dos materiais no tempo. Para nds, ter esse atributo na pesquisa € essencial, visto que
a transformacdo de discursos na rede ¢ iminente e acontece todos os dias. Assim, podemos
perceber nuances de mudangas de percurso ou mesmo de adaptagdes das narrativas aos
interesses da audiéncia, ou do proprio locutor.

Dessa forma, nosso corpus foi composto por 84 contetidos criados por cada um dos trés
influenciadores de finangas, resultando em 252 materiais, sejam na forma de imagem ou video.
Neste trabalho, traremos alguns quadros com os textos de cada um desses contetdos para que
vejamos de forma breve que o tom e os objetivos da comunicag@o ndo mudam, no entanto, por
motivos de espago e tempo, nos debrugaremos sobre aqueles contetidos nos quais podemos ver
com mais énfase as caracteristicas do grupo religioso o qual estamos estudando. Todas as
publicagdes foram retiradas do ‘feed’ dos influenciadores. Isto quer dizer que compilamos
apenas aquelas publicagdes que sdo disponibilizadas de maneira perene para o publico, ao
contrario do Story (publicagdes que expiram e saem do ar em 24h).

Essa definicdo do corpus respondeu a nossa maior duvida: sobre quais influenciadores
e conteudos iriamos nos debrugar para ter uma pesquisa confiavel e com resultados crediveis
sem que precisassemos recolher materiais através de uma amostra por conveniéncia? Para

Rifiotis (2016) e Ferraz (2019), ¢ justamente a fluidez e a falta de um manual ou de um livro
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de receitas, que faz do método netnografico uma poténcia. E nele que os pressupostos do
pesquisador sdo constantemente contestados — exigindo novos mecanismos de pesquisa,
observacao e analise que deem conta dos fendmenos estudados.

Aqui, nossa intencdo ndo ¢ comprovar nossas hipoteses, mas tensionar as questdes
levantadas entendendo se ha relagdes entre elas. Face a relevancia tanto dos influenciadores
digitais - nesse caso especificamente de finangas, que falam para uma audiéncia de milhdes de
pessoas, direcionando comportamentos € movimentando um certo tipo de ethos, quanto do
grupo neopentecostal, 0 movimento religioso que mais cresce no Brasil, faz-se necessario
compreender os embates, os didlogos e os ecos discursivos que os cercam.

Falando em ecos discursivos, chegamos a segunda parte da nossa metodologia, aquela
que sera a ferramenta efetiva para a execugao das nossas analises, a Analise do Discurso (AD)
de tradicdo francesa'’.

Escolhemos a AD por acreditarmos que a mesma nos dara respaldo para uma melhor
compreensdo dos fendmenos estudados, pois entre os objetivos dessa corrente esta a “busca por
atrelar uma perspectiva histérica a andlise do texto, explicitar as relagdes entre linguagem e
ideologia e destacar o assujeitamento que reproduz formagdes discursivas historicamente
constituidas” (RODRIGUES E DELLAGNELO, 2013, p.1). Outra definicdo de Melo (2009,
p-4), apresenta a AD como uma corrente “que trata a lingua em seu processo historico, atende
a uma perspectiva nao-imanentista ¢ nao-formal da linguagem e privilegia as condi¢des de
producdo e recepcao textual, bem como os efeitos de sentido”.

Segundo Gregolin (1995, p. 13) “empreender a andlise do discurso significa tentar
entender e explicar como se constroi o sentido de um texto e como esse texto se articula com a
histéria e a sociedade que o produziu”. Sabemos que o discurso ¢ um objeto, a0 mesmo tempo,
linguistico e historico. Por isso, entendé-lo requer a andlise desses dois elementos
simultaneamente.

O surgimento da AD se deu precisamente no final dos anos 60, na Franca, mas em 1950,
outros autores ja viam a analise do discurso para além de uma mera analise linguistica. Harris,
por exemplo, rompia com o modelo estruturalista vigente, Jakobson escrevia sobre a Teoria da

Comunicacdo e Benveniste apresentava a Teoria da Enunciagdo, onde ambas introduziam

13 Escolhemos a Analise do Discurso de linha francesa para este trabalho porque a mesma, originada nos trabalhos
de Saussure, Pécheux e outros, busca, ao atrelar uma perspectiva historica a analise do texto, explicitar as relagdes
entre linguagem e ideologia, desvendando questdes filosoficas, politicas, culturais e econdmicas que permeiam o
texto. A linha inglesa, por outro lado, ainda que inspirada nos trabalhos iniciais da corrente anterior, se apoia nos
enfoques interacionistas e etnometodologicos para ocupar-se da oralidade (comunicagao cotidiana) e dos sistemas
sociologicos que a permeiam (RODRIGUES E DELLAGNELO, 2013).
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novos paradigmas a andlise da lingua, percebendo fatores das condi¢des de produgdo, bem
como investigando a natureza da linguagem através do processo enunciativo (MELO, 2009).

Conforme Melo (2009), especialmente a Teoria da Enunciacao, redimensionou o ponto
de vista com o qual a lingua era observada. Para esse autor, a “linguagem s6 ganha possibilidade
na enunciacao e nesta o sujeito deixa rastros discursivos” (MELO, 2009, p. 04). Nocdo que foi
essencial para construir o que, em 1969, Michel Pécheux denominou de Andlise do Discurso
(AD).

Fundada pelo lexicdlogo Jean Dubois, criador da revista Langages, e por Michel
Pécheux, filésofo ligado a Althusser e preocupado em discutir a Epistemologia das Ciéncias,
ambos os tedricos foram os primeiros grandes nomes da AD, que vislumbravam a possibilidade
de a disciplina desenvolver investigagdes sobre as relagdes de poder que se estabeleciam no
cenario politico e social da época.

No entanto, outros quatro nomes também foram precursores de estudos e pesquisas na
area, respectivamente: Althusser, autor de varias releituras marxistas; Foucault, introdutor da
nocdo de Formacdo Discursiva na AD; Lacan, com a leitura do inconsciente das teses
freudianas, e Bakhtin, com os conceitos de género e de dialogismo da linguagem, responsaveis
por articularem as nog¢des de lingua, sujeito, discurso ¢ historia (TAVARES, 2021).

Segundo Melo (2009), era importante para a Analise do Discurso Francesa investigar o
modo como os individuos interagiam pela linguagem e a descricdo das fungdes que as formas
linguisticas realizavam em praticas discursivas que eram principalmente institucionais ou
ligadas ao Estado. Dessa maneira, essa corrente se preocupava em contemplar a produ¢do do
sentido do discurso como resultado do processo de interagdo social.

Ainda segundo este autor, o grande objetivo dessa disciplina era o de “detectar os
diferentes processos de reproducdo social do poder hegemonico através da linguagem” (p.5), o
que a fez direcionar seus esforcos epistemologicos para um destaque central: “a ideia de que o
sujeito ndo € dono de seu discurso, mas assujeitado por ele” (p. 5), constituido por meio de trés
influéncias epistemoldgicas.

A saber, a primeira, ‘o aparelhamento social’, estipulado pelo materialismo
althusseriano: nesse topico, o autor alarga o materialismo de Marx, ndo o compreendendo
apenas por meio da instancia econdmica. Ele aplica a nogdo de materialismo, apresentando
também a ideia do conflito social a partir do momento em que a ideologia ¢ materializada em
instituicdes e praticas sociais diversas. Segundo Althusser (2001, p.08), “o mecanismo pelo

qual a ideologia leva o agente social a reconhecer o seu lugar ¢ 0 mecanismo da sujei¢ao social



42

(...) ¢ um mecanismo com duplo efeito: o agente se reconhece como sujeito e se assujeita a um
sujeito absoluto”.

Segundo Melo (2009), essa ideologia ¢ baseada na nogdo de aparelhamento ideologico,
quando a reproducao ideoldgica ¢ construida na propria vida social (Aparelhos Ideoldgicos do
Estado). Sao exemplos dessas esferas: o governo, a igreja, o sindicato, a familia, entre outras

instancias de valor simbdlico e institucional que delegam significado em nossas vidas.

Para Althusser, as ideologias dessas instituicdes nos aparelham e somos
invariavelmente resultados delas. A relacdo de Althusser com a AD estd na
ideia de que a linguagem consiste, também, numa materialidade da ideologia
e que nela podemos identificar tragos ideoldgicos do sujeito (MELO, 2009, p.
6).

A segunda influéncia era o da ‘interven¢do do inconsciente’, teorizado por Lacan na
esfera da psicandlise. Com a percep¢ao de um sujeito dividido entre o consciente e inconsciente
(syjeito clivado), o autor traz a ideia da formacao do sujeito como resulto do inconsciente que
tem lugar no discurso do outro. Segundo Melo (2009), desse modo, o sujeito ndo ¢
substancializado, porque somente se constitui na relagdo com o outro. De acordo com a teoria
lacaniana, a Analise do Discurso entende a produgao textual como consequéncia de um trabalho

ideologico e inconsciente.

Existe o outro da linguagem que possui uma posi¢ao dominante sobre o sujeito,
isto ¢, o sujeito ¢ atravessado e estruturado pela linguagem alheia e ndo possui
autonomia sobre os sentidos e as possibilidades enunciativas do proprio
discurso, mas apenas ocupa um lugar social dentro de um processo histdrico
de onde enuncia, isto ¢, seu lugar historico lhe permite algumas insercdes
sociais e produgdes discursivas e ndo outras. (MELO, 2009, p. 6).

A terceira e ultima influéncia, diz respeito a convengdo social linguistica externa ao
sujeito, também conhecida como ‘Estruturalismo de Saussure’. Conforme esse autor, a lingua
nao ¢ compreendida na sua relagdo com o mundo, mas como um sistema fechado em si mesmo
que deve ser apreendido. Para Saussure, hé a sobreposicao da estrutura sobre a propria estrutura
da linguagem, formando relagdes binérias de sentido. Exemplo: “A” s6 significa algo porque
“B” ndo o significa. Essa teoria também contribui para na Analise do Discurso o sujeito ser
mais uma vez assujeitado por meio do sistema linguistico (MELO, 2009).

A partir dessas bases epistemologicas, na Franga, a AD passou por trés fases. A primeira,
no inicio dos anos 60, onde Pécheux através da sua obra Analyse Automatique du Discours
pensava criar uma maquina automatica para a andlise do discurso, propondo uma teoria ndo

subjetiva do sujeito, mas de um sujeito assujeitado por uma ideologia que acredita produzir
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discursos, quando, na verdade sé os reproduz. Segundo Melo (2009, p.7), a “AD 01 entendeu,
basicamente, cada processo discursivo como uma “maquina discursiva”, ou seja, de carater nao
polémico e estabilizado; por exemplo, quem era comunista ndo poderia, nunca, falar como
conservador e vice-versa”.

Na segunda fase, Pécheux destaca o sujeito atravessado pela Psicanalise. Durante esse
periodo, sdo desenvolvidos os conceitos de enunciado, memodria e interdiscurso, refletindo a
influéncia do inconsciente nos discursos. Aqui, a analise se aprofunda nas dimensdes subjetivas
e historicas que moldam a producao de sentido, mostrando como o sujeito ¢ construido nao
apenas pelas palavras que enuncia, mas também pelas experiéncias e discursos que o antecedem
e o atravessam. Esses conceitos tornam-se fundamentais para compreender a relagdo entre o
dizer e o ndo-dito, assim como o papel da memoéria e das formagdes discursivas. E também
nesta fase que Pécheux e Fuchs, em 1975 apresentam o quadro epistemoldgico da AD e propde
"trés regides do conhecimento atravessadas por uma teoria da subjetividade de natureza
psicanalitica" (FONSECA-SILVA,2007, p. 89). Sao elas respectivamente: 1) o materialismo
historico: explicado como teoria da ideologia e das formacdes e transformagdes sociais; 2) a
linguistica: teoria que rege os mecanismos sintaticos e os processos de enunciacdo e 3) a teoria
do discurso: teoria dos processos semanticos e da determinagao historica (TAVARES, 2021).

E ainda nesta época — segunda fase, que a nogdo de Formagio Discursiva ganha espago
a partir de Foucault, onde ja se vislumbrava uma anélise do discurso que pensava o sujeito como
um enunciador do mesmo, isto ¢, aquilo que determina o que pode/deve ser dito a partir de um
dado lugar social que o sujeito ocupa.

A nocao de Formagdo Discursiva como postulada por Foucault, ¢ marcada por regras
de controle social e ¢ sempre constituida por outras formagdes discursivas, o que diz respeito a
heterogeneidade do discurso; conceito exaurido na terceira fase que passara a perceber a fungado
discursiva como o centro do funcionamento da linguagem. Segundo Melo (2009, p. 8), na “AD
02, cabia ao analista descrever a dispersao que era uma FD e estabelecer as regras de formagao
dela. Essa fase consistiu num amadurecimento tedrico no interior da AD em relagao a AD 01”.

A terceira fase, inicia-se nos anos 80, onde ¢ desconstruida de vez a 'maquina discursiva'
defendida por Pécheux. Nesse periodo, comeca-se a teorizar que o discurso ndo opera sobre a
realidade das coisas, mas sobre outros discursos € que a linguagem ¢, fundamentalmente,
heterogénea (nocao de dialogismo difundida por Bakhtin). Surge a importancia da nogao de
interdiscurso, que passa a ser objetivo de pesquisa da Analise do Discurso, a partir dos estudos

de Authier-Révuz em 1990 (MELO, 2009).
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A autora, abre as discussOes sobre essa perspectiva, enfraquecendo a defini¢do de
Formagdo Discursa e abrindo espago para a teoria da heterogeneidade mostrada e da
heterogeneidade constitutiva do discurso — ainda dentro das bases epistémicas do dialogismo
de Bakhtin, para quem a lingua ¢ constituida substancialmente pela interacao verbal.

A primeira, diz respeito a uma heterogeneidade que pode ser localizada na superficie do
texto através de citagdes, intertextos marcados etc. e a segunda, que pode ser encontrada
superficialmente no texto, mas localizada apenas, por meio da memoria discursiva, “ou seja, o
reconhecimento de que dada formacao social e ideoldgica caracteriza alguns termos, expressoes
e predicagdes inseridas no texto, (...) entendida como basilar ¢ fundante de toda pratica
discursiva” (MELO, 2009, p. 8).

No Brasil, a Anélise do Discurso ¢ apresentada desde 1962 e possui também grandes
estudiosos como Escobar!* que ora criticava as abordagens de Althusser e Foucault, ora
reconhecia a sua importancia. Para este trabalho, vamos nos basear precisamente nas
contribui¢des de Foucault, visto que é nela que podemos encontrar questdes que nos parecem
caras como sujeito, discurso, poder, saber, sentido, formacdo discursiva e enunciado. Para

Foucault (2006), nas sociedades ha um tipo de desnivelamento entre os discursos pois:

(...) estes passam com o ato mesmo que 0s pronunciou; e os discursos
que estdo na origem de certo nimero de atos novos de fala que os
retomam, os transformam ou falam deles, ou seja, os discursos que,
indefinidamente, para além de sua formulagéo, sdo ditos, permanecem
ditos e estdo ainda por dizer. (FOUCAULT, 2006, p.22).

Segundo Foucault (2008), a analise enunciativa s6 pode se referir a coisas ditas, que
realmente foram pronunciadas ou escritas, o que ¢ o caso do que estudamos, conteudos
compartilhados pelos nossos finfluencers. Dessa forma, marcaremos nossa arqueologia no
terreno da historia: “A analise enunciativa €, pois, uma andlise histérica, mas que se mantém
fora de qualquer interpretacdo” (FOUCAULT, 2008, p. 124), pois nosso objetivo ndo ¢
encontrar aspectos ocultos, mas compreender por que o que esta sendo dito ocorre precisamente

aqui, € ndo em outro contexto.

14 Segundo Gregolin (2007), de 1962 a 1974, Carlos Henrique Escobar produziu diversos textos e livros acerca da
Anadlise do discurso. Nos anos 70, o marco mais importante foi a publicacdo de’ O homem e o discurso - a
arqueologia de Michel Foucault (entrevista)’, organizado por Sérgio Paulo Rouanet onde se podem encontrar as
criticas de Escobar e Lecourt ao pensamento foucaultiano. Em 1975, Escobar publica ‘Epistemologia das Ciéncias
Hoje’, em que se podem encontrar as criticas que movimentam as propostas de Althusser e Foucault, ja publicadas
em livro anterior. Porém, devido a um novo momento vivido na Frang¢a, Escobar dedica o ultimo capitulo do livro
as mudangas que envolviam althusserianos e foucaultianos, pois se comega a repensar importancia do material
produzido por Foucault. (GREGOLIN, 2007).
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Assim, ao nos aprofundarmos na analise dos contetudos dos influenciadores de finangas,
estamos investigando as condic¢des de possibilidade que permitem que certos discursos emerjam
e ganhem relevancia em nosso contexto social e histérico. Foucault nos convida a olhar para os
discursos como praticas que nao apenas refletem a realidade, mas que também a constituem.
Eles sdo, portanto, praticas de poder que ajudam a moldar nossas percepgdes € comportamentos.

Dessa forma, nossa investigacdo ndo se limita a uma simples descri¢do dos conteudos,
mas se estende a uma observagdo sobre as estruturas de poder que sustentam esses discursos.
Compreender essas dindmicas nos da ferramentas para perceber como as praticas discursivas
no cenario digital contemporaneo influenciam as vidas cotidianas daqueles que as consomem.
Em tultima instancia, a analise enunciativa que propomos visa ndo sd a compreensdo, mas
também a observacdo de como os sujeitos se comportam frente as formas de poder que os
atravessam.

Isso nos lembra as inferéncias que fizemos anteriormente sobre o testemunho
evangélico, que nasce a partir de uma mudanca gerada através do ouvir, seja da palavra de Deus
ou do testemunho de outro individuo, cujo objetivo final € gerar outros testemunhos, iniciando
um ciclo sem fim de repetigdes, transformagdes e retomada de muitos discursos ja ditos. Como
afirma Foucault (2006, p. 26), “o0 novo ndo estd no que ¢ dito, mas no acontecimento em sua
volta”.

O testemunho, por também se consistir como discurso (além de narrativa), ¢ relacionado
ao social e ao histérico. Discursos repetidos, transformados, reverberados, historicizados pela
memoria de quem viveu e pela de quem ouve, constituindo e sendo constituido por muitas vozes
sociais. Por isso, ao analisar o testemunho também sob a dtica das relagdes de poder,
entendemos como determinados discursos sdo privilegiados ou silenciados, dependendo das
forcas sociais e politicas em jogo.

Assim como afirmou Branddo (2009), entendemos, no entanto, que a Andlise do
Discurso nao ¢ uma disciplina acabada, visto que seu objeto de estudo, os discursos, a
linguagem e os sujeitos estdo em constante mudanca. Mesmo que fosse, Foucault (2006) ndo

propde que as suas obras resultem em uma metodologia. Segundo o autor:

Nao tenho um método que aplicaria, do mesmo modo, a dominios diferentes.
Ao contrério, diria que ¢ um mesmo campo de objetos, um dominio de objetos
que procuro isolar, utilizando instrumentos encontrados ou forjados por mim,
no exato momento em que fago minha pesquisa, mas sem privilegiar de modo
algum o problema do método (FOUCAULT, 2006, p. 229).
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Dessa forma, assim como o autor, ndo pretendemos analisar os discursos coletados
frente a uma teoria geral, mas parafraseando-o, tateando, fabricando, como podemos,
instrumentos destinados a fazer aparecer objetos (FOUCAULT, 2006, p. 229).

Pretendendo nos debrugar um pouco mais sobre o tema, ao analisar nosso corpus, desde
j4, assumimos a pretensdo de dar a nossa pesquisa o padrdo etnografico tradicional de Kozinets
(2004): coeréncia, rigor, conhecimento, ancoramento, inovagao, ressonancia, verossimilhanca,
reflexividade, praxis e mistura. Esses critérios, segundo o autor, representam uma orientagao
pragmatica para auxiliar as discussdes e as construgdes de ideias que, aqui, nos propomos a

fazer. A seguir, o inicio da nossa analise.

2.3 Conhecendo os influenciadores de milhdes e iniciando nossa analise

Ao nos depararmos com o material compartilhado pelos finfluencers, nossa intengao foi
passear pelas publicagdes (que podem ser conferidas na integra nos apéndices), percebendo
seus modos de ver o mundo e o que eles transmitem em suas mensagens. Ao explorar suas
postagens, percebemos uma diversidade de abordagens e estilos, mas um objetivo comum:
capacitar seus seguidores a tomarem decisdes financeiras mais conscientes. Estes
influenciadores nao apenas compartilham conhecimentos técnicos, mas também inspiram e
motivam através dos seus testemunhos, criando uma comunidade engajada em torno da
educacao financeira.

Ap0s realizarmos a analise das publicacdes dos influenciadores de fevereiro de 2022 a
janeiro de 2024, encontramos alguns pontos em comuns quanto ao teor das postagens. De
maneira geral, os influencers criam seus conteudos visando construir sua autoridade no
segmento trabalhado e vender seus produtos, ensinando algo ao publico e trazendo
conhecimento para sua audiéncia. Para atingir esses objetivos, € realizado um planejamento de
conteudo estratégico, que além das publicagdes de rotina, conta com editorias que chamaremos
de: 1. Testemunhos; 2 Pilulas do conhecimento; 3. Provando o seu ponto; 4. Cursos, desafios e
jornadas do aprendizado; 5. Apelo; 6. Rotina; 7. Opinido e 8. Publicidade.

Segundo a RD Station (2024), o termo “linha editorial” tem origem no jornalismo e
serve tanto para o publico quanto para os profissionais terem clareza sobre os objetivos da
selecdo dos assuntos e abordagens que serdo vistos em determinada veiculacdo. No Marketing
digital, o conceito ¢ semelhante e se aplica ao planejamento de contetido para se definir os temas
do que sera publicado nas redes sociais. As editorias ajudam a definir a direcao do contetido,

garantindo que ele esteja alinhado com a marca e os objetivos do negocio. Ao cria-las, sdo feitas
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as seguintes perguntas: 1. Quais os beneficios do produto e como ele pode resolver as
necessidades do cliente? 2. Quem ¢ o publico e quais os seus interesses? 3. O que ele espera
ouvir ou aprender? 4. Com quais contetidos e informagdes € possivel alcanga-lo?

Ao responder a essas perguntas, ¢ essencial considerar como a concorréncia esta
atuando, a fim de compreender o que esta sendo desenvolvido no mercado e o que tem gerado
resultados. As editorias, na pratica, ajudam a criar constancia e continuidade nos contetudos
disponibilizados para o publico, estreitando lagos com os seguidores, aumentando o
engajamento, a lealdade a marca e a conversao. Ter um planejamento de conteudo organizado
em editorias também facilita analisar as respostas do publico, compreendendo quais temas e
formatos dao mais resultados e podem ser potencializados.

Das editorias que encontramos - ao investiga-las e observar objetivos em comum entre
elas, consideramos cinco (5) principais cujos discursos emitidos servem como um ‘trampolim’
para a venda dos produtos oferecidos. Isto porque os discursos proferidos criam a atmosfera
ideal para que os seguidores se convencam em aderir o que estd sendo oferecido, ao
vislumbrarem a trajetoria de vida e superagdo do influencer (em ‘Testemunhos’), o quanto
poderao aprender comprando os produtos (com as ‘pilulas do conhecimento’), o quanto poderao
mudar suas vidas (em ‘Provando o seu ponto’), como conseguirdo executar o plano (com os
‘Cursos, desafios e jornadas do aprendizado’) e que o momento para isso € o ‘agora’ (com os
‘Apelos’).

E importante destacar que a editoria de ‘Testemunhos’ nio se limita a um quadro fixo
(mesmo que de forma ndo intencional) nos perfis pessoais dos finfluencers. Pelo contrario, ela
se manifesta como um ethos que atravessa todas as demais editorias, ja que suas experiéncias €
vivéncias passadas sdo constantemente resgatadas, mesmo que de maneira sutil, em suas
publicagdes. Afinal, eles ensinam justamente porque ja vivenciaram.

Além dessas editorias, que sdo mais relevantes para a nossa analise dos discursos dos
influenciadores e a sua relagdo com o discurso testemunhal neopentecostal, ha ainda trés (3)
outras que fazem parte do contetido publicado. Sendo respectivamente a de ‘rotina’ — onde os
influenciadores publicam fotos ou videos acerca da sua rotina, ‘opinido’ — onde os
influenciadores de maneira curta ou mais elaborada trazem alguma opinido sobre temas
distintos capaz de gerar algum tipo de estimulo/sentimento no leitor e ‘publicidade’ — quando
o influencer divulga os eventos que ird participar, sejam lives, podcasts, entre outros.

O processo inteiro se inicia quando o influenciador se estabelece nas redes sociais e

comeca a contar o seu testemunho de superagdo, o que atrai a aten¢dao dos seus seguidores,
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dando continuidade ao engajamento ¢ acompanhamento das proéximas publicagdes. Abaixo

quadro explicativo:

Quadro 2: Os principais discursos encontrados no contetido dos influenciadores.

Editoria

Discurso

Tema

Objetivo

Constancia

Testemunhos

Testemunhal

Nesse discurso, o
influenciador conta a
sua historia de vida
que, em geral possui
um momento de
superacao ou
apresenta uma
mudanga relevante de
comportamento que o
levou de um ponto de
inércia ou mesmo
desequilibrio
financeiro para um
ponto de prosperidade

Causar a identificagdo
com o publico-alvo
que atualmente esta

passando pelos
mesmos problemas,
deixando claro que se
0 Mesmo seguir os
passos ensinados pelo
influenciador, ele
obtera o mesmo €xito
em sua jornada.

Essa editoria esta
presente de forma
periodica no conteudo
disponibilizado pelo
influenciador
enquanto ele estiver
presente nas redes
sociais. Seja para
atingir um novo
seguidor ou relembrar
um seguidor antigo, o
influencer ira revisitar
e rememorar diversas
vezes 0 seu
testemunho através de
diversos formatos
para mais uma vez
contar sua historia e
incentivar ao publico
a comprar seus
produtos.

Pilulas do
conhecimento

Conhecimento

Nessa discurso, o
influenciador entrega
conhecimento técnico

para o seu seguidor
através de conteudos

curtos, objetivos e

faceis de serem
absorvidos. Esses
contetdos em geral
s3o de baixa
complexidade de
producdo e ddo ao
seguidor o vislumbre
do que ele terd acesso
ao comprar o material
completo oferecido
pelo influenciador.

Ensinar um conteudo
que trara um beneficio
visivel para o seguidor

quando aplicado,
fazendo com que ele
queira ter acesso aos
produtos oferecidos na
integra, a exemplo de
curso completo,
mentoria entre outros.

O conteudo em
formato de ‘pilula do
conhecimento’ é
entregue diariamente
ao publico, visto que
uma das formas de
manter o engajamento
da audiéncia ¢ trazer
conteudos que
beneficiem o seguidor
e seja relevante para o
seu dia a dia,
relembrando ao
publico o que ele
pode ter acesso ao
aderir aos produtos
ofertados.

Provando o seu
ponto

Credibilidade

Nessa discurso, o
influenciador criara
publicagdes que
mostrardo para o
publico o quanto ele é
bem-sucedido em seus
planos e prospero

O objetivo assim como
a nomenclatura afirma
¢ ‘provar o ponto’ de
que o influenciador ¢
realmente prospero
financeiramente,
transmitir

Essa editoria é
publicada de maneira
periddica. Sempre
que o influenciador
executa uma acao ou
recebe algum
reconhecimento que
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financeiramente. Sao
publicacdes em que
eles mostram como
sdo premiados,
quantos dos seus
livros sdao vendidos,
quanto possuem
disponivel em sua
carteira de
investimentos ou em
patriménio, as viagens
que fazem e os bens
de consumo que
compram.

credibilidade, solidez,
confianga. Apresentar
um estilo de vida
‘invejavel’ para o
seguidor,
incentivando-o a seguir
os passos do
influenciador para
desfrutar da mesma
vida e beneficios.

ira provar o seu
sucesso, ele comunica
ao publico para obter
engajamento. Na
maioria das vezes,
nesse momento o
testemunho ¢é
rememorado para
informar aos
seguidores onde o
influenciador estava e
aonde ele chegou.

Cursos, desafios
¢ jornadas de
aprendizado

Mentoria

Apds dar o seu
testemunho, ensinar
um pouco o publico e
provar que ¢ bem-
sucedido, chega a hora
de oferecer os seus
produtos. Esse
discurso ¢ responsavel
por ofertar para o
publico pequenos
cursos, desafios ou
jornadas de
aprendizado que a
principio serdo
gratuitas ou terdo
valor simbdlico.

O objetivo ¢é
aproximar-se do
publico através de um
contetdo intensivo e
imersivo onde ele
experimentara o
acompanhamento
oferecido pelo
influenciador em seu
curso ou mentoria
completa.

Apresentada de
maneira periddica
para o publico sempre
que novas turmas
forem abertas ou
houver a necessidade
de estimular a venda
de cursos ja
produzidos. Essa
editoria ¢ oferecida
como uma
oportunidade que
logo que se esgotara,
refor¢ando o carater
de urgéncia.

Apelos

Persuasao

Apds a publicagdo e
divulgacdo dos seus
cursos e mentorias, o
influenciador
compartilha textos ou
videos com um teor
mais ‘apelativo’. Esse
discurso ¢ responsavel
em criar no seguidor a
consciéncia do
problema que possui e
que o momento de
mudanca chegou.

Estimular o publico a
decidir-se rapidamente
pela adesdo aos
produtos ou pelo
proprio
acompanhamento do
influencer. A ideia é
que o seguidor perceba
suas limita¢des e que
precisa de ajuda para
melhorar.

Essa editoria acontece
periodicamente entre
as publicacdes de
rotina sem um prazo
pré-estabelecido ou
proximo ao
langamento de um
novo curso, desafio
ou jornada de
aprendizado.

Opinido

Cotidiano

Discurso em que o
influenciador comenta
a sua opinido sobre
determinado tema.
Seja do segmento
financeiro ou de outro,
¢ o espago onde o
influenciador expressa

Com a expressao de
suas opinides, 0s
influencers possuem o
objetivo de mais uma
vez reforgar um
argumento no
imaginario da
audiéncia, estimulando

as suas convicgoes.

0 seu envolvimento

De maneira

frequente, o
influenciador emite

suas opinides em

diversos formatos que
vao fazer jus aos
assuntos que estdo em
voga no momento.
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com as publicagdes e
com o
acompanhamento do
contetdo.

O objetivo das
divulgagdes consiste
em angariar publico

Periodicamente ha
entre as publicagdes

Nesse discurso, o
influencer divulga

produtos seus ou de as publicidades de
) para os eventos em que
empresas parceiras, ) produtos, presenca e
os influencers L
sua presenca em participagdes.

Publicidade Vendas participam, refor¢ando

. Manter-se ativo é
mais uma vez a sua

eventos como lives e

podcasts, apresenta . também estar em
. relevancia e status de
parcerias com 0s . . , contato com outros
celebridade’ ou
outros atores e chama atores e marcas,

clientes para os
produtos oferecidos.
Fonte: Elaboragédo da autora (2024).

0 publico para engajar. provocando didlogos.

As editorias e os respectivos discursos se transformam em um ‘passo a passo’ para
conquistar a atencao e confianca do seguidor, com sua posterior adesdo aos produtos oferecidos.
Ao escutar o testemunho e sentir identificagdo com o influenciador, o publico ¢ estimulado a
acompanhar a pagina e receber os demais contetdos, existindo grandes chances desse seguidor
logo se transformar em cliente. A seguir, a biografia dos influenciadores para a posterior analise

dos discursos proferidos pelos influenciadores no capitulo seguinte.

2.3.1 Thiago Nigro

A comegar pelo Thiago Nigro, perfil com 8,1 milhdes de seguidores at¢ o momento
desta pesquisa'’, na sua biografia do Instagram, espaco onde os usudrios possuem poucos
caracteres para fazerem um breve resumo de si, Thiago Nigro se denomina também como ‘O
Primo Rico’, apelido dado a si proprio quando criou uma plataforma na internet para ensinar o
publico sobre educacdo financeira.

Também compde a sua biografia a informacao de que ele ¢ o autor do livro ‘Do Mil ao
Milhdo’, o seu e-mail para parcerias e o link para o seu curso ‘Do Mil ao Milhdo com
dividendos’ onde ele ensina os alunos a alcangarem o resultado de 1 milhao de reais a partir de
dividendos da bolsa de valores. Vale salientar que estd escrito em caps lock entre parénteses

‘Ultima chance’, recurso muito utilizado na internet pelos vendedores de cursos que utilizam a

15 Os dados aqui relatados acerca da quantidade de seguidores e de publica¢des dos influenciadores analisados
foram retirados até o dia 15 de maio de 2023. Em agosto de 2024, Thiago Nigro conta com 9 milhdes de seguidores.
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estratégia da escassez'® para convencer sua audiéncia a efetuarem a compra do produto, muitas

vezes por impulso.

Figura 1: Captura de tela da 'bio’ de Thiago Nigro, no Instagram em agosto de 2024.

thiago.nigro & m Enviar mensagem 42

2258 publicagdes 8,1 M seguidores A seguir 2054

Thiago Nigro | O Primo Rico

@ Fundador do O Primo Rico

& Autor do livro Do Mil zo Milhdo
Y Parcerias: parc
@ DMM ¢/ dividendos (ULTIMA CHANCE}:
r.oprimorico.com.br/mmdividendos

Seguido/a por easilva24, virginiavbitencourt, thayanaa__ + 214 outras pessoas

DO MILAO

CAM MR

6)

DMM+ Divid... ARCA Grao Rumo ao Bilh... Finclass Minha Vida CRIE HABITOS

Fonte: Instagram (2024)

Ainda no seu perfil, podemos ver alguns destaques — recurso utilizado pelo Instagram
para destacar de maneira permanente alguns contetidos publicados nos stories. S@o eles: ‘Do
Mil ao Milhao’, com publicagdes voltadas para esse curso em especifico; ‘Arca Grao’, com
conteudo voltado a explicar o seu novo produto, o fundo Arca; ‘Rumo ao Bilhdo’, com
publicacdes que explicam seu novo objetivo, alcancar 1 bilhdo de reais em investimentos;
‘Finclass’, com posts que dissertam sobre seu programa exclusivo de mentoria, um
acompanhamento personalizado do Thiago com aulas dos maiores nomes do mercado
financeiro do Brasil; ‘Minha vida’, com publicagdes dos principais momentos da vida do
Thiago, dentre eles o contracheque do seu primeiro salario como gar¢om do Outback,
exatamente R$ 297 e anos mais tarde, a imagem da comemoragdo dos colaboradores da sua
empresa ao receberem a noticia que tinham conseguido entrar na bolsa de valores; e por tltimo,
o destaque ‘Crie héabitos’, onde ele dar dicas de como criar habitos saudaveis, principalmente

com relagdo a vida financeira.

16 Segundo a plataforma de Marketing de Contetido RockContent (2023), o marketing da escassez é uma estratégia
que visa despertar gatilhos mentais de urgéncia no publico. A proposta é provocar o medo de perder a oferta para
que o cliente efetue a compra. Frases como 'Ultima chance', 'Ultima oportunidade' 'Restam x vagas' sdo capazes
de ativar um sentimento de risco iminente de que a pessoa esté prestes a perder uma grande oportunidade. A ideia
¢ sugerir que os produtos ou servi¢os possuem quantidade limitada com alto interesse pelo publico.
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Segundo o site ‘O Primo Rico’ (2023)"7, seu Instagram é o maior canal voltado para o
tema no Brasil, sendo também considerado o maior influencer de finangas do mundo, conforme
a Infomomey. Sua histéria comegou aos 18 anos — em 2008, quando ganhou R$ 5 mil de
presente dos seus pais. Ja interessado por investimentos naquele periodo, Thiago investiu e
perdeu todo esse dinheiro na bolsa de valores. Motivado a aprender mais sobre o negdcio, tentou
trabalhar no mercado financeiro e foi rejeitado por inimeras empresas.

De acordo com Nigro, ele chegou a ser hostilizado por alguns profissionais e um dos
entrevistadores, como ja mencionamos aqui, indagou se ele nao tinha vergonha da faculdade
que fazia — na época, Thiago cursava Relagdes Internacionais na ESPM. No seu site, hd o

seguinte descritivo sobre o inicio da sua carreira:

Vocé ja teve vontade de ganhar MUITO dinheiro? Ja teve aquela
vontade de dar tudo de si para se tornar um milionario? Era esse
sentimento que rondava a vida de Thiago Nigro aos 18 anos de idade.
Thiago teve uma infancia dificil. Seus pais, apesar de terem ganhado
bastante dinheiro, perderam tudo gracas a falta de educagdo
financeira. As dividas pesaram, e ele presenciou na pele o que a falta
de dinheiro pode causar na vida das pessoas. Isso fez com que ele
nunca mais quisesse presenciar isso de novo na sua vida. Aos 18 anos,
veio a primeira oportunidade: recebeu, de aniversario, um total de R$
5.000,00 dos seus pais. Foi tudo o que eles conseguiram guardar em
18 anos. Na época, Thiago tinha uma paixdo: mercado financeiro.
Adorava ver os filmes sobre o mercado, que vendiam uma ilusdo de
que ganhar dinheiro na bolsa era facil. Thiago comprou a iluséo, ¢ ndo
pensou duas vezes: mesmo sem conhecimento, investiu os R$
5.000,00 na bolsa de valores. Em uma semana, perdeu tudo. Nesse
momento, Thiago poderia ter desistido. Poderia ter achado que o
mercado financeiro era s6 uma ilusdo, e que nao valeria a pena perder
tempo com ele. Mas, se ¢ verdade que a sorte ndo gira a maganeta,
Thiago a girou quando decidiu estudar profundamente o assunto
depois que perdeu tudo. (O PRIMO RICO, 2023).

Segundo o depoimento de Thiago Nigro, ao portal Suno'®, embora humilhado em suas
tentativas iniciais de adentrar no mercado financeiro e fazendo ‘bicos’ em outros trabalhos, ele
ndo desistiu. Pelo contrario, se especializou e iniciou sua trajetéria como assessor de
investimentos abrindo seu proprio negdocio em 2011, onde foi socio até 2015, quando fundou a
M. Nigro investimentos, atingindo a marca de 55 funcionarios e 5000 clientes.

Em 2016, ele deu inicio ao canal ‘O Primo Rico’ no Instagram que em 4 anos adquiriu

7 milhdes de seguidores. Visando outros negocios, Thiago também criou o ‘Grupo Primo’,

17 As informagdes a respeito de Thiago Nigro foram coletadas do site oficial da sua empresa ‘O Primo Rico’,
com acesso em 10 de marco de 2023. Disponibilizado em: https://www.oprimorico.com.br/thiago-nigro/.

¥ Suno é uma empresa de investimentos, na qual Thiago Nigro é socio. Disponivel em https://bityli.com/ssGjc
Acesso em 20 de dezembro de 2022.
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responsavel por gerenciar outras empresas como a Finclass — plataforma de ensino sobre
assuntos financeiros e investimentos e a Staage, plataforma voltada para o ensino do Marketing.

Thiago possui ainda o ‘Primocast’, o podcast oficial do Grupo Primo, que nasceu
exclusivamente para o Spotify, mas hoje ja pode ser ouvido em outras plataformas e também ¢é
socio do podcast ‘Os sécios’, juntamente com outros influenciadores reconhecidos da area.

Para além, Thiago ainda ¢ autor do livro ‘Do Mil ao Milhdo’ que se tornou um livro
best-seller em todo pais, cujo proposito ¢ ensinar ligdes capazes de fazer com que uma pessoa
aprenda a gerenciar suas finangas atingindo até ou mais que 1 milhdo de reais, com base em
trés pilares 1. Gastar bem. 2. Investir melhor e 3. Ganhar mais. Em 2019, o livro se tornou
o livro nacional mais vendido do ano, segundo levantamento da Nielsen.

Esse titulo também dd nome a uma de suas mentorias, curso exclusivo que além de aulas
e materiais disponibilizados, propde mentoria dos alunos com o préprio Thiago para o alcance
do objetivo de 1 milhdo de reais — informacao que conseguimos ver em sua bio.

Atualmente, ainda segundo o site O Primo Rico, o conteudo de Thiago Nigro em todas
as suas plataformas, atinge cerca de 15 milhdes de pessoas todos os meses. O seu canal no
YouTube, por exemplo, conta com mais de 6 milhdes de inscritos e mais de 326 milhdes de
visualiza¢des acumuladas desde a sua criagao, em 2016. O mesmo canal, conta com um recente
quadro, chamado ‘rumo ao bilhdo’, onde Thiago abre sua carteira de investimentos
publicamente e realiza investimentos visando atingir seu primeiro bilhdo de reais.

Em dezembro de 2022, Thiago langou mais um negdcio, o fundo de investimentos Arca,
na qual os clientes entregam seus valores financeiros para que os consultores gerenciem o0s
investimentos em troca de uma taxa de corretagem. O nome leva a sigla da metodologia de
investimentos de Thiago, que significa respectivamente A: Ag¢des e negdcios, R: Real State
(Fundos imobilidrios), C: Caixa e A: Ativos internacionais.

No Instagram, podemos observar através das suas publicagdes que Thiago conta a
mesma historia (testemunho) que extraimos do seu site. Neste caso, em primeira pessoa. Sua
trajetoria de vida, criado por pais que nao sabiam usar o dinheiro, a perda do seu primeiro
investimento na bolsa, seus periodos de humilhagdo a procura de empregos no setor financeiro
e ainda os bicos que fazia quando precisava se sustentar servem como base para torna-lo a
pessoa que ¢ hoje. Foi através de muito estudo e uma mudanga de mentalidade que Thiago,
gar¢com de outrora, hoje esta rumo ao seu primeiro bilhdo de reais.

A seguir, transcreveremos as publicagdes sorteadas nas semanas falsas de todos os
meses de fevereiro de 2022 a janeiro de 2023. Ao observamos a sua produ¢do de contetdo,

identificamos uma mudanga sutil em algumas postagens. Acontece que em marco de 2022,
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Thiago Nigro se converteu ao cristianismo de base protestante e passou a falar sobre Deus em
algumas publicacdes.

No entanto, ele ndo relata tal fato em sua biografia e ndo atrela ao poder divino a
mudanca de mentalidade em relacdo a liberdade financeira, nem mesmo ao sucesso atualmente
experimentado, visto que a sua conversdo aconteceu quando tudo ja estava consolidado. Para
Ele, servir a Deus se apresenta mais como um sentido de vida, um propoésito, ndo sendo sua

intencao converter pessoas para Cristo, mas para a liberdade financeira.

2.3.2 Carol Dias

Carol Dias, a segunda maior influenciadora digital do Instagram a ser analisada neste
trabalho, possui 7,6 milhdes!® de seguidores em seu perfil do Instagram, com mais de 8.500
publicagdes. Em sua biografia, se autointitula como ‘Criadora de contetidos digitais’ e apresenta
as seguintes informagdes: ‘Vou te ensinar a investir seu dinheiro de forma simples’, ‘Autora
“BEST SELLER” do livro Rumo a Riqueza’ e HOST @irmaos.diaspodcast — o que significa

que ela ¢ anfitrid junto com o seu irmao em um podcast que fala sobre finangas.

Figura 2: Captura de tela da 'bio' de Carol Dias, no Instagram em agosto de 2024.

caroldias €& m Enviar mensagem +2

8585 publicagdes 7,6 M seguidores A seguir 1825

Carol Dias

VIVO DE DIVIDEMDCS
vro Rume & Rigueza
Q HOST @irmaos.diaspodcast
@ caroldias.com.br/links

Seguido/a por victor__shey e rafaeimacedoabreu

Comunidade ... Carol Dias Podcast Youtube Meu livro

Fonte: Instagram (2024).

No seu espaco biografico existe ainda um link para os produtos que oferece como a sua
comunidade 'Eu vivo de dividendos', seu livro 'Rumo a Riqueza', planilhas e relatorios gratuitos

rumo a liberdade financeira, canal do Telegram para os seguidores fazerem parte da sua

19 Numero de 01 de agosto de 2024.


https://www.instagram.com/irmaos.diaspodcast/
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comunidade, propaganda de bancos e contas digitais entre outras coisas. Além do Instagram, a
influenciadora também conta com perfil no YouTube com cerca de 263 mil inscritos.

Conforme o portal de noticias Metropoles (2022), Carol Dias, hoje milionaria, comegou
sua carreira em um programa de televisao humoristico, mais conhecido como Panico. Apds um
periodo, a influenciadora afirma que ndo se sentia feliz e que seu desejo era realizar alguma
atividade que realmente lhe movesse, lhe desse um senso de propdsito. Ao sair do programa,
estudou e se tornou especialista em finangas, o que faz ha trés anos.

Segundo a influencer (2023) seus pais, fundadores de uma empresa do setor téxtil,
passaram por problemas financeiros durante a sua adolescéncia. Até ter 12 anos eles eram ricos,
mas depois disso, seu pai se envolveu com jogos e bebidas, perdendo tudo quando ela chegou
aos 15 anos. Nesse periodo, Carol comecgou a participar de eventos como modelo para ganhar
dinheiro (DIAS, 2023).

Em 2010, com 23 anos, Carol Dias posou para a revista Sexy, recebendo em seguida
um convite para participar do programa Legendarios da TV Record. Em 2013, recebeu o convite
para integrar o time das panicats do programa Panico, que aceitou, mas lhe gerou diversos

traumas, como discorre abaixo:

O diretor ndo tinha a menor no¢do de como falar com as pessoas. Uma
época eu engordei, mas estava s6 um pouco acima [do peso anterior],
nada anormal. Ele me humilhava, chamava de gorda, feia, dizia que
iria ser demitida, que iria me colocar na geladeira. Por causa disso, eu
tive anorexia e bulimia. As palavras eram muito pesadas. (....) Imagina
vocé chegar em casa meia-noite, abrir o celular e ter uma mensagem
do diretor do programa mandando print da celulite na sua bunda?
Imagina o trauma que fica? Fago terapia, mas lido bem. J4 fiz muitas
dietas malucas, coisas que ndo eram corretas com o meu corpo. Hoje,
vivo muito mais normalmente (DIAS, 2023).

Apesar do salario ndo ser bom, segundo a influenciadora, com a renda do programa e
de publicidades ela conseguiu juntar uma boa quantia para deixar o emprego € ao seu perguntar
o que realmente gostava de fazer, percebeu que poderia ensinar como investia seu dinheiro.
Nesse momento, em 2017, decidiu com o seu irmao criar um projeto voltado para o tema e em

2019 langou seu primeiro video sobre o assunto, contando como conseguiu chegar ao seu

terceiro milhdo. O comeco nao foi facil conforme a influencer.

Fui chamada de louca, inclusive por pessoas que trabalharam comigo
no Panico. Enfrentei muito preconceito: eu trabalhava de biquini e, na
visdo das pessoas, aquilo significava ser burra. Mas nao ouvi ninguém
e segui meu proposito... Cheguei a estudar cinco horas por dia, fiz
cursos grandes. Tive que provar o meu conhecimento (DIAS, 2023).
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Hoje, além dos investimentos, a renda da influenciadora ¢ composta também pelo
pagamento do conteudo criado para as plataformas, sdo cerca de R$ 20 mil reais a cada
postagem patrocinada, segundo a influencer (2023). Atualmente, seus patrocinadores sao
corretoras americanas, brasileiras, empresas de andlise de investimentos e corretoras de
criptomoeda.

Em 2021, Carol Dias langou o livro ‘Rumo a Riqueza’, em que explica seu método para
atingir a liberdade financeira. Também oferece um curso online com o nome do seu canal, um
trocadilho com o fato de tornar uma pessoa rica em dias, ou facilmente — apesar de afirmar nao
ser exatamente isso, além do podcast ja citado. Segundo Carol, seu proposito reside em ajudar

pessoas.

As pessoas me perguntam muito isso. Como uma modelo que, para
alguns, aparentava gostar de um meio de luxo, status e glamour agora
fala em como investir dinheiro? Na verdade, eu sempre gostei de
poupar ¢ investir meu dinheiro. Desde crianca, eu tinha meu
porquinho. Percebi que eu tinha um proposito de ajudar as pessoas a
investirem melhor depois de ver muita gente se perder exatamente no
meio da fama. Resolvi me dedicar absolutamente aos estudos de
educacdo financeira e investimentos. Hoje, sinto-me feliz em poder
ajudar as pessoas a evoluirem e amo o que faco. De numeros de
quadril e coxas, sai para os numeros de investimentos (FORBES,
2020).

Figura 3: Publicagdo de 19 de outubro de 2023 de Carol Dias no Instagram.

Quem sou eu?

Fonte: Instagram?® (2024).

20 https://www.instagram.com/p/CylFjvPLuY{/
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2.3.3 Nathalia Arcuri

A terceira maior influencer do Brasil no tema finangas, Nathalia Arcuri, possui 3,3
milhdes de seguidores no Instagram, com mais de 4.400 publicacdes®!. Na sua biografia se
descreve como fundadora do 'Me poupe na Web', perfil do Instagram que soma mais 2,1
milhdes de seguidores. Embora nao estejamos analisando o perfil do @mepoupenaweb,
consideramos relevante mencionar que, em sua biografia, a empresa descreve como missao
'Colocar o PODER do dinheiro nas suas maos'. A ultima frase da biografia de Nathalia é:
“Desfudendo vidas financeiras desde 2015

O portal de internet ‘Me Poupe’ (2024), apresenta uma pagina sobre a influenciadora
com o seguinte titulo: “Mas quem ¢é Nath Arcuri? Conhega a pessoa que vai te ajudar a
enriquecer”. Segundo a matéria, Nathalia Arcuri ¢ a criadora do canal ‘Me Poupe!’, projeto
voltado para a educacdo financeira com uma linguagem comum de entretenimento. Através do
seu canal, a influenciadora ensina sobre como gerenciar financas pessoais através de uma

comunicagdo direta € bem-humorada:

A Nath ¢ fundadora do Me Poupe!, primeira plataforma de entretenimento
financeiro do mundo! Essa plataforma ¢ formada por varias coisas: este blog
maravilhoso (navega por ele e abuse dos nossos simuladores), canal no
YouTube (com mais de 4 milhdes de inscritos), um curso online de finangas,
investimentos e mindset (a Jornada da Desfudéncia), com mais de 6,5 mil
alunos matriculados, o Poupecast, o podcast do Me Poupe! (tem no Spotfy,
iTunes e Google Podcast), tem o livro “Me Poupe! 10 Passos pra Nunca Mais
Faltar Dinheiro no seu Bolso” (que vocé pode comprar com desconto aqui), o
programa Me Poupe 89, na Radio Rock e, claro, tem o reality show mais rico
da TV brasileira, o “Me Poupe! Dividas Nunca Mais”! UFA! (ME POUPE,
2024).

Nascida em Sdo Paulo, teve uma vida simples, porém sem privagdes. E ao questionar
ao pai se ela teria uma poupanca aos sete anos, ele disse que nao e que ela deveria ganhar seu
dinheiro por conta propria. A partir desse primeiro 'ndo', segundo a biografia em seu site,
Nathélia comecou a juntar dinheiro naquele momento e aos 23 anos ja tinha comprado a vista
seu primeiro imével, além de viajar, trocar de carro, entre outras coisas, todas realizadas ‘a
vista’ como a redagao faz questao de frisar.

Ao se formar em Jornalismo, o inicio da sua vida profissional foi na area da
comunicagao, passando pelo SBT, Rede Record e por fim, RedeTV!. Ao longo da carreira, no
entanto, seu interesse por planejamento financeiro aumentou, fazendo com que ela realizasse

diversos cursos na area. Ao tentar emplacar um projeto com esse tema na TV, que visava retratar

2! Numeros de 01 de agosto de 2024.
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as transformagdes financeiras de pessoas comuns e ndo conseguir, Nathalia, conforme o seu

site, passou por trés anos de vivéncias frustradas e apos perceber que nao tinha mais como

crescer na carreira, decidiu deixar o jornalismo e investir na criagdo de conteudo digital, como

afirma a seguir:

Depois de tantos “ndos” da TV aberta, em junho do mesmo ano, ela
levou o conteudo para o YouTube. O que a fez mergulhar no
empreendedorismo e aceitar o desafio de fazer conteudo inovador na
internet foi um dado recebido um ano antes: a cada 15 segundos uma
mulher é espancada no Brasil e 70% delas se sujeitam a
relacionamentos violentos por causa da dependéncia financeira. O
combate a esses numeros foi o que a tirou da zona de conforto. Hoje
a missdo do Me Poupe!, primeira plataforma de entretenimento
financeiro do mundo, é oferecer de graca educacgdo financeira ao
maior mimero possivel de pessoas e tirar milhdes de brasileiros da
inércia financeira” (ME POUPE, 2023).

Ainda no perfil de Nathalia Arcuri no Instagram, ha varios ‘destaques’. Links onde ¢

possivel destacar os stories mais importantes ja postados. Dentre eles estdo: Evento DAVOS,

Prémios, Dicas, Cursos, Livros, Grupo do Telegram, Séries sobre investimentos, Recortes da

Imprensa, Viagens, Me Poupe+ e entre outras, ‘O desabafo’.

Figura 4: Captura de tela da 'bio' de Nathalia Arcuri, no Instagram em agosto de 2024.
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Fonte: Instagram (2024).

Nesse ultimo destaque, produzido e compartilhado em meados de fevereiro de 2024,

Nathélia faz uma série de 06 publicagcdes em formato de video, denominadas de ‘Desabafo Parte

1 a 6’, onde aparece de frente para a cAmera, em sua casa, trazendo para o publico o que
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podemos dizer que € o maior contetido ‘testemunhal’ desde o periodo inicial da nossa analise
em fevereiro de 2022.

A influenciadora menciona que denominou esse periodo de ‘Jornada Interna’ e, embora
nao seja comum para ela compartilhar sua vida pessoal nas redes sociais, sente que ¢ 0 momento
certo para revelar ao publico as mudangas pelas quais passou ao longo dos anos, desde a infancia
até a transformagao final que ocorreu no inicio de 2023. No entanto, ela so se sentiu pronta para
compartilhar no ano seguinte, em fevereiro de 2024. A postagem, que recebeu mais de 100 mil

curtidas, traz a seguinte legenda:

Vocé ndo viu. Mas doeu. Eu t6 pronta pra compartilhar com vocé o que talvez
tenha sido o momento mais dificil da minha vida (até aqui). E vou fazer isso
nao pelos likes, mas pelo desejo genuino de transformar a minha dor em amor
e ligdes pra quem estiver precisando. Eu tenho recebido tanto carinho das
pessoas me incentivando e comemorando a minha “nova fase” que me senti
estimulada a contar os bastidores dos ultimos anos. Eu ndo gosto de falar sobre
a minha vida pessoal. Eu ndo gosto de compartilhar a minha intimidade. Mas
nesse caso eu acredito que valha a pena abrir uma exceg@o. As redes sociais
podem ser o veiculo de liberdade pra muitos criadores de conteudo, mas elas
também podem cobrar um prego alto. Vocé sabe, tem gente que tira a propria
vida por causa da pressdo que essa exposicdo traz na garupa. Mas sera que da
pra se reencontrar? Sera que € possivel resgatar o brilho no olho que um dia te
trouxe até aqui? O tesdo de criar pode ser maior que o cansago? Como superar
as mentiras, as calunias, as historias fantasiosas envolvendo seu nome, as
expectativas gigantes que as pessoas colocam sobre vocé, as frustragoes de
milhares de pessoas... Eu acredito que na sua escala pessoal vocé esteja
passando por coisas semelhantes. Familia, namorado, colegas... E quanto mais
alto vocé sobe, mais se destaca. E quanto mais se destaca, mais vira alvo. Mas
saiba que quanto mais alto vocé sobe, mais sua luz ilumina. E vocé pode ser
luz até mesmo pra quem vive na sombra. Eu escolhi ser luz. Fazer o que ¢
certo, agir de forma ética e responsavel, ndo revidar. Nessa série de videos eu
vou te explicar quais foram os principios, o que ja rolou sem que vocé soubesse
e de onde eu tirei forgas pra religar meu disjuntor. Espero que te ajude. Essa
sera uma expedicao interna. Peco o respeito de todos. Se vocé ndo quiser saber,
¢ simples. Basta ndo ver. Se ndo gosta desse tipo de conteudo, basta parar de
me seguir. E se quer rivalizar, polarizar, desrespeitar também ¢ bem facil:
arranje algo 1til pra fazer e tente ajudar alguém no caminho. Faga sua vida
valer a pena. Ela ¢ a inica coisa que vocé tem.

Nas publicagdes, Nathalia Arcuri rememora sua vida desde a sua infancia, trazendo
informacdes que nunca vieram a tona para o publico até entdo. Segundo ela, apesar de ser
conhecido que o ato de economizar e ter uma relacdo ‘saudavel’ com o dinheiro remontava a
infancia, a influenciadora afirma que a histéria completa pode ser muito mais aterradora.

Segundo a finfluencer, desde a infancia ela sentia a necessidade de se provar para a
familia e vivia com o constante medo de seu pai, o provedor da casa, perder o emprego.
Economizar, na verdade, era algo que Nathalia se via obrigada a fazer desde os 8 anos, com

medo do que poderia acontecer no futuro.
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Nathalia compara a sua vida com a de um cachorro que ndo sabe a hora de parar de
brincar e afirma que apos ter uma infancia repleta de pressdo psicologica interna e externa e
desenvolver anorexia apOs cobrangas excessivas em sua tentativa de se tornar ginasta, ela
também adentra para o mercado de trabalho, onde, no seu segundo emprego, ¢ abusada
sexualmente. Ap6s batalhar muito em seus empregos € conseguir ir para outro programa e
emissora, Nathalia conta que sua vida melhorou e comecou a fazer sentido, até que se deparou
com uma reportagem sobre violéncia doméstica que mudou sua vida para sempre.

Segundo a influenciadora, ela ndo poderia mais continuar a viver sem fazer nada,
sabendo que a maioria das mulheres se submete aos abusos fisicos e psicologicos por nio ter
condi¢des financeiras de se separar. Entdo, ela resolve pedir demissdo aos olhares ‘tortos’ de
seus colegas e fundar uma empresa sobre educagdo financeira. No e-mail de despedida, ela
afirma: “Queridos e queridas, sinto-me Gettlio numa espécie de despedida dessa vida para
entrar na histéria. Para minha sorte, meus impetos suicidas estdo controlados e ndo partirei desta
pra melhor. Quer dizer, vou, mas nao no sentido figurado”.

Ao se despedir, Nathéalia estabelece uma meta para si, alcancar 2% da populacio
brasileira com contetudo sobre financas e atingir a liberdade financeira aos 45 anos. Ao alcangar
a primeira meta ap6s 03 anos de inicio do seu trabalho e a segunda aos 36 anos, a influenciadora
se vé perdida sem novos objetivos, onde a sua vida deixa de fazer sentido. A partir de entdo,
em meados de 2018, Nathalia comega a viver sua vida para o trabalho, sendo os anos mais
dificeis da sua vida.

Em um processo de se conectar e se reencontrar consigo mesma, Nathélia resgata um e-
mail escrito para si em 2023 em que afirmava que era a hora de parar. Nathalia compara a sua
vida como a de uma pessoa que estivesse o tempo todo possuida por um espirito opressor € que,
finalmente, havia ido embora, apossar outro corpo ou mesmo desistido de se apossar dela. Ela
tinha percebido que o sonho havia se tornado pesadelo e havia chegado o momento de
desacelerar.

A influencer ndo aguentava mais tanta tortura, tanta pressao e opressao pela perfeicao
vindo de si mesma e dos outros (nas palavras dela). Pedindo respeito as suas crencas e opinides,
a influenciadora ndo informa se possui uma religido, mas afirma que sempre foi muito
espiritualizada e que acreditava que Deus estava dentro dela e ndo fora. Se despedindo em meio
as lagrimas, Nathalia afirma que ndo ¢ contra estabelecer metas, pelo contrario, fazer isso e
trabalhar incansavelmente para educar o Brasil foi o que permitiu o depoimento que se seguiu

e foi o que tornou o real toda a contribuicdo que ela trouxe para o povo brasileiro.
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A influenciadora conclui que iria continuar fazendo o que sempre fez, produzindo
conteudo, compartilhando, ensinando, estudando e amando, mas agora com muito mais leveza.
O ultimo video conta com 3,2 milhdes de visualizacdes, mais de 120 mil curtidas e mais de 9
mil comentarios de usuarios que se identificam, a parabenizam pela transparéncia e franqueza,

discorrendo sobre o quanto essa série faz a diferenca em suas vidas.



62

3. POR UMA EPISTEMOLOGIA DO TESTEMUNHO: UMA DISCUSSAO
FILOSOFICA

“Obrigada a todos. Ao time. Aos professores. A audiéncia. Ao
mercado. Vamos construir algo que vai dar orgulho”. (Ultima frase de
uma série de stories no destaque ‘minha vida’, do perfil do influencer
de financas Thiago Nigro. Comecando por imagens que comprovam
seu primeiro salario no valor de R$ 297,28 a comemoragdo da
inser¢do da sua empresa na bolsa de valores, culmina no langamento
da sua Finclass — programa de curso e mentoria voltado ao publico
que quer aprender mais sobre investimentos ¢ como alcangar a
liberdade financeira).

Segundo Colares (2013), uma das principais preocupacdes da historia e do campo das
ciéncias ¢ a de definir o que € conhecimento. Essa investigacdo que remonta desde a época de
Platdo se tornou uma das principais discussoes filosoficas do século XX, tendo como objetivo
principal definir o que € conhecimento aliando as ideias de verdade e crenga e, a0 mesmo tempo
distinguindo uma verdadeira crenga, do que ¢ a verdade ou conhecimento.

Apesar do esfor¢o desprendido sobre o tema, a maioria dos estudos iniciais ignorou o
conhecimento através do testemunho ou o invalidou, privilegiando outras formas de saber como
a memoria, a percepg¢ao, o raciocinio indutivo e/ou dedutivo, resultando em uma epistemologia
tradicional individualista (SILVA, 2014). Isto porque, durante anos, a epistemologia teve
influéncia do empirismo de Locke, do individualismo cartesiano e da concep¢ao de que o
testemunho so seria capaz de ser fundamentado com base em legitimacdo vinda de outras
fontes.

No entanto, hoje, pode-se afirmar que o testemunho ¢ uma fonte de crencgas penetrante
e natural, na qual diversas crencas nele fundamentadas constituem conhecimento e estdo

justificadas (SILVA, 2014), assim como afirmam Audi e Coady:

Para Audi, “pode ser que nenhum ser humano normal viesse a
conhecer coisa alguma, se ndo fosse através do testemunho”; para
Coady, muitos de nés ndo “tem feito observagdes que estdo além do
nosso conhecimento, como a de que as luzes no céu sdo corpos
celestes imensamente distantes”, dada a importancia do testemunho.
(SILVA, 2014, p. 18).

Dessa maneira, o testemunho ganha um sentido epistémico justamente pela sua
indispensabilidade. Sao diversas areas do conhecimento e da vida em sociedade que percebem
o testemunho como um componente basico do comportamento humano. Na atualidade,
ultrapassa as barreiras da transmissdo de conhecimento e marca presenca no ordinario, sendo

um instrumento de narrativa do cotidiano. Assim, a importancia do testemunho se reflete nas
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mais variadas esferas, desde a justiga até a educagdo, passando pelas relagdes interpessoais e
pela memoria coletiva. Ao compartilhar experiéncias e observagdes, as pessoas constroem uma

rede complexa de informacdes e significados que ajudam a moldar a realidade social.

by

3.1 Da Era Moderna a Contemporaneidade: uma discussido sobre a epistemologia do

testemunho

Durante a Era Moderna, surgiram debates classicos sobre o testemunho envolvendo
renomados filosofos, como o francés René Descartes (1596-1650), o inglés John Locke (1632-
1704), o escocés David Hume (1711-1776) e o britanico Thomas Reid (1710-1796). Enquanto
os dois primeiros descredibilizavam o testemunho, os ultimos o valorizavam como aspecto
central na formacao de crengas e transmissao de conhecimento.

O filésofo René Descartes, fortemente marcado por um ideal de conhecimento
autonomo — imerso no contexto do ceticismo filosofico grego, foi responsavel por propagar
uma epistemologia marcada por processos cognitivos egocéntricos, um individualismo
metodico, que considerava o testemunho uma forma obsoleta de formacgao de crenga.

Segundo Moreira (2013, apud WOLTERSTORF, 2001, p. 165), Descartes, por
exemplo, defendia que “para a ciéncia ser praticada apropriadamente, o individuo deve comegar

duvidando de tudo que foi dito a ele”:

(...) de modo que me era necessario tentar seriamente, uma vez na
minha vida, desfazer-me de todas as opinides a que até entdo dera
crédito, e comegar tudo novamente desde os fundamentos, se quisesse
estabelecer algo firme e constante nas ciéncias. (DESCARTES, 1979,
p- 86).

Ja& John Locke insistia que o conhecimento deveria ser adquirido pelo sujeito por si
proprio, evitando apelar para a intelectualidade de terceiros, visto que as percepgdes de outros
poderiam ser completamente faliveis (SILVA, 2014). Para Locke, o testemunho deveria ser de
um todo desautorizado, sendo o conhecimento tomado apenas através da razdo e de modo

autdbnomo.

As opinides de outrem em nossas mentes nao nos fazem saber nem
um pouco a mais, mesmo que verdadeiras. O que neles era ciéncia,
em nos ndo passa de opinido, porque apenas demos assentimento a
sua autoridade e ndo empregamos, como eles fizeram, nossa propria
razdo para compreender essas verdades (LOCKE, 1975, p.23).
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Hume, apesar de manter o pensamento tradicional de que o testemunho deveria ser
confrontado com outras formas de reconhecimento inferencial, reconhecia o valor epist€émico
do testemunho, afirmando que “nenhuma espécie de raciocinio ¢ mais comum, mais util e
mesmo mais necessaria a vida humana que o que deriva do relato das pessoas e dos depoimentos
de espectadores e testemunhas oculares” (HUME, 2004, p. 156).

Sendo chamado de reducionista, sua visdo também se consagrou por um individualismo
epistemologico, “expresso na ideia de que, para se saber algo com fundamento, € preciso, por
si mesmo, ter acesso direto a ocorréncia empirica a qual esse conhecimento se refere ou ser
capaz de desenvolver pessoalmente o raciocinio que levou a conclusdo defendida” (COLARES,
2013, p. 148).

Isto ¢, para Hume (2004), toda a nossa confianca em qualquer tipo de argumento
testemunhal deriva de nossas observagdes da veracidade do testemunho e da conformidade
habitual entre os relatos de testemunhas e os fatos. Sendo assim, a razao pela qual damos crédito
a testemunhas “ndo deriva de qualquer conexao que percebamos a priori entre o testemunho e
a realidade, mas de estarmos acostumados a encontrar uma concordancia entre essas coisas”
(HUME, 2004, p. 158).

Hume (2004) afirma que a experiéncia € nosso principal guia para raciocinar sobre fatos,
no entanto, por ser passivel de falhas, precisamos submeter nossas informagdes aos mais
diversos graus de confianca, para s6 entdo segundo a probabilidade definir se uma questao ¢
verdadeira ou ndo.

Em sua obra ‘Investigagdes sobre o entendimento humano’, Hume (2004) disserta sobre
os milagres na tentativa de defender que eles sao impossiveis. Para o autor, apesar de querermos
acreditar por conta da emocdo que nos causam, a historia ndo apresenta nenhum milagre
atestado por uma quantidade suficiente de homens com boa credibilidade, sem que haja uma
imposi¢do sequer sobre eles. Dessa forma, o filosofo critica as religides, segundo o qual s6 o
fato de um milagre ser utilizado para consolidar tal denominagdo ja ¢ motivo suficiente para
ndo acreditar nele.

O ultimo, Thomas Reid, considerado antirreducionista, acreditava no testemunho como
fonte de conhecimento (1764, apud SILVA, 2014) Ainda assim de forma conservadora, Reid
afirmava que para ser credivel, o testemunho deveria advir de um individuo confidvel.

Ele, segundo Silva (2014) estabelece as bases de uma confiabilidade a partir de
principios como: a) a veracidade ou disposicao para falar a verdade: a verdade ¢ sempre a mais
elevada, e ¢ a questdo natural da mente e b) a credulidade ou disposi¢do para acreditar na

testemunha: em matéria do testemunho o juizo humano € por natureza inclinado para o lado da
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crenca, quando nao ha nada posto para a escala oposta. Pelo principio da veracidade e da
credulidade, “testemunho e razdo se servem mutuamente, enquanto entes com poderes
intelectuais sociais, ndo menos naturais do que aqueles poderes reconhecidos como
egocéntricos” (SILVA, 2014, p. 225).

Na Filosofia contemporanea, o australiano Charles Coady, retoma o debate entre Hume
e Reid sobre testemunho. Criticando principalmente a teoria Humeana de que o testemunho ¢
valido desde que possa ser observado, Coady (1992) afirma que diversos fatos tidos como
verdadeiros na nossa vida ndo partem de nossa memoria ou inferéncia, mas sao estritamente
baseados nas palavras de outros.

Inclusive, remetendo aos estudos cientificos, Coady (1992) reitera que o estudo da
historia, das ciéncias sociais, das ciéncias fisicas e até mesmo das ciéncias mais abstratas, como
a astronomia e a fisica teorica, sao dependentes do testemunho, visto que sdo desenvolvidas
teorias com base em estudos anteriores.

Segundo Colares (2013), a visao de Coady, em oposi¢ao ao reducionismo de Hume e
outros autores, ¢ chamada pela literatura de nao-reducionismo ou fundamentalismo
epistemologico. Tal corrente afirma que o testemunho nos dd conhecimento, mas se recusa a
aceitar que nossa confianca no testemunho precisa ser justificada em termos de algumas outras
fontes supostamente mais fundamentais do conhecimento.

A confianga no testemunho deve ser considerada como fundamental para a justificacao
da crencga da mesma maneira como a percep¢ao, a memoria e a inferéncia o sdo. Em todo caso,
para que o testemunho aconteca, Coady informa que precisamos ouvir ou ver a mensagem.

Entre as publicacdes de Coady, segundo Silva (2014), surge a teoria da filoésofa
Elizabeth Fricker, principal critica tanto da interpretagdo de Coady quanto da de Hume. Em
uma série de artigos entre 1987 e 2006, Fricker solidifica outra versdo do testemunho,
denominada de tese do reducionismo local, onde um ouvinte deve ter razdes positivas para
acreditar no orador, apenas em relagdo ao testemunho particular em questao.

Ainda conforme este autor (2014), o cenario da epistemologia do testemunho fica
definido basicamente pelo reducionismo global (tese que Coady atribui a Hume);
antirreducionismo (tese de Coady em contraposicdo a Hume); e reducionismo local (tese de
Fricker em resposta a Coady).

A partir dessas correntes tedricas, os estudos sobre o testemunho ocuparam a agenda
dos epistemodlogos e se desenvolveram como disciplina autobnoma na epistemologia, cujos
objetivos principais sdo os de: a) ¢ definir a natureza do testemunho; b) avaliar se o testemunho

¢ uma fonte basica de conhecimento e justificagdo; c) esclarecer qual ¢ o grau de confiabilidade
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da testemunha e seus deveres epist€émicos; d) demonstrar o que confere a qualidade de
justificada a uma crenca baseada no testemunho, dentre outras variagdes (SILVA, 2014).
Conforme Silva (2014), o tema do testemunho proliferou a partir da obra de alguns
autores como Coady (1992), Fricker (1994), Adler (1994), Graham (1997), Audi (1998),
Linpton (1998), Welbourne (2001), Shogenji (2006), Fumerton (2006), Schmitt (2006),
Goldberg (2008), Green (2008) e Lackey (2008), sendo apontada, esta ultima, como a obra mais
completa e exclusiva sobre a epistemologia do testemunho na atualidade, da qual veremos

alguns apontamentos no topico a seguir.

3.2 A justificacdo do testemunho: o que é preciso para crer?

Como ja vimos anteriormente, boa parte de nossas crencas ¢ formada a partir do
testemunho. Ele ¢ um componente do comportamento humano e pode ser considerado uma
fonte de conhecimento. No entanto, temos que a justificagdo ¢ uma condi¢cdo necessaria para a
validagdo dele. Entdo, como poderiamos justificar nosso conhecimento e crengas adquiridos
através do testemunho? E sobre esse topico que se dividem ainda mais opinides na
epistemologia do testemunho.

Um dos principais entraves, segundo Silva (2014), ¢ o de que o testemunho em si ndo
esta a altura dos padrdes de conhecimento, padrdes estes adquiridos de maneira individual e
autonoma. De um lado, ha resisténcia herdada da epistemologia classica e, de outro lado, ha
convicc¢ao de que, realmente, o testemunho ndo corresponde as exigéncias para se configurar
como fonte basica de justificagao.

Na tematica da justificacdo, subsistem outras problematiza¢des, a exemplo da
determinagdo conceitual do que consiste no conhecimento, a pluralidade de concepcdes da
natureza do testemunho, os graus ou tipos de testemunhos, a validagdo do testemunho como
fonte de saber, dentre outras questdes.

Segundo as teses que ja discorremos, para o antirreducionismo (COADY, 1992), ¢
permitido ao ouvinte justificar o testemunho do orador, desde que nao tenha razdes contrarias
para ndo fazé-lo; para o reducionismo global (HUME, 1972), é permitido ao ouvinte justificar
o testemunho do orador, desde que além de ndo ter razdes contrarias, também tenha razdes
positivas para fazé-lo; por fim, para o reducionismo local (FRICKER, 1995), ¢ permitido ao
ouvinte justificar o testemunho do orador, desde que tenha razdes positivas para acreditar que

orador em particular € confiavel quanto ao assunto em particular.
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Enquanto no antirreducionismo, hé a tese de razdes contrarias, onde basta nao ter razdes
contrarias para acreditar no orador que o testemunho € confidvel, no reducionismo global, ha a
tese de razdes positivas, onde com base em conhecimento nao testemunhal, seja indutivo ou
perceptivo haja prerrogativas de que o orador ¢ confiavel. A diferenca bdsica entre o
reducionismo global e local ¢ que este ultimo se baseia em tornar o orador confidvel em relagao
a uma ocasido especifica, independente de aceitar como verdadeira toda a sua fala ou postura.

Para o desenvolvimento deste trabalho, partimos da premissa supositiva de que certas
narrativas seculares difundidas pelos veiculos midiaticos - sobretudo nas plataformas digitais -
ostentam o status de testemunhos, tendo em vista sua imbuida natureza religiosa.
Consequentemente, aproximamo-nos da definigdo mais ampla de testemunho e justificagdo
testemunhal de Lackey (2008) e confiabilidade de Goldberg (2010), que detalharemos com
mais profundidade a seguir.

Lackey defende no seu livro Learning from Words: Testimony as a Source of
Knowledge, que parte do recente interesse no testemunho como fonte epistemoldgica tem sido
moldado e direcionado pela tese da transmissdo, segundo a qual “o conhecimento ¢ adquirido
através do testemunho quando os oradores transmitem suas crengas, juntamente com as
propriedades epistémicas que elas possuem, para seus ouvintes correspondentes” (LACKEY,
2008, p. 1, apud COLARES, 2013, p. 155).

Lackey, no entanto, ndo concorda com essa tese, ja que ela afirma que os ouvintes sO
podem adquirir conhecimento a partir do testemunho de oradores, apenas se os proprios
oradores possuem o conhecimento em questdo. Lackey diferente de outros autores por se
concentrar nos itens linguisticos ou comunicativos dos intercambios testemunhais, tais como
declaragdes e outros atos de comunicagao.

O resultado de seu posicionamento € que, a rigor, “nds ndo aprendemos a partir dos
estados de crer ou saber de outra pessoa, mas aprendemos com as palavras de outras pessoas”
(LACKEY, 2008, apud COLARES, 2013, p. 155).

A autora se detém em definir o testemunho como fonte de crenga, para além da
percepgao sensorial, da memoria, da razdo e da introspec¢do, fonte essa pela qual os ouvintes
adquirem informagdes a partir da palavra, seja falada ou escrita, dos outros. A autora questiona
se a fim de adquirir conhecimento a partir do testemunho de um orador, ¢ suficiente, como os
nao-reducionistas defendem, que o ouvinte ndo possua razoes negativas para confiar no relato
confiavel de um orador ou, como os reducionistas defendem, o ouvinte também precise possuir

razdes positivas para confiar no orador.
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Para Lackey, ambas as respostas sdo equivocadas, resultando em sua visao dualista,
segundo a qual “a fim de adquirir conhecimento testemunhal, tanto o orador quanto o ouvinte
devem fazer uma contribuicao epistémica positiva para o conhecimento em questao, o primeiro
pela confiabilidade de sua declaracao e o ultimo através de suas razdes positivas” (LACKEY,
2008, p. 2, apud COLARES, 2013, p. 156).

Tecendo criticas as defini¢des de testemunho de Coady, Fricker, dentre outros autores,
Lackey discorre sobre as teorias dos seus pares categorizando-as como visoes estreita, ampla e
moderada, construindo sua propria definicao de testemunho denominando-a de visao disjuntiva,

como pode ser visto no quadro abaixo.

Quadro 3: Refutac@o de Lackey sobre teorias acerca da natureza do testemunho.

Natureza do cx =
Testlszmho Autores Defini¢ao Refutacio por Lackey
Uma declaracdo ndo precisa
satisfazer as trés condi¢des para ser
O test ho s6 pod o ~
'usfii"lz:(lll:)nseoas)ooporée jie(f justificada. A declaracdo afinal, pode
J testemunho carre pa urr)n a nao ser uma evidéncia em potencial,
evidéncia de si mesng' b) o a questdo tratada pode ndo estar em
- . . disputa ou ndo ser dirigida a um
Visdo Estreita orador tem competéncia ou . . A s
L ouvinte que necessita de evidéncias
da Natureza do Coady credenciais para falar de tal ~
. sobre o assunto ¢ orador pode ndo ter
Testemunho (1992) fato; ¢) o testemunho é . )
~ credencial para falar do tema e ainda
(VENT) relevante para alguma questdo . .
ndio resolvida e ¢ direcionado assim ser considerado verdade. Para
apenas para aqueles que Lackey, a justificagdo depender das
necessitam de evidéncias sobre intengoes do oradgr ¢ das
o assunto necessidades do ouvinte torna
’ justificagdo do testemunho estreita
demais.
O testemunho € uma declaracio Apesar de 1o ter os broblemas
Visdao Ampla da Fricker do pensamento de alguém. Para iderrl)tiﬁcados na VEN]P essa visao
NaturezzII) do (1994), Audi esses autores, 0 dominio do falha em diferenciar e;( ressoes
Testemunho (1998), Sosa testemunho € dos dizeres em meramente informativas Eu casuais
(VANT) (1991) e geral, sem que haja um de testemunhos, generalizando as
outros. direcionamento de publico ou narr’at%vas
intencdo particular do orador. ’
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Evita o problema de VANT, uma
vez que coloca restricdes nos tipos

O testemunho ¢ justificado de declaragdes oferecidas,
porque a) carrega uma necessitando que haja evidéncia de si
evidéncia de si mesmo; b) o mesma. Evita alguns problemas da
- orador pretende que ouvinte VENT, pois o orador ndo precisa ter
Visdo Moderada pre d pot p
acredite que ele tem credenciais para falar sobre o fato,
da Natureza do Graham A L .
competéncia para falar sobre o | apenas requer que o publico acredite
Testemunho (1997) . .
fato; c) o orador pretende que o | que ele tenha, porém, assim como a
(VMNT) . ; o~
ouvinte acredite que a sua VENT também ndo consegue
declaragdo ¢ relevante em compreender que o testemunho pode
alguma questdo disputada ou ser fonte de crenga para ouvinte
ndo resolvida por si mesmo. independente das intengdes do

orador, exigindo inclusive varias
intengdes e crengas por parte deste.

O testemunho € um ato de
Visdo comunicag¢do quando o orador
Disjuntiva da pretende transmitir uma
Lackey . ~ .
Natureza do informag¢@o em virtude de um -
(2008) , .
Testemunho conteudo comunicavel,
(VDNT) considerando-se na qualidade
de transmitir tal declaragdo.

Fonte: Elaboragdo da autora (2024), a partir dos estudos de Lackey (2008).

Para Lackey, o testemunho tem uma natureza dual, com aspectos distintos e
independentes. Por um lado, o testemunho ¢ pensado como um ato intencional por parte do
orador e por outro, como uma fonte de crenga ou conhecimento para o ouvinte.

A partir de um conceito mais amplo de que o testemunho ¢ um ato de comunicagao, no
qual o orador pretende expressar um contetido comunicavel, ela distingue dois conceitos de
testemunho: testemunho do orador (ora-testemunho) — quando o orador pretende comunicar
algo e testemunho do ouvinte (ouv-testemunho) — quando o ouvinte tem no testemunho uma
fonte de conhecimento.

Estando consciente dessa caracteristica dual, Lackey (2008) propde a Visdo Disjuntiva
da Natureza do Testemunho (VDNT), de acordo com a qual “S testemunha que p realizando
um ato de comunicacdo A se e apenas se, em virtude do conteido comunicavel de A, (1) S
razoavelmente pretende transmitir a informacao de que p ou (2) A ¢ razoavelmente tomado
como transmitindo a informagdo de que p (LACKEY, 2008, p. 35-36).

Compartilhando do mesmo ponto de vista de Lackey, Goldberg (2010) é mais um autor
que defende que muito do que conhecemos ¢ advindo do conhecimento de outros, nos levando
a crer que devemos reconsiderar as orientagdes individualistas da epistemologia tradicional. Em
sua obra Relying on Others: an Essay in Epistemology, Goldberg afirma que tal reconsideragao

se dé a partir do confiabilismo.
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Para ndo soar contraditorio, Goldberg reconhece que o termo confiabilismo ja foi
utilizado por outros autores para designar processos de formacdes de crenca relevantes
puramente individualistas, e que por isso, utiliza o termo confiabilismo ortodoxo para designar
toda hipotese que afirma que o que transforma algo em conhecimento tem o nascimento na
confiabilidade dos tipos de processos ou métodos através do qual uma crenga ¢ formada ou
sustentada.

Isto quer dizer que, o fato de uma crenga de cunho testemunhal ser considerada como
“conhecimento testemunhal depende da confiabilidade do testemunho no qual se baseou, que
por sua vez depende da confiabilidade dos processos cognitivos envolvidos na producdo do
testemunho” (COLARES, p. 161, 2013). O objetivo de Goldberg neste caso ¢ eliminar a
ortodoxia do confiabilismo como o mesmo conhece.

Goldman (2010) afirma que os confiabilistas processuais que reverberam o
individualismo processual na construgdo do conhecimento possuem fortes motivos para adotar
a concepgao tradicional da relevancia epistémica do testemunho. Pois se a confiabilidade do
testemunho ¢ resultado da confiabilidade do processo cognitivo do orador e se esses processos
ocorrem dentro da propria mente do orador, esse processo € alheio e externo ao equipamento
de processamento de informagdes do ouvinte, sendo também alheio e externo aos processos
cognitivos pelos quais a crenca testemunhal ¢ promovida — nos ouvintes.

Para Goldberg (2010, p.57, apud COLARES, 2013, 9. 161), o processo cognitivo
envolvido na producdo do testemunho do orador, “ndo ¢ um aspecto meramente local do
ouvinte, mas parte do proprio processo de formagao da crenca testemunhal”. O autor leva ainda
em consideragdo o chamado confiabilismo historico, do tedrico Alvin Goldman, segundo o qual
o panorama de justificacdo de uma crenca dependera do seu historico anterior em contraste com
a abordagem conhecida como confiabilismo de fase terminal, conforme a qual, o panorama de
justificacdo de uma crenga ¢ uma funcao do que ¢ verdadeiro para o conhecedor no momento
da crenca.

Goldberg propde que os confiabilistas processuais dediquem sua atengdo as praticas
sociais e institui¢cdes, haja vista que algumas destas exercem influéncia sobre a confiabilidade
dos processos cognitivos de formagao de crenga. Para ele (2010), “os fatores sociais afetam as
avaliagdes de confiabilidade e, com efeito, ¢ preciso socializar a confiabilidade, e ao fazer isso
reconhecer que a epistemologia confiabilista ¢ uma epistemologia social” (COLARES, 2013,
p. 162).

Admitindo que testemunho é: a) um ato de comunicacao, escrito ou falado; b) a partir

de um orador que pretende comunicar algo; ¢) de um ouvinte que admite que a declaragao pode
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ser considerada uma fonte de conhecimento; d) que o mesmo serd confiavel ou ndo a partir dos
processos cognitivos tanto de quem produz a declaracdo quanto de quem a ouve; ) sendo
afetada e afetando através dos fatores sociais; iremos, no topico a seguir, discutir as

configuragdes e reconfiguragdes atuais sobre o testemunho.

3.3 O testemunho na atualidade: da memoria do sofrimento a narrativa de si

E possivel apreender que inimeras visdes contemporaneas consideram finalmente o
testemunho como uma importante fonte epistémica e apesar de por muito tempo sua pertinéncia
como fonte geradora de conhecimento ter sido negligenciada, hoje, o testemunho se tornou um
vasto campo de investigagao.

Sem esquecer o papel do individuo cognitivo consciente e considerando tanto os
aspectos individuais quanto coletivos e sociais envolvidos na aquisicdo e transmissdo de
conhecimento através do testemunho, cada vez mais as tentativas de justifica-lo caminham em
direcdo a uma externalizagao e socializacao do testemunho.

Neste topico gostariamos de discutir a partir da visdo de Sacramento (2018), como o
tema do testemunho sofreu uma espécie de mutacao histdrica desde o que Wieviorka (1998),
especialista na historia do genocidio judeu na Segunda Guerra Mundial e na constru¢ao da
memoria sobre o tema, chamou de ‘a era da testemunha’ para discorrer sobre os testemunhos
do periodo do holocausto, até o que se vive atualmente no contexto da consolidagdo das redes
sociais.

Segundo o autor (2018), o espaco biografico mais do que um reservatério de géneros
candnicos, pode ser percebido como um horizonte de analise do que pode ser entendido como
sintoma cultural ou politico que caracteriza o presente. O objetivo de fazer essa analise na
contemporaneidade € precisamente entender como os relatos em primeira pessoa, daqueles que
dao testemunho de si, se encarregam de valorizar a exposi¢cao de uma experiéncia individual ou
coletiva em meio a condigOes de sofrimento.

Como afirma Arfuch (2010, apud SACRAMENTO, 2018, p. 16), “trata-se de um
contexto em que surge uma intimidade publica, expressa em outros tipos de educagdo
sentimental, marcada pela moral do espetaculo”. O testemunho se transforma em narrativas,
que utilizam o espaco biografico de maneira intencional a fim de captar, registrar e disseminar
as experiéncias que deixaram um rastro, uma marca, uma lembranca (ARFUCH, 2010).

Dessa forma, o relato de experiéncias seja qual for a natureza assume um valor

testemunhal, passando do que Sacramento (2018) chama de ‘“grande testemunho” para
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“pequeno testemunho”. Isto ¢, de relatos de acontecimentos relacionados a processos de
violéncia sistemdtica e estatal & exposi¢cdo cotidianas de sofrimento e aqui, acrescento de
superacao.

Wieviorka (1998), distingue trés fases na historia do testemunho. Conforme a autora, a
primeira fase diz respeito aos primeiros anos apds a guerra, onde as testemunhas queriam
lembrar o que aconteceu, mas quase nao foram ouvidas, recuando para si mesmas; a segunda
fase, mais literaria, cerca as historias publicadas em média dez anos apds o retorno.

Esses textos literarios, nos quais estao os testemunhos, foram utilizados principalmente
como prova em inquéritos e processos judiciais e ainda aqueles que ndo tinha influéncia direta
sobre o julgamento dos acusados, foram selecionados cuidadosamente para transmitir a
populagdo geral uma imagem tangivel e concreta do Holocausto; na terceira fase, chamada de
era da testemunha contemporanea, o testemunho ¢ “um imperativo social € ndo mais uma
necessidade interior” (SACRAMENTO, 2018, p. 128).

Na terceira fase, conforme Wiervioka (1998), o testemunho do holocausto ¢ marcado
por diversas produgdes culturais, como livros e filmes. Inaugurada especificamente a partir do
lancamento da série de televisao Holocausto, na qual os sobreviventes contavam suas historias.
Desde entdo houve um esforco intenso em coletar tantos testemunhos quanto possivel, com o
objetivo futuro de deixar uma mensagem para as proximas geragoes.

De acordo com Sacramento (2018), transformado pela adocdo de tecnologias que
possibilitaram registrar o testemunho como o video, pela inclinagdo melodramatica e
enquadramento individualizado dele, comegou-se a observar a tendéncia normativa do mesmo.
Enquanto anteriormente, a regulamentacdo do testemunho tinha se concentrado na narrativa
como prova juridica, o dispositivo ‘testemunho’ contemporaneo buscou os modos de verdade
em quem ¢ a testemunha.

Paralelo a isso, os novos modos de producao e veiculacio do testemunho, possibilitaram
uma reconfigura¢do e democratizacdo do mesmo, transpondo os limites das classes e grupos
sociais, expandido a cultura da autoexposicao e tornando as narrativas pessoais em conteudos
extremamente atraentes.

Conforme o autor, a ampliagdo do testemunho na cultura contemporanea se expandiu
porque as nocdes de trauma e sobrevivéncia também se expandiram. Deixando de se ater apenas
a sobreviventes de regimes ditatoriais e contemplando pessoas que passaram pelo divorcio,
preconceito, bullying, queda financeira, dentre outros (SACRAMENTO, 2018). Essas

manifestagdes do testemunho ganham ainda mais relevancia em um cenario onde as pessoas
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buscam avidamente por referéncias pessoais e historias de superagdo para se espelharem numa
tentativa de passar pelo mesmo processo de transformacao.

Abaixo, colocamos como exemplo um caso recente que aconteceu com o influenciador
Thiago Nigro. Postado em formato de video®?, o testemunho de uma seguidora afirmando que
o seu marido cometeu tentativa de suicidio e que, gragas aos ensinamentos do influenciador,
ela tinha uma reserva financeira de emergéncia para arcar com o periodo sem trabalho de
ambos. Isto quer dizer, que, ao entrar em contato com o perfil no Instagram do influencer, a
seguidora, profundamente inspirada por sua historia de vida — de gar¢om a milionario,

convenceu-se a seguir ¢ colocar em pratica seus ensinamentos.

o Nigro em 15 de julho de 2023.
Reels v

Figura 5: Publicacdo de Thiag
Reels v

os videos do
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7 anos atras, eu tomei uma deciséo que mudou

@9 Seguido por nati

1 thiago.nigro - Audi

na cabeca
Porque ele se
descontrolou
financeiramente
O meu mundo
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7 anos atras, eu tomei uma decisdo que mudou

@PP Seguido por natileli

1 thiago.nigro - Audio original @ Enviar presente @n

O video, que tem fundo preto e conta com a transcri¢ao do dudio, corrobora a teoria de
Sacramento (2018), ja que Thiago, antes sobrevivente, testemunha sua historia pessoal na rede
social e alcanga a seguidora que se espelha e inicia 0 mesmo processo. Ainda no testemunho, a
seguidora informa que a tentativa de suicidio do marido foi resultado de descontrole financeiro,
evidenciando a gravidade do problema tratado pelo influenciador, como podemos observar no

testemunho na integra, abaixo:

22 Publica¢do na integra disponivel https://www.instagram.com/reel/Cuty-y4uLLq. Acesso em 10 de julho de
2024.
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Eu gostaria muito que esse dudio chegasse até o Tiago. Dia 3 de julho agora,
meu marido, ele deu um tiro na cabeca. Porque ele se descontrolou
financeiramente. Meu mundo caiu, e eu 14, o ano passado, comecei a ver os
videos do Tiago. Comecei do meu jeito, fazer minhas economias com as
possibilidades que eu tinha. Segunda feira passada, fui pega de surpresa por
esse episddio que eu jamais imaginei acontecer, porque até entdo ele passava
que estava tudo bem na nossa vida. Ele ndo morreu, ele ja ¢ um milagre divino.
Ele ndo teve nenhum dano neurologico, a bala ficou travada na testa. Deus
colocou a mao sobre ele, ele estd em estado gravissimo ainda. E assim, por que
que eu estou fazendo esse dudio? Porque nesse momento eu devia ter, tipo, 40
reais na minha conta, um valor visorio que estava 14, e eu tinha minha reserva
financeira que eles tanto falam nos videos, que eles tanto falam da importancia.
Entdo eu resgatei, a hora que eu resgatei essa reserva financeira, eu agradeci
ao Tiago, ao Bruno, porque eu, mais do que ninguém, sou a prova viva de
quanto isso foi importante nesse momento para mim. Eu abri a consciéncia de
abrir os olhos para a importancia da educagdo financeira, porque o dinheiro €
primordial, ele é primordial de todas as formas, porque na falta dele as pessoas
cometem atrocidades, como o meu marido cometeu, entdo eu aqui agora, com
ele no hospital, com dois filhos pré-adolescentes, desempregada, fazendo das
‘tripas coragdes’, mas agradecendo a Deus e acreditando que tudo vai dar certo,
entdo agradece aos meninos por mim, do fundo do meu coragdo, do meu
trabalho deles, salva momentos de aflicao e salvou o meu. Um beijo para todos
vocés, para toda a equipe.

Ela conta que estd gravando esse audio porque, naquele momento, a sua situagdo de
desespero foi amenizada por poder arcar, mesmo que minimamente, com as despesas
financeiras do periodo. Apesar de citar Deus e agradecé-lo pelo estado de satde do marido, com
a frase ‘eu abri a consciéncia’, a seguidora afirma que o fato de ter ‘aberto os olhos’ e enxergado
o poder da educagdo financeira foi através de Thiago Nigro. Ele conclui, agradecendo a Thiago
e equipe e afirmando que o ‘seu trabalho salva momentos de aflicdo’.

Retornando as conclusdes de Sacramento, o trauma, que ganha um sentido amplo e
genérico, parece ser o Unico ponto fora da curva entre o individuo normal e o evento
extraordinario merecedor de ser testemunhado. Passando a ser definido como transtorno
psicoldgico que ocorre em resposta a um evento adverso, estressante e ameagador que resulta
em uma extensao no acontecimento na vida do afetado, mudancas de humor, ansiedade, falta
de preparo e desemparo para lidar com problemas (SACRAMENTO, 2018).

Dessa forma, a ampliagdo da nocdo do trauma faz com que algumas situagdes sejam
definidas como traumaticas permitindo que os individuos estabelegam narrativas proprias de
suas vidas, culminando no testemunho do antes e do depois de uma experiéncia “tragica” —
como no caso da seguidora explorado acima. E nesse contexto que surgem os heréis de si
mesmos, onde ¢ mais importante mostrar como o problema foi superado do que explicar o

proprio problema.
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Esse testemunho, entdo, “instaura-se com poder de cura, autorrenovagdo e
autorregeneracdo” (SACRAMENTO, 2018, p. 134), bem como as praticas do evangelismo
religioso a partir do testemunho, que veremos com mais profundidade mais adiante. Shattuc
(1997) ja afirmava que ha relagdes entre a pratica do testemunho na igreja neopentecostal e a
presenca no discurso terapéutico na vida ordindria, na forma como as pessoas narram seu
sofrimento e o seu processo de superagdo, passando claro pela autorrealizagdo e ganho de
autoestima enquanto deixam de ser vitimas e se tornam sobreviventes. Podemos vislumbrar
esse fendmeno, na legenda da publicagdo do video acima, escrita pelo influencer Thiago Nigro.

No texto, Thiago reforca o seu senso de ‘missdo’ informando que ndo ird parar e
continuard ajudando a audiéncia a transformar suas vidas a partir da educagdo financeira e do

seu testemunho de vida.

7 anos atras, eu tomei uma decisdo que mudou completamente a minha vida.
Eu decidi me tornar “O Primo Rico”. De 1a pra ca, eu produzo conteudo na
internet todos os dias pra educar o brasileiro financeiramente. Foram 746
videos no canal e 2.296 publicagdes s por aqui no Instagram. Desde que eu
comecei, o numero de investidores na bolsa ndo dobrou, nem triplicou - na
verdade, ele multiplicou por mais de 10 vezes. Fui autor do livro mais vendido
no Brasil por trés anos seguidos. Um feito inédito (ainda mais por se tratar de
um livro sobre educagdo financeira). Reuni mais de 20 mil primos pro maior
evento de finangas do mundo (num pais onde 8 a cada 10 familias estdo
endividadas). Criamos um fundo de previdéncia justamente pra bater de frente
com os bancoes - que tanto sugam o patrimoénio dos brasileiros por meio de
taxas e custos abusivos. Juntamos forgas pra revolucionar o mercado de
educagdo, investimentos e tecnologia criando o Grupo PRIMO - e passamos a
falar com mais de 20 milhdes de pessoas todos os meses. A verdade é que eu
nunca pensei que chegaria onde cheguei, mas a vida tem um jeito estranho de
trazer sentido naquilo que ndo parece ter sentido nenhum. O que teria
acontecido se eu ndo tivesse tomado aquela decisdo? Quantas pessoas
deixariam de ter aprendido a investir? Quantas pessoas acabariam a vida
pobres financeiramente? Quantas pessoas viveriam achando que o INSS seria
suficiente? Quantas pessoas veriam o0s pais se aposentando em péssimas
condigdes? Quantas pessoas ainda trabalhariam por opg¢ao ao invés de serem
livres para dizer “ndo” ao que elas ndo querem fazer? E quantas pessoas ja nem
estariam mais vivas pra contar essa historia? Foram 7 anos no mercado
financeiro, mais 7 anos educando financeiramente todo o Brasil. Muito suor €
sangue, poucas horas de sono e uma dedicagdo absurda pra que a educacao
financeira pudesse chegar de forma acessivel aos Primos e Primas ao redor do
Brasil. Eu ndo vou parar por aqui. E espero que vocés me ajudem e fagam essa
mensagem chegar a mais pessoas.

Ao citar tudo o que conquistou desde que decidiu ‘virar a chave’ e se transformar em
especialista e educador financeiro, Thiago atribui a si a responsabilidade por mudar a vida de
milhares de brasileiros que, sem ele, acabariam “pobres financeiramente” (ou muito pior). O
influencer conclui pedindo ajuda para que os seguidores compartilhem a mensagem e facam

com que ela chegue a mais pessoas. Esse pedido de amplificagdo do discurso se alinha a forma
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como os seguidores ndo apenas consomem o contetido, mas também o reforgam e o disseminam
dentro da rede.

Gostariamos de destacar que, neste trabalho, em alguns momentos resgatamos
comentarios de endosso as publica¢des, como na mensagem acima enviada por uma seguidora
a Thiago Nigro, sem incluir manifestacdes de resisténcia ou contraponto. Essa escolha se
justifica pelo interesse em compreender, neste momento, como os discursos dos influenciadores
de finangas sdo aceitos, reproduzidos e seguidos pelo publico. Ao focar nos comentarios que
demonstram adesdo, ¢ possivel identificar os mecanismos de persuasao e credibilidade que
sustentam a autoridade desses influenciadores no ambiente digital, bem como a forma como
seus seguidores incorporam e replicam suas mensagens.

O testemunho, portanto, nao apenas valida o discurso do influenciador, mas também se
fortalece ao ser compartilhado e reafirmado coletivamente. Nas redes sociais, onde milhdes de
usuarios buscam identificagdo e pertencimento, ha uma urgéncia crescente em publicizar o
particular, o intimo, como forma de gerar conexao e atrair ainda mais aten¢do. Nesse contexto,
os relatos de transformacdo financeira ndo sdo apenas experiéncias individuais, mas pegas

fundamentais na expansao e legitimag¢ao do discurso dos influenciadores.

O espago biografico contemporineo é certamente marcado
pela implantacdo interminavel de tecnologias de
comunicag¢do: multiplicidade de formas, géneros, estilos e
midias. Nesse contexto, ¢ possivel observar uma enorme
reconfigura¢do da subjetividade contemporanea, associada
ao discurso terapéutico e a moral do espetaculo. E, sem
davida, a disseminagdo de formas de narrativas
autobiograficas que contribui para reforgar valores de
autenticidade, autoafirmacdo e exclusividade diante da
uniformidade, da impessoalidade e do anonimato das nossas
sociedades. Esse registro em primeira pessoa valoriza
enormemente a testemunha como uma expressio da
experiéncia, individual e coletivamente (SACRAMENTO,
2018, p. 138).

Nesse espaco no qual o individuo pode escolher com quem vai se relacionar, quando e
0 que vai mostrar, ¢ ainda mais perceptivel o carater performatico e autodirigido da
subjetividade. O testemunho ndo ¢ espontaneo, mas modulado, pensado e repensado, editado,
“tornando-se uma das formas mais presentes de narrativas autobiograficas” (SACRAMENTO,
2018, p. 137).

Em meio a efervescéncia do testemunho, ele se transforma em veiculo de propagacao
das ideologias e movimentos religiosos e, apesar de testemunhar a fé ser um mandamento

antigo, ordenado no texto biblico, na nova concep¢ao de uso do testemunho, a religiosidade
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passa a ser o elemento que busca solucionar os problemas cotidianos, tornando-se o motor capaz
de impulsionar a vida terrena para outro patamar.

Assim, as narrativas dos fiéis se transformam em veiculo de conversdo do outro — assim
como as narrativas dos influenciadores, a principio seculares, se tornam meio de influéncia de
comportamentos, crengas ¢ estilo de vida dos seguidores. A conexdo entre o testemunho
religioso e as narrativas dos influenciadores digitais revela a construcao de identidades que se
fundamentam na persuasao e na capacidade de alcancar o emocional do publico.

Essas narrativas sdo, portanto, cuidadosamente construidas para gerar empatia e
identificacdo, seja por meio de historias de superagdo, milagres ou experiéncias
transformadoras. Ao compartilhar trajetérias pessoais, os individuos ndo apenas afirmam sua
propria fé ou autenticidade, mas também buscam conquistar a confianga e a lealdade daqueles
que os acompanham.

Dessa forma, vivemos em uma era onde a performance do eu se da tanto no campo
espiritual quanto no digital, com ambos os espagos oferecendo plataformas e ferramentas para
a expressao de subjetividades e a formacao de comunidades. A busca pela validagdo externa e
pelo reconhecimento social se entrelaga com a necessidade de pertencer e de se sentir parte de
algo maior, seja uma congregacao religiosa ou uma rede de seguidores online.

Tal dindmica nos convida a refletir sobre o papel das narrativas pessoais na construgao
de nossas identidades e na forma como nos relacionamos com o mundo ao nosso redor. As
historias que contamos sobre n6s mesmos ndo sao apenas reflexos de nossas experiéncias, mas
também ferramentas poderosas que moldam nossas interagdes e influenciam a percepcao que
os outros tém de nos.

Para discutir o tema com mais profundidade, no capitulo a seguir, veremos o testemunho
a partir da perspectiva neopentecostal, entendendo como ele se fez e se faz do ponto de vista da

religiosidade.
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4. A PERSPECTIVA PROTESTANTE: O ESPIRITO DO CAPITALISMO E UM
GRUPO QUE NAO PARA DE CRESCER

Sair da zona de conforto ¢ desafiador, mas e se eu te dissesse que eu,
Nath Arcuri, tenho o mapa para a sua revolucdo? O que eu tenho para
te oferecer ¢ exatamente a tlltima oportunidade para vocé reprogramar
a sua mente. O primeiro passo pode parecer mais dificil, mas ele é
POSSIVEL! Vocé nao vai estar sozinha ou sozinho nessa, porque eu
mesma ¢ quem vou te guiar nessa jornada (rumo a mente milionaria).
Prepare-se para o futuro. Acesse o link na BIO ¢ garanta sua vaga para
as ultimas 3 lives gratis. (Post do Instagram da influencer de financas
Nathalia Arcuri oferecendo seu curso gratis de nome ‘Rumo a mente
milionaria’).

Um relatorio demografico abrangente de mais de 230 paises, apresentado em 2012 pelo
Pew Research Center estimou que existiam 5,8 bilhdes de adultos e criangas religiosamente
afiliados em todo o mundo, representando 84% da popula¢do mundial de 2010 de 6,9 bilhdes.

Baseado na anélise de mais de 2.500 censos, pesquisas e registros populacionais — o
estudo apontava que 2,2 bilhdes de cristdos (32% da populagdo mundial), seguidos por 1,6
bilhdo de mugulmanos (23%) e 1 bilhdo de hindus (15%). Os demais se dividiam em Budistas
(7%), praticantes de religides folcloricas ou tradicionais (6%), judeus ou outras que
correspondem a menos judeus de 2% da populagao.

A pesquisa também descobriu que uma em cada seis pessoas em todo o mundo (1,1
bilhdo, ou 16%) ndo tem afiliagdo religiosa — apesar de muitos afirmarem que possuem alguma
crenga, embora nao se identifiquem com uma fé especifica.

Dos principais grupos religiosos abordados neste estudo, os cristdos sdo os mais
uniformemente dispersos. Numeros aproximadamente iguais de cristdos vivem na Europa
(26%), América Latina e Caribe (24%) e Africa subsaariana (24%).

Segundo a mesma institui¢do, em 2014, enquanto a Igreja Catolica tem perdido adeptos
em decorréncia da mudancga de religido, as igrejas protestantes € a populacdo nao afiliada a
nenhuma religido t€ém ganhado membros. Apenas um em cada dez latino-americanos (9%) por
exemplo, recebeu formacgdo em igrejas protestantes, mas cerca de um em cada cinco (19%)
agora se descreve como protestante.

Entre os fatores que levam a mudanca de religido para o protestantismo, os esforcos de

evangelizagio?® por parte das igrejas protestantes parece ser o de maior impacto. Em toda a

23 Para os protestantes, ¢ por meio do testemunho que os membros da comunidade se afirmam e reafirmam na fé,
narrando suas histdérias de superagdo em um movimento ciclico, onde, através do testemunho, mais pessoas se
convertem a Cristo. Levar a palavra de Deus através da pregacdo e do testemunho ¢ mandatdrio para os fiéis, ndo
tendo encerramento em si, mas no vislumbre de um futuro melhor através do ouvir, do seguir, da mudanga e do
aprendizado.
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América Latina, mais da metade dos adeptos (58%) que mudaram da Igreja Catolica para o
protestantismo dizem que sua nova igreja chegou até eles. Antes de adentrar, no entanto, nos
efeitos do protestantismo na economia ou no comportamento dessa denominagao hoje, faz-se
necessario entender, mesmo que brevemente, do que se trata este movimento religioso.

O protestantismo diz respeito ao conjunto de doutrinas religiosas cristas do século X VI,
derivada da Reforma Protestante liderada pelo padre alemao Martinho Lutero®*, que tinha como
objetivo reformar a Igreja Catolica, mas que em 1517 culminou no seu rompimento total a partir
da publicacao das 95 teses.

Segundo Gongalves (2022), ainda que a Reforma tenha sido conhecida principalmente
por meio de Lutero, ¢ importante saber que antes dele ja havia outros movimentos que
reivindicavam pautas parecidas como a centralidade das escrituras. E ainda que Lutero tenha
tido a sua parcela significativa ao romper com a Igreja de Roma e eclodir a Reforma, foram
outros movimentos doutrinarios como o Calvinismo®’, que anos mais tarde, deu propor¢des
mundiais a este segmento do cristianismo — difundindo a Reforma por toda a Europa e para o
outro lado do continente como o Reino Unido, até chegar através de outros movimentos
dissidentes por todo o globo.

Para compreender o movimento protestante, ¢ fundamental conhecer suas bases.
Embora anos mais tarde ele tenha se dividido em diversos grupos, que serdo abordados
posteriormente, no inicio havia relativa homogeneidade entre seus principais pensadores.
Segundo Horton (2011), a Reforma era uma colecdo de “Solas” (em latim que significa
“somente”).

Os cristdos daquele grupo vibravam ao afirmar (1) “Sola Scriptura” — “Somente as
Escrituras”. A Biblia seria a unica regra de fé e pratica e todos os cristdos deveriam ter acesso
a mesma, estuda-la e chegar a um consenso quanto a sua interpretacdo. O ponto-chave dessa
primeira proposi¢ao ¢ que a Igreja ndo poderia criar regras ou doutrinas fora das Escrituras.
Nao deveria haver novas revelagdes nem seguidores de pessoas que diziam ouvir coisas

diretamente de Deus.

24 Martinho Lutero, nascido na Alemanha, foi um monge agostiniano e professor de teologia germanico que no
século XIX confrontou diversos dogmas do catolicismo romano, contestando sobretudo a doutrina de que o perdao
de Deus poderia ser adquirido pelo comércio das indulgéncias. Essa discordancia resultou na publicacdo de 95
teses em 1517 criticando a Igreja Catolica. Sua teologia desafiou a infalibilidade papal, ja que pregava que somente
a Biblia seria fonte confiavel de conhecimento e verdade revelada por Deus. Ap6s excomungado, continuou seus
escritos e encontrou adeptos por toda a Alemanha e fora dela, culminando na Reforma Protestante e no surgimento
das igrejas  evangélicas, as quais conhecemos hoje. Para mais informagdes, acessar:
<https://www.horaluterana.org.br/quem-foi-martinho-lutero/>. Acesso em: 05 fev. 2023.

25 O calvinismo foi uma das trés principais vertentes protestantes durante a Reforma, no século X VI, juntamente
com o luteranismo e a Igreja Anglicana. Os calvinistas seguiam os principios gerais da Reforma, a partir dos cinco
solas. (VEIGA, 2021).
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O segundo “sola” era o (2) “Solo Christus” — “Somente Cristo”, o que queria dizer que
os reformadores acreditavam na ideia e concepcdo da Trindade (Pai, Filho e Espirito Santo),
mas que somente Cristo era o mediador entre Deus e os homens e que s Ele era o autor da
salvagdo, em razao do seu sacrificio na cruz. O terceiro, (3) “Sola Gracia” — “Somente a Graga”,
era a terceira proposicao que afirmava que sem a graca ninguém poderia ser salvo. Os
reformadores acreditavam que a graga ndo era uma substancia que Deus dava aos crentes, mas
uma atitude Dele para com estes, que os aceitava como justos devido a santidade de Cristo.

O quarto “sola”, (4) “Sola Fide” — “Somente a F¢&”, comentava que se todos s6 eram
salvos pela graca, a mesma por sua vez, so era obtida por meio da fé. A salvacdo nao seria por
meio de boas obras, ndo seria por meio de indulgéncias, mas a partir da fé em Jesus Cristo.
Quando alguém confessasse Jesus Cristo como seu Salvador e decidisse ter uma vida de
santidade e viver conforme a Biblia, ele estaria salvo e destinado a eternidade.

Finalmente, o quinto “sola” (5) “Soli Deo Gloria” — “Somente a Deus seja a gloria” era
a forma que eles encontravam para afirmar que um evangélico deveria ser centrado em Deus,
alguém que estava convencido de que Deus havia feito tudo e ndo restava nada que o homem
considerasse seu ao nao ser o proprio pecado.

Foi este grupo religioso denominado protestante que foi considerado objeto de estudo
de Max Weber nos anos de 1900 — a partir da sua obra ‘A ética protestante e o espirito do
capitalismo’, cujos comportamentos da vida cotidiana para o autor foram capazes de
impulsionar, mesmo que involuntariamente um tipo de ética do trabalho que originou as bases
do capitalismo, culminando na busca incansavel pelo lucro de maneira legal — como resultado

do trabalho bem feito visando glorificar a Deus e acumular capital.

4.1 Religiao e dinheiro se discutem: a base do capitalismo moderno

Segundo Weber (2004), bastava a rapida observacao pelas estatisticas ocupacionais de
um pais pluriconfessional para constatar a frequéncia do fendmeno muitas vezes discutidos na
impressa e literatura alemds: o carater predominante dos protestantes entre os que eram
proprietarios do capital ou das camadas superiores da mao de obra qualificada.

Parecia claro naquela época que a participagdo dos protestantes na propriedade do
capital, na dire¢do e nos postos de trabalho mais elevados de grandes empresas, indistrias e
comércios era relativamente mais forte e até superior a sua porcentagem na populagdo total.
Mas qual a origem desse fendmeno? Essas pessoas eram protestantes porque eram ‘ricas’ ou

eram ‘ricas’ por que eram protestantes?
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Weber (2004) se propunha a pensar nesses aspectos a0 mesmo tempo que notava que a
Reforma ndo tinha significado a derrota da dominagao eclesiastica sobre a vida de modo geral,
mas a substitui¢ao de sua forma vigente por outra. Que, na verdade era muito mais incomoda
do que a primeira, uma regulamentagao levada a sério e que permeava a conduta de vida do
individuo na totalidade, penetrando em todas as esferas da vida doméstica e inclusive na sua
relagdo com o trabalho e com o dinheiro.

Os protestantes pareciam querer mais ¢ melhor do que os catolicos da época. Enquanto
estes ultimos contentavam-se com posigoes de artesdes e em trabalhar dentro das proprias casas,
angariando o necessario para sobreviver, os primeiros ascendiam a grandes posigdes nas
fabricas e industrias em busca de remuneragdes cada vez mais altas. Weber (2004

) chega a citar um escritor moderno que define o comportamento das duas confissdes

religiosas nos seguintes termos:

O catdlico ¢ mais sossegado; dotado de menor impulso aquisitivo,
prefere um tragado de vida o mais possivel seguro, mesmo que com
rendimentos menores, a uma vida arriscada e agitada que
eventualmente lhe trouxesse honras e riquezas. Diz por gracejo a voz
do povo: ‘bem comer ou bem dormir, ha que escolher’. No presente
caso, o protestante prefere comer bem, enquanto o catolico quer
dormir sossegado. (OFFENBACHER, p. 68 apud WEBER, 2004, p.
34),

Para responder a questdes que surgiam de maneira cada vez mais pujante, Weber (2004)
afirmava que era preciso sair do vago terreno das representacdes gerais e adentrar nas
peculiaridades e caracteristicas desse pensamento religioso denominado de protestantismo.
Quais elementos dessa confissdo poderiam ser capazes de colocar seus adeptos nas mais altas
posi¢des da sociedade? Por que as pessoas de confissdo religiosa protestante pareciam
movimentar grande quantidade de capital, promovendo uma ética capitalista que levou regides
inteiras a se submeterem a esse sistema economico?

Antes faz-se necessario delinear que “espirito” seria este para sé ai entender a sua
relagdo de causa e efeito com os protestantes. Para Weber (2004) um texto de Benjamin

Franklin cumpre esse papel com exceléncia, cujo trecho reproduzimos aqui para compreender

do que se trata:

Lembra-te que tempo ¢ dinheiro; aquele que com seu trabalho pode
ganhar dez xelins ao dia e vagabundeia metade do dia, ou fica deitado
em seu quarto, ndo deve, mesmo que gaste apenas seis pence para se
divertir, contabilizar s6 essa despesa; na verdade gastou, ou melhor,
jogou fora, cinco xelins a mais. (....) Lembra-te que o dinheiro ¢
procriador por natureza e fértil. O dinheiro pode gerar dinheiro, e seus
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rebentos podem gerar ainda mais, e assim por diante. Cinco xelins
investidos sdo seis, reinvestidos sdo sete xelins e trés pence, ¢ assim
por diante, até se tornarem cem libras esterlinas. Quanto mais dinheiro
houver, mais produzira ao ser investido, de sorte que os lucros
crescem cada vez mais rapido. Quem mata uma porca prenhe destroi
sua prole até a milésima geragdo. Quem estraga uma moeda de cinco
xelins, assassina (!) tudo o que com ela poderia ser produzido: pilhas
inteiras de libras esterlinas. (FRANKLIN, 1736, apud WEBER,
2004).26

Escrito ha quase 300 anos, o texto parece muito com a legenda de uma publicagdo no
Instagram da terceira maior influencer digital de finangas do Brasil — Nathalia Arcuri, cujo
objetivo seria de convencer a audiéncia a comecar a investir seus ganhos, ou tudo o que

possuem, imediatamente. Afinal, ndo ha tempo a perder, dinheiro ‘parado’, € dinheiro ‘perdido’.

Duzentos reais por més. Ainda que vocé ndo tenha os R$5.000 para
comegar, esses R$200 por més poderiam ser R$499.000 (quase meio
milhdo) se vocé soubesse investir hoje. Nao deixe pra amanhd a
fortuna que vocé pode comecar a construir hoje com a ajuda dos juros
compostos. A diferenca entre o rendimento da poupanga e de um CDB
“basic@o” ¢ ridiculamente grande e s6 continua perdendo grana quem
quiser. Na aula de hoje vou te explicar como romper esse ciclo
vicioso. Chama quem precisa saber disso. (NATHALIA ARCURI,
2022).

Assim como afirmava Weber desde 1920, ndo se pode negar que o espirito do
capitalismo estava contido nesse texto e agora no plural, acrescentamos, nesses textos. A ideia
de que o individuo tem o dever de se interessar pelo aumento de suas posses como fim em si
mesmo ndo ¢ apenas um método para se alcancar ganho financeiro, mas ¢ um ethos — sistema
de valores que molda as acdes e a conduta social do individuo. Um estilo de vida regido por
normas ¢ determinada ética. Uma é€tica que apresenta uma urgéncia em se ganhar mais € em se
ganhar mais agora como objetivo de vida.

Weber (2004) pde o capitalismo em contraponto com o tradicionalismo. Enquanto neste
ultimo, a cadéncia da vida tradicional, a quantidade tradicional de trabalho, o modo tradicional
de lucrar, a maneira tradicional de conquistar os clientes, eram almejados, no capitalismo a
ordem econOmica € se entregar a vocacao profissional, alcancar maiores remuneragoes e fazer
isso da melhor maneira possivel.

Mais uma vez, encontramos similaridades com o discurso dos influenciadores digitais

de finangas. O primeiro passo para alcancar a liberdade financeira, segundo eles, ¢ ter a

26 Mais tarde, veremos que esse discurso de Benjamin Franklin relacionando tempo a dinheiro, defendendo os
investimentos e exaltando o trabalho sacrificial também pode ser facilmente percebido nos discursos dos
influencers de finangas — mais especificamente Thiago Nigro, cujo contetdo analisaremos.
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consciéncia de que ¢ preciso investir e adquirir conhecimento, ja o segundo passo ¢ encontrar
uma forma de ganhar mais e complementar a renda — ou seja, mais trabalho. “Se a felicidade
nao esta em trabalhar até o final da vida para comprar bens materiais, talvez ela esteja no proprio
trabalho”, afirma o maior influenciador digital de financas do Brasil, Thiago Nigro (2022).

Segundo Weber (2004), essa dedicagdo de si ao trabalho profissional, que chega a ser
“irracional” ¢ um dos elementos mais caracteristicos da cultura capitalista, habita no conceito
de "vocagdo". Conforme o autor, ¢ possivel encontrar uma conotacao religiosa tanto na palavra,
quanto em outras, como a originada no alemao 'beruf’ e a do inglés ‘calling’, que significam
'chamado' ou como também podem ser traduzidas como 'uma missao dada por Deus'.

Apesar desses tragos de hiper valorizagao do trabalho ja estarem presentes desde a Idade
Média, a "ideia" dessa valorizac¢do é nova. E produto da Reforma. Pois é do protestantismo que
se reconhece que escapar do mundo ou participar de suas atividades - como o trabalho, apenas
como um meio de sobrevivéncia ndo ¢ um modo de agradar a Deus. Pelo contrario, ¢ cumprindo
com os deveres intramundanos da melhor maneira possivel que se faz a vontade do Senhor,

27 protestante. Poderiamos resumir como: ndo basta ser

produzindo um certo tipo de “ascese
artesdo, é preciso ser o melhor artesdo. E preciso conquistar mais clientes, aumentar a produgéo,
empregar mais trabalhadores e dar inicio a sua propria fabrica.

Vale destacar, porém, que a valorizacdo excessiva do trabalho ndo teve origem em
Lutero, j4 que ele ainda se alinhava ao ideal catdlico tradicional, entendendo o trabalho como
0 meio para atender as necessidades basicas. Também ¢ preciso lembrar que ndo era interesse
dos reformados apresentar uma nova ética, uma reforma social ou ideal cultural acerca desse
assunto, pelo contrario, a salvacdo da alma e somente ela era o centro da vida dessas pessoas.
Porém, ¢ nitido que o surgimento de uma nova ética profissional foi uma consequéncia
imprevista do movimento.

Conforme Weber (2004), os portadores histéricos desse protestantismo ascético sao

essencialmente de quatro espécies: o calvinismo - que dominou a Europa Ocidental no século

XVII, o pietismo?® - brotado do calvinismo, especialmente na Inglaterra e na Holanda onde

27 Segundo Pierucci (2004), em grego, a palavra dskesis quer dizer 'exercicio fisico'. Ascese, ascetismo ou ascética
seria o controle e disciplina do corpo através da recusa dos prazeres desse mundo. Na obra 'A ética protestante e o
espirito do capitalismo', Weber distingue dois tipos de ascese: a) a catdlica, denominada extramundana, onde o
objetivo era se afastar do mundo o tanto quanto fosse possivel e b) a ascese protestante, classificando-a como
'intramundana’, fazendo do trabalho diario e metdédico um dever religioso. Como uma forma de cumprir 'no' mundo
a vontade de Deus.

28 Movimento de intensificagdo da fé cristd nascido a partir do luteranismo, na segunda metade do século XVII
liderado por Spener (1635-1705) e Francke (1663-1705). Seu nome teve origem no texto de Spener chamado de
Pia desideria (1675) que pregava contra o dogmatismo intelectual dos te6logos e defendia uma religiosidade
pratica de carater intimo e fervoroso. Mais do que a teologia, importava uma vida centrada na experiéncia da fé
(PIERUCCI, 2004).
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permaneceu ligado a ortodoxia passando por transigdes imperceptiveis até que no final do

9

século XVII ingressou no luteranismo, o metodismo?’ - surgido em meados do século XVIII a

0 com a intencdo ndo de ser uma nova denominacdo, mas um

partir da Igreja Anglicana’
despertamento desta e as seitas nascidas do movimento anabatista®! — movimento surgido desde
o século XVI na Europa continental cujo objetivo era assemelhar-se as Igrejas primitivas
(Weber, 2004).

Esses movimentos religiosos — que nao se achavam isolados uns dos outros, mas por
vezes eram dados ao transito e ao embate, a0 mesmo tempo que buscavam cortar relagdes com
a igreja tradicional (Weber, 2004), integravam a vida mundana a partir de uma metddica de
vida racional no mundo. Descansar e gozar a riqueza ndo era mais possivel. O descanso eterno
estava no porvir e a perda de tempo se transformou no maior dos “pecados”. Para eles, o tempo

na terra € tempo de consolidar as vocagdes e cada hora perdida era menos trabalho a servigo da

gléria de Deus (WEBER, 2004).

(...) Tem o tempo em alta estima e tenha a cada dia mais cuidado em
ndo perderes do teu tempo mais do que cuidas por ndo perderes ouro
e prata. (...) Podes desprezar todo o excesso de preocupacdes e
assuntos mundanos que te atrapalhem desnecessariamente nas
questdes espirituais. O que nao podes ¢ desprezar toda atividade fisica
e todo labor mental mediante os quais podes servir ao bem comum.
Negligenciar esse dever, dizendo 'vou orar e meditar' seria 0 mesmo
que teu criado recusar fazer o trabalho maior em prol de alguma tarefa
menor ¢ mais facil. Deus te ordenou de uma forma ou de outra,
trabalhes para obter o pdo nosso de cada dia. (...) Cuida para que
tenhas uma vocagdo que te ocupe em todo o tempo que ndo ¢
empregado no servico imediato de Deus (Baxter, apud WEBER,
2004, p. 251).

"A gente trabalha ndo s6 para viver, mas vive para trabalhar, e quando nao se tem mais
no que trabalhar, ou vai sofrer, ou vai dormir" afirmava também Zinzendorf (apud WEBER,
2004)*, disseminador do Pietismo, segundo Weber (2004). Para os ramos do protestantismo,

Deus se orienta tanto por critérios morais, quanto pela importancia que se tém para a

2 Segundo Pierucci (2004) foi um movimento de despertamento religioso no interior da Igreja Anglicana liderado
por John Wesley. Conhecido por levar seus seguidores a uma busca religiosa metddica, foi s6 anos mais tarde, em
1784, que Wesley fundou nos Estados Unidos, a Igreja Metodista Episcopal.

30 Como se chamava a Igreja da Inglaterra apos ter rompido com a Igreja Catdlica a partir da Reforma Protestante
no século XVI. Ainda se assemelhava a Igreja de Roma possuindo um governo eclesiastico hierdrquico formado
por bispo e arcebispos (PIERUCCI, 2004).

31O anabatismo foi um movimento religioso protestante radical do periodo da Reforma Protestante do século XVI na Europa,
que basicamente, reivindicava a separacdo entre Igreja e Estado, a ndo aceitacdo do batismo infantil e pregava o proprio
afastamento e isolamento da sociedade de modo pacifico (PEREIRA, 1979).

32 Nobre alemio que acolheu em suas terras um grupo de pietistas, fundando com eles a Confraria dos Irmios
Hernutos, uma comunidade fechada, de doutrina pietista e carater e economia coletivista (PIERUCCI, 2004).
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coletividade os bens a serem produzidos nela. E mais especificamente na capacidade de dar
lucro.

Segundo os puritanos>?, se Deus indica o caminho pelo qual o individuo pode gerar lucro
sem danos e este decide seguir, por outro lado, 0 mesmo esta recusando o “chamado” de Deus,
estd recusando-se a ser o “administrador” de Deus e a receber seus dons para empregé-los na
produtividade. Sendo assim, a riqueza so seria condenada como o meio que da lugar as
tentagdes. Quando, porém, ela parte do bom desempenho do dever vocacional, ndo ¢ apenas
licita, mas um mandamento.

Para Christoph de Wurtemberg, em sua profissdo de fé luterana, querer ser pobre ¢ o
mesmo de querer ser doente. Segundo a sua confissdo que foi submetida ao Concilio de Trento,
ha de se fazer um voto contra a pobreza. Ha afinal um paralelismo direto entre a ambicao de
riqueza no reino de Deus e a ambi¢do de sucesso na profissdo terrena (WEBER, 2004).

Em resumo, a ascese protestante sobre estar no mundo agiu com veeméncia contra o
gozo descontrolado e o consumo de luxo. Em contrapartida, teve o efeito de liberar o
enriquecimento através da ética capitalista, o acimulo e/ou investimento de capital, rompendo
com aqueles que repudiavam a ambig¢ao do lucro, encarando-o, na verdade, como diretamente
querido e aprovado por Deus. A riqueza enquanto fruto do trabalho legal e de uma profissao
consolidada era ben¢ao do Senhor.

O poder da ascese religiosa protestante nao so tinha a capacidade de gerar riqueza, como
tornar disponiveis trabalhadores sobrios, conscientes, extraordinariamente eficientes e
apegados ao trabalho como quem verdadeiramente o faz para Deus. E agora que entendemos
um pouco sobre as relacdes do protestantismo e o capitalismo, estudaremos especificamente os

neopentecostais, grupo cuja relacdo com o dinheiro se faz ainda mais evidente.

4.2 Percurso desde a reforma: as diferencas de um grande grupo

Segundo Teixeira (2014), a diversidade religiosa no Brasil vem sendo favorecida pelo
importante crescimento evangélico nas ultimas décadas. Esse segmento especifico que em 1940
representava apenas 2,6% dos declarantes, teve significativa ampliagdo dos anos de 1970 a

2010. Em 1970 eram 6,6%, em 1980: 9%, em 1991: 15,4% ¢ em 2010: 22,2%.

33 Segundo Pierucci (2004) foi um movimento religioso inglés dos séculos XVI e XVII, determinado inicialmente
a tornar o cristianismo da Inglaterra mais "puro". Defendia uma Igreja purificada de qualquer residuo papista, do
oficialismo estatal e de cerimdnias demasiadamente luxuosas, apoiada absolutamente nas Sagradas Escrituras.
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O ultimo Censo* indicou cerca de 42 milhdes de evangélicos no Brasil. S entre 2000
e 2010 foram mais 16 milhdes de adeptos, chegando a marca de 4 mil novos fiéis por dia. Em
2020, segundo a Datafolha®®, o niimero de evangélicos chegou a 31% da populagdo brasileira.
Mas quais serdo as caracteristicas e particularidades desse grupo que segue em continua
ascensao no Brasil?

Consideradas as Igrejas que surgiram durante a Reforma, ou mesmo posterior a ela, mas
que tém em Cristo, o unico Salvador, as igrejas evangélicas atualmente nao sdo um grupo
homogéneo, pelo contrario, sdo formadas por muitas diferencas que culminam em centenas de
denominagdes distintas. Conforme Horton (2011), isso ¢ resultado do fato de que muitos dos
evangélicos atualmente tém uma visdo distinta*® das Escrituras da qual a Igreja da reforma tinha
no século XVIL.

Para atribuir ainda mais complexidade ao tema, ao contrario da Igreja Catdlica, onde ha
uma hierarquia e uma estrutura que responde a um lider maximo — o Papa, a Igreja Evangélica
¢ composta por inimeras células menores, cada uma com sua propria lideranga, doutrina e
caracteristicas. Por isso, a real dificuldade dos pesquisadores e tedricos acerca desse tema, € o
de inserir em uma unica conceituagdo, centenas de grupos que sao tdo independentes e distintos
uns dos outros.

Quando falamos em Igreja evangélica brasileira, surgem ainda dois problemas
principais. Primeiro, por que no Brasil, os cristios que ndo sdo catolicos, sdo muito mais
conhecidos como “evangélicos” do que como protestantes ou apenas cristdos, como no restante
do mundo? E segundo, como podemos entender a aparente “contradi¢do” que € pensar em uma
“Igreja Evangélica Brasileira ou no Brasil”, quando sabemos que este grupo nao ¢ formado por
uma so igreja, mas por muitas que sobrevivem em contextos, formas e a partir de caracteristicas
muito diferentes — inclusive concorrendo entre si?

A comecar pela nomenclatura, a qual sdo chamados os cristdos ndo catolicos no pais,

temos que na Europa e nos Estados Unidos, principalmente, essas pessoas sao conhecidas e se

3% Como dito anteriormente, o ultimo censo do IBGE foi no ano de 2010 e est4 disponivel no portal de internet
oficial do IBGE em https://bit.ly/2thM353. Acesso em 20 de dezembro de 2020. O Censo seguinte seria em 2020,
mas por ocasido da Pandemia do Covid-19 foi adiado para 2021 e posteriormente para 2022. Em 2023, o novo
Censo ainda ndo foi divulgado.

35 A pesquisa esta disponivel em https://gl.globo.com/politica/noticia/2020/01/13/50percent-dos-brasileiros-sao-
catolicos-3 I percent-evangelicos-e- 1 Opercent-nao-tem-religiao-diz-datafolha.ghtml. Acesso em 01 de janeiro de
2023.

36 Além das diversas formas de interpretagdo do texto biblico, algumas igrejas aceitam outros mediadores que nao
¢ Cristo na sua relagdo com Deus e acreditam que apenas a fé ndo ¢ suficiente. Muitas vezes, a autoestima, a
propria gloria e a centralidade do “eu” permeiam as pregagdes das Igrejas Evangélicas atualmente — ndo a toa, esse
discurso cujo homem € o centro também ¢ encontrado em parte dos influenciadores digitais, principalmente os de
finangas.
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auto identificam como cristdos apenas, sendo de importancia secundaria a denominacao a qual
pertencem.

No Brasil, a subcultura crista de vertente protestante, em seus primoérdios, foi intitulada
por intermédio da alcunha "crentes", cujo termo, em um segundo momento, ganhou matizes
pejorativas, o que impeliu seus membros a almejarem nova identificagdo como "evangélicos",
isto €, aqueles que emolduram suas existéncias segundo as diretrizes evangélicas de Cristo.
Sendo esta, uma nominagdo empregada para colocar os Protestantes em contraste com o0s
Catolicos, pois eles acreditavam que tinham recuperado o verdadeiro e biblico Evangelho,
durante a reforma (HORTON, 2011).

Assim, segundo Mendonga (2011), esse termo ganhou popularidade e hoje ¢ utilizado
amplamente pelos veiculos de comunicacdo, pela academia e pelas proprias Igrejas. Mas, além
de se autodenominar evangélico, parece muito importante para o protestante brasileiro informar
a qual igreja ¢é filiado, como se assim, o interlocutor fosse rapidamente entender o modo de
viver daquele individuo e com quais coisas ele se identifica. Talvez mais do que a propria
religido, a denominagdo a qual o fiel pertence, revela a identidade do sujeito evangélico. Porém,
isto nem sempre foi assim.

Embora esta tese foque especificamente no discurso dos evangélicos neopentecostais,
consideramos fundamental, inicialmente, entender quem s@o os evangélicos e como surgiram —
e, com 1sso, nos deparamos com a segunda problematica. No Brasil, o IBGE possui uma
classifica¢do segundo a origem doutrinaria das Igrejas. O 6rgdo divide as Igrejas Evangélicas
do Brasil em: Tradicionais (historicas ou missionais), Pentecostais (incluindo os grupos
neopentecostais) e outras (denominadas de Origem Nio Determinada)?’.

Em virtude da grandiosidade do ambito evangélico no territorio brasileiro, € de extrema
importancia classificd-lo de maneira conveniente, a fim de que possamos, a0 menos, demarcar
as singularidades e analogias existentes entre cada coletividade. A seguir grafico com sua

representatividade no Brasil:

37 De acordo com Teixeira (2014), uma das grandes dificuldades da precisdo analitica nos dados sobre os
evangélicos se deve em parte a grande quantidade de evangélicos classificados na categoria “nao-determinada”.
Alguns estudiosos os identificam como aqueles evangélicos que exercem a crenga fora das institui¢des ou mesmo
que se consideram pertencentes a multiplas igrejas. Reagindo a essa questdo, o te6logo Altmann (2010, apud
TEIXEIRA, 2014) afirma que esse contingente “adicional” pode prejudicar a percep¢do real dos nimeros
referentes as Igrejas Pentecostais e as Tradicionais, que provavelmente ficam subcontabilizadas.
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Grafico 1: Representacao das principais religides e correntes evangélicas no Brasil em 2010, ultimo Censo

disponivel.
Sem Religido Outras
Religides

Tradicionais

Evangélica

De origem
Pentecostal

Catdlicos Outros
Fonte: Fonte: Elaboragdo da autora (2024), a partir do Censo IBGE (2010).

Neste trabalho, adotaremos a divisao e as nomenclaturas propostas pelo IBGE, de modo
a interpretar as estatisticas enquanto levamos em conta as particularidades de cada grupo. No
entanto, sabemos que ha outras correntes tedricas que classificam os evangélicos de maneiras
distintas, as quais abordaremos em maior profundidade posteriormente. Vale salientar, que
trataremos as Igrejas Neopentecostais como um subgrupo da primeira sem, considera-la igual
a mesma, mas com suas particularidades, como propde autores como Mendonga (1990),
Mariano (1999, 2005) e outros.

Para o nosso estudo sobre o discurso dos influencers de finangas, nos aprofundaremos
com mais afinco sobre o grupo Neopentecostal por acreditarmos que as suas doutrinas,
principalmente no que se refere a Teologia da Prosperidade encontram ainda mais semelhancas
com o discurso desses influenciadores. No entanto, para clarear as classificagdes ja comentadas
e para podermos compreender mesmo que de forma breve, o panorama das denominagdes
evangélicas no Brasil, passaremos a descrever, a seguir, de forma sintética, as principais
caracteristicas dos grupos aqui citados, mesmo que nosso objeto de pesquisa seja o agrupamento
de evangélicos neopentecostais, no qual iremos nos demorar mais um pouco, adiante.

A comegar pelas Igrejas Tradicionais, estas compreendem as chamadas Igrejas
Historicas/Missionais que se originaram na Reforma Protestante ou bem proximo dela — sdo as
mesmas Igrejas analisadas por Weber, na sua obra ‘A ética protestante e o espirito do
capitalismo’. Mais rigidos na interpretacdo da doutrina, os evangélicos tradicionais ndo aceitam
as experiéncias sobrenaturais e dao forte énfase ao ensinamento teologico e ao trabalho social.

Segundo Mendonga (2005, p. 52), o membro desse grupo “professa uma religido

individual, de consciéncia, que se inspira na interpretacao direta e pessoal da Biblia e pauta suas



89

acOes na ética racional do trabalho e na moral burguesa vitoriana”. As igrejas sdo mais
conhecidas como comunidades de fé, onde os crentes aprendem mutuamente e quanto a
disciplina, esta se prende mais a questao da ética e da moral, ndo se preocupando com a rigidez
em termos de usos e costumes, como vestimentas € adornos.

Sobre os pentecostais, este grupo surgiu em 1901 quando alguns membros de igrejas
protestantes relataram ter recebido a ‘visita’ do Espirito Santo e passaram a falar em linguas,
sendo excluidos de suas igrejas originais e dando inicio a outras. A grande énfase teologica dos
pentecostais ¢ o dom de linguas/do Espirito Santo® e de cura®. O membro dessa denominagio
acredita ser cheio do poder de Deus, ter dons sobrenaturais e ¢ bastante preocupado com as
vestimentas e os costumes.

Para d'EPINAY, sociologo suico (1968), um dos primeiros estudiosos que procurou
definir o pentecostalismo na América latina, o Pentecostalismo sintetiza o protestantismo, a
partir da cristocentricidade, biblicismo, unido da fé com a ética, com uma forma de
espiritualidade que ¢ caracteristica de religides populares, como ritos de possessdao, emogao e
participacdo coletiva (SIEPIERSKI, 1997). Ha ainda outros autores, que os classificam como
‘pentecostalismo autonomo’, ‘movimento da cura divina’ ou ‘pequenas seitas’ (SIPIERSKIT,
1997).

Mariano (2005), a partir também de outros autores, como Freston (1993) e Bittencourt
(1991), os classificam em trés ondas: a) o pentecostalismo classico, que vai do inicio até¢ meados
do século XX, composto pela chegada dos primeiros pentecostais no Brasil, representados pelas
igrejas Assembleia de Deus e Congregacdo Cristd do Brasil; b) o deuteropentecostalismo ou
segundo pentecostalismo, onde surgiram as Igrejas “Deus ¢ amor”, “Brasil para Cristo” e
“Quadrangular”, entre os anos de 1950 e 1960, marcados pela popularizagao da fé pentecostal,
conversdes em massa; c) € a terceira e ultima onda, iniciada em 1970, o Neopentecostalismo —

objeto do nosso trabalho.

38 A inspiragdo para o nome “pentecostal/pentecostais” ¢ originada no dia de Pentecostes biblico — quinquagésimo
dia apods a Pascoa. Nesse dia, na Biblia, em uma reunido de oracao dos discipulos e primeiros cristdos, foi ouvido
um vento impetuoso, quando o Espirito Santo desceu sobre aquele lugar e as pessoas ali reunidas comegaram a
falar em linguas estranhas. Por isso, os pentecostais tém em sua doutrina o falar em linguas ou dom do Espirito
Santo, que sdo sindonimos — pois eles acreditam poder realizar estas coisas. No entanto, ndo sdo todos os membros
dessa denominag@o que possuem esse dom ou conseguem falar em linguas, o que gera certa rivalidade sobre quem
¢ mais ou menos espiritual por possuir ou ndo esse dom. Mais informagdes disponiveis em https://bit.ly/2BLxjRD.
Acesso em 10 de dezembro de 2022.

39 Os pentecostais também acreditam que lhes foi dado o poder para curar, tanto fisicamente, mentalmente quanto
espiritualmente as pessoas, com base principalmente em Marcos 16: 17-18 onde Jesus afirma “Estes sinais hdo de
acompanhar aqueles que creem: em meu nome, expelirdo demonios, falardo novas linguas, pegardo em serpentes;
e, se alguma coisa mortifera beberem, ndo lhes fard mal; se impuserem as maos sobre enfermos, eles ficardo
curados”. Mais informagdes disponiveis em https://bit.ly/2DYIAZE. Acesso em 10 de dezembro de 2022.
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Apesar de utilizarmos essa classificagdo para dar conta das estatisticas no Brasil, sendo
essa também, a defini¢do mais aceita pelos estudiosos do tema, concordamos com Siepierski
(1997) ao afirmar que este termo ¢ inadequado, visto que pela etimologia da palavra, o prefixo
‘neo’ significa novo, trazendo a sensagdo de continuidade, quando, na verdade, o
‘neopentecostalismo’ ndo ¢ uma releitura do primeiro, mas uma ruptura, um grupo que possui
bases teoldgicas assumidamente diferentes.

Como ja dito, nascido nas décadas de 1950 e 1970, por meio de denominagdes como a
Igreja do Evangelho Quadrangular — 1953 (JUNIOR, 2008), Universal do Reino de Deus
(1977), liderada por Edir Macedo Bezerra ¢ a Igreja Internacional da Graga de Deus (1980),
liderada por Romildo Ribeiro (PEIXOTO, 2021). E o grupo que mais cresce atualmente no pais,
o que pode ser resultado dentre outras coisas, do macico investimento na midia, a exemplo do
que ¢ realizado pelas igrejas ja citadas (SANTOS, 2014).

Segundo Siepierski (1997), o neopentecostalismo, deveria ser denominado de 'p6s-
pentecostalismo', pois ¢ um afastamento total do primeiro tendo como cerne a Teologia da
Prosperidade e o conceito de guerra espiritual. Ainda para este autor, os elementos protestantes
do pentecostalismo (cristocentricidade, biblicismo, unido da fé com a ética) estdo praticamente
extintos na terceira onda.

Afastados do pentecostalismo, a perspectiva escatoldgica de um reino de Deus futuro
que era presente no primeiro — onde os evangélicos vivem essa vida esperando a plena
realizacdo no porvir, na vida eterna apds a morte, no neopentecostalismo, o reino de Deus ja

esta presente aqui e agora para usufruto dos escolhidos, como completa abaixo:

Os seus tragos caracteristicos incluem uma mistura deliberada de
religiosidade popular, a utilizagdo autoconsciente de estilos e
convengdes anteriores, a constru¢do de estruturas comerciais, o
abandono dos sinais externos de santidade e frequentemente a
incorporacdo de imagens relacionadas com o consumismo e a
comunicagdo de massa poés-industrial do final do século 20.
(SIPIERSKI, 1997, p. 6).

No Brasil, o momento da sua chegada foi marcado por profundas crises sociais e
politicas. A época da ditadura, o cenario pareceu um terreno propicio para o surgimento de uma
nova denominacgdo, enraizada na coletividade, dinamicidade e liberdade, originada
aparentemente, na chamada confissdo positiva e no evangelho da prosperidade, nascidos nos
Estados Unidos, no inicio do século XX (JUNIOR, 2008).

A confissdo positiva, segundo Peixoto (2021, p. 196), desenvolvida por nomes como

Kenneth Hagin, seleciona textos biblicos relacionados a vitdria do cristdo sobre o pecado e a
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morte, “transmuta-os e expande-os para vitdrias na presente vida material, sobre principalmente
a pobreza e a doenca, simbolos de derrota que ndo deveriam ser aceitos pelos crentes”. Assim,
pelo poder da palavra profetizada pelo cristao, seria possivel garantir prosperidade material,
fisica e espiritual. As quais, caso ndo alcangadas sao resultados da falta de fé ou da presenca do
pecado na vida do crente (MARIANO, 1996, p. 24-44; MACARTHUR JR., 2011, p. 351-352;
SILVA, 2020, p. 273-274).

Segundo Portela (2003) ¢ quando o evangelho ¢ propagado e demonstrado por sinais e
maravilhas sobrenaturais. Onde o texto biblico ndo se encerra nele mesmo, pelo contrario, €
mutavel a cada nova “revelacdo”. O dom de linguas, nesse grupo, recebeu menor énfase do que
o de profecias e de libertagdo de demonios, curas e realizagdo de efeitos especiais e
sobrenaturais. O membro dessa igreja cré na cura divina, no misticismo e rejeita o ecumenismo,
¢ praticante da Teologia da Prosperidade e ¢ mais liberal em 4areas como vestudrio e
embelezamento (FRESTON, 1993, apud MARIANO, 2005).

Ainda assim, o movimento neopentecostal no Brasil ndo ¢ uniforme e ha quem o divida
em dois grupos (JUNIOR, 2021). Os chamados neopentecostalismo rustico e o alto
neopentecostalismo. O primeiro, teria surgido do “vacuo religioso” deixado pelas igrejas
pentecostais, que antes, tradicionais ocupantes do nicho que corresponde as classes mais baixas
da populagdo, a medida que foi se institucionalizando deixou de agradar a essa parcela mais
iletrada e de pouca renda, interessadas em uma pratica religiosa mais informal. Em resumo,
esse grupo ¢ caracterizado por uma abertura liturgica total. O adorador ¢ convocado a servir e
a se manifestar da forma que achar que foi convocado pelo ‘Espirito Santo’ (JUNIOR, 2008).

A fé nesse primeiro grupo € enraizada nas crencgas em ritos € objetos magicos, com
poderes sobrenaturais. Os cultos sdao permeados de cerimOnias milagrosas e sdo
comercializadas ‘lascas da Cruz de Cristo’, 4guas do rio Jorddo, materiais ungidos, dentre outras
coisas, com a proposicao de que ird abengoar ou mudar a vida do crente de alguma forma. Como

discorre o autor:

Os simbolos que representam o favor divino geralmente sdo
instrumentos utilizados por religides primitivas, como forma mais
eficiente de comunicagdo. Além de garantir melhor eficiéncia na
comunicagdo, o uso de fetiches e rituais da total autonomia ao lider
quanto a “mensagem”. Ela se “liberta” do livro sagrado, encontrando
no dirigente o canal divino e atualizado da revelacdo. A consequéncia
direta ¢ a “messianizacdo” do lider, como alguém especialmente
ungido, portador de capacidades que o distingue dos demais
seguidores (JUNIOR, 2008, p. 154).
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O segundo grupo — alto neopentecostalismo, segundo Junior (2008) sdo formados por
um publico que ja participou de igrejas tradicionais como a presbiteriana e a batista, mas por se
encontrarem insatisfeitos encontraram no neopentecostalismo, uma denominagdo que
satisfizesse seus anseios. Muito por advir dessas igrejas tradicionais, possuem poder aquisitivo
maior e sdo mais esclarecidos intelectualmente.

Apesar de ainda existirem ritos magicos e simbologias, a &nfase ¢ menor e os
ensinamentos parecem ser mais focados no texto biblico. Um exemplo do alto
neopentecostalismo hoje, de acordo com Janior (2008), é a Comunidade Sara Nossa Terra*’, do
bispo Robson Rodovalho.

Outro ponto interessante comparando os dois grupos, ainda conforme esse autor, ¢ que
apesar de ambos praticarem a confissdo positiva e a Teologia da Prosperidade, o primeiro tem
no enriquecimento pessoal e na promessa de uma vida melhor, o grande trunfo da narrativa —
muito por conta do publico mais carente. J4 o segundo, onde a audiéncia tem maior poder
aquisitivo, traz a esperanga da manutengdo dessa riqueza, da sua multiplicagdo e até do
afastamento das maldi¢des que poderiam toma-la (TUNIOR, 2008).

Em todo caso, sabemos que quando se trata das igrejas evangélicas no Brasil e
principalmente dos neopentecostais, os limites entre as doutrinas e as praticas sdo sutis e
borrados, onde todas bebem da mesma fonte, com os lideres “reeditando o sacerdotalismo e
colocando-se como intermediarios do favor divino” (JUNIOR, 2008, p. 155). Sio
autodenominados bispos e até apostolos de Cristo, capazes de abengoar, ungir, efetuar curas,
milagres e direcionar a vida do crente a outro patamar — claro, daqueles que seguirem todas as
instrugdes.

Como ja discorreu Mariano (2005), quando dividimos e classificamos os denominados
evangélicos, podemos demarcar ideologias, seus vinculos institucionais e delinear suas
principais caracteristicas. Somos capazes de confrontar suas diferengas e percebermos suas
semelhangas. Nosso objetivo aqui, através dos autores ja demonstrados, ndo ¢ revisar uma
construgdo tipoldgica que dé conta desse universo religioso tdo complexo, mas de ordenar o

maximo possivel a realidade, tornando-a passivel de anélise (MARIANO, 2005).

40 Segundo o Socidlogo Pires (2011), corroborando com a visdo de Junior (2008), mesmo sendo oriunda do
neopentecostalismo, a igreja Sara Nossa Terra, desenvolveu um sistema axiologico que se difere dele - sendo
denominado em sua tese de ‘neoprotestante’. Isto porque suas bases se parecem e muito com os valores
fundamentais do protestantismo calvinista, acrescentando-lhe algo de novo. Fundada na década de 1992 pelo
pastor Robson Rodovalho, até 2004 possuia mais de 550 igrejas espalhadas no Brasil e no exterior. Uma das suas
doutrinas mais divulgadas ¢ a de Quebra de Maldi¢des. Tratando-se de um "rito de ora¢do com o poder de quebrar
as maldi¢oes herdadas de antepassados, a fim de desobstruir a vida do crente para que ele viva fisica e
espiritualmente sadio" (PIRES, 2001, p. 124). Embora acreditem na cura fisica, enfatizam muito mais a cura
emocional.
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Para tornar ainda mais claro quais sdo as caracteristicas da denominagdo evangélica
neopentecostal e, posteriormente, podermos identificar as semelhancas nas narrativas dos

influenciadores digitais de finangas, veremos a seguir um quadro resumo:

Quadro 4: Caracteristicas da denominacdo Neopentecostal.

Menos sectaria e ascética. (MARIANO, 1995; MORAES, 2010)

Mais liberal e com tendéncia a investir em atividades extraigreja, no meio politico, empresarial, cultural e
assistencial (MARIANO, 1995; MORAES, 2010)

Vitéria na vida material, liberdade financeira e prosperidade (MARIANO, 1996; MACARTHUR JR., 2011;
SILVA, 2020; PEIXOTO, 2021).

O fracasso ¢ culpa do individuo — falta de fé e presenca do pecado (PEIXOTO, 2021; MARIANO, 1996).

Carater meritdrio no relacionamento com Deus, em que este beneficia os homens de
acordo com suas boas obras, criando-se praticas de barganha (PEIXOTO, 2021).

Crenga no sobrenatural, nos rituais, na ungdo de materiais, em curas e milagres (JUNIOR, 2021).

Divinizagao dos lideres: sdo capazes de elevar a vida do crente a um patamar de sucesso e prosperidade
(JUNIOR, 2021).

Fonte: Elaboragdo da autora (2024).

Segundo Gabatz (2013), a expansao neopentecostal ¢ um fendmeno mundial e talvez o
mais importante no cendrio religioso brasileiro e da América Latina. Sendo um sistema
organizado segundo a logica do mercado e do consumismo, afirma garantir as condic¢des ideais
para o alcance da felicidade — terrena e eterna, mais a primeira do que a segunda.

Para isso, basta seguir as doutrinas e palavras de ordem da lideranca. E através, dentre
outras coisas, da Teologia da Prosperidade que acontece uma busca “por ressignificar,
incorporar, mesclar, atrair, entusiasmar, adaptar, expandir e internalizar uma nova experiéncia
cultural, social, econémica e religiosa” (GABATZ, 2013, p. 114). E sobre Teologia da

Prosperidade, veremos mais a seguir.

4.3 “Se vocé quiser, sera prospero”: os Neopentecostais e a Teologia da Prosperidade

Segundo Gabatz (2013), a relagdo entre religido e dinheiro tem se perpetuado na
atualidade a partir de uma economia de carater totalizante e neoliberal: a) o desemprego
iminente; b) a busca pelo consumo; c) a flexibilizacdo dos padrdes éticos e do sistema

financeiro; d) a busca pelo poder e por uma ‘aparéncia desejavel’, abrem espaco para um
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universo religioso plural que se consolida e busca referéncias nas proprias dindmicas de uma
economia secular.

A busca por experimentar novos sentimentos, novas praticas € por uma religiosidade
que favorece a adesao, resulta em expressoes religiosas dos mais diversos segmentos, favorece
diferentes narrativas como alternativas sagradas, visando atrair seguidores das mais diversas
carateristicas, a exemplo da Teologia da Prosperidade que valoriza o dinheiro e o sucesso
material como consequéncia da aprovagao de Deus ao ser humano.

Doutrina moderna, a TP surgiu do pentecostalismo americano, cujas caracteristicas
reafirmam uma concep¢ao de divindade ja presente no imaginario de uma grande quantidade
de religiosos, cuja forca se manifesta através das benesses materiais concedidas aos fiéis, como
recompensa pela adoracdo (GABATZ, 2012).

Apesar do neopentecostalismo brasileiro advir, principalmente, das doutrinas
evidenciadas por Kenneth Hagin que pregava a vitoria do fiel sobre a morte, sobre o pecado e
todos os maleficios terrenos, alguns estudiosos como Garrard-Burnnet (2011) afirmam que essa
teologia tem uma longa histéria nos Estados Unidos que remontam ao século XIX, onde os
pregadores mais proeminentes da época defendiam um “Evangelho da Riqueza™ que estimulava
os crentes a contarem com Deus para recompensar a sua fé com bens materiais.

As raizes da Teologia da Prosperidade ainda conforme a autora, estdo também
intimamente relacionadas ao aparecimento das midias religiosas, na qual os primeiros
pregadores, tais como Charles R. Fuller*!, Aimee Semple McPherson nos anos anteriores a
Segunda Guerra Mundial, e o reverendo Ike nos anos pos-guerra, se baseavam na ideia de um
Deus que jorra béngaos sobre seu povo fiel. Esse tltimo inclusive se autodenominou “pastor de
sucesso e da prosperidade” por toda a sua carreira evangelistica (GARRARD-BURNNET,
2011).

Conforme essa teologia, o crente que tem consciéncia, possui fé verdadeira e disposi¢ao
para seguir os principios divinos, desfruta dos direitos de impor e exigir do proprio Deus o
cumprimento de bengaos prometidas no pacto da alianca — momento em que o fiel assume uma
alianga com Deus e vice-versa.

Embora a Biblia apresente um arcabougo que estimula a confianga e fé em Deus para
providenciar o sustento fisico, a ideia de que Deus recompensa seus fiéis com bens e materiais
¢ uma nog¢ado do século XX, que se formou a partir de um evangelismo que exortava a sua

audiéncia a enviar-lhes dinheiro para sustentar seus ministérios — como o do proprio Kennet

41 Primeiro apresentador de -radio religioso e fundador do Fuller Theological Seminary, segundo Garrard-Burnnet
(2011).
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Hagin. Aos poucos, este cenario evoluiu para uma teologia que exigia dinheiro como prova de
fe.

Para os neopentecostais, o direito sobre as ben¢aos materiais ¢ herdado quando o crente
recebe o perdao pelos pecados. Isto €, na sua conversdo. Dessa forma, Deus esta imbuido de
conceder todos os pedidos feitos, que geralmente significam bencdos materiais, saude,
prosperidade financeira ou nos relacionamentos. A riqueza vira sindnimo da aprovacao divina,
de que o fiel € um servo comprometido e abengoado por Deus.

Os seguidores dessa teologia, conforme Jungblut (2008), acreditam que ha uma maneira
adequada de realizar a peticdo para Deus. Essa forma chama-se confissdo positiva, baseada na
convic¢ao de que o crente em questdo possui uma fé inabalavel e, portanto, pode confessar
positivamente as bencdos que deseja receber, que assim receberd. A autora vai adiante ao
afirmar que existe até um vocabulario correto para se fazer as petigdes, composto por frases que
comegam com ‘eu determino’, ‘eu profetizo’ — as bengdos e/ou ‘eu quebro’, ‘eu destruo’ — as
maldigoes.

Kennet Hagin, em seu livro ‘Compreendendo a Un¢do’ propde uma formula de 4 passos
para o crente alcangar o que precisa. Segundo ele, a forma que recebeu diretamente de Jesus,
através de uma revelagio e baseada no evangelho de Marcos 5:24-24*, consiste no fiel: 1. Falar
o que deseja; 2. Fazer o que precisa ser feito; 3. Receber o que solicitou; 4. Compartilhar o que
aconteceu consigo (para que outras pessoas passem pelo mesmo processo). Cumprindo esses
passos e tendo fé, ¢ questdo de tempo para se alcancar o que almeja.

Dentro dessa estrutura de evangelho do ‘eu declaro e tomo posse’, ¢ culpa do proprio
fiel se uma vez ele estiver pobre, doente ou infeliz, uma vez que ele ndo teve fé ou forgas
suficientes para pedir a Deus uma vida melhor, ou ele ndo foi fiel nos dizimos e ofertas, nem
em cumprir os direcionamentos da lideranca da igreja. Como afirmou Garrard-Burnnet (2011)

parafraseando Miguez (2001), para os patrocinadores da Teologia da Prosperidade, “a distancia

42 Esse trecho de Marcos conta a histéria de uma mulher que sofria de uma hemorragia aparentemente incuravel
na mesma época em que Jesus fazia curas, milagres e pregava para o povo judeu em Jerusalém. Ouvindo os feitos
de Jesus, a mulher falou que iria até Ele e seria curada. Ao ir até ele e tocé-lo, Jesus a curou. Ao receber a bengao,
ela compartilhou com os outros para que também recebessem de Jesus as suas peti¢des. Segue o texto na integra:
“E certa mulher que, havia doze anos, tinha um fluxo de sangue, E que havia padecido muito com muitos
médicos, e despendido tudo quanto tinha, nada lhe aproveitando isso, antes indo a pior; Ouvindo falar de
Jesus, veio por detras, entre a multiddo, e tocou na sua veste. Porque dizia: Se tdo-somente tocar nas suas
vestes, sararei. E logo se lhe secou a fonte do seu sangue, e sentiu no seu corpo estar ja curada daquele
mal. E logo Jesus, conhecendo que a virtude de si mesmo saira, voltou-se para a multiddo, e disse: Quem
tocou nas minhas vestes? E disseram-lhe os seus discipulos: Vés que a multiddo te aperta, e dizes: Quem
me tocou? E ele olhava em redor, para ver a que isto fizera. Entdo a mulher, que sabia o que lhe tinha
acontecido, temendo e tremendo, aproximou-se, e prostrou-se diante dele, e disse-lhe toda a verdade. E
ele lhe disse: Filha, a tua fé te salvou, vai em paz, e sé curada deste teu mal”.
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retorica entre o dinheiro como origem do mal ou como manifestacdo da graca de Deus provou
ser extraordinariamente curta” (p. 184).

A contribui¢do financeira, através dos dizimos e ofertas, a oragao de poder e confissao
positiva que quebra as maldi¢des e atrai as bengaos, determinarao a prosperidade do individuo.
Embora a Biblia advirta contra o acimulo excessivo de riquezas — sem necessariamente
condend-las — e apresente Jesus Cristo como figura humilde, com poucos ou nenhum bem
material, a visdo neopentecostal parece reinterpretar o texto biblico, afirmando que a ambigao
nao s6 nao ¢ pecado, mas um direito que todo crente pode reivindicar.

Para atingir a coeréncia com o que pregam, os lideres neopentecostais, praticantes da
Teologia da Prosperidade, se veem obrigados — ndo que nao fosse de sua vontade, viver a
opuléncia e a riqueza como prova de que os proprios sdo abengoados por Deus, possuindo
conhecimento de causa e credibilidade para direcionar os demais fiéis no mesmo caminho.

A TP cria uma convic¢do de que a obtengdo de lucro e acumulo de riquezas nao sdo
mais problemas éticos ou morais. Pelo contrario, o milagre, a magia ¢ a manipulagdo das
emocdes dao a vez a solucao de problemas, a restitui¢do da ordem financeira, da valorizagao
do crente, do seu reconhecimento e sucesso espiritual, profissional ou pessoal.

Conforme discorre Gabatz (2013), o neopentecostalismo através da Teologia da

Prosperidade efetua uma nova concepcao do dinheiro no campo religioso.

Antes visto como algo impuro, capaz de ser responsabilizado por
muitos males e vicios da sociedade contemporanea, hoje, por outro
lado, o dinheiro assume um sentido positivo, como simbolo que
realiza a mediacdo privilegiada com o sagrado em espagos de troca
através de rituais mediados pela igreja (GABATIZ, 2013, p. 04).

Mas ndo ¢ apenas com o dinheiro que os neopentecostais assumem uma relacdo
diferente. Temas como castidade, fidelidade, sobriedade dos trajes, combate a vaidade,
condenacdo de festas e costumes seculares parecem ndo ser mais tdo observados quanto nas
denominagdes protestantes histéricas — ou mesmo, na filiagilo do mesmo grupo, o
pentecostalismo (MACHADO, 1996).

Os fiéis agrupados no segmento neopentecostal, experimentam certa ruptura com uma
identidade estética tradicional, visto que seus membros podem se vestir € se apresentar como
bem entenderem, inclusive porque parte dessa manifestacao estética vai designar quem ¢ o mais
prospero e por isso, mais intimo de Deus. A vestimenta, os locais frequentados e os bens
materiais passam a ser uma chancela do encontro com o divino, que deve ser respeitada e

almejada.
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Para gerenciar todo esse poder ‘politico’ e financeiro, Gabatz (2013) afirma que a
lideranca pentecostal assume o “modelo empresarial”, que se baseia na divisao do trabalho, no
uso da midia, na prestagao de servigos religiosos mediante o pagamento e principalmente na
arrecadacgao de recursos.

O papel do lider se parece cada vez mais com o do empresario ou do administrador de
empresas bem-sucedidos, espaco no qual o sucesso da organizacdo € sinonimo do sucesso de si
proprio. Para manter esse ciclo infinito de poder, a tinica maneira conhecida ¢ atraindo o maior
numero de clientes possivel, identificando uma necessidade e satisfazendo-a.

Em uma sociedade centrada na economia do mercado, na qual o dinheiro ¢ elemento
essencial para a vivéncia e sobrevivéncia, observamos que, na denominagdo neopentecostal, ele
assume um carater peculiar € encontra um ambiente propicio para o estimulo do seu uso. Assim
como no ‘mundo secular’, neste ambiente religioso, o ideal de individuo passa pelo fiel feliz,
com sucesso, dinheiro e prosperidade, acabando “por confirmar, reproduzir e reforgar os

discursos e verdades do capitalismo emergente” (ESPERANDIO, 2006, p. 41-42).

4.4 Testemunho evangélico: existe um padriao? Um circuito ciclico

Apesar das inumeras diferencas ja apontadas entre as denominagdes evangélicas, ha
algumas defini¢cdes que podem ser encontradas em todas essas Igrejas acerca do que ¢ ser
evangélico, como: confessar Jesus Cristo como seu Unico Salvador e ndo adorar imagens nem
esculturas. Mas, conforme sustenta Lienesch (1993, apud CASTELLS, 1999), na esséncia do
pensamento cristdo, evangélico, hd o conceito de conversdo, ato de fé e perdao pelo qual os
pecadores renascem para uma nova vida em Cristo.

No processo de conversao do cristdo, toda a personalidade do individuo passa por uma
reconstrucdo, tanto do ponto de vista individual como de ordem social. O “crente” passa a fazer
parte de uma comunidade e deve caminhar com ela, compartilhando dos mesmos hébitos.

Segundo Berkhof (1990, p. 478-579, apud PATRIOTA e SILVA, 2015), a conversao
corresponde a experiéncia consciente de mudanca de vida e pode ser compreendida através de
vocabularios biblicos como os hebraicos “nacham”, “shubh”, que significam respectivamente
“arrepender-se”, “voltar-se, retornar” e o grego, “metandia”, cujo significado principal ¢ a

mudancga de mente. Ainda conforme o autor:

Converter-se nao € apenas passar de uma dire¢do consciente para
outra, mas fazé-lo com uma aversao claramente percebida para com a
dire¢do anterior. Noutras palavras, metandia tem, ndo somente um
lado positivo, mas também um lado negativo: olha retrospectivamente
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e também prospectivamente (...) E uma mudanga que tem suas raizes
na obra de regeneragdo, ¢ que ¢ efetuada na vida consciente do
pecador pelo Espirito de Deus; mudanga de pensamentos e opinides,
de desejos e voligdes, que envolve a convicgdo de que a diregdo
anterior da vida era insensata e errOnea, ¢ altera todo o curso da vida
(BERKHOF, 1990, p. 479-481).

Estudiosos que discorrem sobre o tema da conversao, por vezes nao costumam
questionar as narrativas dos individuos. Afinal, o que tem maior relevancia ¢ o que as historias
narradas pelos testemunhantes revelam sobre os mundos pelos quais eles transitaram, ao invés
da precisao factual dessas trajetorias. No entanto, ser auténtico ¢ uma prerrogativa basica no
ambiente cristao para a construcao da credibilidade tanto do individuo convertido, quanto da
comunidade religiosa do qual faz parte.

Uma conversio verdadeira, significa a produ¢io do bom testemunho®. Tanto aquele
dado sobre o periodo antes e no momento da conversao, quanto aquele que vai ser visto por
toda a vida posterior a partir das mudangas provocadas no individuo através da agao divina.

Segundo Reinhardt (2016), o testemunho ¢ um género narrativo que gera grande
interesse para a ciéncia social e estudos da religido de maneira geral. Sua relagao performativa
na fala, o foco na experiéncia de eventos passados, na verdade, ou na transformagao vivenciada,
apresenta uma série de encontros com a vida moderna. Logo, ndo ¢ incomum encontrarmos
esse género no cotidiano, ainda mais em uma €poca em que contar a sua trajetoria de vida ou a
sua versao dos fatos parece tao urgente.

Dullo (2013) afirma que o testemunho religioso € um campo de investigacao que nao se
esgota na andlise do contetdo de suas narrativas. Porém, ¢ pensado na dimensdo psicagogica*,
responsavel por produzir mudancas individuais ou mesmo coletivas, a partir da narrativa de
casos exemplares. Dessa maneira, o testemunho ndo pode ser reduzido a sua forma —
experiéncia em primeira pessoa, nem ao seu conteido — autobiografico, mas percebido como

uma técnica que orienta processos de subjetivagao.

43 Dar bom testemunho, de acordo com os postulados biblicos, é agir perante os outros de acordo com a palavra
de Deus, se alguém ¢é evangélico e pratica algo que vai contra a doutrina que segue, esta dando mal testemunho —
nesse caso fazendo com que as pessoas do seu convivio ndo acreditem que Deus pode mudar uma pessoa
verdadeiramente. “Também ¢é necessario que tenha bom testemunho dos de fora, para que nio seja envergonhado
nem caia na armadilha do Diabo” (1 Timéteo 3:7).

44 Dullo (2013) associa ao testemunho uma dimensio psicagdgica com base em Foucault (2004), quando esse autor
apresenta duas dimensdes do ensino, respectivamente pedagogica e psicagégica. Enquanto a primeira se ocupar
em ensinar qualquer tipo de saber para alguém que ainda ndo o sabe e ao final, este individuo estard dotado de
alguma nova aptidao ou conhecimento, a segunda — psicagdgica, se refere a “transmissao de uma verdade que nao
tem por fung@o dotar um sujeito qualquer de aptiddes, mas de modificar o seu modo de ser” (FOUCAULT, 2004,
p. 493).



99

Quando nos referimos exclusivamente a pratica do cristianismo, observamos que o
testemunho ndo ¢ apenas uma das formas mais antigas de transmissao da fé¢ no Ocidente, como
também ¢ possivel encontra-lo nas mais diversas formas de expressao dessa religiosidade. Sua
importancia ¢ tanta que ao lado da prece, da pregacao, do sermao e da confissao, o testemunho
aparece como uma modalidade discursiva arraigada de simbolismo que dita a maneira de agir
e pensar de religidoes modernas ocidentais (BISPO, 2018).

Conforme Bispo (2018), no modelo evangélico, ¢ por meio do testemunho que as
pessoas se afirmam e reafirmam na f€, narrando como superaram certas adversidades por meio
da intervengdo divina. A tradigdo religiosa protestante formula um carater publico, comunitario,
ao redor do testemunho porque ¢ dever do sujeito em conversdo “levar a palavra” a outras
pessoas, como afirma Jodo 15:27: “E vocés testemunhardo, pois estdo comigo desde o
principio”™®.

Ao mesmo tempo que o testemunho aparece como a narrativa do fato que mudou a vida
de quem fala, ele também ¢ o reconhecimento publico da obra de Deus, admitindo uma fungao
evangelista ja que a propria Biblia traz essa ordem: “Jesus ndo o permitiu, mas disse: "Va para
casa, para a sua familia e anuncie-lhes quanto o Senhor fez por vocé e como teve misericordia
de vocé" (Marcos 5:19).

Assim, ao tomar a frente, pregar a palavra, testemunhar sobre as transformagdes
positivas obtidas através do evangelho de cristo, o fiel se torna em um “aparato proselitista
fortemente capilar pela via da exemplaridade” (REINHARDT, 2016, p. 48). Natividade e
Gomes (2006) concordam quando afirmam ser caracteristico do campo evangélico, tornar o
testemunho em uma forma discursiva que apela a conversao de outras pessoas, por meio de um
ensinamento moral, garantido por uma trajetoria considerada exemplar.

O testemunho, por isso, ¢ atravessado pela esperanca — e pela obrigatoriedade de um
futuro diferente, melhor - para quem fala e para quem ouve. Por apresentar o testemunho de
mudanga, o novo fiel se vé imbuido de certa autoridade moral, adquirida no processo de
transformagao, e, da mesma forma, do compromisso publico com a mudang¢a, com a construgao
da narrativa a que se propds e com a performance executada.

Conforme discorrem Teixeira e Brandao (2019), o testemunho evangélico pode ser
pensado como a pratica que ganha sentidos distintos em pelo menos trés situacdes diferentes,
denominadas pelos autores de ‘gramatica do testemunho’. O ‘ter o testemunho’ significa que o

individuo possui uma histdria de transformagao. O ‘dar o testemunho’ se relaciona a confissao

45 Esse carater comunitério do testemunho pode ser visto em outras passagens biblicas, como: CITAR AQUI.


https://www.bibliaon.com/versiculo/marcos_5_19/
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publica, mais préximo de uma performance publica. A narragdo do fato transformador e da
trajetoria que o levou até ele. Por fim, o ‘ser testemunho’ diz respeito a expectativa da coeréncia,
na vida cotidiana, entre a narrativa apresentada, os preceitos biblicos e as agdes do porvir.

Os autores (TEIXEIRA E BRANDAO, 2019) propdem pensar o testemunho a partir de
uma pratica tridimensional, na qual se articulam a constru¢do de uma narrativa, sua

performance e a sustentagdo do seu conteudo no dia a dia.

Na gramatica pentecostal do testemunho operada nos CRs pesquisados, ndo
basta ter um testemunho para contar; é necessario sé-lo, isto é, comprometer-
se com a propria narrativa construida, dando provas de que a transformagao
narrada ¢ uma pratica cotidiana, para que sua performance seja considerada
auténtica ¢ produza a valorizagdo moral da pessoa (...). Portanto, propor a
analise de uma gramatica do testemunho implica pensar o testemunho como
uma forma social através da qual as mudangas individuais podem ser
socialmente construidas e também avaliadas: os limites e as possibilidades da
conversio” (TEIXEIRA E BRANDAO, 2019, p. 143 e 144).

Desse modo, ao dar o testemunho, essa tridimensionalidade ¢é articulada de maneira
especifica pelos autores para que a narrativa seja considerada auténtica. Uma vez que é tomada
por verdadeira, estas pessoas que se esforgam por ‘ser o testemunho’ e por vivencid-lo dia apds
dia sdo geralmente escolhidas para posi¢des de lideranca nas comunidades, porque conseguem
performatizar publicamente a narrativa estabelecida.

Isto posto, Rocha e Carmo (2017) afirmam que ha duas dimensdes que ganham corpo:
a primeira de ordem individual, onde o testemunho ¢ individual no sentido de ser manipulado
e moldado conforme os interesses do individuo e outra, de perspectiva coletiva, porque muitas
vezes esse testemunho religioso precisara estar necessariamente alinhado com o que ¢ aceitavel
e requerido pelo grupo — as narrativas legitimadas e autorizadas pela histéria do grupo
(BOURDIEU, 1996).

De certa maneira, a maioria das histérias de vida das pessoas que se convertem e
passaram a narrar seus testemunhos sdo historias de superagdo da decadéncia moral, financeira
ou espiritual. No entanto, o testemunho nao se esgota em si, mas na producao da nova vida que
estar por vir. A dimensao performativa do testemunho, portanto, ¢ completamente atravessada
pelas relagdes, interacdes e situagdes do cotidiano dos individuos evangélicos.

Partindo de Foucault (1999, 2001, 2011), Reinhardt (2016), acredita que para os
pentecostais, € aqui incluimos os neopentecostais, o testemunho possui uma dimensao dupla. A

primeira seria a parresidstica e a segunda, carismatica.
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Neste caso, a parresia € a coragem de independente das circunstancias e consequéncias,
dizer a verdade ao outro. Assim como a confissdo, a parresia consiste na enunciagao da verdade
de modo performativo sob a ética da transformagao dos sujeitos envolvidos. Porém, ao contrario
da confissao, a parresia tem uma natureza publica e de interpelagdo (FOUCAULT, 2011, apud
REINHARDT, 2016).

Nessa mesma perspectiva, o testemunho ainda pode ser entendido como tipico
mecanismo de sujei¢do e controle do discurso. Isto porque para sua enunciagdo existem regras,
gestos, contextos € um conjunto de elementos performaticos que devem acompanhar a narrativa
testemunhal, que passara por diversas escutas, negociagdes, aprovagdes e julgamentos.

Como destaca Harding (2000), para os evangélicos, falar ¢ crer, € viver; a palavra tem
poder. A conversao pode ser descrita como o processo de mudanca da escuta para a fala, do
polo interpelado pela escritura, pelo espirito, para o polo interpelador. Assim, a repeti¢ao
incansavel do testemunho produz efeitos performativos tanto no sujeito que o expressa quanto
naquele que o ouve.

A segunda dimensdo do testemunho evangélico, que Reinhardt (2016) destaca ¢ a
carismatica, que atribui toda a poténcia e causalidade do testemunho a um “Deus vivo”, cuja
existéncia pode ser verificada através da propria narrativa em si — que, por vezes, tem um
aspecto sobrenatural e milagroso. Assim como afirma Blanton (2015, p. 55, apud
REINHARDT, 2016), a “performance da fé e a compulsdo a narrar eventos milagrosos se
atraem entre si”.

Nao ¢ dificil notar que esse tipo de testemunho, além de narrativa individual, é pratica
coletiva de producao de virtudes, cuja finalidade ¢ alcangar um estado de aprovagdo - tanto de
Deus, quanto do outro. Para os evanggélicos, o testemunho nao termina quando ele € contado,
mas permanece para ‘sempre’ permeando a vida do individuo que a todo momento precisa dar
‘bom testemunho’ de si. Isso, nos faz ponderar que a conversao ndo ¢ sobre ‘ter mudado’, mas
sobre ‘estar em mudanca’, sendo continuamente transformado ou, no minimo, nao voltando a
velha vida.

Como pudemos perceber, precisamos levar em consideracdo que o testemunho ¢
manipulavel contextualmente, isto quer dizer que dependendo do lugar e das pessoas que facam
parte da audiéncia, a narrativa sera performada ou manipulada (ROCHA E CARMO, 2017).

Dos testemunhos e fiéis evangélicos que ja acompanhamos*®, observamos que a depender do

46 Em dissertacdo do mestrado em comunicagio, pelo PPGCOM da UFPE, também estudamos o testemunho sob
a otica do consumo evangélico e a partir de pesquisa etnografica, pudemos perceber que o testemunho ¢ moldado
a partir da audiéncia.
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local de fala, a performance testemunhal se transforma visando servir de base para a
credibilidade do individuo em questao.

Segundo Rocha e Carmo (2017) a “performance testemunhal” também pode girar na
tentativa de provocar em si € no publico emocao, produzindo um feito de aproximagao e agao
do sagrado no espago religioso. Carregando uma forte tendéncia emotiva, esses relatos
penetram nos ouvintes ao ponto de fazé-los acreditar que precisam passar por transformagao
parecida, tipico de uma abordagem de convencimento.

De toda maneira, o processo de revelagao nao ¢ apenas no sentido de atingir o emocional
ou convencer da imanéncia do sagrado, mas um exercicio de narrar o passado e articular com
o presente, dar uma coeréncia para muitas vivéncias e manipular discursivamente para
responder aos anseios da propria audiéncia. Na historia a ser contada, ¢ preciso ter um caminho
do fracasso, que gera o arrependimento. Ao mesmo tempo, em que ha o autor da salvagdo —
Deus, ha também a atitude do individuo de se deixar ser tocado, de permitir a mudanga.

Para avangarmos de forma mais clara na constru¢do de um possivel mapa do circuito do
testemunho religioso, apresentaremos a seguir um quadro resumo com as defini¢des do

testemunho evangélico, conforme os autores estudados até aqui:

Quadro 5: Definigdes acerca do testemunho evangélico.

Significa verbalizar para uma plateia uma “libertagdo subjetiva”. Por meio dessa narragdo, os novos
convertidos se afirmam na fé e atestam sua fidelidade religiosa aos membros da comunidade a que faz parte
(DUARTE E DULLO, 2016).

Trata-se de um ritual baseado na narracdo, “na palavra”, onde os individuos tém seu lugar de fala a
partir de historias de superag@o das adversidades por meio da exalta¢do da intervengdo divina em suas vidas.
(MAFRA, 2002).

E um género de narragdo de histérias de vida estruturado em
uma linguagem dos sentimentos, onde o locutor explora a “vida interior” por meio da elaboragéo e
exposi¢ao publica de seus suplicios (BISPO, 2018).

Relata um acontecimento sobrenatural acerca de algo que aconteceu na vida de um fiel, via
intervencdo divina e que, em termos da razdo humana, estaria fora de questdo:
o milagre. (RODRIGUES, 2013)

Nao se trata somente de uma narrativa individual, mas sim de uma pratica coletiva da producéo de
virtudes, cuja profundidade dos tecidos relacionais ¢ evidenciada. Durante o ato do testemunhar ha uma
negociacio do que se ¢ e de quem se ¢ (TEIXEIRA E BRANDAO, 2019).

E mais do que uma narrativa, é o comprometimento em ser a propria narrativa, dando provas
continuamente da transformacao de si para a producao de um valor moral que faz sentido para o grupo
(TEIXEIRA, 2016).

Fonte: Elaboragao da autora (2024).
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Nas narrativas testemunhais, a importancia da vida pregressa reside em atestar a forca
da transformagdo. Quanto mais contraditério o ‘antes’ e o ‘depois’, maior ¢ o poder de Deus
que agiu sobre o individuo. Segundo Robbins (2007), o testemunho apesar de ser uma narrativa
de ruptura, ndo se trata necessariamente de uma conversao religiosa, nem de uma ruptura
radical, j4 que o testemunhante ndo abandona nem esquece seu passado, mas o rememora
continuamente com o objetivo de ndo voltar a cometer os erros anteriores.

Através do referencial teérico, conseguimos perceber que o testemunho evangélico: a)
¢ a narracdo de fatos que aconteceram na vida do individuo, resultando na producao de
mudangcas, na transformacao do carater; b) a narrativa ¢ realizada ndo apenas para transmitir o
fato, mas para influenciar a audiéncia a desejar que essa mudanca também aconteca consigo
mesma; ¢) possui carater pedagogico, no qual, a0 mesmo tempo que se narra, se objetiva ensinar
algo ao publico ouvinte; d) ndo ¢ um fim esse mesmo, mas um ponto de partida que deve ser
rememorado e recontado continuamente, produzindo transformagdo didria; €) ¢ motivo para
construcao de autoridade e credibilidade por parte do grupo; f) ¢ permeado por uma relagdo de
similaridade entre a trajetoria do narrador e da audiéncia — quanto mais parecidos, maior serd a
eficacia do testemunho.

A diferenca entre os dois tipos de testemunho — religioso e secular, reside no fato de que
para o testemunho religioso hd um motor que impulsiona a passagem de um estado para o outro
(antes do testemunho e depois do testemunho, ou antes da conversdo e depois da conversao).
Neste caso, o encontro com o divino. Vale salientar, no entanto, que nem sempre essa passagem
¢ de maneira repentina, sendo por muitas vezes uma constru¢do demorada, entre o primeiro
momento que o fiel escuta ‘a palavra’ ou ‘outros testemunhos’, at¢ 0 momento que opta por
‘entregar a sua vida ao Senhor’ ou ‘se converter’. Ja no testemunho secular, essa ruptura pode
acontecer através de eventos ordindrios, que ndo tenha qualquer relagdo com a divindade.

Enquanto um “ritual da palavra” (FOUCAULT, 2014, p.37), o testemunho obedece a
uma formula discursiva especifica, tornando-se em um discurso normativo, oficial, que leva em
conta o momento da performance, a audiéncia, o carater do publico, o fator temporal e as
perspectivas de futuro do testemunhante (BISPO, 2021). O testemunho s6 existe, porque tem
para quem ser contado.

Ao observar os testemunhos, percebemos como afirma Dullo (2016), que a eficacia
social e simbélica deles reside na relagio entre o locutor e o interlocutor. E essencial para o
processo narrativo, que quem testemunha tenha legitimidade, que advém da relacdo da sua
trajetoria e daqueles que o ouvem. Para ser bem-sucedido, o testemunho precisa ser direcionado

para uma audiéncia especifica, de maneira a ressoar com as suas necessidades e desejos.
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Nao ¢ por acaso que, em geral, a audiéncia ¢ composta por individuos que ja estiveram
na mesma posicao do narrador no passado. “O cerne da condi¢do sociologica de eficacia € a
relagdo entre o passado e o presente do narrador e o futuro do receptor” (DULLO, 2016, p. 99).
A audiéncia se torna também sujeito da narrativa, cria-se um ciclo onde todos pertencem a um
mesmo no, onde a temporalidade ¢ comprimida entre o presente da audiéncia e o passado do

narrador.

O testemunho articula uma temporalidade propria, em que o passado
do testemunhante se assemelha ao presente da audiéncia, € o presente
do testemunhante ao futuro da audiéncia. Na medida em que o
individuo se oferece como um exemplo de trajetdria possivel, hd uma
compressdo entre passado, presente e futuro que articula
relacionalmente o testemunhante e a audiéncia, unindo-os num sujeito
coletivo que participa do processo de transformacdo e ruptura,
instaurando nos ouvintes a ampliagdo dos horizontes de possibilidade
e interpelando-os para assumir ndo apenas uma visdo de si como
excluidos, mas, sobretudo, a imaginar um futuro em que eles estardo
na posi¢do de testemunhantes (DULLO, 2016, p. 100 ¢ 101).

Ainda conforme Dullo (2016), o testemunho pode ser mais bem compreendido se
levarmos em consideragdo as dimensdes informativas e performativas da narrativa. Levando
em consideracao cinco elementos que ira perpassar essa relagao: 1) a interpelagao que constitui
o sujeito e o vincula o contexto; 2) a experiéncia capaz de promover uma ruptura na trajetoria
do individuo; 3) acesso a uma verdade derivada da experiéncia de ruptura e transformagao da
subjetividade anterior; 4) a narrativa dos fatos, a rememoracao dos acontecimentos anteriores
ao seu testemunho; 5) replicagdo dessa interpelagdo para a audiéncia e a formacao de um ciclo
testemunhal.

Fica claro que podemos vislumbrar o testemunho religioso a partir de um circuito,
composto por processos que conectam tempos - passado, presente e futuro e sujeitos — quem
fala e quem ouve, no mesmo espaco. O testemunho recupera o passado, ndo apenas o remorando
e o revivendo, mas fazendo dele uma presenca continua do que ndo deve ser repetido, do que
deve ser modificado. Além disso, em um modelo ciclico, os sujeitos se conectam, em que aquele
que esta narrando espera que aquele que esta ouvindo faga 0 mesmo em breve e, geralmente, €
exatamente iSso que acontece.

A seguir, apresentaremos o desenho de um mapa do circuito do testemunho religioso.
Veremos que o processo se inicia de maneira linear. No tempo passado, a) hd uma trajetoria de
vida que necessita de mudancga, seja por qual motivo for; e a partir de um momento de
transformagado, de um encontro com o sagrado - geralmente originado do ouvir a palavra, tanto

a palavra de Deus, quanto de outros testemunhos anteriores, ha b) o vislumbre de um futuro
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melhor a partir da ruptura com a cosmovisao anterior. Onde o sujeito passa a enxergar o mundo
de outra maneira, fazendo com que essa nova visdo impacte no seu comportamento e, por
consequéncia, no seu estilo de vida.

No presente, ¢) o individuo passa por um processo de superacdo, que culmina em
autorrealizagdo e ganho de autoridade, atribuida por si proprio e pela comunidade a que
pertence. O individuo deixa de ser vitima e passa a ser sobrevivente. A partir desse momento,
comega a ocorrer d) a narragdo dos fatos para uma audiéncia que geralmente ¢ compelida a
desejar o mesmo processo de mudanga.

A partir disto, inicia-se um processo ciclico e intermindvel — que sé se encerraria caso
os testemunhos deixassem de ser reproduzidos —, no qual se projeta o futuro. O cenario em
que a narracao dos fatos move a audiéncia a seguir a mesma transformacao, 0os mesmos passos.
Nesse momento, come¢am a emergir os testemunhos da propria audiéncia, que ndo hesita em
contar as suas proprias historias.

Vale salientar que, apesar de o movimento ciclico acontecer sempre no tempo presente
e no futuro, o passado ¢ constantemente acionado na narragao dos fatos, fazendo-se presente

mesmo quando se trata apenas da memoria.

Figura 6: Mapa da experiéncia do testemunho evangélico.

A partir do

. momento
que a
. i . historia é

contada, se

. mnicla um
ciclo em que

se narra o

. . testemunho e
se ouve 0s

efeitos dele.
Trajetoria de Vislumbre de Processo de Narracio do fato  Recepgiio dos
vida que um futuro superagio, para uma testemunhos da
necessita melhor a partir autorealizagdo audiéncia audiéncia que
de mudanga. de um encontro e ganho de compelida a obteve a mesma
com o divino e autoridade. passar pelo transformacio.
ruptura com a mesmo pProcesso.
COSMOVISA0
anterior.
PASSADO FUTURO

Fonte: Elaboragdo da autora (2024).
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O objetivo dos testemunhos é, portanto, promover uma a¢ao por parte da audiéncia.
Fazé-los agir. O passado ¢ utilizado para anunciar um futuro possivel, modificar o presente de
quem ouve, ao mostrar que o passado de quem narra ja foi modificado. Uma nova vida e muito
melhor ¢é possivel. Basta crer, em quem presta o testemunho e em Deus.

Reiteramos, mais uma vez, o carater psicagdgico do testemunho. Acreditamos que assim
como o testemunho religioso ¢ a narragdo de fatos com o propodsito de gerar mudanca de vida,
de gerar aprendizado, o discurso secular dos influenciadores digitais, possui o mesmo objetivo
de gerar adesdo, uma acdo na audiéncia, a mudancga de suas vidas, no entanto, ndo com o
proposito final da salvagdo na vida que vira, mas nesta vida — como na Teologia da
Prosperidade, através da prosperidade financeira e por consequéncia, pessoal e social.

Para corroborar essa teoria, trazemos dois exemplos dos influenciadores Carol Dias e
Thiago Nigro. Ambos se utilizam de aspectos testemunhais para mover a audiéncia na dire¢ao
de participarem de seus cursos e mentorias. No caso de Carol Dias*’, a influencer compartilhou
uma publica¢do com a sua foto enquanto ainda era ‘Panicat’ (dangarina do programa ‘Panico
na TV’ da Band). O texto que inicia a publicagdo é: ‘Eu ndo tinha mais psicologico para isso.
Mas a inteligéncia financeira foi o que me salvou e me deu essa possibilidade. E qual foi o

segredo?’.

Figura 7: Publicagdo de 03 de outubro de 2023 no perfil de Carol Dias.

@ caroldias # + Seguir
ﬂ CAROL DIAS -
@Riquezaemdias

ﬁ caroldias & 41 sem
"X Foiissc que me salvou 0 Se ndo eu
Eu ndo tinha mais psicologico para isso! &

nem estaria aqui.

Foi a LIBERDADE FINANCEIRA que me
Mas a Inteligéncia Financeira foi que me salvou e g"'_“;poizﬁ"” doace de:Saic €010
- ara Uras 5
me deu essa possibilidade. {4
Eu quero te dar a oportunidade de
fazer o mesmo e criar a sua carteira de
E qual foi o segredo? & RENDA PASSIVA MENSAL

(=) Comente EVD que eu te mostro
como §

: @ daiabauer_ @& 37 sem
- EVD

4224 gostos

_l_‘f, Adiciona um comentario.. @
Fonte: Instagram (2024).

47 Publicagdo na integra disponivel em: https://www.instagram.com/p/Cx8NFvrLE0X. Acesso em 10 de julho de
2024.
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Na publicacdo, apresentada em formato de carrossel (uma série de imagens), ela
continua relatando que ndo suportava mais a vida de dancarina e que ndo via aquilo como o
futuro que desejava. O grande segredo para a mudanga de vida foi a educagdo financeira. A
influencer continua: ‘Sem isso, eu jamais estaria aqui ajudando vocés todos os dias’. Ao longo
das imagens, ela afirma que aprender a investir, poupar e alocar o seu dinheiro da forma correta,
segura e rentavel foi o que transformou a sua realidade e que jamais passaria na mente dos seus

conhecidos, que hoje ela viveria de renda passiva.

Foi isso que me salvou 2t Se ndo eu nem estaria aqui. Foi a LIBERDADE
FINANCEIRA que me deu a oportunidade de sair e ndo olhar para tras & Eu
quero te dar a oportunidade de fazer o mesmo e criar a sua carteira de RENDA
PASSIVA MENSAL Comente EVD que eu te mostro como

Por fim, ela informa que quer e que vai ajudar a sua audiéncia a fazer o mesmo, a atingir
a liberdade financeira. Para isso, ela criou a comunidade EVD (Escola Vivendo de Dividendos),
onde o cliente que aderir ao plano, terd acesso a encontros, aulas gravadas, planilhas e muito
mais. Carol Dias finaliza com o depoimento de um aluno que diz ja estar colhendo os frutos do

Processo.

Figura 8: Publicaggo de 03 de outubro de 2023 no perfil de Carol Dias.

@ caroldias & « Sequir
ﬁ CAROL DIAS a) Z»:"\‘/gn.aunane-, se

Ja tem diversas pessoas tendo resultado e Ver todas as 1 respostas
recebendo renda mensal SEM FAZER NADA ;' ’ rodrigonadagi 40 sem

&ve

todas as 1 respostas

fx, afernandafariass 32 sem

dcaroldias EVD

g corretoreldrian 39 sem
& =0
haraaul = R
venham O Q [:

- 5.0 OUutuDro Ge £uss

Fonte: Instagram (2024).
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Thiago Nigro realiza uma publicacio parecida®®, em 10 de junho de 2024. No post, ele
compartilha imagens de quando estava se formando. As fotos ndo aparecem por acaso, elas
servem como introdu¢do do testemunho de Thiago, que relembra um momento marcante:
quando o gestor de um grande banco, numa entrevista de emprego, lhe perguntou se ele nao
tinha vergonha da faculdade que fez (Relacdes Internacionais). Ao descrever o quanto se sentiu
humilhado e contar suas experiéncias de trabalho: estagiario, barman e gargcom, o influencer
discorre que, na verdade, o entrevistador tinha um ‘pouco de razao’. Afinal, ele se formou sem
efetivamente ser apaixonado pela profissdao. O preambulo serve a um objetivo: divulgar que
Thiago Nigro estd langando a sua primeira graduacao no mercado financeiro e convidar sua

audiéncia a participar.

Figura 9: Publicag@o de 10 de junho de 2024 no perfil de Thiago Nigro.

@ thiago.nigro & « Sequir

O thiago.nigro @ Editada « 4 sem
¥ Vocé ndo tem vergonha da faculdade
que fez?

Foi isso que o diretor de um grande
banco me perguntou, com ironia,
quando fui humilhado em uma das
minhas entrevistas de emprego.

Essas palavras eu nunca esquecerei.
Mas, posso ser sincero?

Por mais que meus pais tenham se
sacrificado para que eu estudasse em
uma boa faculdade...

Por mais que eu tenha trabalhado
comoe estagiério, barman e gargom -

fazendo bicos no final de semana para

o o el b ey S,

Qv [N

0 82 975 gostos

Fonte: Instagram (2024).

As publicagdes possuem muitos aspectos em comum, dentre eles, o principal: o
influenciador em questdo € o ‘ser’ responsavel por oferecer a oportunidade e mudar a realidade
dos seguidores. E através deles, por causa deles, em razdo das suas histérias de vida, que hoje
a audiéncia tem acesso a um conteido, comunidade ou conhecimento que sera responsavel por

mudar os rumos da sua trajetéria. A legenda de Thiago conclui ainda com o gatilho da

48 Publicacdo na integra disponivel em: https://www.instagram.com/p/C8DKq60SAzN. Acesso em 10 de julho de
2024.
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escassez?, informando que sdo apenas 500 vagas para o curso e quem deseja participar

realmente precisa ser rapido.

Vocé nado tem vergonha da faculdade que fez? Foi isso que o diretor de um
grande banco me perguntou, com ironia, quando fui humilhado em uma das
minhas entrevistas de emprego. Essas palavras eu nunca esquecerei. Mas,
posso ser sincero? Por mais que meus pais tenham se sacrificado para que eu
estudasse em uma boa faculdade... Por mais que eu tenha trabalhado como
estagiario, barman e gargom - fazendo bicos no final de semana para conseguir
dinheiro... Por mais que me doa confessar... O gerente do banco ndo estava
completamente errado. 15 anos atras, quando fiz relagdes internacionais,
queria ser um diplomata corporativo. Mas, o que eu acabei descobrindo alguns
meses depois, ¢ que ndo era esse 0 meu sonho. Minha paix@o era outra. Meu
coracdo clamava pelo mercado financeiro. Lembro de me perguntar: e agora?
Sera que eu tranco a faculdade ou ndo? Apesar desse dilema na minha vida,
continuei a faculdade por um tnico motivo: Néao existia op¢ao melhor. Naquela
época pesquisei e percebi que nenhuma faculdade realmente ia me preparar pra
trabalhar no mercado financeiro. Hoje, existem muitas faculdades que te
preparam para ser médico, advogado, engenheiro..., mas nenhuma te prepara
para trabalhar no mercado financeiro (por mais que seja um dos nichos mais
bem remunerados do Brasil). Existia - ¢ ainda existe - um gargalo educacional
consideravelmente grande na educacdo superior do pais. O ponto é: por mais
que nao seja do interesse de muitos que vocé se eduque financeiramente, eu
sempre acreditei no poder da educagdo. Um dos meus objetivos é (¢ sempre
foi) levar educagdo financeira a todo o Brasil. E foi pensando nesse gargalo
educacional que reunimos os maiores nomes do mercado financeiro para langar
nossa primeira graduagdo - com énfase em mercado financeiro. E literalmente
uma faculdade onde vocé tera ndao apenas aulas com professores que lecionam
nas melhores faculdades de finangas e negdcios do Brasil, como também vai
aprender com professores de Harvard, Columbia e outras das melhores
universidades americanas. Se vocé quer conhecer mais sobre a
@faculdadehub, clica no link da bio - mas corre: sdo somente 500 vagas para
graduacdo, e estdo acabando rapido!

O testemunho dos influenciadores ¢, portanto, transmutado por meio de sua propria
narrativa de vida, como veremos mais adiante. Sdo historias que retratam a transicdo de um
patamar a outro, de um estilo de vida a outro, impulsionadas por mudangas decorrentes de um
ou mais eventos aparentemente ordinarios. E apesar de, neste sentido, nao ter sido movido pelo
encontro com o divino, ¢ igualmente importante e igualmente transformador. Transmitir ao
publico o conhecimento obtido através das experiéncias vividas para esses influenciadores ¢

urgente, a fim de criar uma comunidade ativa e envolvida no segmento.

4 Gatilhos mentais sdo estratégias utilizadas por diversas personalidades atualmente, principalmente pelos
influenciadores digitais, que influenciam diretamente a tomada de decisdo do consumidor ou usuario. O gatilho da
escassez, por exemplo, cria o senso de necessidade nos potenciais clientes, provocando uma tomada de decisao
mais rapida com relacdo a compra. Nesse caso, na redagao dos textos, o anunciante descreve a quantidade de itens
ou vagas disponiveis, fazendo com que o comprador se apresse em se inscrever ou comprar o produto ou servigo
em questdo (SEBRAE, 2022).
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5. PODER E ASCENSAO: ENTENDENDO A ECONOMIA DA INFLUENCIA NAS

REDES SOCIAIS

Escutava essa frase de muitas pessoas: Carol vocé esta 6tima. Estd na melhor
fase. Estd na televisdo, estd ganhando dinheiro e deve ter muitas pessoas que
querem estar perto de vocé. Mas eu pensava: eu ndo estou na melhor fase. Eu
me sentia na pior. Eu tinha fama, tinha meu dinheiro, meu trabalho, mas néo
tinha mais emocional. Eu ndo queria mais fazer o que eu fazia. Eu tinha dias
muito tristes. [...] Ansiedade absurda. Depresso. Isolamento. Trabalhar com
Rivotril no bolso... Um dia eu simplesmente falei: ou eu continuo. Ou eu vou
pirar [...] E aqui, fica uma pergunta minha para vocé€. Vocé pode mudar a sua
vida. Ela passa rapido. Muito rapido. O que vocé acha que esta dando errado ¢
como vocé pode melhorar? Vocé ama o que vocé faz. Vai dar o seu melhor
para fazer o que ama? (DIAS, 2022).

Segundo Silva et al (2023), desde a virada do século, com o estabelecimento de redes
digitais globalizadas, os individuos tornaram-se altamente conectados, capazes de influenciar
mudangas em niveis econdmicos, culturais e sociais que ha décadas ndo era possivel imaginar.
Esse movimento possibilitou a expansao da comunicagdo, a difusao de informagdes € como
consequéncia desse processo, o impulsionamento do marketing e da publicidade, de novas
formas de consumo e de producdo de conteudo, que com o surgimento das midias sociais,
ganhou grande visibilidade.

Nesse contexto, agentes econdmicos tornaram-se presentes nesses espagos digitais,
ocasionando o surgimento de outras maneiras de producdo e venda, delineando o que Bauman
(2007) nomeou de “sociedade de consumidores”, um tipo de sociedade que tem como aspectos
centrais, ““a promog¢ao, o encorajamento ou o refor¢o de um estilo de vida, cuja estratégia central
sera o consumismo” (SILVA ET AL, 2023 p. 294).

Distante dos seus objetivos iniciais, as midias sociais que anteriormente se propunham
a ser uma rede em que os participantes poderiam socializar com amigos e familiares
(BRANDTZAEG, 2012), tornaram-se (além de outras coisas) ferramentas de publicidade, de
divulgagdo de produtos ou servigos, seja por empresas ou por pessoas fisicas. De maneira geral,
apesar de manter a sua caracteristica de geracdo e manutencdo de capital social
(BRANDTZAEG, 2012), as midias sociais passaram a gerar impactos econdmicos € ser um
instrumento de remuneragao para quem as utiliza profissionalmente. Basta dizer que em 2019,
segundo pesquisa do The [Influencer Marketing Hub (em parceria com Viral
Nation ¢ NeoReach), as empresas ganharam em média R$ 100 para cada R$ 20 gastos com

publicidade nas midias sociais.


https://influencermarketinghub.com/influencer-marketing-agencies/viral-nation/
https://influencermarketinghub.com/influencer-marketing-agencies/viral-nation/
https://influencermarketinghub.com/neoreach/
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Nesse cendrio, um individuo especifico se destaca: o influenciador digital. Sendo
comparado a lideres de opinido (MCCRACKEN, 1986), os influenciadores distanciam-se das
celebridades tradicionais por serem inicialmente reconhecidos como individuos mais confiaveis
e honestos (SILVA et al, 2023). Tais atores, ao entrarem em contato com uma quantidade
consideravel de seguidores digitais, expdem ndo somente sua rotina e cotidiano, mas o fazem
com um objetivo claro: pautar opinides e promover seu estilo de vida enraizado em parcerias
com outras marcas e/ou com a sua propria.

Essa emergéncia de personalidades encarregadas de contar suas historias e provocar
um movimento de transformagdo nos seus seguidores, ¢ sustentada pela nossa sociedade
contemporanea, com suas caracteristicas, econdmicas, tecnologicas e sociais. Assim como
afirmou Foucault (2014), os discursos circulantes de uma época sao possiveis apenas porque
estao em determinada época.

Por isso, ndo ¢ possivel falar dos influenciadores digitais hoje, sem pensar nas
mudangas que vivemos. As plataformas de midias sociais disponibilizam espago e todas as
ferramentas necessarias para que os usuarios produzam e disseminem contetdo. Antes, o que
estava ao alcance de poucos, em espagos altamente disputados na midia tradicional, agora, esta
aum ‘clique’ de muitos, visto que qualquer individuo pode publicar seus pensamentos, opinides
e historias de vida em redes, podendo atingir milhares de pessoas.

Se por um lado, temos um contexto tecnoldgico que facilita e estimula a participacao
dos sujeitos, por outro lado, temos uma sociedade em que a imagem de si ¢ cada vez mais
valorizada. Segundo Karhawai (2017), o ‘fazer ver’ (DEBORD, 1997) ¢ intensificado com a
possibilidade de ver e ser visto em espagos e tempos diferentes (THOMPSON, 2008). Para além
do aspecto tecnologico e social do estimulo a visibilidade, no Brasil, especificamente, temos
condi¢des econdmicas ainda mais propicias ao ‘querer ser visto’.

Em um periodo em que a taxa de desemprego gira em torno de 7,9% com 8,6 milhdes
de desempregados (IBGE, 2024) e a renda per capita ¢ de RS 1.848 (IBGE, 2024), a exposigdo
nas redes sociais ou a adesdo a modelos de sucesso ja existentes sdo vistas como uma
oportunidade de vida melhor. Participar esta diretamente relacionado a mostrar-se, a uma
possibilidade de renda extra, a monetizar sua rotina, a transformar a si e aos outros.

Enquanto, os influenciadores digitais sdo aqueles que possuem algum poder no
processo de decisdes de um sujeito, este sujeito ‘influenciado’ almeja parecer com aquele que
o influencia. Neste capitulo, iremos abordar um pouco mais sobre a atuagdo do influenciador

digital, suas caracteristicas e condi¢des de producao.
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5.1 O influenciador: quem sio e como sdo capazes de influenciar

Segundo Karwahi (2017), o termo influenciador digital ou digital influencer — em lingua
inglesa, passou a ser utilizado mais comumente no Brasil a partir de 2015. Um dos principais
motivos foi a chegada de novas plataformas que permitiam a produgdo e o compartilhamento
de conteudo. Antes, denominados de ‘blogueiros’ por criarem conteudo para ‘blogs’, ou
‘vlogueiros’, por criarem contetido em video para o ‘YouTube’, agora, os influenciadores
digitais sao assim reconhecidos, por influenciarem o seu publico em pontos de contato distintos
(Instagram, Facebook, Tik Tok, Telegram, WhatsApp, YouTube, sites, entre outros).

Acerca da defini¢ao do termo, Karwahi (2017, p. 60), propde que o influenciador digital
“da nome a uma pratica profissional que esta atrelada as relagdes com marcas, empresas e
pessoas convertidas em ganhos monetarios”. J4 Hearn e Schoenhoff (2016, p. 194) afirmam
que os influenciadores digitais “trabalham para gerar uma forma de capital ‘de celebridade’ ao
cultivar o maximo de atengdo possivel e criar uma ‘marca pessoal’ auténtica através das redes
sociais, que pode ser subsequentemente usada por empresas ¢ publicitarios para alcangar
consumidores”.

De acordo com o portal de comunicacdo Meio&Mensagem (2016), os influenciadores
se tornaram t3o ou mais importantes que uma publicidade de trinta segundos no horario nobre
da televisao aberta. A mudanca de nomenclatura, portanto, se refere ndo apenas a mudanca no
locus de producdo de contetido, mas representa principalmente a capilaridade com a qual os
influenciadores digitais entram em contato com seus seguidores e tornam-se presentes em seu
cotidiano.

As plataformas reconhecendo esse aspecto, apresentam a cada dia novas
funcionalidades que aproximam o emissor do receptor, como, por exemplo, o lancamento do
‘Close friends’ ou ‘Melhores Amigos’ do Instagram (ferramenta que permite que o perfil
compartilhe contetidos privados e especificos com seguidores especiais; alguns influenciadores
chegam inclusive a cobrar mensalidades por essa adesdo) ou ‘Comunidades de conversas’ (para
parecer-se mais com o Telegram e WhatsApp - aplicativos de mensagens instantaneas, o
Instagram lancou outra funcionalidade que permite que o influenciador crie canais de
comunicag¢do para o envio de mensagens de texto, videos e dudios para os seus assinantes).

Imagine receber uma mensagem de ‘Bom dia’ ou um conselho do seu idolo preferido,
sentir-se proximo, como um amigo. Essas mudangas e aperfeicoamentos das plataformas nao
apenas refletem praticas, dindmicas e alteracdes no mercado que os influenciadores estao

inseridos, mas ratificam o poder dos influenciadores digitais sobre os seus seguidores. O fato ¢
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que o nome ‘Influenciador’, ndo € a toa. Trata-se de um produtor de contetido com o objetivo
bem definido de moldar comportamentos e atitudes por parte daqueles que os admiram.
Conquistar esse espago, todavia nao ¢ facil. Conforme Karwahi (2017, p. 55), “os
influenciadores digitais fazem partem de um espaco social de relagdes marcadas por disputas
pelo direito a legitimidade”. Assim, a capacidade de poder influenciar ndo ¢ um fato dado, mas
construido. Nao ¢ por acaso que os influenciadores costumam comemorar com sessoes de fotos,
bolos de felicitagdes e publicagdes especificas que marcam o acréscimo de alguns milhares de
seguidores, como se pode ver na publica¢ao abaixo de Thiago Nigro. O influenciador afirma:
“Chegamos aos 7 milhdes. Meu muito obrigado a vocé, razio de eu estar por aqui todos os dias.

Primos e primas, ainda temos muito a fazer e uma nagao a inspirar”.

Figura 10: Publicagdo de 8 de novembro de 2022 de Thiago Nigro.
thiago.nigro o e @ fniage.nigre @ - Seaul

), thiago.nigro & 90 sem
LY Chegamos aos 7 milhdes. Meu muito

# 2.136 ™ 1.975 obrigado a vocé razko de e, esar por

Publicagdes Seguidores Seguindo zinda temes muita a fazer, & Uma

€ nag3c a inspirar,

- . . = = Dbarineconsultoria 7 sem
Thiago Nigro | O Primo Rico Parabéns primo
- Fundador do O Primo Rico
vro Do Mil ao Milhdo

a ramon.abreuu 8 sem
Z6HE

# Fundo ARCA | Vam tir juntos! & _
r.oprimorico.com.brivem rcomigo V) 0 v m
Ver tradugéo

¢ eqe 48 895 gostos

Fonte: Instagram (2024).

Ser capaz de influenciar pressupde destaque, prestigio, distingdo em meio ao grupo que
serd adquirido através de conteidos que engajam. Como individuos e seres pensantes,
influenciamos e podemos influenciar em todos os momentos. Todas as nossas experiéncias de
vida sdo capazes de provocar em nds, memorias positivas ou negativas, que ndo hesitaremos
em compartilhar quando nos questionado. Por isso, a atividade do influenciador digital ndo ¢
nova, apenas o lugar que ocupa. Neste caso, para estudar esse profissional ¢ necessario
primeiramente, entender ainda que brevemente os estudos de influéncia na esfera midiatica e
socioldgica.

Segundo Primo et al (2021), no que se refere a esfera mididtica, a influéncia sempre

ocupou um papel central no debate sobre os efeitos dos meios no desenvolvimento das teorias
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da comunicagdo de massa. Para os autores, o modelo de fluxo de dois estagios (two-step flow)
de Katz e Lazarsfeld (1995) buscou destacar a forga das interagdes na comunidade. Esse estudo
contradisse perspectivas anteriores que retratavam as audiéncias como submissas ao poder
supremo da midia.

A partir do estudo das intengdes de voto nas eleigdes americanas de 1940, Lazarsfeld
identificou que as conversas com conhecidos tinham maior for¢a que as mensagens da midia.
A pesquisa identificou ainda a importancia dos lideres de opinido e que os efeitos da midia nao
sao diretos como se entendia na época. Pelo contrario, a influéncia da midia considerada indireta
foi chamada pelos autores de fluxo em dois estagios, como citado anteriormente.

Na esteira dos achados de Lazarsfeld, Roger (1962) propos a teoria de Difusdo de
Inovagdes. A teoria afirma que a “lideranca de opinido € o grau no qual um individuo ¢ capaz
de influenciar informalmente as atitudes e comportamentos de outros individuos de uma forma
desejada com relativa frequéncia (ROGER, 1962, p. 331 apud PRIMO et al, 2021).

Para se tornar lider de opinido, no entanto, ¢ necessario estar imerso em uma
comunidade que compartilha das mesmas caracteristicas ou que vé no lider de opinido, alguém
admiravel. Roger (1962) afirma em outras palavras, que as pessoas que “conquistaram
credibilidade no convivio cotidiano em uma comunidade passam a ter seus comportamentos
observados, respeitados e reproduzidos” (PRIMO et al, 2021).

No entanto, propagar ideias ndo é tarefa facil. E necessario haver condi¢des ideais para
que os receptores apreendam a mensagem e a principal delas € a existéncia de uma massa critica
de pessoas facilmente influenciaveis, que influenciardo outras pessoas também influencidveis
(PRIMO et al, 2021). No que se refere a esfera socioldgica, para Parsons (1963), a influéncia ¢
uma forma de provocar um efeito na atitude ou opinido de outro individuo de maneira
intencional e ndo necessariamente racional.

O autor descreve ainda, que a influéncia depende da confianga. A mesma sé pode
acontecer quando o influenciado entende que as informacgdes oferecidas pelo influenciador
sejam tidas como confidveis e verdadeiras (semelhante aos processos de justificacdo do
testemunho que discorremos no segundo capitulo).

Outros autores, como Bauer (1963) e Coleman (1963), criticaram a linearidade da teoria
de influéncia de Parsons. Para eles, a influéncia ndo ¢ uma via de mao tnica ¢ nem pode ser
percebida apenas do ponto de vista do influenciador. A questdo nao deve ser apenas como o
influenciador influencia, mas porque e como o influenciado se permite influenciar. Primo et al

(2021), discorre:
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Ja que Parsons compara a influéncia a transagdes com dinheiro, Coleman
afirma que ele observa apenas o banqueiro e ndo o poupador ou aquele que
pede empréstimo. Coleman defende que uma teoria da influéncia deveria
estudar que tipos de investimentos (confianga, respeito, lealdade
organizacional etc.) e que ativos (tempo, trabalho, associagdo, voto, amor etc.)
de alguém permitem que ele seja influenciado. (PRIMO ET AL, 2021, p. 25).

Diversos foram os socidlogos que teorizaram acerca da influéncia. E a teoria de capital
social de Pierre Bourdieu (1997) se tornou uma das mais conhecidas e importante nos estudos
dos influenciadores digitais. A proposta de Bourdieu, que sugere diferentes formas de capital —
econdmico, cultural, social — inspira reflexdes cada vez mais atuais e contemporaneas em um
cenario onde o debate sobre os influenciadores digitais gravita em torno da promocdo de
mercadorias e parece abarcar as diferentes formas de capital citadas.

Para o autor, a depender do campo de analise, o capital pode se apresentar de trés formas:
a) capital econdmico — que pode ser convertido direta ou indiretamente em dinheiro; b) capital
cultural — que ¢é percebido sob a forma de qualificagdo educacional e c¢) capital social —
constituido por conexdes sociais, relacionamento. Ambos podem converter-se um no outro,

como afirmam Primo et al (2021):

Para Bourdieu (2004, p. 16, tradugdo nossa), existem trés formas basicas de
capital: econdmico, cultural e social: como capital econdmico, que pode ser
convertido imediata e diretamente em dinheiro e pode ser institucionalizado na
forma de direitos de propriedade privada; como capital cultural, o qual pode
ser convertido, em certas condi¢gdes, em capital econdmico e pode ser
institucionalizado na forma de qualificagdes educacionais; e como capital
social, feito de obrigagdes sociais (‘conexdes’), o qual pode ser convertido, em
certas condigdes, em capital econdmico e pode ser institucionalizado na forma
de um titulo de nobreza (PRIMO et al, 2021, p. 26).

Segundo Recuero (2014, p.47), o capital social pode ser definido também como um
“conjunto de recursos de determinado grupo que pode ser usufruido por todos os seus membros,
ainda que apropriado individualmente e que esta baseado na reciprocidade”, sendo formado por
trés componentes: “um recurso que ¢ conectado ao pertencimento a um determinado grupo; as
relacdes que um determinado ator ¢ capaz de manter; e o conhecimento e reconhecimento
mutuo dos participantes de um grupo” (RECUERO, 2009, p.50).

O capital social €, portanto, um conjunto de recursos reais ou potenciais que estao
relacionados a detencdo de uma rede de relagdes com certa durabilidade, onde ha
reconhecimento mutuo, familiaridade e sensac¢do de pertencimento, onde quanto maior a rede
de conexado, maior serd o capital social intrinseco. Enquanto o capital econdmico ou cultural

pode ser detido, ou objetificado, na forma de conhecimento, livros, bens ou de dinheiro, o
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capitdo social ndo, visto que ndo estd nos sujeitos, mas na relagao entre as pessoas. Sendo assim,
o processo de aquisi¢ao de capital social € frequentemente ininterrupto, pois quanto mais se
tem, mais se ganha.

Dessa maneira, tornar-se influenciador digital nao ¢ simples, pelo contrario, significa
percorrer um caminho assiduo e continuo no compartilhamento de contetdo. Assim, conforme
discorreu Karwahi (2017, p. 59), “construir, gerenciar ¢ manter reputacdo no ambiente digital
¢ tanto um processo natural na “jornada de um influenciador” - como mostramos aqui - quanto
uma competéncia profissional desse sujeito”.

No caso dos influenciadores, os capitais podem coexistir de forma simultdnea ou serem
convertidos uns nos outros a depender do momento e do contexto. Por exemplo, o capital social
pode se converter em a) capital econdomico, quando a partir de sua rede de relacionamento, o
influenciador move a audiéncia a aderir seus produtos ou de parceiros; b) em capital simbolico
como reconhecimento, quando os influenciadores passam a ser reconhecidos como liderangas
em suas areas; ¢) em capital cultural, quando o influenciador é visto como o detentor de uma
metodologia ou formula propria para aquisicdo de conhecimento; d) em capital politico, quando
o influenciador em sua comunicag¢do cumpre uma agenda politica, entre outras formas.

Como vimos até agora, o poder persuasivo do influenciador digital vai além do talento
inato ou da simples consequéncia do acaso. A economia da influéncia nas midias sociais ocorre
nao somente como o fruto de estratégias diversas por parte dos influenciadores como também

por conta de uma predisposi¢do da audiéncia em ser influenciada.

5.2 O conteudo: qual é a demanda, marcadores sociais e condicoes de producio

Para entendermos um pouco mais sobre a producdo dos influenciadores digitais, antes,
precisamos compreender o que sdo as redes sociais, lugar onde os influencers estao inseridos,
disponibilizam os seus conteudos, interagem com o publico e vendem produtos. De acordo com
Recuero (2009), uma rede social ¢ definida como um conjunto de dois elementos: atores
(pessoas, instituigdes ou grupos que atuam na rede, interagindo e criando lagos sociais) e
conexoes (interagdes ou lacos sociais).

Ainda conforme a autora, uma rede ¢ uma metafora para observar os padrdes de conexao
de um grupo social, pois assim como fora da rede, na vida cotidiana, além do virtual, o individuo
ira se conectar com seus pontos de interesse. Alguns fatores caracteristico da comunicacao nas
redes sociais segundo Recuero (2009) é: a migracao - as interacdes entre os atores podem

espalhar-se para outras redes, como, por exemplo, sair do YouTube e ir para o Instagram ou
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Facebook, contribuindo para a difusdo da informagdo e consequentemente, um maior numero
de audiéncia e a flexibilidade da reciprocidade - nem todos os lagos sociais na rede sao
reciprocos. E possivel que um determinado ator A tenha muita estima pelo ator B, quando o
mesmo o v€ apenas como um seguidor.

As redes sociais ndo sdo estaticas, pelo contrario, elas se modificam com o tempo, como

afirma Recuero (2009), abaixo:

Redes sdo dindmicas e estdo sempre em transformacdo. Essas transformagoes,
em uma rede social, sdo largamente influenciadas pelas interagdes. E possivel
que existam interagcdes que visem somar e construir um determinado lago
social e interagdes que visem enfraquecer ou mesmo destruir outro laco.
(RECUERO, 2009, p.79).

E importante lembrar que as redes sociais possuem alguns valores que estdo estritamente
relacionados ao tema deste trabalho e ao cotidiano das plataformas atualmente. Sdo eles: a
visibilidade, a reputacdo, a popularidade e a autoridade.

Quando se trata de influenciadores digitais lideres em seus segmentos, como nos casos
dos influenciadores de finangas — objeto desse trabalho, os mesmos possuem sempre esses
quatro valores: 1. visibilidade — os perfis possuem muitos seguidores e podem espalhar seu
conteudo para sua base de seguidores e para aqueles que nao o seguem, mas se interessam pelo
conteudo de alguma forma, atingindo inimeras pessoas; 2. reputacdao — impressao que o publico
tem sobre os influencers. Eles possuem uma reputacao a zelar, pois sdo reconhecidos pelo seu
publico através de certas caracteristicas e quando vez ou outra demonstram mudar de alguma
forma, sdo rapidamente questionados; 3. popularidade — por possuir muitos seguidores e grande
visibilidade na rede, possui também grande audiéncia e por fim, 4. Autoridade — sdo
considerados unanimidades em suas respectivas areas (RECUERO, 2009)

No que se refere ao contetido, instrumento que € operacionalizado nas redes sociais
pelos influenciadores, ele precisa ter a maxima atratividade. O bom conteudo € responsavel
pelo sucesso e lucratividade daqueles que promovem o debate de ideias na internet (PRIMO et
al, 2021). Embora a um primeiro olhar, o conteudo dos influenciadores parega ser espontaneo,
cada texto, foto ou video ¢ planejado, fazendo parte de um calendario de publicagdes, seguindo
roteiros e objetivos determinados.

Além da criagdo, produc¢do, edicdo, publicacdo e divulgacao, os influencers também sdo
responsaveis por interagir com a audiéncia e provocar respostas positivas da mesma. Ainda que
atualmente, esse trabalho seja conduzido por uma equipe tdo maior quanto maior for o

influenciador, o fato € que apenas idealizar o conteudo e postar ndo ¢ mais suficiente. Primo et
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al (2021) também destaca que a estética aparentemente ‘amadora’ de alguns influenciadores,
tem uma forga que atrai. Ao irem na contramao da estética hiper produzida das midias de massa,
a criacao dos produtores digitais possui apelo afetivo.

Entre selfies, recortes de videos de podcasts, videos em formato selfie gravados na sala
ou no quarto de casa, a audiéncia ¢ convidada a participar do cotidiano do influencer ¢ a
percep¢ao de cumplicidade e intimidade contribui para a atencdo e fidelidade da audiéncia.
Segundo a Youpix™ (2024), que se denomina como uma consultora que “acelera empresas e
criadores, ajudando a gerar narrativas que constroem marcas e se transformam em negocios”, a
cultura de proximidade configura-se como uma estratégia de sedugao.

Conforme Giles (2018, apud PRIMO et al, 2021), uma das principais formas de
transmitir autenticidade ¢ performando intimidade. Segundo ele, h4 algumas estratégias que
facilitam essa sensag@o, como: 1. O formato de v/og - no qual o produtor de contetido mostra
detalhes do seu cotidiano, onde ao mesmo tempo que ele filma as suas atividades, também
conversa com o publico simulando um didlogo entre amigos; 2. Uso do tom confessional — por
muitas vezes, o influenciador se coloca na posi¢do de estar confessando algo ou contando um
segredo até entdo ndo revelado para o publico, colocando-o em posi¢do de confidente; 3.
Manifestacdo de vulnerabilidade — quando o influenciador se mostra vulneravel, seja na propria
producao do contetdo mostrando erros de gravacado, deixando perceptiveis erros de digitacao
ou mesmo trazendo suas emocgoes a tona — choro, sorriso, tristeza, felicidade.

A seguir, em uma captura de imagem de parte do feed do influenciador Thiago Nigro,
conseguimos observar as questdes citadas anteriormente. Em seu contetido, Thiago compartilha
desde publicagdes que exigiram um grau elevado de complexidade para produgao, como os
podcasts e os viogs de viagem, como publicagdes que demandam menos esforgo, como fotos
espontaneas, sem edicdes ou pequenas citagdes. Ambos para aproximar-se do publico e, ao

mesmo tempo conferir certo grau de autoridade.

5% Disponivel na pagina inicial do site https://www.youpix.com.br/. Acesso em 10 de junho de 2024.



119

Figura 11: Captura de imagem do perfil do Instagram de Thiago Nigro em agosto de 2024.

thiago.nigro

PESSOAS
COMUNS

PESSOAS

Thiago Migre

Citagoes
espontaneas
Podcasts
produzidos

c Thiago Nigro

Ricos compram ativos.

Vlog ¢ fotos
de viagens

Pobres compram passivos
{acreditando que s&o ativos).

c Thiago Nigro

Se vocé quer comprar algo
Sem ver o prego, tera que

Fonte: Instagram (2024).

Situagdo semelhante pode ser percebida nos perfis das influenciadoras Carol Dias e
Nathdlia Arcuri. Em ambos, vemos a mistura de fotos e videos produzidos, com fotos e
producdes espontaneas, gravadas dentro de casa com o auxilio de apenas um celular e um tripé.
Ainda podemos encontrar o uso do tom confessional e a demonstracdo de vulnerabilidades,
quando as influenciadoras se propdem a contar segredos para a audiéncia ou desabafar suas
preocupacdes para os seus publicos. Em um dos posts, Carol Dias afirma no titulo ‘A maioria
das pessoas ndo sabe disso’, € em outro, Nathalia Arcuri descreve em tom de tristeza ‘O que

mais eu posso fazer “desfuder” o Brasil? E tanta coisa que precisa, eu nao dou conta...’.
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perfil do Instagram de Nathalia Arcuri e Carol Dias em agosto de 2024.
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Fonte: Instagram (2024).

Em geral, os influenciadores tendem a mesclar conteudos mais espontaneos que deixam
o consumidor mais préximo com contetidos mais complexos e produzidos que fazem o seguidor
compreender que houve um esfor¢o envolvido e que vale a pena aderir ao que estd sendo
oferecido. Para vislumbrarmos como se comporta o mercado do produtor de contetido e das
empresas que prestam consultoria a eles, basta saber os trés passos oferecidos pela Youpix
(2024) para os seus clientes, mais conhecidos como creators ou criadores de contetido.

Sao eles a 1. Discovery: momento de compreensdo da demanda do mercado, sobre o
que as pessoas estao conversando e sobre o que desejam falar; 2. Conect: momento de conexao
entre as oportunidades mapeadas na primeira fase do processo e o influenciador em questao e
3. Estrategy: momento de defini¢do das estratégias e efetiva criagcdo do contetido e indicadores

para alcance do publico e posterior viralizagao.

1. Discovery: A gente te ajuda a entender as conversas relevantes que
acontecem nos universos que se conectam com sua marca. Através de
pesquisas, estudos e jornadas imersivas, mapeamos as oportunidades que sua
marca pode aproveitar para construir conteudos, conversas, comunidades,
produtos e servigos. 2. Connect: E aqui que a gente cria. Uma fase de ideagio
onde conectamos essas oportunidades mapeadas com o seu negdcio,
destravando todas as possibilidades que sua marca pode aproveitar com e para
creators. 3. Estrategy: Aqui € onde a magica toda acontece e o trabalho ¢
materializado. Indicamos o caminho estratégico, mapeamos e cocriamos com
os creators, definimos as métricas, estruturamos seu departamento de
influéncia, indicamos os fornecedores e ferramentas que vocé vai precisar para
alcangar um novo patamar estratégico na Creator Economy (YOUPIX, 2018).
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Em resumo, sdo caracteristicas do contetido produzido pelos influenciadores, portanto:
pesquisa do que ¢ solicitado e demandado pela audiéncia, mapeamento de oportunidades,
planejamento dos textos e formatos, criagdo de um calendario de publica¢do, postagem,
intera¢dao com a audiéncia e analise dos resultados.

Sobre os marcadores sociais e das condi¢des de producdo dos influencers, iniciamos
concordando com Hearn e Schoenhoff (2015) que afirmam que, semelhante as celebridades
conhecidas através da midia tradicional, o influenciador digital ndo nasce, mas ¢ produzido.
Para essas autoras, o influencer surge em “um contexto econdmico e politico neoliberal,
marcado por crises perpétuas, regimes de austeridade e precariedade de emprego, onde a busca
por reputagdo e status de microcelebridade ¢ configurada como uma espécie de hope labour”
(HEARN E SCHOENHOFF, 2015, apud RIBEIRO, 2021, p. 255), trabalho que pode garantir
uma mudanga de vida ou ao menos, estabilidade econdmica a longo prazo.

Quando atentamos para o mercado de financas e constatamos a abundancia de
produtores de contetudo nesse segmento, alguns dados divulgados pelo SPC/SERASA em maio
de 2024 fazem sentido. Apesar de existir uma queda apds meses de crescimento do numero de
endividados no pais, ao todo sdo 72,54 milhdes de brasileiros inadimplentes, com
aproximadamente 273,24 milhdes de dividas (visto que geralmente o individuo possui mais de
uma divida), com o valor médio de R$ 5.445,31 por pessoa, mas que somados resultam em
quase 345 bilhoes de reais. Entre os géneros, as mulheres sdo as mais endividadas, com 50,3%
comparados a 49,7% dos homens. Com relagdo a faixa etaria, a inadimpléncia se concentra
majoritariamente de 26 a 60 anos, somando 69,2% nessa populacao.

Ainda segundo o SPC, mas com dados de 2017, aproximadamente 25% da populagao
brasileira, 52 milhdes de pessoas, utilizam cartdes de crédito como forma de pagamento, onde
1/3 ndo sabe o limite do cartdo, 96% desconhecem as taxas de juros mensais e 93% admitem o
risco de gastar mais do que podem. Segundo a Agéncia Brasil (2023), neste ano, 8 em cada 10
familias estavam endividadas e a principal justificativa para esse fato, € a falta de planejamento
financeiro.

Segundo Andrade e Moura (2023), a realidade no Brasil ¢ a de que as pessoas ndo sio
educadas para pensar em formas de como administrar o dinheiro, mas apenas sob o bindémio de
ganhar e gastar. Assim, a maioria gasta sem refletir sobre o seu contexto financeiro e os
impactos futuros. Nao ha um planejamento sobre o que gastar, com o que, como e quando
reservar. Para os autores, “poupar ¢ importante, mas ndo é o suficiente. E preciso saber investir,
escolher a modalidade mais interessante, além da caderneta de poupanca (ANDRADE E

MOURA, 2023, p. 16245). E nesse contexto que surgem os influenciadores de finangas e a sua
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audiéncia altamente engajada que ao criar uma consciéncia sobre os gastos, investimentos,
imposto e renda demandam produgao de conteudo nesse sentido.

Segundo a Anbima (Associagdo Brasileira das entidades do Mercado Financeiro e de
Capitais), o finfluencer ou influenciador de finangas, ¢ aquele influenciador digital que dedica
seus contedos ao mundo das finangas. Na categorizagdo da instituicdo, sdo considerados
influenciadores que respondem a quatro aspectos principais: performance das postagens,
aderéncia tematica as finangas, constancia de publicagdes e autoria dos contetidos. Segundo a
entidade, os finfluencers tém hoje um papel de destaque na educagdo financeira dos brasileiros,
onde “conquistaram essa posicdo em uma trajetdria consistente, transformando-se em uma
relevante fonte de informacdo para o publico e ponte entre as instituicdes financeiras € o
investidor” (BOLDRINE E PAVANI, 2024).

Para conectarem-se com o publico algumas estratégias sdo colocadas em préaticas, como
abrir o didlogo com o publico através de caixinhas de perguntas e respostas, videos-aulas,
compartilhamento de leituras e aprendizados, treinamentos e exercicios praticos, o que 0s
ajudardo a construir autoridade no tema e conquistar um publico altamente engajado. Além
disso, ha também o aspecto de responsabilidade social por trds do trabalho desses
influenciadores que envolve a educagao financeira e a conscientizagdo do valor da renda — pelo
menos essa ¢ a justificativa desses atores.

O influenciador financeiro serd, portanto, aquele que utilizard suas redes, experiencia e
voz para compartilhar informacgdes e dicas sobre finangas e investimento. Em geral, sdo pessoas
que possuem grandes investimentos e ensinardo os seguidores a: gerenciar o proprio dinheiro,
fazer investimentos inteligentes, economizar, atingir objetivos € metas financeiras e
compreender o mercado econdomico.

No cendrio digital brasileiro e especificamente no nicho que estamos nos debrugando —
nos encontramos com diversos atores: aqueles que se colocam como influenciadores para
transformar a sua realidade e aqueles que se posicionam como influenciados para igualmente
alcangar novas posicdes na sociedade. Ha claro ainda, aqueles influenciadores que ndo precisam
ter uma realidade transformada e ja possuem alto poder aquisitivo quando s3o reconhecidos
como influenciadores digitais, mas que exercem ainda assim esse papel a fim de terem retorno
seja financeiro ou social, cada vez maior.

A esse respeito, Ribeiro (2021) aponta para as consequéncias sociais associadas ao
trabalho dos influencers, discorrendo para as desigualdades encontradas na chamada “economia
da aten¢do”. Segundo a autora, parte dos sujeitos que obtém sucesso como celebridades na

internet sdo aqueles capazes de reproduzir estética e culturalmente valores de celebridade
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(MARWICK, 2015). Quando tratamos especificamente dos influenciadores de finangas, isso
fica ainda mais claro. Os seguidores dardo ouvidos aqueles que ja estdo ricos, que ja vivem uma
vida préspera financeiramente. E esse fenomeno se extrapola para outros tipos de influéncia.
As pessoas que desejam emagrecer, por exemplo, vao seguir aqueles influencers que ja
passaram pelo processo de emagrecimento. As pessoas que desejam ter o casamento restaurado
vao seguir influencers que possuem um casamento solido e assim sucessivamente.

Dessa maneira, os chamados ‘padrdes’ da sociedade acabam se repetindo nessa arena
de gigantes. Outros atores como Cotter (2018) também sugerem que os algoritmos utilizados
pela plataforma como estratégia de distribuicdo de conteudo, também funcionam como uma
espécie de ‘plutocracia’ no sentido de exercicio de poder, a qual impde uma série de regras em
constante mudanca que exigem mais recursos financeiros, fisicos, sociais, econdOmicos €
tecnologicos que nem todos possuem acesso, reforcando hierarquias j& existentes. Nao € a toa
que os trés maiores influenciadores de finangas retratados nesta tese possuem desde o inicio das

suas trajetdrias, o padrao de classe média brasileira.

5.3 A performance: um elemento crucial para conquistar a audiéncia nas redes sociais

Segundo Amossy (2005, p. 09), “todo ato de tomar a palavra implica a construgdo de
uma imagem de si”. Isto quer dizer que ndo € necessario que o locutor fale em palavras
exatamente a imagem que tem de si proprio, detalhe as suas qualidades, defeitos ou o que espera
que o publico perceba. Seu estilo, sua linguagem, seu conhecimento, seus gestos e suas crengas
implicitas serdo suficientes para que o interlocutor construa uma imagem de si e lhe perceba de
uma forma ou de outra.

Ainda segundo a autora, estudiosos antigos conheciam por ‘ethos’, a construcao de uma
imagem de si destinada a garantir o sucesso do discurso. Barthes ja definia o Ethos como “os
tracos de carater que o orador deve mostrar ao auditorio (pouco importando sua sinceridade)
para causar boa impressdo: € o seu jeito [...]. O orador enuncia uma informagdo e a0 mesmo
tempo, diz: sou isto, ndo sou aquilo”.

Dessa forma, o ethos se torna uma ferramenta basilar na arte da retérica, pois permite
ao orador estabelecer uma conexdo genuina e convincente com seu publico. A eficacia do
discurso ndo depende apenas do contetido, mas também de como o orador se apresenta e se
posiciona perante os ouvintes. A construcdo do ethos envolve uma série de elementos, desde a

escolha cuidadosa das palavras até a modulagdo da voz e a postura corporal.
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Quando nos deparamos com estudos sobre influenciadores digitais, temas como
performance, ethos, imagem de si, representacdo e autenticidade parecem ser paradas
obrigatorias. Afinal, que outra personalidade da atualidade tem o poder de ‘tomar a palavra’
mais vezes do que influencer com seu calendario de publicagdes que exigem dezenas de
postagens por dia e penetram no espaco do interlocutor atualmente? O influenciador, ao
contrario de pessoas comuns que publicam conteidos na internet, atrai a admiragdo de suas
audiéncias — que se consolida como fiel e crescente pelo poder persuasivo de sua fala e imagem
percebida.

A produgdo de uma imagem de si nas interagdes recebeu mais aten¢ao com os trabalhos
de Erving Goffman, socidlogo cujas pesquisas exerceram profunda influéncia na analise das
conversagoes. Segundo este pesquisador, toda interacdo social pode ser definida como “a
influéncia reciproca que os parceiros exercem sobre suas agdes respectivas quando estdo em
presenga fisica uns dos outros” (GOFFMAN, 1985, p. 23), exigindo “que os atores fornecam,
por seu comportamento voluntario ou involuntario, certa impressao de si mesmos que contribui
para influenciar seus parceiros do modo desejado” (AMOSSY, 2005, p. XX).

Embora Goffman (1985) use explicitamente o termo "presenca fisica" em sua definicao,
acreditamos que, na relagdo entre influenciador e influenciado no ambiente digital, mediada por
telas e dispositivos, os parametros permanecem os mesmos. O ato de aparecer para o publico
através de textos, videos e imagens estabelece um momento de interacdo em que expectativas
sdo criadas. Em cada ocasido, as atitudes e discursos sdo tomados visando influenciar os
participantes.

Antes mesmo do influencer chegar a presenca da audiéncia, ele procurara obter quanto
mais for possivel, informagdes a seu respeito, se interessando por tudo que possa servir para
definir o contexto, a situagdo e as pessoas com que se estd falando, se tornando capaz de
conhecer antecipadamente o que esperam (como podemos relembrar o processo de consultoria
da YouPix destacado anteriormente) e sabendo a melhor maneira de agir para obter uma
resposta desejada. A interacdo de um individuo com o outro determina, portanto, qual papel se
deve atuar.

Os papéis, por sua vez, sdo cotidianos, pois transcendem as fases da vida e sdo exercidos
diariamente. Rituais sociais, conversagdes, ligam individuos que respondem a expectativas
reciprocas. Quando falamos com alguém, antes escolhemos o que iremos revelar, nosso
conhecimento, os caminhos de como adquirimos, nossas intencdes e nessa complexa

dramaturgia a que estamos expostos dia apds dia, Goffman (1985) salienta como nos policiamos
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também com a gestdo da nossa imagem. Por isso, gerenciamos nossa fala, ponderamos nossos
gestos, nossas vestimentas e nossas reagoes.

Na nossa relagao com os influenciadores digitais ha ainda outros conceitos teorizados
por Goffman (1985) que sdo bastante caros para compreendemos melhor o fruto do nosso
trabalho. Sao eles 1. Palco e bastidores e 2. Expressdo transmitida e expressdo emitida. No
primeiro, temos o palco, onde precisamos saber o que fazer e o que esperam de nés. A analogia
¢ sobre um professor que esta em sala de aula, um pregador no pulpito ou um influenciador
quanto toma a palavra. Enquanto no primeiro temos um lugar de constante modulagem e
performance da nossa forma de agir, no segundo, nos bastidores, podemos nos tranquilizar,
visto que se refere a intimidade, nossa vida privada, na qual arrumamos os figurinos e
ensaiamos a performance para quando estivermos novamente nos palcos.

Quanto a expressdo transmitida e expressdo emitida, Goffman (1985) afirma, que a
expressividade do individuo, ou seja, a sua capacidade de passar uma impressao envolve dois
tipos de expressdo. A primeira, ligada a uma ideia de comunicacao tradicional, que engloba
simbolos verbais e seus substitutos, ela ¢ intencional. E a segunda, onde as acdes dos atores
ganham forca, ¢ uma forma de expressdo ndo intencional e contextual; nossos gestos, olhares,
tudo o que passa despercebido a ndos mesmos, mas que pode ser percebido pelo outro.

Ao aliar os dois tipos de comunicagdo e tentar tornar o mais intencional possivel a
segunda, encontramos a performance. Quando formamos o que queremos transmitir a partir da
observa¢do do outro. Dessa forma, atuamos do modo mais verdadeiro possivel e por isso
vivemos nos monitorando. A partir dessas estratégias, o influenciador consegue entender as
expectativas do publico, cumprir com elas, ascender em status e ter reconhecimento social.

Isso nos leva a refletir sobre o diagnostico da contemporaneidade de Gabler (1999), que
segundo Bispo (2018), discorre que a realidade social atualmente se converteu em uma grande
encenacao — a vida se transformou em um filme mais fascinante do que qualquer obra de fic¢ao
— gracas as logicas de producdo da industria do entretenimento. Segundo o autor, “a vida nao
existe para terminar num livro; quando a vida € um veiculo de comunicacgao, os livros e todas
as outras formas imaginativas existem para terminar num mundo” (GABLER,1999, p. 12).

Estudar os influenciadores digitais ¢ reconhecé-los como filhos da cultura participativa,
da democratizacao da midia e do momento em que a audiéncia demanda a criagao de conteudo
e de uma certa forma. A conexao direta com as celebridades do passado nao ¢ mais o bastante;
os influenciadores precisam oferecer hoje algo que a midia tradicional ndo proporcionava: uma
abordagem mais horizontal baseada em relacionamento, intimidade e autenticidade

(KARWAHI, 2023). Para alcancar isso, ¢ essencial adotar praticas auténticas que os tornem
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mais proximos de seus seguidores, criando uma sensagao de intimidade. Assim, os videos no
quarto ou na sala de casa, os desabafos e os vlogs de viagens em familia sdo essenciais para se

aproximar do publico. Segundo Karwabhi:

Realidade e autenticidade sdo constantemente confrontadas com a
mercantilizacdo do eu do influenciador digital e com a entrada do comercial
no espago de producdo de contetido pessoal. Ainda assim, a busca por
intimidade, proximidade e autenticidade resulta em um valor essencial para os
influenciadores, uma vez que lhes confere distingdo frente a um mercado de
anuncios ¢ publicidades ainda baseados em uma distribui¢do topdown,
impessoal e pasteurizada. Na brand culture (Banet-Weiser, 2012), quanto mais
supostamente horizontal ¢ uma relacdo entre publicos e enunciatarios
(seguidores e influenciadores), mais o ato enunciativo ¢ reconhecido como
auténtico e, consequentemente, confidvel (KARWAHI, 2023, p. 142).

Outro aspecto importante para se ter em mente em nossos estudos ¢ o relacionamento
afetivo desenvolvido. Os influenciadores, principalmente aqueles que possuem como proposta
ensinar algo ao publico, sdo vistos como mentores, ‘pais’ em determinados aspectos. Ao
observar a sua linguagem verbal, ndo verbal, a sua performance, apreendemos que ora exibem
uma posicao de autoridade e ora de fragilidade.

Essa dualidade ¢ fundamental para a constru¢do de um vinculo mais profundo e
auténtico com os seguidores. Quando um influenciador mostra sua vulnerabilidade, ele se torna
mais humano e acessivel, permitindo que o publico se identifique e se conecte de forma mais
genuina. Por outro lado, ao assumir uma postura de autoridade, ele transmite confianca e
credibilidade, elementos essenciais para o aprendizado e a inspiragdo. E ao contrario do que
poderiamos imaginar, tornar-se fragil na frente do seu publico ndo ird corromper a sua posi¢ao
de autoridade, mas reforgara a imagem de uma pessoa confiavel.

Giles (2018) comenta que esse comportamento visa conquistar a simpatia e a fidelidade
do publico. Eles se comunicam de forma objetiva, impessoal, utilizam do humor, da ironia,
fazem mengdes a eventos tristes e até chamam sua audiéncia por apelidos, como ‘primos e
primas’ — Thiago Nigro, ‘amores’ — Carol Dias e ‘meninos e meninas’ - Nathalia Arcuri.
Conforme o conceito de performatividade defendido por Butler (1999, apud SILVA, 2006), a
identidade deixa de ser vista como uma descri¢do fixa, como aquilo que se ¢, e passa a ser
entendida como processo de constante transformagao e devir.

Assim ¢ a identidade dos influenciadores digitais que rapidamente se adapta as
expectativas de sua audiéncia e demais interessados. Conforme discorre Karhawi (2016), os
influencers constroem uma imagem de si que tem valor de troca tanto para eles com seus

seguidores, quanto para empresas de diversos segmentos. Eles ndo monetizam apenas o
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conteudo que produzem, mas a ‘comodificacdo do eu’, a si proprios como mercadoria. Assim,
“utilizam diferentes estratégias para performar intimidade, afetividade, relacionalidade,
autenticidade, reputagao etc. Por meio dessas praticas, eles produzem visibilidade e influéncia
nas plataformas” (RIBEIRO, 2021, p. 274).

Ribeiro (2021) discute os desdobramentos da performatividade dos influenciadores
digitais a partir do enquadre da ‘celebridade’. Isto porque, segundo outros autores como
Marwick e Boyd (2011), a celebridade ¢ uma pratica performativa que envolve a manutengao
e o gerenciamento de uma base de fas, performando intimidade, autenticidade e acesso, bem
como a constru¢ao de uma persona consumivel. Ainda conforme esses autores, as praticas da
celebridade envolvem a aparéncia e performance de acesso aos bastidores, criando um senso de
proximidade e familiaridade, da mesma forma como percebemos nos comportamentos dos
influenciadores digitais. Para eles, a intimidade ¢ uma das estratégias que suscitara
conectividade.

Assim, podemos afirmar que produzir influenciadores ou celebridades nas plataformas
estd estreitamente relacionado a manutencdo de praticas performdticas cujo objetivo ¢
desenvolver e aumentar a relacionalidade entre os influencers e seus publicos. Nesse sentido,
assim como discorreu Ribeiro (2021, p. 277), “produzir influéncia estd associado a essa
dindmica contraditoria de performar celebridade e acesso simultaneamente”. Essa pratica ¢
considerada, portanto, central para garantir a credibilidade dos influenciadores e,
consequentemente, a adesao aos seus discursos e infoprodutos.

Retomando o conceito de ‘self branding’ ou marca pessoal, foco de diversos autores,
Hearn (2008) a descreve como uma forma imaterial de trabalho que envolve a constru¢do
autoconsciente de uma meta imagem e metanarrativa de si. Dessa maneira, esse processo que €
altamente estilizado ¢ direcionando para atrair atencdo e conquistar o lucro. Flisfeder (2015)
concorda ao afirmar que o self produzido (e aqui acrescentamos, pelos influenciadores digitais),
nao representam de todo modo o sujeito, mas parte de um processo de objetificagdo do sujeito.
Ambos afirmam que a gestdo do self branding nas redes sociais, servem aos interesses
econdmicos dominantes e sdo promovidos pela ideologia neoliberal empreendedora.

Longe de acreditarmos que os comportamentos produzidos pelos influenciadores
digitais sao todos encenados ou falsos, preferimos afirmar que eles sdo de maneira geral
performaticos, construidos assim como a no¢@o de Ethos, “uma teoria que enfatiza a fala como

acdo que visa influenciar o parceiro” (AMOSSY, 2005, p. 15).
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6. POR DENTRO DO FEED: COMO OS INFLUENCIADORES CONSTROEM
SEUS CONTEUDOS E NOSSOS ACHADOS

O poder produz saber (...), ndo ha relagdo de poder sem constitui¢ao correlata
de um campo de saber, nem saber que ndo suponha e ndo constitua a0 mesmo
tempo relagdes de poder (FOUCAULT, 2010, p.30).

Para Foucault (2008), o discurso ¢ um “conjunto de enunciados que se apoia em um
mesmo sistema de formacao” (FOUCAULT, 2008, p. 122). Esta ¢ uma nog¢ado que se situa em
um nivel pré-epistemologico e pré-conceitual, que fornece as bases para a existéncia de tudo o
que conhecemos. Sendo assim, o discurso servira a uma fun¢do normativa e reguladora que ira
organizar a realidade através da produgdo dos saberes, das suas estratégias e suas praticas.

Essa dindmica ¢ evidente nos discursos analisado nesta tese, que objetivam organizar o
comportamento da audiéncia em torno do que os finfluencers consideram ser benéfico para ela.
Apods passarem por desafios financeiros e alcancarem a condicdo de 'miliondrios', essas
personalidades acreditam estar aptas a compreender ¢ indicar o que ¢ melhor para seus
seguidores. Como mencionou Thiago Nigro em uma publicagdo especifica: "O que eles
escolheriam? A prosperidade ou a mediocridade?".

Esse ponto de vista ¢ muito semelhante ao ja mencionado anteriormente por Christoph
de Wurtemberg, em sua declaracao de fé luterana, ‘querer ser pobre ¢ o mesmo de querer ser
doente’. Esses discursos apenas se tornam possiveis de serem enunciados quando consideramos
as condi¢des em que surgem (qual € a ordem do discurso) e as suas bases indicam que derivam
de uma cultura fortemente capitalista — como ja observado por Weber, que também a relacionou
a uma ética protestante.

A concepgao protestante de que cada pessoa deve se dedicar a aumentar seus bens como
um fim em si mesma ndo se resume a uma estratégia para obter lucro financeiro, mas sim a um
modo de vida fundamentado em principios e valores éticos especificos. Esse codigo ético
enfatiza a importancia de buscar constantemente mais riqueza hoje como uma meta de vida. Na
contemporaneidade onde a meritocracia € o empreendedorismo de si ganham contornos
bastante so6lidos, essa combinacdo ¢ explosiva.

Nao ¢ coincidéncia que esse discurso também ressoe com a Teologia da Prosperidade,
apoiada pelos neopentecostais. Enquanto para os evangélicos, o dinheiro ¢ a conexao
privilegiada com o sagrado, para os finfluencers, o dinheiro ¢ a chave para uma vida plena, para

o usufruto dos prazeres e seguranca esse mundo. A posse material ¢ vista como um passo
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fundamental para alcancar uma existéncia tranquila. Como Thiago Nigro disse: "Se vocé ndo
tem uma reserva de emergéncia, deveria estar desesperado".

Esse pensamento reflete uma visdo pragmatica e, ao mesmo tempo, quase
espiritualizada do dinheiro, onde a seguranga financeira ¢ ndo s6 desejavel, mas essencial para
a paz de espirito. Em um mundo onde a instabilidade economica pode ser avassaladora, a busca
pela estabilidade através do acimulo de bens e reservas €, para muitos, uma forma de garantir
um futuro mais seguro e previsivel.

Ademais, tal perspectiva sobre o dinheiro e a prosperidade nao ¢ uma exclusividade das
religides ou dos influenciadores digitais. Na verdade, ela permeia grande parte da sociedade
contemporanea, onde a realizagdo pessoal muitas vezes esta ligada ao sucesso financeiro. A
cultura do "faga vocé mesmo" e do empreendedorismo €, em muitos aspectos, uma extensao
dessa ética, onde o trabalho duro e a inovagao sdo vistos como os principais caminhos para a
prosperidade.

Os discursos por sua vez segundo Foucault (2008) obedecem a regras de formagao,
encontradas quando investigamos as condi¢des de existéncia dos enunciados. Veremos nos
discursos proferidos pelos influencers que os mesmos obedecem a determinados padrdes e
continuam regidos sob uma dada formagao discursiva — a da prosperidade.

Prosperidade segundo o portal de internet ‘Enciclopédia de Significados’, diz respeito
“ao estado ou qualidade do que ¢ prospero, ou seja, bem-sucedido, feliz e afortunado”.
Cobigada pelos seguidores de influenciadores que ensinam algum tipo de ‘superagdo’, a
prosperidade ¢ desejada por aqueles que pretendem atingir “padrdes de vida que lhe garantam
a continua sensagdo de contentamento e estabilidade emocional” (ENCICLOPEDIA DE
SIGNIFICADOS, 2024).

Originada no latim, prosperitate/prosperare significa “obter aquilo que deseja”.
Formado pela jun¢do dos elementos pro, que quer dizer “a favor”, e spes, que significa
“esperanca”, a palavra ‘prosperidade’ remete a uma promessa. A mesma ‘promessa’ — nao no
sentido de ser o mesmo que € prometido — mas o mesmo efeito que se pretende transmitir através
dos testemunhos. E feita uma promessa para o ouvinte. Se ele cumprir o que foi dito e se
converter ao evangelho ou converter-se em cliente do influenciador, ele terd as mesmas
‘bencaos’ ou nesse caso, os mesmos resultados.

Para testar a hipdtese dessa formagado discursiva, realizamos o exercicio de identificar
os tons discursivos das publica¢des dos influenciadores, no qual conseguimos ter um vislumbre

de como eles constroem seus conteudos e qual a predominancia editorial e discursiva entre
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eles®'. Em todos, o tema da prosperidade estava em destaque, seja como fim da publicagio ou
motivagdo para que ela acontecesse. Através dos discursos testemunhais, de conhecimento, de
credibilidade, de mentoria ou de urgéncia, o objetivo ¢ tornar o seguidor uma pessoa prospera,

assim como o enunciador do discurso’2.

Quadro 6: Tipos de editorias e quantitativos de publicagdes dos Instagrans.

- Thiago Nigro Carol Dias Nathalia Arcuri
Testemunhos
(Dtes) 7 12 21
Pilulas do
Conhecimento 5 18 13
(Dcon)
Provando o seu ponto
(Dcred) 2 6 ?
Cursos, Desafios e
Jornadas do
Aprendizado 4 4 >
(Dmen)
Apelos
(Durg) 3 ! 1
Opinido 59 23 18
Publicidade 1 14 2

Fonte: Elaboragdo da autora (2024).

A comegar por Thiago Nigro, pudemos observar que este possui um contetido mais
opinativo. Mesmo ao acessarmos seu perfil do Instagram hoje (agosto de 2024), perceberemos
que o seu conteudo em geral ¢ formado por textos opinativos — de preferéncia curtos,
construidos de maneira muito simples. Basta um fundo branco e fonte moderna na cor preta,
para que Thiago expresse sua opinido ou traga citagdes poderosas sobre o tema das finangas e
como se tornar alguém prospero.

Além disso, temos diversos videos de Thiago trazendo conteudos mais valiosos como
pilulas do conhecimento, sejam eles por meio de presengas em podcasts como convidado ou

em formato self, de frente para a cdmera. Nesses videos, Thiago tanto discorre sobre o mercado

3 Pela extragdo dos dados ter sido provocada por meio de um sorteio - para justamente adquirir um carater
imparcial e heterogéneo, assumimos que a proporcédo de uso das editorias x a quantidade de publicagdes que fazem
parte do calendario mensal pode mudar conforme os meses. Isto porque, apesar de termos feito um recorte de sete
(7) publicagdes mensais, construindo uma ‘falsa’ semana, os influencers tendem a publicar mais de trinta (30)
postagens por més, se forem realizadas duas ou mais publicagdes por dia. Ainda assim, nossos achados revelam
discursos valiosos para o nosso estudo e mostram que os influencers se assemelham em alguns aspectos e se
diferenciam em outros, conforme podemos perceber no quadro de propor¢ao apresentado em seguida.

52 Através dos nossos estudos, pudemos observar que o objetivo de tornar o seguidor prospero faz parte de todo o
conteudo dos influenciadores. Nesse momento nos referimos a apenas essas editorias e/ou tons discursos por serem
o0s agrupamentos textuais que iremos analisar no decorrer do trabalho.
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financeiro quanto sobre formagdo pessoal, profissional, inteligéncia emocional,
empreendedorismo ou até mesmo ‘religido’ — refor¢cando mais uma vez o discurso que
prosperidade ndo remete apenas a finangas, mas a uma vida de plenitude.

Durante a producao desta tese, a vida de Thiago Nigro passou por sérias mudancas. Ao
converter-se ao cristianismo e tornar-se evangélico, Thiago separou-se da primeira mulher e
casou-se com Maira Cardi, também evangélica. Apesar do seu contetido ndo ser religioso e nem
se empenhar para angariar seguidores para o cristianismo, por vezes Thiago traz conteudos com
referéncias biblicas, a fim de transmitir ‘antigos ensinamentos’ e espiritualizar a audiéncia.

Ao observamos o contetido do influenciador, percebemos que ele possui pouco interesse
em provar suas ‘credenciais’. Ja amplamente reconhecido no segmento, Thiago faz jus ao fato
de ser o influenciador mais seguido do setor (no Instagram) e essa, acreditamos ser uma das
principais razdes pela soberania de contelido mais opinativo. Thiago reserva o seu maior
conhecimento para os seguidores que de fato compram seus cursos e mentorias.

Carol Dias, fiinfluencer que também se denomina crista e evangélica, toca poucas vezes
nesse assunto no perfil. As maiores referéncias a qualquer tipo de religiosidade aparecem na
forma de gratiddo e confiangca em Deus. Apesar de descobrirmos o fato com uma busca rapida
em plataformas de pesquisa, ndo ¢ algo que Carol explora nas publicagdes, ao contrario, o
objetivo maior € trazer conhecimento para o publico e oferecer produtos que levam a
prosperidade.

A propor¢ao do uso de editorias na constru¢do do seu contetido ¢ mais equilibrada,
porém, ¢ o que possui a maior quantidade de ‘Publicidades’. Em sua maioria, dos podcasts que
ird realizar com seu irmao e convidados, de produtos financeiros como aplicativos bancarios,
corretoras de investimentos ou at¢ mesmo dos seus infoprodutos como as planilhas financeiras.
Carol Dias também ¢ a que no recorte estudado, trouxe mais conhecimento técnico gratuito para
o publico somando doze publicacdes nesse sentido.

Nathalia Arcuri, a terceira maior influenciadora no quesito nimero de seguidores no
Instagram, também possui certo equilibrio em seu conteudo, onde predominam as sessdes que
remetem a testemunhos (com abundancia de textos), pilulas do conhecimento, opinido e ao
sucesso de sua carreira (“discurso de credibilidade). Seu perfil é formado atualmente (agosto de
2024) pela predominancia de videos com pilulas de conhecimento, trazendo bastante
informacao técnica e aspectos de sua rotina.

Sobre o que originou nosso trabalho e nos fez voltar os olhos para os influenciadores
digitais, sendo a relagdo entre a narrativa testemunhal neopentecostal e a venda de cursos,

apreendemos que ha verdadeiramente essa relagdo e que o fato do influenciador se denominar
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ou ndo evangélico ndo favorece o uso da narrativa mais testemunhal, o que confirma a nossa
hipdtese inicial de que — independentemente da religido ou da falta dela — parte dos
influenciadores digitais (atualmente) utilizard da narrativa de superagdo/teor testemunhal para
impulsionar a venda dos infoprodutos que oferece.

Nathalia Arcuri, a influenciadora que ndo mencionou a palavra ‘Deus’ em nenhuma das
publicacdes analisadas, ¢ a que mais teve (no recorte efetuado de vinte e uma publicacdes)
postagens com aspectos testemunhais, incluindo testemunhos pessoais ou dos alunos dos seus
cursos. Em parte dos posts, Nathalia relembrou eventos passados, desde quando vendia diversos
produtos para economizar dinheiro, até¢ quando enfrentava dificuldades no antigo emprego ¢
renunciava a compromissos € momentos com entes queridos para focar no objetivo de investir
e conquistar independéncia financeira em seus vinte € poucos anos.

A finfluencer enaltece em outra parte das publicacdes, o testemunho dos alunos que,
com histérias de vida ainda mais comoventes, saem da prostitui¢do, de relacionamentos
abusivos, da pobreza e/ou das dividas gragas aos seus ensinamentos. Carol Dias ¢ a
influenciadora que ocupa a segunda posi¢do nesse quesito, com doze (12) postagens
testemunhais. Todas abordam sua vida e jornada, falando sobre suas experiéncias antes e depois
da guinada financeira. Por outro lado, Thiago Nigro esta em ultimo lugar, com sete (7)
postagens semelhantes. Ele também compartilha sua trajetoria € como superou os momentos
dificeis para se tornar o milionario que ¢ hoje.

Um aspecto que une os trés influenciadores ¢ o quantitativo de publicagdes que possuem
o discurso de ‘mentoria’ com a editoria de venda de cursos, desafios e jornadas de aprendizado.
Ambos possuem uma média de quatro (4) ou cinco (5) publicacdes, o que indica que sdo feitas
de forma estratégica e pontual. Apesar de os influenciadores possuirem alguns produtos digitais
abertos ao publico durante todo o ano, como planilhas de investimentos e cursos rapidos, seus
grandes produtos, como mentorias ou jornadas de aprendizados, sdo realizados pontualmente,
com vagas limitadas e poucas turmas. Por isso, suas divulgagdes acontecem em momentos
especificos, acompanhadas pela publicacao de ‘pilulas do conhecimento’, ‘provando o seu
ponto’ ou apelos que irdo acionar o 'gatilho de urgéncia' e estimular o seguidor a decidir
rapidamente.

A seguir, analisaremos as editorias e discursos que sao mais relevantes para a construgao
da nossa tese, sendo respectivamente: 1. Testemunho (discurso testemunhal); 2. Pilulas do
Conhecimento (discurso do conhecimento); 3. Provando o seu ponto (discurso de
credibilidade); 4. Cursos, desafios e jornadas do aprendizado (discurso de mentoria) e, por fim,

5. Apelos (discurso da urgéncia).
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6.1 O discurso do testemunho

Segundo Foucault (2013), o discurso € considerado inicialmente um conceito filoséfico
mais complexo do que a indicagdo apenas do conjunto de textos associados a individuos, onde
a sua elaboragdo possibilita caracterizar um grupo social especifico, sendo, portanto, uma
dimensdo de produ¢do da realidade social, ao invés de uma simples juncdo de enunciados.
Dessa maneira, todo discurso quer dizer algo, possui uma fun¢ao especifica e emerge a partir
de determinadas condi¢des de tempo e espago.

Ainda conforme o autor, o discurso serd sempre um conjunto de pensamentos advindos
de relagdes de poder entre os individuos que ira defender e legitimar as ideologias de quem os
promove. No caso dos influenciadores em questao, os vemos no discurso testemunhal, contando
suas trajetorias, em diversos formatos. O objetivo € causar a identificagdo com o publico-alvo
e mostrar para a audiéncia que eles também passaram por obstaculos e os superaram.

O fato de ja terem passado pelo processo ¢ hoje adquirirem tanto capital social, quanto
simbdlico e econdmico os coloca em uma posi¢do de poder frente aos seus seguidores. Eles
‘detém o conhecimento’ e para acessa-lo basta inscrever-se em suas redes e adquirir seus
produtos digitais. Por isso ¢ tdo importante produzir publicagdes de cunho discursivo
testemunhal. E crucial relembrar ao seguidor antigo e trazer a tona para o novo seguidor que o
influenciador sabe do que esta falando, que ele ja esteve no lugar da audiéncia e por isso, merece
atencao.

Essa estratégia ndo ¢ apenas uma simples troca de informacdes, mas sim uma forma
sofisticada de construgdo de autoridade e confianca. Ao compartilhar suas historias pessoais,
os influenciadores criam um vinculo emocional com seus seguidores, gerando uma sensagao de
proximidade e credibilidade. Esse tipo de narrativa permite que o piblico ndo apenas consuma
conteido, mas também se sinta parte de uma comunidade que compartilha valores e
experiéncias semelhantes.

Em Thiago Nigro, entre as postagens sorteadas, encontramos (sete) 07 publicagdes nesse
sentido. Em quatro delas, Thiago conta partes da sua historia de vida de forma intencional e em
outras trés, o influencer discorre sobre o que ele acredita que deve ser feito para que o seguidor

(também) possa passar pelo processo de mudanca.
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Figura 13: Publicacdo de 09 de fevereiro de 2023 de Thiago Nigro.
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Fonte: Instagram. Captura de tela realizada em margo de 2023.

A primeira publicacdo analisada da Semana 01, de fevereiro de 2022, cujos dias foram
sorteados, aconteceu em 09 de fevereiro e se trata de um video onde Thiago conversa com sua
ex-namorada olhando para a cdmera, contando sobre quando o casal ndo possuia dinheiro para
ir aos restaurantes que desejavam e, por isso, tinham que escolher entre ir a tais restaurantes ou
investir esse dinheiro em agdes da bolsa de valores almejando um futuro melhor. Com a legenda
trazendo o texto ‘Pega essa técnica para economizar com sua parceira ou parceiro’, o
influenciador reforca a condig¢ao de ‘sabio’ e ‘conhecedor’, transmitindo conhecimento valioso
ao seu publico.

Na segunda publicagdo, de 02 de novembro, Thiago publica a imagem vestido de
maneira formal em evento da Forbes e, mais uma vez, conta a sua histéria de superagdao. O
objetivo ¢ inspirar outros a seguirem os mesmos passos. Nesse texto, especificamente, ele
explica que era s6 mais um dentre aqueles que pegavam o Onibus para ganhar a vida em Sdo
Paulo, mais um entre aqueles recusados em processos seletivos. Apos descrever todas as
profissoes que ja exerceu, ele afirma que ndo ¢ preciso ser génio para também conseguir, mas

definitivamente ‘estar na direcdo correta’.
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Fonte: Instagram (2023).

Ao fazer o contraponto entre o que ele era antes (na legenda) e o que ele € hoje (na foto),
ele reitera a sua autoidentificacdo com seu publico e como consequéncia recebe comentarios de
afirmacdo e reconhecimento dessa proximidade. Nessa postagem, ele recebeu os seguintes

dizeres: ‘Pode ndo ser génio.. mas ¢ idolo!’; ‘Dica anotada Nigro, obrigada por sempre despertar

v "

@ -

nossa consciéncia através de simples mensagens como essa. o q e ‘Estdo lindos =
Merecedor de todo esse sucesso e prosperidade. Cidaddao do bem, que faz a diferencga na vida
de milhares e pessoas. Amei o texto meu amigo. Bjs no seu corag@o e da Camila’.

Podemos notar que a narrativa testemunhal e inspiradora para servir de referéncia, que
permeia as publicagdes de Thiago cumpre seu propo6sito ao revelar que os seguidores se sentem
gratos pelo compartilhamento dos contetdos, reafirmando que ele merece todo o ‘sucesso e
prosperidade’ alcangados. O fato de a seguidora utilizar o termo ‘prosperidade’ reforga que essa
formacao discursiva ¢ algo que ja vem sendo exercitada no perfil do influencer, sendo
reconhecida pelo publico.

Na semana falsa de abril de 2022, podemos encontrar outras maneiras de Thiago dar o
seu testemunho de maneira intencional para os seus seguidores. Primeiro, ao contar a historia
de quando era garcom e servia ‘coxinhas’ para determinado jogador de futebol. O objetivo da
mensagem a principio seria que nunca deveriamos deixar de servir. O segundo, ao publicar um
video mostrando a mansao em que morava com a sua ex-namorada, onde eles discutem que
aquilo era muito mais do que o que ja tiveram um dia. Ambos 0s momentos passam a mensagem

de que Thiago ja esteve em outro lugar que ndo é o que estd agora, um lugar de rentincia, de
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privagdo, de necessidade. E que se ele, ao decidir mudar, conseguiu transformar a sua historia,

o seu seguidor também pode.

Figura 15: Publicagdes de 01 e 15 de abril de 2023 Thiago Nigro.
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Fonte: Instagram (2023).

No video de 26 de outubro de 2023, Thiago Nigro fala sobre talentos e a sua narrativa
se assemelha e muito com os primeiros protestantes citados por Weber no inicio deste trabalho.
Para ele, ¢ obrigacao de todo individuo encontrar seu talento e se dedicar a ele, multiplicando-
o. E preciso trabalhar: ser trabalhador e nio empregado. Nesse mesmo post, ele recebe o
seguinte comentario: “E vocé pode ter certeza também, Thiago, vocé me ajudou com a virada

de mindset na minha vida! Muito obrigado!”.

Figura 16: Publicagdes de 26 de outubro e 13 de dezembro de 2022 de Thiago Nigro.
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Fonte: Instagram (2023).
Em um recorte de outro video do seu podcast de 13 de dezembro, Thiago fala sobre

sacrificios e diz que eles ndo sdo ruins, porque significam que algo de bom vira em troca. Para
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ele, ¢ preciso guardar dinheiro, ¢ preciso fazer dinheiro. Tempo ¢ dinheiro e com dinheiro vocé
consegue ter mais tempo. Com dinheiro vocé consegue uma vida tranquila — mais uma vez
reforgando as bases do protestantismo e sua relagdo com a constru¢do do ethos capitalista.

Assim como Thiago Nigro, Carol Dias explora o discurso testemunhal em todo o
conteudo disponibilizado para o publico. Entre as publica¢des analisadas, doze (12) tinham esse
teor, onde a influenciadora contava quais foram os motivos pelos quais ela decidiu deixar o
programa ‘Panico na TV’ e embarcar na jornada de aprendizado para se tornar uma futura
consultora de investimentos.

No video publicado em 27 de agosto de 2022 (e em outras publicagdes), a influencer
discorre sobre o quanto se sentia humilhada por ndo ter suas ideias ouvidas, depressiva por
precisar em todo o tempo ter um cuidado exagerado com o corpo ou ndo se sentir respeitada
pela audiéncia no inicio de sua carreira como investidora. Ao contar sobre sua trajetdria no
podcast, a influenciadora convida o publico a saber mais sobre a sua historia e identificar-se

com a mesma, angariando novos seguidores.

Figura 17: Publicaggo de 27 de agosto de 2023 de Carol Dias.
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Fonte: Instagram (2024).

Em outras publicagdes, Carol Dias rememora os acontecimentos da sua vida e carreira,

deixando claro que, apesar da fama e dinheiro que possuia, ndo tinha mais saide emocional. Os
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dias tristes faziam parte da sua vida e trabalhar medicada j& era rotina. Um dia, ela
‘simplesmente’ acordou e pensou que ou mudava de situagdo, ou iria acabar enlouquecendo.
Para os seguidores, ela deixa um recado: ‘Vocé pode mudar a sua vida. Ela passa rapido. Muito
rapido. O que vocé acha que esta dando errado e como vocé pode melhorar? Vocé€ ama o que
vocé faz. Vai dar o seu melhor pra fazer o que ama? [sic]”.

Ao questionar o seguidor, Carol intima-o a refletir sobre seu momento atual e sobre se,
de fato, ele quer permanecer nessa situacao. Caso resolva mudar, ele pode contar com a ajuda
da influenciadora, assim como um fiel pode contar com a ajuda de Deus (salvo as devidas
proporgdes) ou do seu lider espiritual, reiterando o que Foucault ja discorria sobre o ato de
proferir um discurso e as relagdes de poder que ali se estabelecem: Carol tem o poder de mudar

a vida dos seus seguidores, basta que eles deem o primeiro passo.

Figura 18: Publicagdes de 17 de setembro e 23 de abril de 2022 de Carol Di%s,
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Fonte: Instagram (2024).

Em uma das publicagdes com o seu testemunho, Carol Dias recebe o comentéario de uma
seguidora que compartilha que esta em um processo doloroso para se reencontrar ou encontrar
algo que faga sentido em sua vida e conclui agradecendo o compartilhamento da experiéncia,
informando que servir como exemplo para os outros € o que dé sentido a vida, como podemos

ler na integra abaixo:

T6 no processo da dor para me reencontrar ou me encontrar em algo que
realmente faga sentido pra mim. E muito dolorido esse processo, mas confio
nele e principalmente que ndo estou sozinha. Obrigada por compartilhar sua
experiéncia porque eu acho que € isso que faz da muito sentido a vida. Ser
exemplo para outras vidas, dar, se doar... E sobre isso. (Comentario da
seguidora @michelliserafimalvs).
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Outra postagem que ndo se trata de testemunho de Carol Dias especificamente, mas
também fala sobre o testemunho de outro, € a publicagdo convidando o publico para o podcast
de Paulo Vieira, conhecido coach de Inteligéncia Emocional, que detém cerca de 4,6 milhdes
de seguidores em seu perfil do Instagram. Na legenda, Carol Dias promete que no podcast,
Paulo irda compartilhar toda a sua histdria, trajetoria, experiéncias, dificuldades e como foi
chegar até o seu atual patamar. O nome da sessdo ¢ ‘O poder da a¢ao do dinheiro’. Nele o coach
ird responder a algumas perguntas como: 1. Como cuidar do dinheiro e sair das dividas; 2. Quais

as causas para o brasileiro se endividar tanto; 3. Como uma pessoa pode ganhar mais dinheiro;

4. O que impede as pessoas de ganharem mais dinheiro, entre outras coisas.

Figura 19: Publica¢des de 16 de maio de 2022 de Carol Dias.
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Fonte: Instagram (2024).

J& as publicacdes de Nathalia Arcuri com discurso testemunhal ndo diferem em estrutura
das apresentadas até aqui. Além do seu proprio testemunho, que aparece inimeras vezes ¢ de
maneira periddica entre as suas publicagdes, a influenciadora também compartilha o
testemunho de alunos ou mentoreados, que contam como conviver ou aprender com Nathalia
mudou suas vidas de maneira extraordinaria. Por Nathalia ter alguns programas de mentoria
como ‘Me poupe!’ que ensina a poupar dinheiro e ‘Jornada da Desfudéncia’ onde a
influenciadora mentoreia pessoas endividadas, a constancia desse conteudo ¢ maior e

geralmente ocorre quando uma turma esta se formando ou outra sera iniciada.
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Em uma das postagens, no sorteio da semana falsa de agosto de 2022, Nathalia traz um
video sobre um evento em que iria palestrar. Na legenda, ela apresenta um enorme texto sobre
como ela no desiste do Brasil, sendo sua primeira frase, literalmente ‘Eu NAO DESISTO do
Brasil’. No decorrer da legenda, Nathdlia traz afirmacdes sobre como ela criou o ‘maior canal
de educagdo financeira do mundo’. Além disso, ¢ responsabilidade dela o fato de ter 7 milhdes
de seguidores inscritos em seu canal, quando no Brasil ha 215 milhdes de habitantes. A
influenciadora continua informando que ja deu os primeiros passos, mas que ndo vai desistir
enquanto todos tenham acesso ao ‘poder’ e ‘liberdade’ que a educacdo financeira pode
proporcionar.

E importante sublinhar as palavras ‘poder’ ¢ ‘liberdade’ porque as mesmas remontam a
formacdo discursiva de prosperidade, ao espirito do capitalismo moderno e a ética protestante,
onde as pessoas apenas se sentem seguras e livres quando possuem uma grande quantia de

dinheiro reservada.

Figura 20: Publicacdo de 11 de agosto de 2022 de Nathalia Arcuri.
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Fonte: Instagram (2024).

Nas imagens do video, o contetido ¢ ainda mais provocador. Nathalia reune cenas de
encontros com diversos alunos de suas mentorias, inclusive uma delas fala que a influencer
‘salvou a sua vida’. Mais uma vez, encontramos o influenciador sendo visto numa posicdo de

lideranca e autoridade perante a vida do seguidor. Ele tem poder para salvar.
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Figura 21: Publicagdes de 06 de novembro € 10 de setembro de 2022 de Nathalia Arcuri.
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Fonte: Instagram (2024).

Sao dezenas de outras publicagdes nas quais Nathélia traz o testemunho de alunos e
seguidores. Segundo a influencer, o fato de pessoas comuns e com subempregos conseguirem
juntar dinheiro e alcangarem um novo patamar financeiro nao € resultado de sorte, mas de um
método, de acompanhamento e de frequéncia. Método este conhecido exclusivamente por
Nathalia Arcuri, cujo acesso so ¢ permitido aos seus alunos.

Em outras postagens, Nathdlia traz mais testemunhos e dessa vez pretende demonstrar
que se tornar milionario ndo € uma tarefa inatingivel. Em um video de 19 de setembro de 2022,
Arcuri traz o depoimento de uma aluna, diarista, que tinha o sonho de lhe conhecer. Na legenda,
a influenciadora, discorre sobre o quanto ¢ emocionante receber os testemunhos dos seus alunos
e perceber como ela e a sua empresa (MePoupe!) fizeram a diferenga nas suas mudancas de
vida. Ela pergunta a si mesma e ao publico se existe satisfagdo maior do que transformar a vida
das pessoas que entram em contato com a propria. Nesse mesmo video, a aluna em questao
afirma: “Eu vou ser a primeira pessoa milionaria da minha familia e a minha filha vai ter um
futuro completamente diferente do meu porque eu aprendi a fazer isso com vocé”.

A aluna deixa claro o reconhecimento de que a sua mudancga de vida e o futuro seguro
que sua filha terd devem-se a Nathalia Arcuri. O mesmo que pode ser identificado no segundo
testemunho, da publicacdo de 18 de marco de 2022, cuja seguidora informa que atingiu seu

primeiro milhdo gragas aos ensinamentos da finfluencer.
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dinheiro quando entendeu que era

Nath, acho q ve nac vai ler, mas
queria compartilhar que ontem

fui fazer meu IR e me dei conta

que juntei meu primeiro milhao

de patriménio. Mio feliz com esse
marco, em 2015 guando comece|

a investir eu tinha 40 mil do meu
carro que vendi pg ganhel carro da
empresa e de la pra ca com mia
ajuda dos seus videos consequi
construir mts coisa. Obrigada pelo
trabalho incrivel! Hj tenho 36 anos e
minha meta eh me “aposentar” pelo
menos do que faco hj acs 40. Te
conto se der certo hehehe
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FiHra 22: Publicagdes de 19 de setembro e 18 de margo de 2022 de Nathalia Arcuri.
< (@NATHALIAARCURI @ nathaliaarcuri € » Seguir

nathaliaarcun & Editada » 122 sem
Mais uma milionaria pra conta da Me
Poupe!

PS: Eu leio tudo, 56 néo dou conta de
responder O

Se voce serd & proxma milionariz 2
aparecer por aqui comenta com um

Eutd aqui pra te ensinar a chegar 13,
E esse € 50 0 COME0...

Se vocé néo sabe por onde comegar,
se prepara: vai ter turma nova da
Jornada da Desfudéncia em ABRIL!

: Viocé ndo faz ideia do tanto de
possive! sim ter planejamento Grande beijo e e e e e
= oaQv R
28 355 gostos

12 de margo de 2022

@1 MMransfor
]

na minha”w

B | Adiciona um comentério.. @

B Adiciona um comentirio... @

Fonte: Instagram (2024).

J4

Em outras publicagdes cujo discurso ¢ testemunhal, Nathalia ndo conta mais o
testemunho dos alunos, mas o seu proprio, que € narrado varias vezes e de formas distintas. Nas
legendas que acompanham as imagens onde Nathélia aparece séria e imponente ou sorridente
e descontraida, a influencer conta como, por varias vezes, tentou desistir no percurso de se
tornar a profissional que € atualmente, como as pessoas tiveram pena quando ela resolveu pedir
demissao de um emprego aparentemente estavel para empreender ou de quando era motivo de

piada ao contar para as pessoas que se tornaria miliondria.

Figura 23: Publicacdes de 11 de abril e 18 de maio de 2022 de Nathalia Arcuri.

@ nathaliaarcuri @ » Seguir @ nathaliaarcuri @ + Seguir

nathaliaarcuri @ Editada « 119 sem nathaliaarcuri & Editada « 110 sem
Qualquer caminhada, por mais longa Eu espero que as pessoas tenham
que seja, comega abrindo uma porta € pena de vocé como tiveram de mim.
se langando pra fora.
Um dia eu estava na cabine do
banheiro da Record, depois de ter
pedido demiss3o... e as pessoas
sabiam que eu estava saindo pra
empreender, Entraram algumas
colegas, que n3o sabiam que eu
estava I3, e sabe o que elas
comentaram sobre mim?

Quando comece minha jormada em
busca da independéncia financeira,
néo faltaram desafios pra me fazer
desistir,

A caminhada foi solitaria e ndo tinha
tanto conhecimento sobre finangas e

invastimentos como 2 gante tem hoje. T
, vai t

negécio de intemet, que ndo da

Por muito tempo, eu ndo tive dinheiro.”

companheiros com os quais pudesse
conversar e dividir um peso.

toda|jornada
comeca pelo
primeiro passo

Elas ficaram com pena porgue eu
estava largando um emprego estave!
numa das maiores emissoras do pas,

8@ 103 295 gostos

Por muito tempo, eu n3o tive uma
professora ou um professor que me
4329 gostos

2022

@nathalicarcuri =

Fonte: Instagram (2024).

Também nesses testemunhos, Arcuri discorre sobre os periodos em que era vendedora,
estagiaria e que tinha dois empregos para manter-se € continuar evoluindo na carreira. Em uma
das publica¢des, finaliza com a seguinte frase: “Mas ndo houve um dia da minha vida em que

eu ndo estava batendo em alguma porta e aproveitando ao maximo cada uma que se abriu. Salva
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esse post pra quando vocé estiver cansada de bater e ninguém abrir. Vai chegar um dia em que
vocé serd a dona da casa e de todas as portas” (ARCURI, 2022).

As expressoes ‘eu era’, ‘eu também’, ‘voc€ também’ sdo comuns nas postagens cujo
discurso ¢ de cunho testemunhal. Ao acionar o recurso da memoria e narrar um periodo dificil
de suas vidas, ambos os influenciadores, como explica a AD, assumem diferentes papéis sociais
e representando grupos sociais distintos — o que ja possui liberdade financeira e o que ainda nao
possui, apresenta discursos e vozes que vem de lugares diferentes. Contando o seu testemunho
e causando identificagdo com um publico que hoje precisa escolher entre ir a um restaurante,
passear com os amigos ou investir € com aqueles que ndo possuem dinheiro para um ou outro,
os influenciadores oferecem a esperanca de um futuro melhor, desde que a pessoa o siga —
literalmente, aprenda e coloque em pratica os seus métodos e ensinamentos.

Assim como discorreu Foucault (2009, p.9), a produgdo do discurso ocorre de forma
“controlada, selecionada, organizada e redistribuida” em diferentes procedimentos que
estruturam as condi¢des que inscrevem os acontecimentos na ordem do discurso (FOUCAULT,
2009a, p. 9). Sendo assim, as publica¢des dos influenciadores também ocorrem de maneira
controlada, selecionada, organizada e redistribuida com objetivo claro e certa intencionalidade.
Nesse caso, os sujeitos influenciadores narram testemunhos, sob a condi¢do de ‘her6is de si
mesmos’, representando significados que vao além da propria superagdo, alcangando o seguidor
na dor que carregam: ndao conseguem dar conta dos compromissos financeiros que a realidade

exige. Eles precisam de mais.

6.2 O discurso do conhecimento

Um saber ¢ aquilo de que podemos falar em uma pratica discursiva que se
encontra assim especificada: o dominio constituido pelos diferentes objetos
que irdo adquirir ou ndo um status cientifico; (...) um saber é, também, o espago
em que o sujeito pode tomar posicdo para falar dos objetos de que se ocupa em
seu discurso; (...) um saber ¢ também o campo de coordenagdo e de
subordinacdo dos enunciados em que os conceitos aparecem, se definem, se
aplicam e se transformam; (...) finalmente, um saber se define por
possibilidades de utilizagdo e de apropriagdo oferecidas pelo discurso
(FOUCAULT, 2013, p.220)

Em sua obra ‘Arqueologia do Saber’, Foucault discorre sobre as formas de saber e

afirma que estas se referem aquilo do qual temos conhecimento e podemos transmitir para
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outros através de enunciados. Também ¢ um campo que ird adquirir ou ndo status cientifico,
mas que apresenta possibilidades diversas de utilizagdo e apropriagdes no e pelo discurso.

Segundo o autor (2004), aqueles que detém o saber/conhecimento também adquirem
poder, visto que o saber gera poder na pessoa que o legitima. Ao mesmo tempo, o discurso que
ordenard a sociedade ¢ sempre o discurso daquele que detém o saber — visto que ele ¢
transmitido, tem alcance, chancela e reconhecimento. Para os influenciadores dessa analise,
conhecimento também ¢ poder.

Depois do discurso testemunhal, aquele que é capaz de gerar a primeira aproximacao
com o publico e convencé-lo de que vale a pena acompanhar o influencer, o discurso do
conhecimento € o que ird manter a relacdo entre ambas as partes e o que ira de fato trazer lucro
para o influenciador. O seguidor continuara a fazer parte das redes sociais do influenciador
enquanto estiver adquirindo conhecimento valioso para o seu crescimento, seja profissional ou
pessoal. Por isso, ter um calendario de publicagdes que tragam pequenas partes de todo o
conhecimento técnico detido pelo influenciador ¢ crucial. E preciso ensinar e, a0 mesmo tempo
deixar espacos para que o seguidor tenha mais a aprender, pois ¢ nesse momento que o
influencer vendera seus produtos e servigos de forma completa.

A criacdo de conteido ¢é exaustiva. Em formato de textos, imagens, graficos,
organogramas e videos, os criadores distribuem contetido gratuito em troca de que pelo menos
uma parcela do seu publico se converta em clientes quando a hora chegar. Quanto mais atrativo
e transformador for o conteudo, maior serd o alcance e o engajamento. Nesse momento, 0s
influenciadores sdo especialistas no algoritmo do Instagram e sabem que quanto mais relevante
for o seu contetudo para a sua base de usuarios, mais a plataforma ird impulsionar o mesmo para
individuos que ainda ndo o seguem — o que ¢ extremamente importante para a saide do perfil e
rotatividade dos clientes.

Carol Dias foi a influenciadora que, no recorte realizado, produziu mais postagens com
o discurso do conhecimento. No total, foram dezoito (18) publica¢des que traziam algum tipo
de ensinamento ao publico. Os assuntos giravam em torno de quais sdo as melhores acdes da
bolsa para investir, qual tipo de investimento ¢ mais atrativo para determinados tipos de pessoas,
com quantos anos € possivel se aposentar com uma boa reserva financeira ou como ganhar
dinheiro ‘sem trabalhar’ com os famosos dividendos. Na segunda publicagdo da imagem
abaixo, por exemplo, Carol Dias questiona ao seguidor se R$ 5.000 extras todos os meses (sem
fazer nada) o ajudariam. No texto, ela ainda informa que vai ajudar o influenciador a receber

também e o melhor: de graca.
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Figura 24: Publicacdes de 18 de junho e 31 de dezembro de 2022 de Carol Dias.

mMAOS [/ caroldias e irmaos.diaspodcast s ™.\ caroldias @ « Seguir
W® Audic original v =

therzal_dreamchaser * Grind

9 caroldias & 106 sem

“&" Renda Fixa e Renda Variavel, qual é a
diferenca entre elas ? E qual vocé
investe mais ?

Jﬁ caroldias & 51 sem
& Como ganhar 5k TODOS OS MESES!

Sem fazer nada, s6 com renda passiva!
R " z Te ajudaria?

Participacdo da @mariliadfontes é

@danilogbastos no ) - & =ntZo corre nos STORIES que eu
@imaos.diaspodcast, video compieto ﬁ CAROL DIAS deixei tudo 13.

no canal do YouTube.

Se vocé ndo achar, comenta aqui EU

arounabouare189gmail.co 105 1 Serd que RS 5.000 TODOS OS MESES QUERO que te mando DE GRACA!
m9 sem 1e ajudaria? @
o B Eurecebo isso por més s6 de FIIS! vamacostta 21 sem
Responder EU QUERO
Vou te ajudar a receber também DE X p
S Responder
" dicas.do.pai 105 sem GRAGA!
Renda Fixa e Renda Vnrmv’ul Renda Fixa risco pequenc, variavel 2o Esta tudo nos STORIES \ iuryjeremias 79 sem
qual é a diferenca entre elas?, risco rraigr:‘ Qimpoﬁ_an[eétragar ﬁ £U QUERO

oQv [N

6227 gostos

oQv

1796 gostos

Fonte: Instagram (2024).

Em suas publicagdes, Carol deixa claro que seu conhecimento esta sendo oferecido de
maneira completa e gratuita. Palavras como ‘de graga’ e ‘completasso’ sdo repetidas por
diversas vezes com o objetivo de representar valor para o publico. Na publicagdo de 29 de
setembro de 2022, Dias afirma que parece impossivel se aposentar com mais de 1 milhdo de
reais acumulados, mas ndo €. A influenciadora mais uma vez posiciona-se como autoridade e

detentora do conhecimento que levara o seguidor a tornar-se um milionario.

Figura 25 : Publicacdes de 23 de abril e 29 de setembro de 2022 de Carol Dias.
— e @ c?vto‘glasco-ss;g:cr DJ Bel da CDD. . @ caroldias @ « Seguir

a caroldias @ 117 sem R =5
"X Falaaaa meus amores. caroldias & 91 se s
Parece impossivel, mas ndo é. Veja Q
E se vocé pudesse ler um relatorio
completo de fundos imobilidrios para

Acabei de postar um passo a passo do
que vocé precisa fazer para alcancar
esses t30 sonhados RS 10.000,00 por
GRATUITO & COMPLETASSO. mes

A ; EdRelatorio completo nos stories
Facilt Corre e ciica no link da MINHA = 5@

B0 787 57 estidor #dividendo:
estin #comoinvestir
@. jagdish.5792 109 sem #rendapassiva £bolsadevalores
® #fundosimobiliarios
Responder
:’; matheus_birck 20 sem
ahrari.0 116 sem Qual investimento?
wle Responder
Resnander Vier fradurin
P R e S
MINHA BIO!! Qv 2
3368 gostos
B Ad ome!

Fonte: Instagram (2024).

Nathalia Arcuri também desenvolve o mesmo tipo de publicacdo, cujo discurso tem o
foco voltado para a dispersdao do conhecimento. A influenciadora contou com treze (13)

publicacdes nesse periodo e a diferenca para a influencer Carol Dias consiste na forma com
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Arcuri descreve as legendas. Conhecida por desenvolver textos longos, quando a editoria é de
‘pilulas do conhecimento’, Nathalia mantém o padrdo e destrincha o contetido de maneira
detalhada para o publico.

Costumeiramente, a influenciadora reforga que o conteudo da postagem se trata de um
método que ela criou. Na publicagdo de 09 de fevereiro, por exemplo, ela afirma: “Essa ¢ a
metodologia que eu criei e aperfeicoei nos ultimos 7 anos”. Também como uma maneira de

fazer a audiéncia enxergar valor no que esta sendo compartilhado.

Figura 26: Publicac;fl);%s de 09 de fevereiro e 31 de junho de 2022 de Nathalia Arcuri.
¢ v nathaliaarcuri @ « Seguir o @ nathaliaarcuri @ - Seguir

ﬂ nathaliaarcuri @ &
3Y o Q nathaliaarcuri &
e magia a

‘cashback’ por

O que fazer com
0 seu proximo salario?

Essencial

P 55%

30%

2610 gostos
@nathaliaarcuri
@nathaliaarcuri T e m—— c

Fonte: Instagram (2024).

Sobre Thiago Nigro, apesar de o influenciador ter publicado a menor quantidade de
contetidos na editoria ‘pilulas do conhecimento’, encontramos sete (07) publicagdes nesse
sentido, que trazem aprendizados ricos para o seu publico. Nos dois videos que apresentamos
como exemplos abaixo, dos dias 16 de junho e 25 de janeiro de 2022, respectivamente, Thiago
traz um conteudo técnico e informativo.

Primeiro, ele apresenta uma noticia sobre a quantidade de pessoas que irdo atingir a
liberdade financeira apds os 60 anos e, na legenda, ele escreve uma frase um tanto quanto
assustadora: “Vocé, provavelmente, NAO vai atingir a liberdade financeira. E isso ndio é pra te
desmotivar, mas pra te ajudar” (NIGRO, 2022). Esse video recebe um comentéario de um
seguidor que afirma que “as barreiras que ndo conseguimos superar para prosperar estd em nos
mesmos”. No segundo video, Nigro traz um aprendizado sobre o financiamento de imdveis e

taxa de juros e uma seguidora comenta que deveria ter visto esse video antes.
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Figura 27: Publicacdes de 16 de junho e 25 de janeiro de 2022 de Thiago Nigro.
thiago.nigro

@ /‘) thiago.nigro @ + Seguir
il Audio origina

Stankovi
* PRIMC juros vo recair sobre o saldo

ANBIMA

':3‘ alebasi.bebe 56 sem
@ Eu devia ter visto esse video antes

“Apenas 1% da

populagdo vai viver
dos proprios recursos

@ franlana80 70 sen
Entendi 3 explicag3o dele... Mas

nada melhor do qu
financiamento bee:

»  evajoiasoficial 107 se

ap6s os 60 anos” Asponer . antes 6o prazo, se o
A . e ser dono do que
@ jeffersont9Sjje 109 sem ’ comprarum I.mOVel verdade (mente tranquila caso o
et de R$1*milhao
Qv [N Qv N

@ 53 574 gostos @ 67634 gostos

Fonte: Instagram (2023).

Em outra postagem analisada, Thiago Nigro compartilha cinco conselhos para a vida. O
ultimo conselho sugere que devemos sempre ir além do combinado, resultando assim no sexto
conselho. Neste, ele exemplifica o que acabou de mencionar no texto. Como resposta, o
influencer recebe o comentério de um seguidor que afirma: “Seu contetido transforma. Nunca

mais tive 0 mesmo pensamento de antes depois que passei a te acompanhar”.

Figura 28: Publicagdo de 15 de dezembro de 2022 de Thiago Nigro.

@ thiago.nigro # + Seguir
3 Thiago Nigro @
@ThiagoNigro

mo Sam: e antes
depois que passei a te

5 conselhos para a vida: ?ccroarrarﬂ”
- Aprenda a se comunicar o
. . aalemafra 85 sem
o Busque conhecimento e seja 000000
“mente aberta”
. . s paradiseapp.com.br 85 sem
- Sa[ba como FAZER dlnhelro Fazer sempre o seu melhor!! &

0000
- Cuide bem do seu dinheiro

- Tenha bons conselheiros
- Sempre faga algo além do que
foi combinado

oQv W

@ 121204 gostos

Fonte: Instagram (2023).

Nesse ponto, ja podemos observar o que discutimos desde o inicio deste trabalho. Ao se
deparar com o testemunho do influenciador e se sentir atraido pela narrativa, o seguidor passa
a acompanhar o ator em questao e aprender com os seus conteudos. Quanto mais for relevante
para ele, mais estara engajado e se sentira predisposto a interagir. Esses relatos testemunham o

impacto positivo que as palavras de Thiago tém na vida de seus seguidores, bem como
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demonstram o poder que o influenciador exerce sobre eles. Afinal, ele ¢ alguém em que se

pode contar.

6.3 O discurso da credibilidade

Em 1979, Foucault abordou a relagdo entre discurso e poder através do trindmio poder,
direito e verdade. Para o autor, o poder ¢ um direito imerso na sociedade e seu uso também
funciona como instrumento disciplinador para aqueles que dela fazem parte. Michel também
discorre sobre o poder como uma verdade. Estando estabelecido nos discursos, serd legitimado
por aqueles que os detém. Nesse caso, os discursos de verdade serdo aferidos através de
linguagens, comportamentos, valores, entre outros aspectos que irdo refletir as relacdes de
poder vigentes.

Sabendo disso, ¢ preciso lembrar que toda sociedade tem seu regime de verdade. Isso
significa que ela aceitara certos discursos como verdadeiros e os percebera como tal, enquanto
rejeitara outros discursos e os considerara falsos e hostis (FOUCAULT, 1979). Com a ascensao
dos grandes influenciadores nas redes sociais, ¢ possivel sugerir que um dos sistemas de
verdades atualmente utilizados para validar ou ndo uma personalidade ¢ o nimero de seguidores
(ja se tém noticias inclusive que esse numero tem poder de aprovar ou eliminar atores e atrizes
em testes de elenco, por exemplo®?), de bens, de livros publicados, de alunos contemplados ou
de prémios recebidos que esta possui.

Por isso, Foucault (2013) afirma que a verdade € historica, consolidada como produto
de sua ¢época. Em dado periodo um aspecto serd mais ou menos relevante. A partir dos
acontecimentos, cada sociedade produzira suas verdades e por consequéncia seus proprios
discursos. E nesse sentido que os influenciadores construiram para si uma editoria que
denominamos de ‘provando o seu ponto’. Nessa editoria, o discurso da credibilidade € posto a
prova e os influenciadores trazem publicagdes que provam que sdo pessoas criveis e confiaveis.

Sdo elas a presenca em eventos importantes, o recebimento de premiagdes, cursos
oferecidos, quantidade de mentoreados atingidos, viagens realizadas e muito mais. Todo evento
que estiver fora do alcance do seguidor, mas ao alcance do influenciador ¢ passivel de ser
utilizado para reforgar sua confiabilidade. A construc¢do da credibilidade, porém, ndo ¢ apenas

um processo de exibicdo de conquistas, mas também de vulnerabilidade controlada.

53 Em matéria da Folha de Pernambuco, atriz Alice Braga afirma que niimero de seguidores, influencia na escolha
de elenco. Matéria completa disponivel em: https://www.folhape.com.br/cultura/atriz-alice-braga-afirma-que-
numero-de-seguidores-influencia-na/210553/. Acesso em 20 de julho de 2024.
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Influenciadores compartilham suas falhas e desafios de maneira estratégica, humanizando-se
aos olhos de seus seguidores e, paradoxalmente, fortalecendo sua imagem de confiabilidade.

Comecgando por Thiago Nigro, o influenciador a partir de uma imagem de uma noticia
do portal Pipeline, anuncia a criagdo de uma nova empresa, focada em micro investimentos, de
nome ‘Grao’. O nome nao € por acaso e nos faz lembrar daquele ditado “De grao em grao, a
galinha enche o papo”. Com este nome, Nigro quer dizer que essa nova empresa atendera
pessoas que ndo possuem poder aquisitivo para fazer altos investimentos, pessoas que possuem
pouco, mas que segundo ele, ndo podem deixar de investir. Como ja vimos anteriormente, o
discurso dos finfluencers se baseia em investir tanto o quanto for possivel, comecando do
minimo, mesmo que seja de pouco em pouco.

A intenc¢do de Thiago com os seus servi¢os, como afirma na publicacdo, ¢ “transformar
pessoas, todos os dias, mudar o Brasil”. Assim como vemos na tradi¢do religiosa, um carater
publico e comunitario ao redor do testemunho, encontramos também na fala de Thiago o que
ele acha que ¢ o seu dever, ‘levar o conhecimento — a palavra, que transformara a outras

pessoas’.

Figura 29: Publicag@o de 10 de margo de 2022 de Thiago Nigro.
- - ( thiago.nigro & « Seguir
= a  Pipeline o
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Companhia de Thiago Nigro tera a semente tem nome: Grio.
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a propria corretora - uma rodada série B OQv H
dai ajudar a turbinar esse plano @B costos pablourpia ¢ outras pessoas

Fonte: Instagram (2023).

Na segunda publicagdo de maio de 2022, temos um crossover dos nossos

influenciadores pesquisados. Em um carrossel de fotos, Thiago Nigro traz varios momentos
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junto a Nathélia Arcuri, comemorando que Nathélia se junta a ele na sua Finclass com um
modulo especial sobre ‘Organizagao Financeira’.

Nesse momento Thiago aciona varios recursos para provar o seu ponto: a) a informagao
de que ha anos ele tentava convencer pessoas sobre a sua propria capacidade de alcangar o
sucesso, b) o fato de que ao adentrar no mercado financeiro apenas 350 mil pessoas investiam
na bolsa de valores e hoje ja sdo mais 5 milhdes, dando a entender que ele ¢ responsavel por
parte desse nimero; ¢) a quantidade dos seus seguidores e de Nathalia Arcuri que juntos somam
mais de 30 milhdes. Thiago finaliza informando que devemos saber que ‘atos heroicos’ podem

vir de pessoas comuns.

Figura 30: Publicag¢do de 03 de maio de 2022 de Thiago Nigro.
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Qv W
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Fonte: Instagram (2023).

Para um testemunho ser considerado crivel, como ja assinalamos anteriormente, Lackey
(2008) afirma que tanto o orador quanto o ouvinte devem fazer uma contribui¢do epistémica
positiva para o conhecimento em questao, o primeiro pela confiabilidade de sua declaragdo e o
ultimo através de suas razdes positivas para acreditar. Podemos ver estes aspectos tanto nesse
quanto em outros posts de Thiago. Sao diversas as informagdes provocadas por ele para mostrar
ao publico que ele tem toda a credibilidade em ensinar e falar sobre liberdade financeira.

Ao finalizar afirmando que ‘atos heroicos’ podem vir de pessoas comuns, Thiago ainda
se coloca na posicao de herdi. A figura que passou de vitima a sobrevivente e a autor da sua
propria histéria. Thiago ainda sugere que mais pessoas podem passar pelo mesmo processo para
também se transformarem em herdis e heroinas de suas proprias vidas.

Sobre a Finclass, um aluno deu seu testemunho:
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Sou founder da plataforma. Basicamente a Finclass salvou meu
casamento. Vinhamos tendo brigas constantes por pensarmos
totalmente opostos. Eu pensando em investir a longo prazo e ela s6
pensando em viver o momento. Gastar tudo o que podia e o que ndo
podia. Pedi para minha esposa assistir uma aula comigo, ela mostrou
interesse, gostou do assunto ¢ hoje é muito mais ativa na plataforma
que eu. Além dela estar muito mais focada no longo prazo,
diminuindo nossas brigas em 95% ou mais. E melhorou nitidamente
outras areas do nosso relacionamento também. Obrigado. (Aluno néo
identificado, da Finclass do Thiago Nigro).

Carol Dias comprova para o publico a sua credibilidade por meio de outros formatos.
Na primeira publicacdo de 13 de margo de 2022, Dias publica um video seu nas Maldivas e na
legenda constroi o texto afirmando que muitas vezes as pessoas tentaram confundi-la afirmando
que ndo iriam conseguir, mas que ao acreditar em si e em Deus ela superou as expectativas
alheias. Ao mostrar que estd em viagem para as Maldivas, rapidamente Carol deixa claro que
estd ‘bem’ financeiramente, ja que se trata de uma viagem cara e bastante exclusiva.

A segunda publicagdo, de 19 de abril de 2022, apresenta a captura da tela do aplicativo
de investimentos da influencer, onde mostra que recebeu R$ 4.967,17 de dividendos. Na
legenda, Carol pergunta se o seguidor quer aprender a investir como ela e aproveita para
divulgar um aplicativo para visualizagcdo da carteira. No perfil da influenciadora, sdo diversas
as publicacdes com esse teor, onde ela compartilha imagens de viagens ou de ganhos pessoais

para persuadir o publico a seguir seus passos.

Figura 31: Publica¢des de 13 de margo e 19 de abril de 2022 de Carol Dias.
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Fonte: Instagram (2024).
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Nathalia Arcuri ¢ a influenciadora que mais traz publicagdes com o objetivo de reforcar
a sua credibilidade, com o total de nove (9) postagens. Utilizando viagens, participacdo em
eventos, vendas de livros, premiacdes e outras estratégias, a influencer reforca diversas vezes
que o reconhecimento ¢ fruto do seu trabalho arduo, rememorando a sua jornada e deixando

claro que estd deixando um ‘legado de educag¢do financeira e transformacao’.

Fi e 16 de fevereiro de 2022 de Nathalia Arcuri.

@ nathaliaarcuri & = Seguir

nathaliaarcuri & 126 sem

AAAAH, QUE FESTA! &

Hoje é dia de comemorar (e muito)
esta linda homenagem!

®

Recebi o Prémio Empreendedor(a) do
Ano EY na Categoria Emerging, que
reconhece empreendedores a frente
de empresas com grande potencial de
crescimento.

gura 32: Publiaqo d

Eu realmente acredito que o maior
€gaco que eu posso deixar € a
educacdo financeira e a
transformagao.

£ um misto de emogdes: fico

emocionada, fico feliz, me sinto

Qv W

23 784 gostos

Fonte: Instagram (2024).

Na publicacdo de 21 de setembro de 2022, Nathélia informa que foi eleita uma das 500
mulheres mais influentes da América Latina. Em seu texto, a influencer reforga que distribui
conteudo totalmente gratuito, que gera empregos, investimentos, inovagdo € que possui um
compromisso com o Brasil, dialogando com publicagdo anterior em que ela afirma que ndo ira

desistir do Brasil a menos que todos tenham educag¢ao e liberdade financeira.

Figura 33: Publicacdes de 05 de julho e 21 de setembro de 2022 de Nathélia Arcuri.
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. oQv Qv [N
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B adiconaum B adgiciona um comentéric.. (@)

Fonte: Instagram (2024).
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6.4 O discurso da mentoria

Segundo Foucault (2008), o poder ndo esta estabelecido de uma forma vertical, onde o
‘ser superior’ seja econOmica, simbodlica ou socialmente exerce dominio sobre seus
subordinados, mas de forma horizontal e multidirecional, estando presente em todos os
segmentos da sociedade e em todas as suas formas. Para ele (1978), o poder ndo esta no
‘principe’, tampouco no estado, mas nas pequenas ¢ multiplas relagdes da vivéncia cotidiana.

Dessa maneira, assim como ja discutimos anteriormente, o discurso ndo ¢ um ato
interpretativo, mas sim um ato que tem em vista legitimar a verdade produzida pelo sujeito. No
caso dos influenciadores, o fato ¢ o mesmo. Os discursos produzidos por estes buscam
evidenciar o seu poder e legitimar as suas verdades. Tendo o seu poder facilmente percebido
pelo publico, os influencers constantemente recebem comentérios de agradecimento, elogios e
admiracdo evidenciando que o seu discurso foi legitimado pelo proprio e por terceiros.

No discurso de mentoria, os influencers produzirdo e compartilhardo contetudos
(discursos) para vender seus cursos, desafios ou jornadas de aprendizado. Essa editoria ¢
chamada de ‘mentoria’ tendo em vista que a sua énfase estd no influenciador ocupar o cargo de
mentor, daquele que aconselha. Sejam através de lives e/ou mesmo da venda de cursos e
acompanhamentos exclusivos, esse ¢ 0 momento em que o seguidor terd o influencer talando
consigo, respondendo as suas interagdes.

Assim, o poder exercido pelos influenciadores ndo se limita apenas ao ambito virtual,
mas se estende para a realidade offline, onde suas recomendagdes e conselhos tornam-se parte
do cotidiano de seus seguidores. Além disso, a relagdo entre influenciadores e seguidores pode
ser vista como uma troca simbolica, onde o influenciador oferece seu conhecimento,
experiéncia e carisma, enquanto os seguidores oferecem sua atengdo, engajamento e, muitas
vezes, sua lealdade. Esse intercdmbio cria uma dindmica de poder que ¢ fluida e constantemente
renegociada, refletindo as complexidades das relagdes sociais na era digital.

Na primeira publica¢do analisada, de 01 de janeiro de 2023, Thiago Nigro finalmente
explica uma série de posts que j& vinha fazendo ha vérios dias, langando o primeiro desafio de
2023, o ‘Desafio El Dourado’. No segundo pardgrafo da legenda podemos observar o que
acabamos de concluir: Nigro afirma que estara “junto” da audiéncia para que ela finalmente
possa comegar 0 ano com o “pé direito”. Ainda no texto, ele informa que ird entregar ao publico
um “mapa diferente”. Um mapa que ird guiar o seguidor pela prosperidade e liberdade material.

O influenciador conclui o texto afirmando que cabe ao publico uma escolha: o caminho

da ignorancia, que parece seguro e tranquilo, mas que tem um preco a ser pago no futuro, ou o
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caminho do conhecimento, que no inicio ¢ arduo e tortuoso, mas acumula grandes riquezas no
fim para aqueles que o seguem e o aguardam. Assim como na Teologia da Prosperidade, s6 ha

um lema em questdo: ‘se vocé quiser’; ‘Se vocé quiser, sera prospero’.

Figura 34: Publicagdes de 01 de janeiro de 2023 e 19 de setembro de 2022 de Thiago Nigro.
o @ thiago.nigro @ « Segu

THIAGO NIGRO

@THIAGO.NIGRO
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Fonte: Instagram (2023).

A segunda publicacdo de 19 de setembro traz um novo desafio, dessa vez no segundo
semestre de 2022 (onde podemos comprovar o carater pontual dos cursos, desafios e jornadas
do aprendizado, que para esse influenciador acontece duas vezes ao ano, no primeiro e segundo
semestre). Nesse desafio, ele discorre sobre o que € ‘poder’ e afirma que, ao estudar a trajetoria
das pessoas mais bem sucedidas, percebeu que ‘as 5 fontes do poder’, seriam: 1.
Relacionamento estratégico; 2. Dominio Interno; 3. Persuasdo e Negociacdo 4; Gestdo e
Lideranca e 5. Téaticas e Negocios. Nessa jornada, Thiago se compromete com a evolugdo
pessoal e profissional do seguidor, concluindo o texto informando que para chegar mais longe,
a mensagem deve ser sempre maior do que o mensageiro. Por isso, conta com a ajuda da sua
audiéncia para compartilhar o contetido e ajudar a disseminar a “mensagem”.

Em Carol Dias, o discurso de mentoria ¢ composto pelas mesmas estratégias. Na
postagem de 25 de novembro, a influencer convida o publico para uma live especial onde, com
seu irmdo, ensinaria a audiéncia o caminho para alcancarem a liberdade financeira. Ja na
segunda postagem de 04 de outubro, Dias propde um desafio que também ¢ totalmente online
e gratuito, chamando-o de ‘O mapa da liberdade financeira’, cujo contetido iria ensinar ao

publico como viver de dividendos mesmo sendo iniciante.
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Figura 35: Publicagdes de 25 de novembro e 04 de outubro de 2022 de Carol Dias.
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Fonte: Instagram (2024).

Podemos perceber que as palavras ‘caminho’ e ‘mapa’ se repetem em ambos 0s
discursos dos influenciadores. Assim como ja& observamos nos tdpicos anteriores, 0s
influenciadores reforgam a sua relagdo de poder perante e sobre o publico quando se posicionam
como detentores do conhecimento, da verdade, com discursos textuais e imagéticos que os
legitimam. Dias finaliza assim como Nigro descreveu em sua legenda. O mapa que ela ird
entregar ndo ¢ um mapa “qualquer” e se ¢ liberdade financeira que a audiéncia deseja, eles
devem saber que um dia ela também desejou e ela conseguiu.

Nathalia Arcuri também compartilha publicagdes com o discurso de mentoria,
produzindo cinco (5) publicagdes contra quatro (4) de Thiago Nigro e Carol Dias. A influencer
em questao divulga seus cursos de maneira mais promocional. Nesse momento, ela decide fazer
uma ‘promocao relampago’ para aqueles que comprarem seu curso ainda no més de dezembro

de 2023.

Figura 36: Publica¢des de 19 e 22 de dezembro de 2022 de Nathalia Arcuri.
@ nathaliaarcuri @ » Seguir

a nathaliaarcuri & 82 sen
-y ULTI HORAS pra faz

"h nathaliaarcuri e mepoupenaweb

(27

nathaliaarcuri &
Como voce se sente

er parte do

Me Poupe 023

sidade de quem liberou
mbo com dois cursos de

dez livros ¢ um curso

20:23

1 1l mudar a vida
de milhares de brasileiras
brasil na maior agéo social

oQv [

@@ 52722 gostos

©oQv R \/&
'\ .

10 970 gostos

()]

B Adiciona um comentario O B Adiciona um comentério O

Fonte: Instagram (2024).



156

Segundo a influenciadora, o seguidor faria a matricula em 03 cursos e ganharia 10 livros
digitais, que juntos somam o valor de R$ 3.028 por apenas R$ 20. E com apenas mais R$ 1, o
seguidor doaria os mesmos produtos para uma pessoa em situacao de vulnerabilidade. Com as
vendas, Arcuri informa que pretende mudar a vida de milhares de pessoas, incluindo a do
seguidor. Com o gatilho da urgéncia e da reciprocidade>*, Nathdlia estimula o seguidor a

comprar o curso ainda em 2023 para retribuir a ‘boa acao’ que esta sendo executada.

6.5 O discurso da urgéncia

De acordo com Foucault, quem diz sempre o faz a partir de um lugar e de uma intencao.
Dessa maneira, € importante termos em mente a historicidade do discurso, como se acomoda a
diversas situacdes, para se estabelecer, através dele, “como ato impositivo, ato de verdade e,
quase sempre, ato de forca. Dai a luta pela sua posse, pois quem se apodera do discurso se
apodera do poder e instaura, por conseguinte, relacdes assimétricas entre quem o profere e quem
o ouve” (BARROS, 2008, p. 160).

A ultima editoria e sessdo discursiva que nos chamou atencdo foi a editoria que
denominamos de ‘Apelo’ cujo discurso enaltece a urgéncia da mudanga, o fato de o momento
do seguidor tomar uma decisdo ser necessariamente ‘aqui e agora’, quando o mesmo entra em
contato com a publicagdo do finfluencer. Nao ¢ por acaso que denominamos essa editoria de
‘apelo’, mas pela propria nos lembrar o suficiente dos apelos provocados pelos lideres religiosos
de denominag¢do evangélica (precisamente os grupos pentecostais € neopentecostais) ao término
de uma pregacao.

E nesse momento que os pastores ou pregadores finalizam seus discursos e chamam o
publico que deseja se converter a frente, para que fagam dessa maneira uma ‘confissdo publica
de fé’ e recebam uma oragdo pela nova conversao, como explica Murray na sinopse do seu livro

‘O sistema de apelo’ de 1995.

Embora quase todos que se chamam cristdos concordem sobre a necessidade
de evangelizar, somente os evangélicos se destacam pela sua proclamagao
autoritativa do estado do homem no pecado — um estado que exige uma
resposta pessoal a Cristo em arrependimento e fé. Em contraste com os
conceitos mais vagos, os evangélicos acreditam na necessidade do novo
nascimento individual. Nos anos recentes, contudo, o modo pelo qual se espera

54 Este gatilho é uma das principais motivagdes para a distribuigdo de brindes € a oferta de outros beneficios por
empresas. A ideia é que o ser humano tende a demonstrar gratidio quando ganha algo e, inconscientemente,
sinta um impulso de retribuir.
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que tais conversdes se ocorram tem sido vinculado com a pratica de chamar as
pessoas a frente durante o culto evangelistico. Este ¢ “o sistema de apelo”, algo
que caracteriza a moderna evangelizagdo em massa (MURRAY, 1995).

Segundo Emilio Dutra (2024) em seu portal de internet ‘Ministério: uma revista para
pastores e lideres da igreja’, ao preparar seminaristas para o evangelismo, observa o medo em
alguns de fazerem apelos publicos, porque possuem duvidas acerca da necessidade de convidar
pessoas a expressarem seu compromisso com Cristo, por medo de falharem ou por ndo saber
como fazé-lo. Apesar de concordar que essas sao questoes legitimas, o escritor informa que elas
se ddo, em geral porque os ministros possuem receio de estarem em posigdes constrangedoras,
de manipularem a audiéncia sem intencionalidade ou mesmo por ndo possuirem um método.

Para ele, no entanto, ha boas razdes em favor dessa pratica, incluindo razodes biblicas,
razdes logicas, razdes psicologicas e razdes praticas. A primeira, conforme Dutra (2024), diz
respeito ao fato de que na Biblia, de Génesis a Apocalipse, os textos estdo repletos de convites
a decisdo. A exemplo de Génesis 3:9, quando Deus pergunta a Adao “Onde estas?” apods o
acontecimento do seu pecado, em Atos 2:37 e 16:31, ap0s a proclamacao do evangelho, quando
os ouvintes perguntam “o que faremos?” ou mesmo em Marcos 1:15 e Mateus 4:17, quando
apés o sermado, Jesus afirma: “O tempo esta cumprido e o reino de Deus esta proximo”,
seguindo-se o apelo “arrependei-vos e crede no evangelho”. Conforme Dutra (2024), apds a
explanacdo do evangelho, o ouvinte deve se perguntar o que fard em seguida e o convite a
conversao precisa acontecer.

Em razdes logicas, Dutra (2024) afirma que apelo ndo € apenas uma necessidade biblica,
mas também uma necessidade logica, discorrendo que “o pregador que ndo faz apelo ¢ como
um advogado que apresenta as evidéncias da inocéncia de seu cliente, mas falha em pedir aos
jurados que lhe deem o veredito favoravel”®. O autor relaciona ainda a prética do apelo as
técnicas de persuasao dos vendedores que, apds oferecerem seus produtos, perguntam ao cliente
se ele quer comprar.

Aqui, fazemos uma analogia também com o CTA (call to action) demasiadamente
conhecido das publicacdes de contetdos na internet. Segundo os especialistas, toda publicagao
deve finalizar com uma chamada para agdo, fato que ja& foi evidenciado nos discursos
analisados, onde os influenciadores solicitam ao fim de suas postagens que os seguidores

curtam, comentem, compartilhem ou acessem e se inscrevam em suas mentorias.

35 R. Allan Street, The Effective Invitation: a Pratical Guide for the Pastor (Grand Rapids, MI: Kregel, 1984), pag.
56.
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Em razdes psicologicas, Dutra (2024) afirma que a emogdo e o desejo, uma vez
despertados pela pregacdo, logo passardo caso ndo haja uma acdo favoravel. Por isso, ao
finalizar um sermao, € crucial que o pregador faca o convite a audiéncia. E, em razoes préticas,
Dutra (2024) discorre sobre duas teorias: a primeira de que o apelo € historicamente justificavel.
Segundo ele, no movimento de 1843 e 1844, Ellen White (p. 284) menciona que
“frequentemente era feito um apelo aos que cressem nas verdades que haviam sido provadas
pela Palavra, para que se levantassem e grande niumero atendia”; e a segunda, de que o apelo
concede aos que desejam se converter, a oportunidade de buscar ajuda de alguém experiente.

Em parte das publica¢des dos influenciadores pesquisados, podemos encontrar relagdes
com os apelos evangelisticos quando esses trazem discursos que discorrem sobre a necessidade
da audiéncia de tomar uma decisao ou sobre o que falta para que ela perceba que precisa mudar.
No video que divulga o langamento da préoxima Finclass, em 15 de abril de 2022, Thiago
informa que ¢ possivel alcancar a liberdade financeira que tantas pessoas afirmaram ser
impossivel, mas para isso acontecer, ¢ preciso ‘tomar uma decisdo’.

Para além do paralelo com o apelo a conversdo das pregacdes evangélicas, tracamos
aqui também uma relacdo com a férmula proposta por Keneth Hagin. Para alcangar o que se
almeja, primeiro ¢ preciso falar, tomar uma decisdo de fazer algo, para depois fazé-lo.
Observaremos nas publicacdes de Thiago Nigro que o padrdo se repete: 1. Fale; 2. Faca; 3.

Receba; 4. Compartilhe.

Figura 37: Publicagdo de 15 de abril de 2022 do Thiago Nigro.

thiago.nigro @ « Seguir
Audio original

° thiago.nigro @ Faltam 3 dias @

/3{ elizeumenegildo o
’) athiennemanivateix 307! o
L @taispolicarpo19

@ juliaconsuelooficial_Bora §Q ©

@ robisoncarvalhoo &8 & o

. oimigranteinvestidor § & & o

Q driimoveis.23 Clube 5.06 am no fds @thiago.nigro Nunca te o
& pedincz@ QW

Gostos: _alvesgomes e outras pessoas

Fonte: Instagram (2023).
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Foi assim com ele, ao tomar a decisdo de seguir rumo a liberdade financeira. Ele
estudou, trabalhou, conseguiu e hoje compartilha para que mais pessoas passem pelo mesmo.
E assim com ele ainda hoje, quando ele promete que em breve alcangara o primeiro bilhdo
investido. Ele falou, esta fazendo e logo alcangara o que deseja.

Ainda na semana de abril de 2022, ao divulgar a sua Finclass, Thiago afirma:

Nos ensinaram que liberdade era mentira, e que até o ultimo dia de
nossas vidas nds seriamos escravos do dinheiro. Nos ensinaram que
riqueza ndo € conquista, ¢ heranga. Nos ensinaram que o dinheiro é o
grande vildo da humanidade, mas ndo nos ensinaram que o mais cruel
de todo os vildes ¢ aquele que eles instalaram em nossas cabegas.
Chega. Eles ndo nos ensinaram nada. Eles nos tornaram...
IGNORANTES. E se quisermos acabar com esse ciclo... nos
precisamos nos unir. Amanha apresento o projeto mais ambicioso do
Grupo Primo até entdo. 20h, segunda-feira, 18.04, ao vivo, no
Youtube. Link na bio. (NIGRO, THIAGO, 2022).

Nesse trecho, podemos encontrar o carater psicagogico do testemunho ja observado por
Dullo (2016). Ao afirmar que nos ensinaram mentiras acerca do dinheiro e que na sua mentoria,
ele falara a verdade, ele transmitira o verdadeiro conhecimento, vemos claramente o seu
objetivo de produzir mudanca nas outras pessoas a partir sua propria narrativa de ‘caso
exemplar’. Nesse caso, o testemunho nao tem apenas o objetivo de ensinar uma nova habilidade
na audiéncia, mas transmitir uma verdade capaz de mudar o seu ser, de mudar a sua mentalidade

— onde novamente um convite € realizado.

igura 38: Publicacdo de 21 de junho de 2022 de Thiago Nigro.
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Na postagem de 21 de junho de 2023, Thiago Nigro faz uma citagdo poderosa: “A
auséncia de conselheiros leva a auséncia de bons planos”. No texto, o influenciador afirma que
nenhum sucesso ou riqueza pode ser construido sozinho e, por isso, se o seguidor deseja atingir
a grandeza, precisard inevitavelmente de ajuda - de pessoas que definitivamente possuem algo.
Afinal, ndo adianta ter conselheiros e mentores que nunca ‘construiram nada’. De maneira bem
clara, Thiago se posiciona como uma pessoa digna de ser ouvida, confiavel, que pode levar a
audiéncia a grandes resultados. Por isso, ele finaliza o seu discurso convidando a audiéncia para
participar do desafio ‘As regras de Ouro’, onde a audi€ncia tera acesso a regras que a levardo a
outra patamar. Nathalia Arcuri em publicagdo de um més antes, traz a mesma informacgao ao

afirmar que:

Quem tem mentores (guias, mestres, gurus..., chame como quiser) enriquece
mais rapido. Cercar-se de pessoas mais experientes ¢ um dos melhores atalhos
que vocé pode tomar na sua jornada. Essa foi uma ligdo que a vida me ensinou
e depois alguns livros confirmaram. Se hoje eu sou RYCAAAA eu devo muito
a eles. "Por que, Nath?" O pensamento ¢ bem simples: se alguém ja fez e deu
certo, por que ndo seguir os mesmos passos? Ou entdo: se alguém esta me
dizendo que o caminho ¢ outro (e do jeito dessa pessoa deu certo), porque
continuar teimando e fazendo "do meu jeito", se ele estd dando errado? E vocé,
j& tem um mentor ou mentora? Comenta que eu quero saber. Ah! Antes que eu
me esquecga: tem série nova a caminho, o Pimp My Money. Eu e o
@professormira seremos mentores de quatro investidores que precisam
"pimpar" suas carteiras e dar aquele up nos investimentos. Quem acompanhar
vai receber muito contetido e dicas valiosas para aplicar nos seus proprios
investimentos. Ja anota ai a data de estreia: 16 de maio. S6 no Youtube. Link
na bio @nathaliaarcuri

Agora também podemos tracar um paralelo com a lideranga das igrejas neopentecostais.
Como observamos em nossas pesquisas, por diversas vezes, os lideres sdo divinizados,
espetacularizados, provocando na comunidade da igreja uma vontade de segui-los. Para a
comunidade neopentecostal, ¢ importante ter um sabio conselheiro, alguém para contar, para se
inspirar e para orgulhar. Nesse caso, os influenciadores se colocam nesse lugar.

No video postado em 13 de julho de 2022, Thiago conta a historia de quando viajou a
trabalho para Salvador e, ao estar na varanda do hotel, se deparou com um grupo de jovens indo
para alguma festa na cidade. Para ele, muitas daquelas pessoas faziam isso para escapar da
situagdo em que se encontravam — um local de desespero, falta de direcdo e clareza. O
entretenimento e a bebida eram saidas faceis para esquecer o trabalho pesado e mediocre que
viria nos dias seguintes e, por diversas vezes, pouco recompensador. Pensando nisto, Thiago

informa que entendeu seu proposito: mudar a vida daquelas pessoas; ser agente transformador.


https://www.instagram.com/professormira/
https://www.instagram.com/nathaliaarcuri/
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Nos comentarios, podemos observar que isso ja esta acontecendo. Um seguidor escreveu: ‘idolo

demais’. E outro afirmou:

Figura 39: Publicac@o de 13 de julho de 2022 de Thiago Nigro.

thiago.nigro @ « Seguir
Audio original

45 sem

@ thiago.nigro & @

renovare_empreendedores Eisso.. o

marketing0803 A virada de chave o
que a sua vida precisa, s6 depende
devoct Q 7 7%y

‘3 elisangelacilert OB H B ©

&2 sem

e tacianajamillee Parabéns, o
{ | @thiago.nigro !! Gostaria muito de

aprender. Como comegar?

a serem livres

Qv W

A Gostos: doutor.frio € outras pessoas
- '

Fonte: Instagram (2024).

Eu estava na m**** mas ao te conhecer Thiago, decidi que queria mudar
minha vida, ja faz 1 ano e meio que te conhecgo, ¢ 14 atrds mesmo te
acompanhando eu ndo sabia o que fazer. Hoje posso dizer que meu comego foi
com vocé, hoje encontrei meu propoésito e vou fazer tudo pra dar certo, € a vocé

eu tenho imensa gratiddo por tudo! @ @ @ <7 </

Assim como na publicacdo em que Thiago Nigro se coloca como bom conselheiro, neste
post ele também atribui para si uma posi¢do de ‘poder’. Ele ‘pode’ mudar vidas através do seu
testemunho, do seu conhecimento, do seu exemplo. Podemos nesse momento tragar uma
relacdo entre o poder que o influenciador parece ter ou pretende ter e o poder definido de ‘poder

pastoral’ por Foucault (2008). >

56 Foucault realizou uma genealogia do saber e do exercicio politico na modernidade, projeto esse que desenvolve,
principalmente, em seus cursos ministrados no College de France “Seguranca, Territorio, Populagdo” em 1978 e
“Nascimento da Biopolitica” em 1979. Segundo Porto (2020) buscou investigar como os individuos sdo
governados, como se exerce a pratica do governo dos homens no exercicio da soberania politica e quais saberes
sustentam e permitem este exercicio. O autor identificou em sua empreitada quatro paradigmas de exercicio
politico, sendo eles: governo pastoral; Estado diplomatico-militar; Estado de policia e; governamentalidade
biopolitica. No nosso trabalho damos énfase especificamente ao poder pastoral, por acreditarmos encontrar
semelhancas no poder que o influenciador exerce sobre a sua comunidade. Nesse modelo, aquele que exerce o
mando deve atuar como um pastor e se relacionar com os obedientes a partir de uma estrutura de rebanho. O
primeiro € encarregado de mostrar o bom caminho e o tltimo de segui-lo para a salvagao. (FOUCAULT, 2008).



162

Isto porque segundo o autor (2008) - quando ele faz uma relagao entre o que ele chama
de poder pastoral e poder oriundo do pensamento grego, ele entende que a) o primeiro nao €
exercido sobre um territoério, mas sobre pessoas, como um rebanho que estd em constante
movimento; b) ele ¢ fundamentado no ‘bem-fazer’, o poder pastoral visa praticar o bem, levar
a salvacdo para o rebanho; c¢) tem como propoésito o cuidado: o pastor esta a servico de um
saber, de uma racionalidade, de tornar conhecido algo para o seu rebanho, de leva-los a seguir
seu exemplo para uma vida melhor; d) o poder pastoral ¢ um poder individualizante: a0 mesmo
tempo que prega para o rebanho, a intengdo do pastor ¢ tratar cada pessoa na sua
individualidade.

Compreendemos que ndo apenas Thiago Nigro, mas Carol Dias e Nathalia Arcuri, em
alguma medida exercem para com a sua comunidade do Instagram o poder pastoral. Eles visam
influenciar pessoas, milhdes de seguidores que crescem constantemente com o fim de seguir
seus ensinamentos; seu objetivo € ‘ajuda-los’, mostrar-lhes o caminho. O seu proposito € cuidar,
arrastar pelo exemplo rumo a uma vida livre de preocupacdes e abundante. E ele ndo espera
parar por ai, ele ndo pretende apenas falar com seus seguidores de maneira coletiva, mas
individualiza-los, atendé-los um a um e acompanha-los como nas propostas de mentorias que
oferece.

Em outras publica¢des, Thiago retoma discursos apelativos e ao afirmar frases como
‘voce precisa fazer o que precisa ser feito’; ‘vocé precisa decidir uma coisa e AGORA’; ‘so
assim vocé serd o dono do seu futuro’, ele refor¢a mais uma vez o que ja entendemos
anteriormente. O leitor ¢ o Unico capaz de promover a mudanga em sua propria vida com a
ajuda do seu mentor, do seu conselheiro e lider — o proprio influenciador.

As publicagdes de Carol Dias também sdo repletas de conteudos de cunho “apelativo”.
Na publicagdo de 19 de julho de 2022, a influenciadora informa que basta o primeiro passo para
uma pessoa mudar, criar a consciéncia e ter a clareza de que o caminho que ela segue esta
errado. Segundo ela, sem consciéncia ndo ha mudanca. A influencer finaliza fazendo um
convite ao leitor: “Vocé topa esse desafio?”. Em outra postagem, Dias afirma que recebeu R$
5.903 no més de junho “sem fazer nada”. Apelando para o fato de que recebeu dinheiro e que
ndo fez nada para isso, a influenciadora informa que estd sendo simples e direta, que quem

deseja ter os mesmos resultados basta acessar os seus stories.
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Figura 40: Publicacdes de 19 de julho e 16 de julho de 2022 de Carol Dias.
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@ Adiciona um comentario

Fonte: Instagram (2024).

Nathélia Arcuri em 12 de outubro de 2022, publica uma reflexdo parecida com a
primeira publicacdo analisada de Carol Dias. Ela pergunta o que impede o seguidor de
‘recalcular a rota’ e passar por uma revolucao financeira. No texto de apoio, Arcuri afirma que
sair da zona de conforto ¢ desafiador, mas que ela tem o mapa para a revolugao do seguidor.
Trazendo o senso de urgéncia, Nathalia afirma ainda que ela ird oferecer exatamente a “ultima
oportunidade” para a audiéncia reprogramar a sua mente. Prometendo que o ptblico ndo estara
sozinho, Nathélia convida o publico a acessar o link da bio e garantir a sua vaga para as ultimas
03 lives gratis da sua “Jornada da Desfudéncia”. Provavelmente, essas lives sdo apenas um
trampolim para a audiéncia conhecer o programa e opte por aderir ao pacote completo ao fim

da jornada.

Figura 41: Publicacdo de 12 de outubro de 2022 de Nathalia Arcuri.
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Fonte: Instagram (2024).
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Enquanto no testemunho evangélico ha um encontro com o divino e Deus ¢ um motor
de transformagdo, na narrativa testemunhal de Thiago Nigro, Nathalia Arcuri e Carol Dias —
ainda com um viés ‘secular’ (no sentido de nao ter fins religiosos, mesmo que alguns atores em
questdo sejam praticantes de religiosidade), o tnico responsavel pela saida de um patamar de
fracasso para um patamar de sucesso ¢ o proprio individuo e o motor de transformacao, o agente
que impulsiona a mudanga ¢ o influenciador, através do seu testemunho, da transmissao do seu
conhecimento e da sua historia.

Aproximando-se da Teologia da Prosperidade — que sim, possui Deus como
intermediario entre uma vida de fracasso e uma vida préspera, no discurso dos finfluencers é o
‘eu’ que ¢ capaz de dar o primeiro passo, de ‘dar a ordem’ através do intermediario que € o
influenciador — que mais uma vez se coloca em uma posi¢ao de poder. Dessa forma, ndo seria
precipitado pontuar que o influenciador assume certa posi¢ao de poder e autoridade, ecoando a
figura de mediagao divina presente na Teologia da Prosperidade, mas com a énfase no individuo

como agente principal de sua propria ascensao.

Figura 42: Publicagdo de 12 de setembro de 2022 de Thiago Nigro.
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Fonte: Instagram (2023).

No video de 12 de setembro de 2022, Thiago fala para pessoas que estdo passando por
um momento dificil em suas vidas. Como ele cita na legenda, h4 pessoas que talvez estejam no

“fundo do po¢o”. Ele fala que isso € comum, que ja passou por isso € tantas outras pessoas que



165

hoje alcancaram a liberdade financeira, a prosperidade também ja passaram pelo mesmo. Que
o importante ¢ nunca desistir. Utilizando a ilustra¢do de uma ‘reforma’, que é incomoda, custa
caro, decepciona, provoca sentimentos conflitantes de tristeza e estresse, a narrativa de Thiago
se aproxima ainda mais de um testemunho evangélico: ele ja passou por isso e, por causa disso,
pode trazer esperanca.

Conforme mencionado por Dullo (2016), a eficacia do testemunho esta na conexao entre
quem fala e quem ouve. O testemunho ganha credibilidade ao ser compartilhado com um
publico especifico, ao ser contado para uma plateia que se identifica com o orador. O narrador
estabelece uma temporalidade que conecta seu passado com o presente da audiéncia,
testemunhando o que pode vir a acontecer no futuro. As pessoas que ouvem Thiago hoje
vivenciam o que ele ja viveu no passado e se inspiram nele no presente, para se espelhar nele

no 'amanh3'.

Segundo Dutra (2024), o apelo nao deve ser tratado como mero adendo a mensagem,
mas como o climax légico do sermio evangelistico. No discurso dos finfluencers algo
semelhante se torna verdade. O carater urgente do compartilhamento de conteudo desagua no
convite a uma agdo por parte da audiéncia. Billy Graham afirmava que, ao fazer o apelo ao
evangelho, o pregador deveria capturar ndo apenas a mente do povo, mas também tocar o seu
coracdo. Fazer as pessoas sentirem f¢.

Ainda conforme Dutra (2024), estudos sobre persuasdo indicam que as atitudes dos
individuos envolvem trés areas: o que pensam, o que sentem € o que planejam fazer, o que
abrange elementos cognitivos, emotivos € comportamentais. Tanto na pregacdo quanto no
discurso dos influenciadores, os ouvintes devem ser levados a um ponto em que digam: “posso
ser salvo/posso mudar” (mente), “preciso ser salvo/preciso mudar” (emog¢do) e “quero ser
salvo/quero mudar” (vontade)®’.

Logo, a fim de persuadir a audiéncia, o sermdo ou o discurso do influencer precisa se
utilizar de algumas estratégias: a) apresentar informagdes 16gicas em favor da verdade: quanto
mais informag¢des forem apresentadas, mais os seguidores serdo levados a pensar que estdo
tomando uma decisdo inteligente. Por isso, ¢ preciso explicar os beneficios da liberdade
financeira, mostrar o padrdo de vida dos influenciadores e expor o testemunho daqueles que ja
passaram pelo processo; b) apelar para as emocgdes: conforme Dutra (2024), para ter “as

emocdes provocadas, o ouvinte precisa sentir que o pregador esta falando diretamente a ele.”

57 Emory A. Griffin, The Mind Changers: the Artof Christian Persuasion (Wheaton, IL: Tyndale House
Publishers, 1976), pag. 15.
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Disso, vem a necessidade de incluir o uso de varios pronomes pessoais na elaboraciao do
discurso, como podemos perceber nas legendas das ultimas publicagdes analisadas: “Quando
VOCE estiver prestes a desistir, lembre dessas 3 coisas”; “VOCE néo vai estar sozinho”; “Vai
ser a melhor escolha da SUA vida” e c) € necessario apresentar o evangelho e conhecimento de
tal forma que as pessoas observem ndo apenas informagdo adequada para produzir
convic¢do, mas estimulo para o desejo de agir (DUTRA, 2024).

Por fim, ainda com relagdo aos tipos de apelo, Dutra (2024) afirma que existem os apelos
que exigem uma resposta imediata e aqueles que exigem uma resposta tardia. Fazendo um
paralelo com os contetidos compartilhados pelos finfluencers, temos que em parte de suas
publicagdes de contetido apelativo, o influenciador abre espago para que o seguidor reflita sobre
aquele conteudo e tome uma decisdo posterior (resposta tardia) e em outra parte, o influenciador
pede que a audiéncia decida naquele momento, seja acessando um link de redirecionamento
para inscrigdo em cursos, desafios ou jornadas de aprendizado, seja comentando ou
compartilhando aquela mensagem.

Os apelos irdo, na maioria das vezes, trazer motivos e incentivos que estimulem o
seguidor a decidir. Através da necessidade de pagar as contas basicas, de ter uma seguranca
financeira, de sair das dividas ou mesmo de atingir a liberdade completa. Assim como afirma
Dutra (2024) ““a funcdo do pregador ndo ¢ simplesmente estimular a curiosidade intelectual, ou
expor os ensinos da verdade, mas levar homens e mulheres a uma decisao por Cristo e instrui-
los nos principios da Palavra, a fim de que alcancem maturidade cristd”. Onde fazemos esse
paralelo com o trabalho do influenciador, no qual a func¢ao (idealizada e sugerida pelo mesmo),
ndo € apenas a de transmitir conhecimento, mas levar os seguidores a uma decisdao que ira
transformar as suas vidas.

Por fim, e na aproximagao com as outras abordagens, ao atuarem como catalisadores de
mudanga, com discursos estruturados para guiar o publico em dire¢do a decisdes
transformadoras, os influenciadores de finangas vao além de simplesmente promover acdes
praticas, eles fomentam o culto a auto-suficiéncia e ao empoderamento individual, visto que se

posicionam como os modelos a serem seguidos.
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7. CONCLUSAO: TESTEMUNHO FORTE, AUDIENCIA ENGAJADA -
AFINIDADES ENTRE O TESTEMUNHO NEOPENTECOSTAL E O DOS
INFLUENCIADORES DE FINANCAS

O contar historias nos convida a nos tornarmos ndo apenas agentes de nossas
vidas, mas também narradores e leitores. [...] Sempre havera alguém para dizer
conta-me uma historia, e alguém para responder. Se ndo fosse assim, ndo mais
seriamos plenamente humanos (KEARNEY, 2012, p. 429).

Foucault (1986, p.43) compreende “o discurso como um conjunto de enunciados na
medida em que eles provém da mesma formacao discursiva”. Nesse sentido, tomar o discurso
como objeto significa ndo apenas realizar a analise linguistica sobre ele, mas principalmente
questionar-se sobre quais sdo as condigdes de emergéncia desse objeto e quais sdo os

dispositivos discursivos que possibilitam sua irrupg¢ao.

No caso em que se puder descrever, entre um certo nimero de enunciados,
semelhante sistema de dispersdo, e no caso em que entre os objetos, 0s tipos
de enunciag@o, os conceitos, as escolhas temadticas, se puder definir uma
regularidade (uma ordem, correlagdes, posigdes e funcionamentos,
transformagdes), diremos, por conven¢do, que se trata de uma formacdo
discursiva (FOUCAULT, 2008, p. 43).

Ap6s analisarmos os discursos dos influenciadores e examinarmos cuidadosamente os
textos mais comuns nas publicacdes, identificamos frases-chave que ecoam no conteudo
compartilhado pelos trés influenciadores. No quadro abaixo, apresentamos os discursos e as
formagdes discursivas encontradas na analise, destacando os discursos semelhantes e
relacionando-os com o que denominaremos de "'micro' formagdes discursivas (MFD) que se
referem ao: 1. Testemunho neopentecostal; 2. Teologia da Prosperidade; 3. Etica capitalista e
protestante; e 4. Figura divina. Todas inseridas na Formag¢ao Discursiva (FD) da 'Prosperidade’,
presente nas publicagdes dos influenciadores mencionados.

A verdade que se propaga ¢ que a prosperidade financeira € sinonimo de felicidade,
tornando urgente a necessidade de se educar sobre o correto uso do dinheiro. Esse discurso ¢
construido através do testemunho dos influenciadores, do testemunho dos alunos, do
conhecimento técnico transmitido, da comprovacdo de credibilidade, da venda de cursos e
mentorias, bem como do apelo final. Nesse momento sao agenciadas realidades passadas (a do
influencer) e realidades futuras (a do influenciado), em um jogo de interesses que também

remonta ao bem-estar de ambas as partes.
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Quadro 7: Discursos e formagdes discursivas encontradas na analise.

Thiago Nigro Carol Dias Nathalia Arcuri MFDs FD
‘Eu ndo desisti’ ‘Nao desistimos’ ‘Me fazer desistir’
‘As pessoas ficaram
‘Eu tinha um sonho’ | ‘Nao foi facil mudar’ com pena’ ‘Era
motivo de piada’ Testemunho
‘E : 4
u sempre fui s6 ~ ~ Neopentecostal
P , ‘Depressio profunda’ ‘Depressio’ P
mais um
‘A gente ‘Caminho mais ‘Eu economizei’
economizou’ estreito’
. ‘Eu também desejei ‘Ser a maior
Eu tenho que ser . . A
., um dia, fui atras e referéncia em
bem-sucedido . ;s
consegui finangas do pais
. ‘De reporter maluca
‘De gargom a ‘De Panicat a a 5 ‘siondria
milionario’ milionaria’ milionAria’
GM .
A . ais uma .
. . C ‘Vocé também pode e Teologia da
Voceé decide s miliondria para conta .
receber da MePoupe’ Prosperidade
‘Eu preciso que vocé
‘Se quisermos ‘Ajude nossa faga parte disso’
acabar com esse comunidade. Curta, ‘Vocé agora tem a
ciclo, precisamos compartilhe, salve e missdo de contar
nos unir’ comente no post’ para 0 maior nimero
de pessoas’
‘Marque a primeira ‘Compartilhe’ ‘Compartilhe
pessoa’ P AGORA mesmo’
o . A ‘Seja meu aluno ‘Lista de espera nos Prosperidade.
Finclass disponivel . . ,
ainda hoje destaques

‘Workshop gratuito’
‘Pega o convite de
graca na bio’

Etica capitalista e

‘Link gratuito’
protestante.

‘Desafio gratuito’

Ganhar dinheiro ‘O dinheiro trabalha

‘Recebi sem fazer

enquanto vocé s .,
, nada pra mim
dorme
‘L' 3 M
iberdade Livre .
., . ) ‘Liberdade’
financeira financeiramente

‘Seremos mentores’
‘O que eu tenho pra
te oferecer’

‘Eu vou te ensinar’ ‘Vou te ensinar’

. ‘O mapa da liberdade
Um mapa . entm 2 . R
. , financeira’ ‘Néo é um Mapa do tesouro
diferente s
mapa qualquer
. ‘Os segredos da . .
As 5 fontes do . Metodologia que eu
s aposentadoria de .2, . ..
poder SUCESSO” criei Figura divina.

‘Eu vou estar ao seu
lado’ Ajudar as
pessoas a serem

livres’

‘Eu vou ajudar
pessoas’

‘Vocé nao estara
sozinho’

‘As regras de ouro’

‘O bau do tesouro foi
revelado’

‘Vou te mostrar
oportunidades

imperdiveis’

Fonte: Elaborago da autora (2024).

O quadro acima, de forma muito emblematica, evidencia que a FD da prosperidade gira

em torno da ideia de sucesso pessoal através de esforgo, resiliéncia e economia, muitas vezes
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com apelos diretos a acdo dos seguidores, incentivando-os a replicar tais trajetorias. A logica
capitalista e a ética protestante se entrelagam, promovendo a ideia da liberdade financeira como
sinonimo de felicidade e poder pessoal, com os influenciadores assumindo o papel de mentores
quase divinos na busca pela prosperidade.

Para além dessa materialidade, podemos responder as perguntas que permearam nosso
trabalho e ainda encontrar respostas cujas perguntas ndo haviamos feito. Nossa primeira
observagado, como ja discutimos anteriormente, ¢ que as narrativas dos influenciadores podem,
sim, ser consideradas testemunhos. Admitindo que o testemunho ¢ um ato de comunicagao,
escrito ou falado, o influencer — orador, pretende comunicar e comunica algo ao seu ouvinte -
seguidor, podendo afetar e ser afetado; ouvinte este que admite que a sua declaragdo pode ser
considerada uma fonte de conhecimento e que o influenciador € uma fonte confiavel.

Considerando que as narrativas dos influencers de finangas podem ser definidas como
testemunhos, conseguimos também responder as outras questdes, a saber: as suas narrativas se
assemelham ao testemunho evangélico? As suas praticas possuem caracteristicas
neopentecostais? Para clarear nossos comentarios, iremos revisitar as definicdes dos nossos
quadros-resumo acerca de cada tema com fins de comparacdo. O que antes eram apenas
perguntas, agora nos parecem afirmagoes.

Sobre a semelhanga entre a narrativa dos influenciadores de finangas e o testemunho
neopentecostal (TN)*®, temos que enquanto o TN ¢ a narracio de fatos que aconteceram na vida
do individuo, resultando na producdo de mudangas e na transformagao do carater, o testemunho
do influencer (T1) de forma analoga possui como pratica narrar os fatos que aconteceram em
sua vida, que resultaram na transformacao de uma ou mais areas, na mudanca de mentalidade
e postura com relagdo a um fendémeno.

Enquanto o TN ¢ realizado ndo apenas para transmitir fatos que aconteceram na
trajetoria do individuo, mas para influenciar a audiéncia a desejar que essa mudanga também
acontega consigo, o TI igualmente possui como objetivo influenciar pessoas. Seus perfis nas
redes sociais tém o potencial de atrair uma audiéncia que enfrenta ou ja enfrentou os mesmos
desafios, e que estd ansiosa por vivenciar a mesma transformacao.

Ao mesmo tempo em que o TN ¢é permeado por uma relagdo de similaridade entre a
trajetoria do narrador e da audiéncia, onde quanto mais parecidos, maior sera a eficacia do

testemunho, o influenciador também atrai a partir do seu discurso uma audiéncia que se

8 Por repetirmos algumas vezes as definigdes ‘Testemunho Neopentecostal’ e Testemunho do influenciador,
abreviaremos em alguns momentos para TN e TI respectivamente.
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identifica, que percorre os mesmos passos. E na similaridade de vivéncias que o publico acredita
que pode passar pelo mesmo processo de mudanca e atingir os mesmos resultados.

A medida que o TN é motivo para construgdo de autoridade e credibilidade por parte do
grupo, ¢ também a partir do TI que o finfluencer cria autoridade perante a audiéncia. Ele ¢
detentor do conhecimento em sua area justamente por conta do que narrou. Assim como o TN
ndo ¢ um fim em si, mas um ponto de partida que deve ser rememorado e recontado
continuamente, produzindo transformagao diaria, nas publicagdes do finfluencer, a memoria €
acionada varias vezes e o testemunho recontado perenemente, sendo comprovado pela vida que
condiz com a mudang¢a indicada. Os posts que contam a trajetdria de vida sdo publicados
constantemente para lembrar ao publico pelo que o influencer passou demonstrando que ele
tem lugar e poder de fala.

Entendemos que o TN e o TI possuem ambos os carateres psicagogicos, pois, a0 mesmo
tempo em que pretendem transmitir conhecimento e ensinar uma nova forma de agir, também
possuem a inten¢do de moldar o ethos do ouvinte, o seu modo de ser e a maneira como encara

o mundo. Abaixo o diagrama que explica o paralelo entre os dois tipos de testemunho:

Figura 43: Diagrama do paralelo entre o testemunho evangélico e o testemunho do influenciador.

Narra fatos que pretende provocar uma
mudanga

Atrai uma audiéncia que se identifica

Influencia a audiéncia a desejar que a Tosficaringiie
mudanga acontega Influencer

Constroi autoridade e relevancia

Rememorado continuamente

Provoca os efeitos desejados na audiencia

Fonte: Autora (2024).

Para a ultima pergunta, sobre as semelhangas entre as praticas dos influencers de
finangas e dos neopentecostais, fizemos as seguintes observacdes. Ao passo que os
neopentecostais sdo menos sectarios e ascéticos, o discurso dos influenciadores também ¢
aberto a todos que tenham passado ou estejam passando pelos mesmos problemas que o

influenciador ja passou. Para isso, basta decidir mudar e segui-los.
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Enquanto os neopentecostais sdo mais liberais e com tendéncias a investir em atividades
extraigreja, no meio politico, empresarial, cultural e assistencial, o discurso do finfluencer ¢
sobre ajudar o proximo, seja empresarial, cultural ou assistencialmente. Os atos de servigo sao
importantes para aqueles que ja alcancaram o sucesso financeiro. A medida que os
neopentecostais pregam a vitdria na vida material, liberdade financeira e prosperidade, para os
influenciadores esses também sdo objetivos centrais, visto que defendem que somente por meio
da conquista da liberdade e prosperidade financeira ¢ possivel alcancar a vida plena.

Enquanto para o grupo neopentecostal, o fracasso ¢ culpa do individuo — falta de fé e
presenga do pecado, ja que na Teologia da Prosperidade através da confissdo positiva, o crente
¢ responsavel por trazer prosperidade a prépria vida, no discurso dos influenciadores, também
basta a audiéncia querer, para trazer prosperidade para si. E uma questio de forca de vontade,
de dar o primeiro passo. Primeiro passo este que reside em ouvir e aplicar os ensinamentos dos
influenciadores.

Assim como na vivéncia neopentecostal ha a divinizagdo dos lideres, visto que eles
conseguem elevar a vida do crente a um patamar de sucesso e prosperidade, o influencer no
ambiente secular também aparece na posi¢ao de ‘idolo’, como intermediador do conhecimento,
da prosperidade. Sdo repetidas as frases como: ‘eu vou te ajudar’, ‘eu vou te guiar'. No caso dos
influenciadores, eles sdo vistos por parte da audiéncia, a que verdadeiramente lhe segue e
cumpre seus ensinamentos, como 'semideuses' capazes de transmitir o conhecimento necessario
para uma vida melhor.

Ainda, no grupo neopentecostal, hd a crenga no sobrenatural, nos rituais, na ungao de
objetos, em curas e milagres. Este ¢ o Gnico atributo que ndo encontramos nos testemunhos e
discursos dos influenciadores de finangas, uma vez que ndo ha um poder divino que intermedeie
o processo. Aqui, o contrario acontece, o poder estd totalmente concentrado no individuo e ¢
hiperracionalizado. O homem ¢é o Unico capaz de transformar a si mesmo, a partir de
ferramentas humanas fornecidas pelo finfluencer.

Enquanto o neopentecostalismo valoriza a intervengdo sobrenatural, no contexto
financeiro descrito, ha uma forte racionalizacdo: a creng¢a na capacidade do individuo de mudar
sua vida sem depender de milagres divinos, mas sim através de sua propria agdo disciplinada,
ressoando com a noc¢do de "vocagdo" como um esfor¢co humano racionalizado, conforme
apontado por Weber (2004). Assim, a racionalidade pratica no &mbito econdmico se transforma
em uma forma contemporanea de "vocagao" - chamado ou comissionamento de Deus, onde o
sucesso financeiro € visto como fruto do trabalho diligente e planejado, dispensando a

necessidade de intervencao divina.
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Salvo as devidas proporcdes, com base no que estudamos até aqui, conseguimos tragar
um paralelo entre o ambiente religioso neopentecostal e o ambiente do influencer de finangas e
a sua relacao com a prosperidade.

Assim como Deus ¢ um intermediario entre o fiel e a prosperidade financeira que vem
através da fé¢ e do cumprimento dos 4 passos (a formula de Hagin), no ambiente ‘secular’ dos
influenciadores digitais de finangas, o influencer é o unico intermediario entre o seguidor ¢ a
prosperidade financeira, que vem através do conhecimento e também do cumprimento dos 4
passos (a formula de Hagin).

O fator comum que torna tudo isto possivel é o testemunho. Tanto a fé quanto o
conhecimento vém do ouvir. Para nés, esse motor (testemunho) que move os evangélicos e
especificamente 0s neopentecostais, também move um grande publico que encontra nos
influenciadores digitais, trajetorias de inspiracdo e referéncias pelas quais irdo mudar de vida,

como podemos ilustrar no diagrama abaixo:

Figura 44: Diagrama do paralelo entre a narrativa testemunhal neopentecostal e a narrativa testemunhal do
influenciador de finangas.

DEUS B — INFLUENCER
FIEL | —_— SEGUIDOR

4 PASSOS : FE | —* | CONHECIMENTO 4 PASSOS

I

PROSPERIDADE FINANCEIRA
Fonte: Autora (2023)

Ainda que o influenciador nio exerca em todo tempo de ‘convivio’ uma vigilancia®

sobre os seguidores, como pressupde o poder pastoral®®, observamos diversas similaridades

9 A relagdo entre o influenciador e seus seguidores é na maioria do tempo verticalizada e a distAncia. Enquanto o
influenciador emana os conteudos, o seguidor responde e interage através de curtidas e comentarios, mas em uma
relagdo distante, através de telas e de pouca proximidade. Esse abismo ¢ transposto quando os seguidores adquirem
os servicos de mentoria do influenciador, aonde a partir destes passa a ter um acompanhamento individual e
reunides semanais com o proprio influencer a fim de obter um maior conhecimento e maior controle dos resultados,
com a pratica de exercicios, feedbacks entre outras coisas.

60 Para Foucault (2008), o poder pastoral estd relacionado com trés coisas: “salvacdo, pois tem por objetivo
essencial, fundamental, conduzir os individuos ou, em todo caso, permitir que os individuos avancem e progridam



173

entre a pressao exercida do primeiro para o segundo e mais do que isso, na posi¢do na qual o
influencer se coloca perante os seus seguidores. Uma posicao de detentor do conhecimento
(verdade) e da melhor conduta (lei) para a salvagao (a liberdade financeira) (FOCAULT, 2008).

Assim, conseguimos confirmar as hipoteses que levantamos no inicio deste trabalho: (a)
o padrdo narrativo encontrado ¢ associado a 'Biblia’, que legitima a existéncia e reproducao
desse formato testemunhal nas igrejas; (b) que na atualidade, esse padrdo foi ampliado para
outros tipos de discursos dissociados da perspectiva religiosa, neste caso dos finfluencers; e (c)
que esse discurso obedece a uma formula que possui o objetivo de gerar adesao e iniciar um
movimento ciclico de testemunho e transformacdo, obedecendo a variadas formacdes
discursivas dentre elas a do testemunho neopentecostal € da TP que culminam na promessa da
prosperidade.

Para nds, hoje, em uma sociedade avida por referéncias, modelos e histérias
inspiradoras, surgem os influenciadores, com suas narrativas de vida e seus testemunhos, que
apesar de ndo terem sido movidos pelo encontro com o divino, sdo igualmente importantes,
potentes, transformadores e permeados de poder. Os influenciadores digitais se tornam,
portanto, como pregadores nessa era, disseminando mensagens que exaltam o valor da
prosperidade indiscriminada. A promessa implicita é de que qualquer um pode alcanca-la, desde
que siga os passos corretos e adote a mentalidade esperada.

Esse discurso ¢ poderoso e revela muito sobre as dindmicas sociais € psicologicas que
impulsionam o desejo pela prosperidade. A promessa de futuro melhor, de uma vida mais
abundante e realizada, atua como forte motivador, levando individuos a buscarem
incessantemente caminhos que lhes garantam esse estado ideal. Em muitos casos, essa busca ¢
moldada por discursos que enfatizam a meritocracia, a resiliéncia e a capacidade individual de
superar obstaculos.

Ao desmembrar a formagao discursiva da prosperidade, percebemos uma complexa rede
de significados onde o sucesso financeiro ¢ entrelacado com moralidade, f¢ e identidade
pessoal. A andlise desses discursos revela, com muita clareza, os mecanismos de persuasao
utilizados pelos influenciadores e as dinamicas de poder entre as partes.

Apos estudar o tema, compreendemos que a parcialidade € inescapavel ao discurso, por

180, NOS sentimos responsaveis em tecer também uma analise critica sobre o que enxergamos

no caminho da salvac¢ao; lei, j& que, precisamente para que os individuos e as comunidades possam alcangar sua
salvagdo, deve zelar porque eles se submetam efetivamente ao que é ordem, mandamento, vontade de deus. E
verdade, ja que no cristianismo, como em todas as religioes de escritura, sé se pode alcangar a salvacao e submeter-
se a lei com a condicdo de aceitar, de crer, de professar certa verdade. Relagdo com a salvacao, relagdo com a lei,
relagdo com a verdade. O pastor guia para a salvagdo, prescreve a lei, ensina a verdade” (p. 221).
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até aqui. Apesar de ser louvavel a atitude dos finfluencers em compartilhar centenas de
conteudos gratuitos, além dos cursos pagos completos, que possuem o potencial de educar a
audiéncia e provocar melhorias em sua qualidade de vida (quando verdadeiros), ¢ importante
refletirmos sobre as implicagdes dessa visao restrita da prosperidade.

A énfase (se) exagerada no sucesso financeiro e na realizacdo material pode levar a uma
série de consequéncias, tanto individuais quanto coletivas. No nivel pessoal, pode gerar uma
pressao constante para alcangar metas elevadas, muitas vezes a custa do bem-estar emocional.
No nivel social, pode reforcar desigualdades e criar uma cultura de competicao exacerbada,
onde o valor do individuo ¢ medido apenas por suas conquistas materiais.

Além disso, a promessa de prosperidade frequentemente desconsidera fatores estruturais
e contextuais que influenciam o sucesso. Mesmo que digam o contrério, aspectos como origem
socioecondmica, acesso a recursos e oportunidades, e redes de apoio social sdo elementos
cruciais que ndo podem ser ignorados. A narrativa de que qualquer um pode prosperar se seguir
certos passos, enquanto inspiradora, pode ser limitante ¢ até mesmo excludente, se nao
considerar essas variaveis.

Por fim, sobre cenarios futuros, podemos estudar também em analises posteriores, as
dindmicas de resisténcia presentes nas interagcdes dos seguidores para com os influencers, visto
que nesse trabalho s6 conseguimos verificar os feedbacks positivos. O objetivo, posteriormente,
serd investigar como e por que determinados discursos geram questionamentos, quais
argumentos sdo mobilizados pelos seguidores em oposi¢ao as narrativas dos influenciadores e
de que maneira isso afeta a construg¢do da autoridade digital desses perfis.

Além de podermos considerar em pesquisas futuras como esses discursos se alinham
com praticas culturais e econdmicas mais amplas, visto que a disseminacao de ideias sobre a
prosperidade ¢ um reflexo das condi¢des socioecondmicas contemporaneas, onde a busca por
estabilidade financeira ¢ uma preocupagao central.

Dessa forma, entender as micro formagdes discursivas e suas implicagdes pode fornecer
insights valiosos sobre as relacdes entre discurso, poder e sociedade. Ademais, a intersec¢ao
entre religido, economia e cultura nas mensagens dos influenciadores proporciona um campo
rico para a investiga¢do de como as crencas e valores sdo moldados e perpetuados na sociedade
atualmente.

Concluimos esta tese de maneira semelhante ao término da introdug¢ao, trazendo a tona
amensagem da musica de Davi Sacer, "Eu tenho a marca da promessa". O objetivo ndo ¢ avaliar
o discurso ou o conteudo dos influenciadores, visto que ndo temos a pretensao de validar suas

publica¢des ou examinar a veracidade dos resultados que prometem. Em vez disso, nesse
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momento, buscamos estabelecer uma conexao metafoérica com a cangdo, que provoca uma
reflexdo sobre quem realmente pode apagar a “marca da promessa”, quando essa marca foi
concedida por um poder superior, representado por Deus (o influenciador) e quem pode obstruir
a transformacao pessoal de um fiel (seguidor) que estd genuinamente determinado a mudar sua
vida. Através de seus versos, Sacer enfatiza que a marca divina (prometida pelo influenciador)
permanece imutavel, e a decisdo do individuo (seguidor) de se transformar € um passo poderoso

€ autonomo.

Mas quem vai apagar

O selo que ha em mim?

A marca da promessa que Ele me fez
E quem vai me impedir

Se decidido estou?

Pois quem me prometeu

E fiel pra cumprir, ¢!

O meu Deus nunca falhara
Eu sei que chegara minha vez
Minha sorte Ele mudara
Diante dos meus olhos

E agora, faz sentido?
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Quadro 8: Sorteio para a falsa semana de Thiago Nigro do conteudo publicado de fevereiro de 2022 a

janeiro de 2023.

Semana 01: fevereiro de 2022.

Editoria

04.02

114.270 curtidas e 417 comentarios /
https://www.instagram.com/p/CZktoSTOKKM/

Imagem: O dinheiro ¢ o que vocé ganha. A riqueza ¢ o que vocé constrdi. A heranga
¢ o dinheiro que vocé deixa para os outros. Legado ¢ a riqueza que vocé deixa nos
outros.

Legenda: Prosperar tem a ver com a diferenga que vocé faz na vida das pessoas que
te cercam. Por isso... ndo deixe dinheiro, deixe um LEGADO.

Opinido.

16.02

143.796 curtidas e 475 comentarios / https://www.instagram.com/p/CaDhwjsOzwy/

Imagem: Torrar dinheiro ¢ facil. Investir ¢ dificil. Um constrdi seu futuro. O outro
destroi ele.

Legenda: Zs

Opinido.

20.02

36.101 curtidas ¢ 475 comentarios / https://www.instagram.com/p/CaN4Y d8ud8z/

Imagem: ‘Work for the future and not for the weekend.” Trabalhe para o futuro e
ndo para o fim de semana.

Legenda: Got it? &

Opinido.

06.02

31.958 curtidas e 256 comentarios / https://www.instagram.com/p/CZpEiyfuPHJ/

Imagem: Imagem em preto e branco. Thiago Nigro encara a camera.

Legenda: 1% melhor todo dia, o jogo do progresso.

Rotina.

27.02

53.972 curtidas e 163 comentarios / https://www.instagram.com/p/Caf6EaTO-0n/

Imagem: Nao ¢ apenas sobre dinheiro no bolso, mas sobre valor nas méaos.

Legenda: Dinheiro € inutil se a sua moeda néo vale de nada. Bens materiais sdo
inuteis se vocé se endividou para té-los. Enriquecer por um golpe de sorte ¢ inutil se
vocé ndo sabe administrar a sua riqueza. Por isso, ndo tenha apenas dinheiro no
bolso. O que importa € o valor nas maos.

Opinido.

22.02

56.795 curtidas e 284 comentarios / https://www.instagram.com/p/CaTA9_LuJOb/

Imagem: Na bolsa de valores, ndo € sobre quem tem o maior cérebro... E sobre
quem tem coragdo forte para controlar as emogdes; Estdomago para aguentar as
oscilagdes e ouvidos capazes de diferenciar os ruidos dos bons conselhos.

Legenda: Feliz com a bolsa esta subindo? Triste com o Dolar caindo? Nao
importa... mantenha a disciplina e foco no longo prazo

Opinido

09.02

88.419 curtidas e 284 comentarios / https://www.instagram.com/p/CZxcFdnsipl/

Testemunho.
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Video: Thiago: “Tinha um restaurante japonés que a gente gostava muito de comer.
Que pra gente era caro. A gente adorava esse restaurante. A gente adorava. Varias
vezes também a gente deixou de jantar em lugares legais, sabe? Lugares que a gente
queria conhecer, ai eu te falava assim, pd, mas isso a gente, umas acgdes de Itatsa
aqui com essa grana”. Camilla: ”Nao, ele fica, ele fica calculando, porque se a gente
for pra reinar, ndo sei o que, 6. Ai convence, né?” Thiago: “Mas a gente pensava
assim, se a gente for, vai dar quase duzentos reais, ou seja, da vinte agdes de Itatsa.
Eu vou pegar essa grana e putz eu vou ter que tomar uma decisdo. E quando a gente
reflete sobre o quanto as agdes te deixaria de comprar ou quanto deixaria de investir,
antigamente toma decisdes mais acertadas, mas ndo € que a gente deixava de ir
sempre. As vezes nio queria tanto ir, a gente sé vai, né? Mas hoje ¢ diferente o
nosso momento. Entdo, antigamente quando isso realmente fazia toda a diferenga
pra gente, foi importante”.

Legenda: Pega essa técnica pra economizar com a sua parceira ou parceiro ¥

Semana 02: marco de 2022.

Editoria

20.03

138.695 curtidas e 2.022 comentarios /
https://www.instagram.com/p/CbUnhPUOiPX/

Imagem do Thiago Nigro em uma paisagem de Jerusalém.

Tem coisas que ja estdo prometidas pra vocé. Ficar rico, atingir um belo corpo, ser
respeitado ou ser promovido podem fazer parte de sua jornada - mas ndo deixe sua
pressa antecipar esses planos. Se antecipar a riqueza, vai pagar juros. Se antecipar o
corpo, vai pagar com sua saude. Se antecipar a promogao, alguém vai puxar seu
tapete no futuro. Se antecipar o relacionamento, ndo tera amor verdadeiro. Se
antecipar o respeito, vai virar arrogante - € bobo. Nao antecipe o que ja é seu. Existe
um tempo certo para as coisas.

Rotina.

10.03

56.991 curtidas e 814 comentarios / https://www.instagram.com/p/Ca772VHuzej/

Imagem: Print de uma noticia do portal Pipeline com o seguinte titulo: 'Exclusivo:
Grupo Primo compra fintech Gréo e vira plataforma transacional'. Companhia de
Thiago Nigro terd a propria asset e pode, eventualmente, ter a propria corretora-uma
rodada série B vai ajudar a turbinar esse plano.

Legenda: E o fim de um ciclo. Antes, éramos uma empresa de educagéo que
impactava 40 milhdes de pessoas, que as ensinava a lidar com o dinheiro delas e,
consequentemente, as protegia de péssimas decisdes de investimento. Um trabalho
honesto, genuino, que tinha um impacto de transformar vidas e geragdes, mas que
tinha um fim. Depois que elas aprendessem, tinham que dar os proximos passos por
conta propria. Hoje, esse ciclo ganha uma nova vida. Plantamos uma semente que
tem o potencial de atingir e impactar ainda mais pessoas ao longo da vida. Essa
semente tem nome: Grdo. A Gréo € uma fintech focada em micro investimentos.
Juntos, com o potencial de alcance do Grupo Primo, vamos criar novos produtos e
servigos para que todas as necessidades dos Primos e Primas sejam atendidas.
Nosso crescimento é exponencial, mas a verdadeira transformagao nas pessoas ¢
feita aos poucos, TODOS OS DIAS! Seguimos mudando o Brasil. De vida em vida,
de pessoa em pessoa, de grao em grao.

Testemunho.

27.03

114.822 curtidas e 751 comentarios / https://www.instagram.com/p/CbmxnrtOy2L/

Imagem: Imagens de Thiago Nigro no escritdrio, sorridente, descontraido e
pensativo.

Pilula do
conhecimento.
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Legenda: Se vocé quer ser do tipo de gente que faz acontecer, vocé precisa ter 7
coisas: - Disciplina - Longo prazo — Foco — Rigor — Constancia — Rentincias —
Conhecimento. Isso serve pra lideranga, investimentos, dieta, € o que mais vocé
quiser. Sem disciplina, vocé vai levar as coisas na base do jeitinho. Sem longo
prazo, vocé vai se frustrar e desistir porque nada permanente acontece da noite pro
dia. Sem foco, vocé faz tudo e ndo termina nada. Sem rigor, vocé€ se torna o seu pior
inimigo com suas proprias desculpas. Sem constancia, vocé nunca torna suas
capacidades em habitos. Sem renuncias, vocé vira escravo da sua mediocridade. E
sem conhecimento, vocé nunca vai saber se esta correndo na dire¢@o certa, ou na
contramao. Cultive essas caracteristicas, ou vocé nunca vai se tornar o melhor que
pode ser.

23.03

83.784 curtidas e 259 comentarios / https://www.instagram.com/p/CbcSFV4utXx/

Imagem: A unica verdade incontestavel que o passado nos ensina ¢ que o futuro
sempre nos surpreenderd. Sempre.

Legenda: Conseguir explicar o passado nos d4 uma ilusdo de que o mundo faz
sentido e de que o futuro ¢ previsivel.

Opinido.

18.03

41.493 curtidas e 279 comentarios \ https://www.instagram.com/p/CbQtIUhLLAM/

Video: Thiago fala em podcast: “Os gatilhos que me fizeram crescer foram
basicamente o gatilho da reciprocidade e que pra mim ele ¢ o gatilho mais
importante de todos e um gatilho que seria um gatilho que mistura alguns

componentes, mas seria basicamente o gatilho do valor, né? O gatilho do ¢ o gatilho
de vocé agregar mais, né? Do que ¢ o combinado. Essas duas coisas me fizeram
crescer na vida, essas duas coisas me fizeram encontrar pessoas, me fizeram me
relacionar melhor, fazer quando vocé parte de uma premissa basica do que o
networking ndo é vocé tirar uma selfie ou vocé trocar um cartio, vocé€ entende que a
pessoa s6 vai te ajudar quando vocé agregar de na minha vida eu sempre foquei em
fazer isso, sempre pensei em em tentar ajudar mais outros € nao s6 porque eu sou
uma pessoa boa, mas porque isso daqui também traz mais frutos do que a pessoa
que ndo ajuda ninguém. Entdo isso aqui me fez conhecer pessoas famosas, ter
pessoas me ajudando dificuldade e me fez ficar mais famoso, né? Entéo, eu
entregava muito pras pessoas, as pessoas simpatizavam comigo, que isso daqui me
fazia crescer cada vez mais. Entdo, isso foi pra mim, o grande segredo em termos de
gatilhos que me fez crescer.”

Legenda: Faz sentido pra vocés? &

Pilula do
conhecimento.

26.03

168.017 curtidas e 494 comentarios / https://www.instagram.com/p/CbldpSAu0-u/

Imagem: O ignorante se conforma. O mediocre se conforta. O sabio se disciplina (e
ndo rima com os outros dois).

Legenda: Sacou?

Opinido.

19.03

133.312 curtidas e 425 comentarios /
https://www.instagram.com/p/CbTKtGWO Ne/

Imagem: Quer motivagdo? Nada motiva mais do que o progresso. E o gostinho da
vitoria todos os dias que te faz crescer cada vez mais.

Legenda: Bom sabado!

Opinido.

Semana 03: abril de 2022.

18.04

198.501 curtidas e 1.933 comentarios / https://www.instagram.com/p/CcfIMfFuyAi/

Imagem: O dinheiro ¢ um 6timo servo, mas um péssimo mestre. Ou vocé faz o
dinheiro trabalhar por voc€, ou vocé nunca vai parar de trabalhar por ele.

Legenda: Ou é um, ou € outro i;

Opinido.
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24.04

180.684 curtidas e 1.803 comentarios /
https://www.instagram.com/p/CcvG8IUOpvK/

Imagem: Carrossel de fotos sendo a primeira foto o Thiago Nigro em frente a um
outdoor interativo na Time Square em Nova York, a segunda dele em um placo
dando uma palestra para milhares de pessoas e a terceira, a foto do seu batismo no
Rio Jordao.

Legenda: Nessa foto estdo 3 dos 7 momentos que mudaram o jogo na minha vida -
nos ultimos 7 anos. O primeiro, foi quando vendi o escritorio de investimentos que
fundei - e atingi a liberdade financeira, em 2016/2017, aos 26 anos. O segundo, foi
quando o Primo Rico bateu mais de 1 milhdo de seguidores, ¢ pude escalar a nossa
mensagem, em 2018. O terceiro, foi quando reunimos 20 mil primos no Ginasio do
Ibirapuera e fizemos o maior treinamento de finangas no mundo, em 2019. O
quarto, foi quando me tornei s6cio do Grupo XP e participei do IPO, em 2019. O
quinto, foi quando nosso livro foi o mais vendido do Brasil (por um autor
brasileiro), em 2019 - e também em 2020 e 2021. O sexto, foi quando criamos o
Grupo PRIMO. Juntamos forgas pra revolucionar o mercado de educacéo,
investimentos e tecnologia - e passamos a falar com mais de 20 milhdes de pessoas
todos os meses. E o sétimo, foi depois do batismo, quando eu nasci de novo. Ser
autor da propria historia é ter coragem para caminhar ¢ humildade para corrigir
rotas - e a minha (junto de vocés) s6 esta comecando. @

Provando o seu
ponto.

01.04

535.235 curtidas e 3588 comentarios /
https://www.instagram.com/p/Cb0xZVSjw5L/

Video: Quando eu era gar¢om eu servia sempre um cara chamado Hernanes que era
um jogador do Sao Paulo. Vocés sabem quem é? Sempre que terminar um jogo de
Séo Paulo no final de semana iria pro Outback. E olha garcom eu sempre servia a

ele. Entdo a gente comegou a se conhecer assim. E ele sempre pedia a mesma coisa.
Ele falava: 'Tiago pega aquelas coxinhas de frango'. E ai eu servia ele, servia ele,

servia ai cresci, passado varios anos, ai encontrei ele depois, né? A vida nos
apresentou novamente e ai eu contei pra minha histéria e a historia foi a seguinte,
cara, eu sempre te servi, eu sempre servi os outros. E hoje que eu atingi o patamar
financeiro que eu buscava, eu cito ainda mais, isso me faz continuar crescendo, mas
tem pessoas que elas querem enriquecer para que elas deixem de servir, lembrando
que o que enriqueceu elas € servir os outros e nos negocios acontecem, entdo cé€ vé
as vezes aquela startup fazendo um monte de coisa com um time de duas, trés

pessoas, cinco pessoas, crescer fica rico, perde o tesdo, comega a deixar de servir e
passa a mandar, comega a querer ser servido exclusivamente, esse cara acabou de

dar o primeiro passo que ele é sua mae na dele.

Legenda: Quem ndo vive para servir, ndo serve para viver

Testemunho.

07.04

205.411 curtidas e 1.147 comentarios /
https://www.instagram.com/p/CcDIMSxuCkT/

Imagem: O tolo usa seu dinheiro pra parecer mais rico. O sabio usa seu dinheiro pra
ser mais livre.

Legenda: Concorda?

Opinido.

17.04

6.701 curtidas e 63 comentarios / https://www.instagram.com/p/Ccd_YSDPIQF/

Video: Falta 1 dia. Vocé topa participar disso? Topa mudar a educacio financeira
com a gente? Finday.

Legenda: Nos ensinaram que liberdade era mentira, e que até o ultimo dia de nossas
vidas nds seriamos escravos do dinheiro. Nos ensinaram que riqueza nao ¢
conquista, ¢ heranga. Nos ensinaram que o dinheiro ¢ o grande vildo da
humanidade, mas ndo nos ensinaram que o mais cruel de todo os vildes ¢ aquele que
eles instalaram em nossas cabegas. Chega. Eles ndo nos ensinaram nada. Eles nos
tornaram... [IGNORANTES. E se quisermos acabar com esse ciclo... nds precisamos
nos unir. Amanha apresento o projeto mais ambicioso do Grupo Primo até entao.
20h, segunda-feira, 18.04, ao vivo, no Youtube. Link na bio.

Apelo.
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5.460 curtidas e 44 comentdarios / https://www.instagram.com/p/CcZHdjXulcl/

15.04

Video: E possivel alcangar a liberdade financeira, que disseram pra gente que era
impossivel? E possivel de fato. Mas para que isso acontega, a gente precisa tomar
uma decisdo.

Legenda: Faltam 3 dias.

Apelo.

92.584 curtidas e 801 comentarios / https://www.instagram.com/p/CcYKhRdILxA/

15.04

Video: Thiago Nigro: “Vou mostrar pra vocés aonde eu e a Ca moramos, vou
mostrar a nossa casa, né amor?” Camilla: “Nossa casinha, finalmente chegou o dia”.
Thiago Nigro: “Finalmente chegou o dia, seja muito bem-vindos, vamos estar nossa

casa por dentro e trazer um pouco mais da intimidade, algo que a gente ndo mostra
muito por aqui. A gente mora em Alphaville hoje, né? A gente mora num
Tamboré”. Camilla: “Vai dar o endereco também? Sequestrador?”. Thiago Nigro:
“0O endereco ndo. Ai aqui tem uma senha que eu ndo vou mostrar pra vocés. A gente
ndo precisa de chave pra entrar. Sejam bem-vindos. Entdo essa ¢ a nossa casa, né?”

Legenda: Seja muito bem-vindo (&

Testemunho.

Semana 04: maio de 2022.

Editoria

13.05

83.098 curtidas e 330 comentarios / https://www.instagram.com/p/CdgqEs008jB/

Imagem: As vezes, os momentos dificeis s6 fazem sentido 14 na frente - as crises
vém para nos ensinar alguma coisa. Mantenha a compostura e ndo erre no ébvio
novamente.

Legenda: @

Opinido.

19.05

53.461 curtidas ¢ 199 comentarios / https://www.instagram.com/p/CdwiDSHtRa0/

Imagem: Cada derrota € uma virgula, e pode até ser um ponto e virgula. Mas ela s6
se torna um ponto final quando a gente permite que ela seja.

Legenda: ®

Opinido.

22.05

114.952 curtidas e 431 comentarios / https://www.instagram.com/p/Cd3P5j104Re/

Imagem: Se preparar enquanto ninguém mais esta se preparando, te fara colher
frutos que ninguém mais esta colhendo.

Legenda: Guarde essa mensagem no seu coragdo. Ela vale pros seus investimentos,
pros seus negocios e pra sua vida ®

Opinido.

10.05

109.053 curtidas e 547 comentarios / https://www.instagram.com/p/CdXywOxOty{/

Imagem: O sucesso tem um prego que nem todos estdo dispostos a pagar. Sacrificar
a mediocridade; Sacrificar a necessidade de ser querido; Sacrificar o
perfeccionismo; Sacrificar o conforto presente; Grandes lideres ndo sdo talhados em

ambientes comedidos.

Legenda: Bom dia!

Opinido.

18.05

77.126 curtidas e 586 comentarios / https://www.instagram.com/p/Cdt2e2COYzT/

Imagem: Esse més vai ser diferente. As contas chegaram. S6 se vive uma vez, vou
curtir. Nao sobrou quase nada. Aceita crédito? Més que vem vai ser diferente. 40
anos depois. Ja sou muito velho...vou curtir. Nao tenho dinheiro. Nao tenho casa.

Eu ndo tive sorte na vida.

Legenda: Reflita...

Opinido.



https://www.instagram.com/p/Cdt2e2COYzT/
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112.119 curtidas e 1.611 comentarios /
https://www.instagram.com/p/CdGpT1a0OVx9/

Imagem: Carrossel de fotos de Thiago Nigro com Nathalia Arcuri, a terceira maior
influenciadoras de finan¢as do Brasil.

Legenda: Ontem vi cravado sobre uma pedra o seguinte: “Celebremos a ideia de
que atos heroicos podem ser realizados por pessoas ordinarias.” H4 10 anos, seria
inimaginavel acreditar no que aconteceria uma década a frente. Na verdade, ha 10
anos eu lutava pra convencer os outros de que eu chegaria aonde cheguei. Na
03.05 verdade, quando entrei no mercado, eram 350 mil CPFs investindo na bolsa de Provando o seu
valores - ¢ acredite se quiser, hoje sdo mais de 5 milhdes. Quando alguém te disser

ponto.
que seu sonho é impossivel, ndo se esquega: além de uma dose de desmotivagéo
diaria vinda de fora, saiba que o antidoto sera sempre saber que atos heroicos virdo

de pessoas comuns. N&o superestime o que pode ser feito em 10 dias, mas néo
subestime o que pode ser feito em 10 anos. Esses dois da foto, juntos, possuem mais
de 30 milhdes de seguidores e falam pra mais de 40 milhdes. Obrigado nath por ter

langado seu primeiro treinamento junto a Finclass, € por inspirar tanta gente a ser
melhor. PS: hoje langamos oficialmente a Finclass “Organizacdo Financeira” - by
Nath Arcuri, disponivel na Finclass.

76.765 curtidas e 268 comentarios / https://www.instagram.com/p/CeOHxogOETL/
31.05

Imagem: Nao se reclama dos fatos, se reage aos fatos. Opinio.
Legenda: O sabio culpa seus passos, o tolo culpa sempre seus sapatos s
Semana 05: junho de 2022. Editoria
85.035 curtidas e 1.944 comentarios /
https://www.instagram.com/p/CfLqOzjOnWK/

Imagem: Nao invista o que sobra depois de gastar. Gaste o que sobra depois de

investir.

Legenda: Tudo ¢ questao de prioridades. Vocé prefere ter uma refeigdo saborosa
hoje, ou um corpo saudavel amanhd? Vocé prefere curtir varias festas hoje, ou fazer
uma boa viagem com a sua familia amanha? Vocé prefere PARECER rico hoje, ou o

24.06 SER rico amanha? Independente d lha, na Opinido.

? pendente da sua escolha, ndo pense que com seus

investimentos sera diferente. Se vocé optar pelo caminho do longo prazo, primeiro

invista e - com o que sobrar - faga seus gastos de maneira inteligente. Pros

imediatistas, meu conselho ¢é... ndo troque o que vocé mais quer na vida pelo que

vocé€ mais quer no momento. Ele passa rapido demais. Estamos no dia 04/16.
Marque a primeira pessoa que vier na sua cabega e que esta junto com vocé nesse

Desafio! ®
52.628 curtidas e 5.804 comentarios / Cursos,
20.06 https://www.instagram.com/p/CfCA_kDODOM/ desafios e
Imagem: Desafio As Regras de Ouro. 16 dias, 16 leias. 21/06, 05h06AM Jornadg s de
aprendizado.
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Legenda: Comeca AMANHA o primeiro dia do Desafio: As Regras de Ouro. Pense
nas pessoas mais ricas e bem-sucedidas que vocé conhece. E provavel que pessoas
que construiram patrimdnio - e eventualmente ficaram ricas - tenham algo em
comum. - Nao estou falando do fato de terem ralado mais do que os outros; - Nao
estou falando do fato de terem nascido em berco de ouro; - Muito menos da fama e
relevancia que hoje possuem. A construgdo de riqueza dessas pessoas vém de algo
muito além do que suas mios conseguem fazer e do que seus olhos podem
enxergar. Se existe alguma explicagdo racional pra essa prosperidade, ela se
aproxima de pelo menos 16 regras de ouro que fizeram parte da jornada de
construgdo de riqueza entre grandes CEOs, empreendedores, investidores, reis,
rainhas, imperadores, inventores e pessoas que chegaram la! Aplicar essas leis a sua
propria vida pode ndo te garantir chegar aonde vocé quer - mas de certo, aumentara
a probabilidade de alcancar o que vocé dificilmente faria de outra forma. A boa
noticia € que eu vou estar ao seu lado durante os préximos 16 dias - aqui no
Instagram, AO VIVO - pra te ajudar com isso! Eu te espero amanha, as 5h06, pro
primeiro dia do Desafio. Marque a primeira pessoa que vier na sua cabega que deve

participar dessa jornada - vocé nunca chegara onde quer sozinho @@

04.06

116.038 curtidas e 332 comentarios / https://www.instagram.com/p/CeZrsThpvjl/

Imagem: Nao querer pagar o prego agora, te fara pagar com juros no futuro.

Legenda: Nunca se esqueca. Se vocé ndo controlar suas finangas, comprar algo que
vocé QUER hoje pode te impedir de pagar por algo que vocé PRECISE amanha s

Opinido.

22.06

87.041 curtidas e 3.079 comentarios / https://www.instagram.com/p/C{fGfpp206PZ/

Imagem: Para quem nao sabe o que quer, qualquer caminho serve.

Legenda: Essa frase deve ser o guia dos seus olhos. Até porque um dos piores
fracassos da vida ¢ correr por toda ela, pra descobrir no final que a Unica coisa que
vocé fez foi correr na contramao. E se vocé se ainda se conforma em estar sem
diregdo, lembre-se que - se esse for 0 seu caso - estar em primeiro ou em Gltimo
lugar se torna uma informagdo completamente inttil. Entdo, mesmo que ainda ndo
saiba exatamente onde esta a sua linha de chegada. Pelo menos cerque-se de boas
pessoas e entenda pra que lado ela estd. S6 dessa forma vocé vai conseguir entender
se 0 ESFORCO CORRETO est4 sendo feito na DIRECAO CERTA. Estamos no dia
02/16. Marque a primeira pessoa que vier na sua cabega e que precisa participar
desse Desafio! ®

Opinido.

16.06

53.621 curtidas e 339 comentarios /
https://www.instagram.com/reel/Ce4QZL3ulWF/

Video: Thiago Nigro: “1% das pessoas aqui vao atingir a liberdade financeira, ta?
Pra mim ¢ triste. E muitas das coisas que vocés vieram buscar aqui ja estdo no
Google. Ai que curioso. A maioria das coisas que a gente tem que fazer a gente ja
sabe. Por que que a gente sabe o que precisa acontecer pra emagrecer e a gente nao
emagrece? A gente sabe 0 que precisa acontecer pra muitas vezes ganhar mais
dinheiro, a gente ndo faz sabe o que precisa fazer pra cuidar da nossa familia, a
gente ndo cuida? Por que que mesmo sabendo que a minoria aqui vai atingir a
liberdade financeira, a maioria sabe o que € preciso fazer e a maioria que nao vai
atingir a liberdade financeira? Por que sera que pessoas nao vao porque a gente
negocia o que € inegociavel, o que que ¢ inegociavel? Principios, principios sdo
inegociaveis e a gente negocia o tempo todo, a gente ndo para de negociar principio,
a gente quer fazer com que as nossas vidas invés de serem enquadradas nos
principios a gente quer justificar o que a gente faz distorcendo os principios que a
gente concorda”.

Legenda: Vocé, provavelmente, NAO vai atingir a liberdade financeira. E isso ndo é
pra te desmotivar, mas pra te ajudar @

Pilula do
conhecimento.

11.06

51.168 curtidas e 275 comentarios / https://www.instagram.com/p/CeqqhixuKti/

Opinido.
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Imagem: Néo confunda prego com valor. Enquanto ndo aprendermos que essa
diferenga existe, estamos fadados a viver uma vida onde jogamos diamantes no lixo,
para colocar os restos em cima da mesa.

Legenda: Hoje em dia as pessoas sabem o prego de tudo, mas ndo sabem o valor de
nada. Nao aceite essa ignorancia.

21.06

91.163 curtidas e 4.039 comentarios /
https://www.instagram.com/p/CfD7xDEQyzB/

Imagem: A auséncia de conselheiros leva a auséncia de bons planos.

Legenda: Nao existe sucesso e nem riqueza construida sozinha. Se vocé quer atingir
a grandeza, vocé inevitavelmente precisard de ajuda. Mas, precisa de uma ajuda que
te leve pra frente. Nao adianta ter conselheiros € mentores, se estes nunca
construiram nada. Por isso, escolha bem o seu ambiente. Tire fora quem nao agrega,
e segure quem te faz bem. Porque com bons conselheiros, vocé conseguira chegar a
lugares que nunca chegaria sozinho - e tera performance melhor do que qualquer
tolo que faga questdo de continuar solitario. Estamos no dia 01/16. Marque a
primeira pessoa que vier na sua cabega e que precisa participar desse Desafio!

Apelo.

Semana 06: julho de 2022.

Editoria

17.07

70.703 curtidas e 320 comentarios / https://www.instagram.com/p/CgHao9FOYh8/

Imagem: Foto do Thiago Nigro olhando para cima com um cachorro no colo.

Legenda: Escolhas dificeis, vida facil. Escolhas faceis, vida dificil.

Opinido.

27.07

83.356 curtidas e 1.139 comentarios /
https://www.instagram.com/p/CgiOXB6Nt7X/

Imagem: Loucura nio ¢ abrir mao de alguns momentos com a familia e amigos pra
ir em busca da sua liberdade financeira. Loucura ¢ ter um emprego mediocre e, no
final da vida, depender da previdéncia privada.

Legenda: Concorda? Zs

Opinido.

13.07

21.891 curtidas e 149 comentarios / https://www.instagram.com/p/Cf8lw4alLm-J/

Video: Thiago Nigro: “Teve um momento que eu lancei o meu livro, viajei varias
cidades, dando palestras, assinando livro e ai teve um, um desses lugares foi em
Salvador, me hospedei num hotel 14 e ai eu tava numa, pd, a varanda do hotel,
olhando pra uma via, era sabado umas trés da manha, bombada a avenida, eu falei
com essa galera aqui, eles indo pra balada ou voltando. E muitas dessas pessoas
estdo com uma vida com muito merda e vao encher a cara, amanha vao acordar
tarde no domingo e ja vao pensar, puta, hoje ¢ domingo, amanha ¢ segunda, eu
tenho que trabalhar. Chega sexta, encher a lata, ndo sei o que 4. Eu falei, porra,
meu pai, meu propoésito agora ¢ fazer com que essa galera seja livre com a educacdo
financeira. Puta que nesse dia eu lembro, cara, quando eu olho de quase oito
minutos para o Whindersson Nunes e eu mandei audio porque eu falei, encontrei o
proposito, isso daqui faz parte de alguma forma o meu proposito, né? De ajudar as
pessoas a serem livres através da educagdo financeira.”

Legenda: @

Testemunho.

03.07

43.174 curtidas e 878 comentarios / https://www.instagram.com/p/Cfi0mc_OXGi/

Imagem: Nao procure por gente para te guiar, se voc€ ndo esta disposto a se mover.

Opinido.
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Legenda: Do que adianta buscar conhecimento, se vocé vai deixa-lo parado do lado
do sofé, enquanto vocé assiste TV? Do que adianta pedir para que iluminem o
caminho certo, se vocé€ so vai percorré-lo se alguém andar por vocé? Do que adianta
sonhar com o sucesso, se vocé nao esta disposto a pagar o prego pra atingi-lo? Pare
de ser preguigoso e coopere com os outros. Nao seja o tipo de pessoa que tem a
comida no prato, mas - ainda assim - ndo se da o trabalho de leva-la a boca.
Estamos no dia 13/16. Marque a primeira pessoa que vier na sua cabeca e que esta

junto com vocé nesse Desafio! ®

25.07

36.731 curtidas e 169 comentarios / https://www.instagram.com/p/Cgbpgx 1up6R/

Imagem: Sucesso ndo ¢ um acontecimento. Sucesso ¢ uma intencdo. Cada um tem a
opcao de fazer o que deve ser feito, ou ser conivente com a nossa situagao atual.

Legenda: Concorda? Zs

Opinido.

20.07

50.610 curtidas e 1.058 comentarios /
https://www.instagram.com/p/CfdrGE40CQf/

Imagem: Vocé pode escolher o que vocé mais quer AGORA ou vocé pode escolher
o que vocé mais quer NADA VIDA. Por isso, nunca se esquega. Quem ndo aguenta
dizer NAO para o imediatismo, esta fadado a dizer SIM para o arrependimento.

Legenda: Concorda? Z

Opinido.

26.07

16.398 curtidas e 101 comentarios / https://www.instagram.com/p/CgfcbFeOSxe/

Imagem: Ser realista tem 6nus e bonus. De um lado, faz vocé tomar decisdes
céticas, do outro lado, faz vocé se preocupar com coisas que a maioria ndo precisa
nem pensar. Se vale a pena? Com certeza! Nao aceita a incompreensdo como uma

bengdo. A obsessdo pela educagdo ¢ a Gnica solucdo.

Legenda: O maior cego ¢ aquele que ndo quer enxergar s

Opinido.

Semana 07: agosto de 2022.

Editoria.

24.08

14.653 curtidas e 72 comentarios / https://www.instagram.com/p/ChqTHx0s6xU/

Imagem: O homem insensato ¢ prisioneiro do seu proprio fracasso.

Legenda: Vocé precisa fazer o que precisa ser feito. Nao tem outra opgdo. Quando
vocé é insensato e ndo faz as coisas que vocé sabe que deveria fazer, vocé entra
numa bola de neve onde vocé nunca faz o que deve, e fica a mercé do acaso.
Pessoas assim nunca atingem o sucesso, nem com a maior sorte do mundo a favor
delas. Por isso, se vocé quer fazer diferente, vocé precisa decidir uma coisa e

A ¢

AGORA: precisa trocar aquilo que vocé “quer no momento” pelo que vocé “precisa
para a vida”. S6 assim vocé serd o dono do seu futuro.

Opinido.

05.08

17.514 curtidas e 194 comentarios / https://www.instagram.com/p/Cg36FOnujzr/

Imagem: Imagem de si proprio.

Legenda: Vocé ndo esta sozinho.

Opinido.

22.08

73.625 curtidas e 437 comentarios / https://www.instagram.com/p/ChlKdxtOjif/

Imagem: Do que adianta viver falando se vocé ndo vive o que fala?

Legenda: Conhece alguém assim?

Opinido.

17.08

63.823 curtidas e 542 comentarios / https://www.instagram.com/p/ChYMfnYDy-w/

Opinido.
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Video: Thiago Nigro: “So6 ganha dinheiro quem vende curso ensinando os outros a
ganharem dinheiro, né? E ai ta certo que vocé ganha dinheiro ensinando os outros a
ganhar dinheiro, afinal de contas ¢ justo vocé ganhar dinheiro se vocé consegue
trazer um resultado pra vida do outro. Agora o ponto ¢, se vocé vai ter uma carteira
de clientes limitada se vocé vai atender ali cinco clientes por més como e ganhar mil
e quinhentos reais ou dois mil reais por cliente pra arredondar ¢ fazer dez mil reais
ali. Né? Por més, umas das formas de escalar, ¢ vocé ensinar outras pessoas que
estdo ganhando mil, dois mil reais a fazerem cinco mil reais, sete mil reais por més
ou alguma coisa assim. Entdo ndo tem nenhum problema fazer isso, as pessoas clas
vivem hoje num mundo onde ver os outros ganhando dinheiro ensinando, parece
que de alguma forma nfo ¢ tdo nobre quanto um professor ensinando quimica.
Exatamente. Né? E que muitas vezes ¢€ algo que pode ndo transformar a vida de
alguém como ensinar o outro a clientes atendendo no digital. Acho que isso aqui
muitas vezes mostra uma incapacidade da pessoa gerar resultado. Ela acaba
querendo de alguma forma inferiorizar o outro pra se sentir superior. Porque essa é
a unica forma que a pessoa tem pra se sentir grande”.

Legenda: Ensino acompanhando de transformagdo ¢ uma das coisas mais nobres do
mundo. E se vocé acha o conhecimento caro, experimente a ignorancia.

12.08

40.651 curtidas e 466 comentarios / https://www.instagram.com/p/ChJ4CVkr-DY/

Video: Thiago: Conhego gente com dinheiro, com muito dinheiro que se sente
culpada. E eu vejo que muitas pessoas t€ém culpa, ndo tem dinheiro e quando vé
alguém com dinheiro, julgam essa pessoa sobre essa lente. E ai pelo fato de ela s

sentir culpada e de muitas vezes achar que o dinheiro € uma coisa ruim, dizem “esse
cara ¢ podre de rico”, que fazem a gente abominar algo que consequentemente
nunca teremos, Convidado: “s6 discordaria daquele rico que acumulou pra si
mesmo. O meu problema ndo ¢ um camarada ter um iate e um helicoptero. O meu
problema ¢ ele ter um iate e um helicoptero e ninguém que teve uma vida
transformada pela influéncia dele”. Thiago: Entdo, o camarada ¢ um empresario
bem-sucedido, mas com a empresa dele esta dando emprego pra quantas, quantas

pessoas ele esta tirando da miséria porque ele esta dando emprego. Quando o

macaco ndo pode comer a fruta ele fala que ela esta podre.

Legenda: Concorda? s

Opinido.

12.08

37.766 curtidas e 160 comentarios / https://www.instagram.com/p/ChLTe7spItL/

Imagem: Errar uma vez ¢ humano. Errar varias vezes € uma decisdo. O erro passa a
ser uma escolha quando se conhece o acerto.

Legenda: @&

Opinido.

13.08

25.853 curtidas e 121 comentarios /
https://www.instagram.com/p/ChNSRLmv_XD/

Video: Thiago Nigro: “Vocé planta. Depois vocé colhe. Hoje as pessoas elas
primeiro querem colher. Elas abrem méo do que elas mais querem na vida delas
para colherem o que ¢ importante apenas nesse exato momento. Hoje ta tudo muito
rapido, né? CE& pega o TikTok, c€ pega o INSTAGRAM, cé pega no seu pé 14. Entdo
a gente sabe muita coisa e zero profundidade, entdo ¢ muito dificil a gente
conseguir, uma vantagem competitiva. Todas as pessoas que eu conversei no
Codigo da Riqueza, elas eram muito boas em alguma coisa. Hoje se tem um monte
de gente que € mediocre, cara, que ¢ mediana em tudo e eu sou péssimo em muita
coisa. Na maioria das coisas, mas eu sou bom em poucas. Isso aqui é o que me fez
ter resultado”.

Legenda: As poucas (e boas) habilidades que te fardo ter resultado.

Opinido.

Semana 08: setembro de 2022.
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15.09

128.891 curtidas e 425 comentarios / https://www.instagram.com/p/CihseDkuP9Z/

Imagem: O seu tempo ¢ muito caro para negocia-lo com pessoas de atitudes baratas.

Legenda: Z;

Opinido.

12.09

60.217 curtidas e 744 comentarios / https://www.instagram.com/p/CibLBG3DaB2/

Video: Thiago Nigro: “Quem ai j4 fez reforma? E uma bagunga, nio é? E ai vocé vé
tudo baguncado e desorganizado. E muitas vezes a nossa vida esta exatamente
assim. Muitas vezes parece que a nossa vida esta tudo fora do lugar. Esta tudo
bagungado. Estou com problema com dinheiro. Ah minha familia reclama toda

hora, meu sdcio putz vida, ai politica ta ndo sei o que 14, isso € o que esta

acontecendo agora na sua vida, a gente vé tudo baguncado e nesse momento parece

que a gente ndo vai chegar em nenhum lugar, mas muitas vezes isso aqui ¢ uma
reforma que t4 acontecendo nesse exato momento na sua vida. depois da reforma ¢

aquela coisa linda, organizada, eu tenho certeza que muitos momentos da vida de
vocés que vocés cresceram muito, que vocés aprenderam muito, que vocés tiveram
grandes vitorias, vieram depois de grandes reformas que apareceram e a minha vida

eu passei por grandes reformas que logo depois se traduziram em muito resultado

Mas eu precisei passar por uma reforma e passar pra reforma € ruim, ela é cara e ela

demora muito mais pro esperado, entdo dorme direito, cé ta estressado, todo mundo

briga, nada da certo, nada certo do jeito que cé€ quer, mas depois fica lindo cara e se
algum de vocé estiver passando por isso, tenha certeza que vai valer a pena”.

Legenda: Quando vocé estiver prestes a desistir, lembre-se dessas 3 coisas: -
Tempos ruins formam pessoas fortes. - Muitas das pessoas mais bem sucedidas ja
estiveram no fundo do poco. - As maiores oportunidades surgem nas maiores crises.
Muita gente fala que o oposto do sucesso ¢ o fracasso. Na verdade, o oposto do
sucesso ¢ desistir. Lute todos os dias para ndo ser essa pessoa.

Opinido.

05.09

116.533 curtidas e 340 comentarios / https://www.instagram.com/p/CiH2uNZO2ay/

Imagem: A vida € dura - e voc€ vai dar de cara com muitos problemas sem solugéo.
Trabalhe para que dinheiro ndo seja um deles.

Legenda: Boa semana! <

Opinido.

19.09

63.371 curtidas e 684 comentarios / https://www.instagram.com/p/CitUqWSN5C{/

Imagem: Nao procure gente pra te guiar, se voc€ nio esta disposto a se mover. As 5
fontes do poder.

Legenda: Nao procure gente pra te guiar, se tudo o que vocé quer ¢ ficar parado.
Nao adianta procurar por guias, mapas e conselhos, se vocé ndo quer se mover. Nao
adianta procurar por enriquecimento e investimento, se vocé so esta disposto a
esperar o dinheiro cair do céu. Se vocé ndo quer mover 1 dedo pelos seus sonhos e
objetivos e espera que tudo caia do céu, nem a maior sorte do mundo vai te ajudar.
Vocé precisa agir. Precisa assumir a responsabilidade que s6 vocé € capaz de correr
atras dos seus proprios sonhos. Até porque, se voc€ ndo estd disposto a correr, o seu
lugar ndo ¢ no pddio, € na plateia. Estamos no dia 01/05. Marque a primeira pessoa
que vier na sua cabega e que deve estar nesse mini-desafio junto com voce.

Cursos,
desafios e
jornadas de
aprendizado.

19.09

44.836 curtidas e 761 comentarios / https://www.instagram.com/p/CirSVKqOu_w/

Imagem: As 05 fontes do poder, na vida e nos negocios. 19.09 as 20h07.

Cursos,
desafios e




jornadas do
aprendizado.
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Legenda: O que ¢é “poder” pra vocé? Poder ¢ uma palavra que tem origem do latim
“potere”, que significa a capacidade de fazer algo. Quando lemos ou escutamos essa
palavra é comum associar “poder” a dominio ou forga, mas vai além disso. Para pra
pensar... Vocé se sente mais confiante depois de aprender a dirigir e praticar muito?
Vocé se sente mais confiante pra tomar suas decisdes de investimento depois que
vocé toma coragem, erra, acerta e aprende com seus erros? Vocé se sente confiante
pra falar inglés depois que vocé passa meses assistindo todas as séries e filmes s
com audio e legenda em inglés? Tenho certeza que vocé ja passou por alguma
experiéncia parecida. E a sensa¢@o de deter um conhecimento ¢ sempre a mesma:
Vocé se sente como se tivesse ganho um superpoder. E, olhando para a trajetoria
dos mais bem sucedidos, reparei que o principal conhecimento - aquele que os fez
chegar aonde estdo - pode ser resumido em 5 pilares: 1- Relacionamento estratégico
2- Dominio Interno 3- Persuasdo ¢ Negociag@o 4- Gestdo e Lideranga 5- Téticas e
Negocios. Por isso, decidi criar o Mini-Desafio “As 5 Fontes do Poder”. Serdo 5
dias, as 20h07, a partir de segunda-feira (hoje!) aprofundando nessas 5 areas de
conhecimento que vocé precisa trabalhar se esta em busca de sucesso pessoal e
profissional. Nao teve contagem regressiva, ndo teve antecipagdo, nem muita
divulgacdo. Esse Mini-Desafio € s6 pra vocé que quer evoluir na vida e nos
negocios. Como eu sempre digo, pra que a mensagem chegue mais longe, ela deve
ser sempre maior do que o mensageiro. Por isso, conto com a sua ajuda pra espalhar

essa mensagem. Mande para a primeira pessoa que vier na sua cabeca essa
postagem ¢ que ndo pode ficar de fora desse desafio! COMECA HOJE, 20h07!

5.338 curtidas e 73 comentarios / https://www.instagram.com/p/Ci8Jb8muNL9/

Imagem: Faltam 15 dias para o lancamento do fundo ARCA.

Legenda: Essa ¢ uma das maiores mentiras que te contaram no mundo dos
investimentos: "Investir ¢ coisa de rico.” Essa até foi uma realidade de algumas
décadas atras. Mas ¢ fato que hoje temos varias formas de comprar ativos sem a
25.09 necessidade de um grande investimento inicial: agdes fracionadas, fundos
imobiliarios, ETFs e muitas outras. Agora, com a chegada do Fundo ARCA Gréo -

além de ser outra alternativa pra vocé que busca um investimento acessivel - vocé
vai ter acesso a alguns dos maiores gestores do pais, sendo que antes muitos deles
s6 estavam disponiveis para investidores qualificados (ou seja, que possuem mais
de R$ 1 milhdo investidos). Daqui 15 dias, e a partir de R$100, o Fundo ARCA
Grio vai estar disponivel na Grio, XP, BTG, Rico, Banco Inter, Orama, Modal,
Warren e Genial.

Publicidade.

27.994 curtidas e 206 comentarios \ https://www.instagram.com/p/CjAvODIPwS8¢/

Video: Eu tive um momento de muito medo também e ao ultrapassar esse momento
de medo [que era o de falar em publico], eu descobri um talento. O talento da
comunicagdo, da educagdo, de educar os outros ¢ de organizar meus pensamentos.
Esses daqui sdo trés talentos que eu tenho com certeza e hoje eu multiplico, mas eu
s6 descobri quando eu fui convidado pra falar em publico, tive medo, mas aceitei.
Entdo logo depois do medo, vocé tem o talento e cara, quando vocé descobre o
talento e assume a responsabilidade, vocé comeca a abengoar os outros e comega a
colher frutos disso que vocé faz.

28.09

Opinido.

outro @

Legenda: Mais importante do que encontrar o seu talento ¢ multiplica-lo na vida do

Editoria

Semana 09: outubro de 2022.

160.049 curtidas e 496 comentarios /
https://www.instagram.com/p/CkGPGXauTU8/

Opinido.

24.10
esforga.

Imagem: Quem tem talento, mas nao se esforga, estd fadado a ser da turma do "tinha
tudo pra dar certo". E por isso que o esfor¢o vence o talento quanto o talento ndo se

Legenda: Quando trabalho e talento andam de maos dadas, o sucesso ¢ mera
consequéncia.
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26.10

54.003 curtidas e 257 comentarios / https://www.instagram.com/p/CkLjduULcc8/

Video: Thiago Nigro: “Encontrar seu talento ndo ¢ uma possibilidade, ¢ uma
obrigacdo. Porque vocé deve multiplicar seu talento e ndo d4 pra multiplicar algo
que vocé nao sabe que vocé tem. E vocé multiplicar seu talento tem haver com vocé
trabalhar. Muita gente confunde. Eu sou um trabalhador e ndo um empregado.
Trabalhador ¢ aquele que serve a Deus, que multiplica seu talento. Veja como isso
logicamente faz sentido. Se vocé vai fazer algo que vocé € bom, vocé vai fazer isso
com muito mais facilidade e menos fricgdo. As pessoas que sdo empregadas, elas
buscam vender a hora, elas reclamam e vdo facilmente largar o que tem por outra
coisa caso recebam uma oferta maior. E ndo tem nada de errado em vocé ir atras de
algo que ¢ o melhor pra vocé. Mas vocé ndo pode fazer isso o tempo todo. O cara
que quer trabalhar, ele sabe o que tem que fazer, ele sabe que tem um talento e veio
para multiplicar isso. E ¢ isso que a gente busca: trabalhadores”.

Legenda: Feliz é aquele que encontra sentido no proprio trabalho @@

Opinido.

04.10

149.182 curtidas e 591 comentarios / https://www.instagram.com/p/CjTVmsvuiON/

Imagem: Nada ¢ tdo temporario quanto uma tnica fonte de renda.

Legenda: Warren Buffett dizia: “Se voc€ ndo encontrar um jeito de ganhar dinheiro
enquanto dorme, vocé vai ter que trabalhar até o ultimo dia da sua vida.” O que
vocé fez hoje pra dar mais um passo rumo a sua independéncia financeira?

Opinido.

18.10

13.522 curtidas e 889 comentdrios / https://www.instagram.com/p/Cj24PZws9v6/

Video: Igor: “Na minha pior crise, vocé foi o primeiro a me estender a méo. Muito
obrigado porque quando a crise estava sinistra, no outro dia a gente se falou e o
abismo financeiro seria muito maior se vocé nao tivesse me ajudado com uma grana
expressiva. P6 me ajudou muito, Obrigado. Pronto!' Nigro: 'Mas cara, isso € a prova
que quando vocé ajuda os outros, um dia que vocé precisar, de onde voc€ menos
esperar, alguém vai te ajudar. Isso ja aconteceu comigo. (...) Entdo assim como te
ajudei, eu fiz isso porque alguém me ajudou”.

Legenda: Nao quebre o ciclo. Alguém me ajudou. Eu ajudei alguém. Passe adiante.

Testemunho.

28.10

265.273 curtidas e 1.056 comentarios /
https://www.instagram.com/p/CkRdDzhu8TC/

Imagem: Vocé vé um carrdo e acha que o dono é rico. Na verdade, vocé ndo sabe
quanto dinheiro o dono do carro tem, mas sabe exatamente quanto ele gastou.
Portanto, niio se engane. A verdadeira riqueza esta naquilo que vocé NAO vé.

Legenda: Nunca se esqueca onde estd a verdadeira riqueza: nas reservas, nos
investimentos, no conhecimento... @

Opinido.

20.10

119.148 curtidas e 726 comentarios / https://www.instagram.com/p/Cj9Einnuug W/

Imagem: Quem tem um PORQUE, enfrenta qualquer COMO, vai até qualquer
ONDE, independente do QUANDO ou DO QUE a vida vai lhe apresentar.

Legenda: Faz sentido pra vocé?

Opinido.

13.10

70.703 curtidas e 320 comentarios / https://www.instagram.com/p/Cjq3Ci4u3_k/

Imagem: Nao adianta apontar os erros dos outros se vocé omite os seus. Ndo adianta
promover mudanca se vocé continua o mesmo. Nao adianta reclamar dos outros se
vocé ndo levanta a bunda do sofa e faz acontecer. Entendeu? Até a teoria perfeita é

inutil sem a pratica bem-feita.

Legenda: Capiche?

Opinido.

Semana 10: novembro de 2022.
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89

.571 curtidas e 198 comentarios / https://www.instagram.com/p/CkjneLAuEDL/

Imagem: "Gerencie o se tempo como se fosse seu dinheiro". O tempo € um recurso -
A1l e pra mim, o mais escasso do mundo. Entdo ndo desperdice ele com quem insiste
04. em vendé-lo. Quando vocé estiver dizendo “sim” para os outros, tenha certeza de

que ndo esta dizendo “ndo” pra vocé ®

Legenda: -

Opinido.

92.107 curtidas e 413 comentarios / https://www.instagram.com/p/Clmn3d luMxw/

30.11

Imagem: Se vocé esta passando por uma fase dificil nas finangas da sua empresa, ou
da sua vida pessoal, pratique o 'PZC": Paciéncia zero para Custo. Cada centavo que

vocé guarda HOJE, ¢ tempo e dinheiro que vocé garante para o seu futuro.

Legenda: Gastar ¢ bom, mas gastar quando se tem dinheiro ¢ melhor ainda 2

Opinido.

197.170 curtidas e 1.796 comentarios /
https://www.instagram.com/p/CkdsIUBuzGo/

Imagem: Foto de si mesmo sorrindo vestindo um terno em um evento da Forbes.

02.11

Legenda: Eu sempre fui s6 mais um. S6 mais um entre os milhares que pegaram o
onibus para ganhar a vida em S3o Paulo. S6 mais um entre os milhares que ja foram
recusados em varios processos seletivos (no meu caso, recusado por todos os bancos

de investimento). S6 mais um entre os milhares que foram estagiarios em uma
empresa enquanto faziam bicos no final de semana pra conseguir dinheiro. Fui
Estagiario, Barman, Assessor, Socio, Dono do meu préprio negdcio, Youtuber,
empreendedor, escritor, empresario.. Mas nunca fui génio. E ainda assim, um
pouquinho de sucesso chegou. A verdade ¢ que, assim como eu, vocé ndo precisa
ser um génio e nem ter poderes incriveis pra chegar aonde vocé quer.
Definitivamente ndo precisa. O tempo passa e nada muda: acordar cedo, trabalhar
muito, estar na diregdo correta, se cercar das pessoas certas e ter um pouquinho de
sorte.

Testemunho.

146.063 comentarios e 508 comentarios /
https://www.instagram.com/p/CIEPx3murgl/

17.11

Imagem: Lidar com dinheiro exige disciplina, comprometimento e estudo, mas,
acima de tudo, uma grande mudan¢a de mentalidade, o tal do mindset.

Legenda: A bolsa de valores, ndo € sobre quem tem o maior cérebro.. E sobre quem
tem coragao forte para controlar as emogdes. Estomago para aguentar as oscilagdes
e ouvidos capazes de diferencias os ruidos dos bons conselhos.

Opinido.

48.942 curtidas e 531 comentarios / https://www.instagram.com/p/CksSwMO9uf5R/

Imagem: Print da tela do seu perfil mostrando o niimero de seguidores.

08.11

Legenda: Chegamos aos 7 milhdes. Meu muito obrigado a vocé, razdo de eu estar
por aqui todos os dias. Primos e primas, ainda temos muito a fazer, e uma nagao a
inspirar.

Opinido.

109.866 curtidas e 350 comentarios /
https://www.instagram.com/p/Ckt7M6FuSCM/

Imagem: As pessoas querem a resposta para tudo, mas ndo sabem fazer as perguntas
corretas pra nada.

08.11

Legenda: Duas pessoas olham um carrao passando na rua... A primeira pessoa
pergunta: “UAU! Esse carro vai de 0 a 100 em quanto tempo?” A segunda pessoa
pergunta: “Quem ¢ o dono desse carro? E como essa pessoa faz pra ganhar
dinheiro?” Supondo que ambos gostariam de ter um carro igual a esse, quem vocé
acha que fez as melhores perguntas pra aumentar as chances de conseguir compra-

lo? 4s

Opinido.
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03.11

136.956 curtidas e 313 comentarios /
https://www.instagram.com/p/CkgKmNIOxpU/

Imagem: Se vocé estd comegando sua carreira agora, entende:
Ignorancia ¢ ndo saber, estupidez ¢ ndo perguntar.

Legenda: Entendeu?

Opinido.

Semana 11: Dezembro de 2022.
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29.12

114.168 curtidas e 2.706 comentarios /
https://www.instagram.com/p/Cmw64hCOFTq/

Imagem: Encontre um bom exemplo e o siga. Quando vocé segue um bom
exemplo, se tornam um.

Legenda: Quem ¢ o seu exemplo?

Opinido.

13.12

22.130 curtidas ¢ 126 comentarios / https://www.instagram.com/reel/CmHftc-LI1y/

Video: Thiago Nigro: “Os sacrificios, eles nunca sdo ruins. Quando alguém fala
'nossa, que sacrificio, eu estou trabalhando muito'. Isso nao ¢ sacrificio, o sacrificio
¢ sempre bom, porque o sacrificio significa que vocé abre mao de algo
intencionalmente hoje, para que vocé colha algo maior no futuro. Entdo se eu pego
RS 2 hoje e abro méao disso, eu nao gastei R$ 2, eu investi RS 2 e esses RS 2 se
transformam em R$ 20, eu peguei 1h da minha vida hoje e transformei em 10h no
futuro. E eu vou fazendo isso consecutivamente, sistematicamente, vai chegar uma
hora que vai acontecer o que? Comprei 1 ano da minha vida no futuro. Comprei 5
anos da minha vida no futuro. Comprei 10, 50, 100 anos da minha vida no futuro.
Quando chega essa hora, o que aconteceu? Eu atingi a minha liberdade financeira”.

Legenda: Essa ¢ a logica por tras da sua liberdade financeira. Nao ¢ sobre dinheiro
guardado, ¢ sobre tempo acumulado: um estoque de horas que te permita manter
seu custo de vida até o ultimo dia dela @

Opinido.

22.12

116.257 curtidas e 282 comentarios /
https://www.instagram.com/p/CmeRNOJOYS5A/

Imagem: Enquanto o conhecimento custa seu tempo no presente, a ignorancia custa
todo o seu futuro.

Legenda: Se vocé acha o conhecimento caro, experimente a ignorancia

Opinido.

18.12

198.853 curtidas e 853 comentarios / https://www.instagram.com/p/CmT6iZ_uSCt/

Video: A logica de Deus ¢ diferente, Ele faz coisas que aparentam nao fazer sentido
hoje, so pra que no futuro a gente olhe para tras e conheca a grandeza de Deus.

Legenda: -

Opinido.

15.12

121.330 curtidas e 432 comentarios /
https://www.instagram.com/p/CmMtQe9SeHE/

Imagem: 5 conselhos para a vida: Aprenda a se comunicar/Busque conhecimento e
seja 'mente aberta'/Saiba como fazer dinheiro/Cuide bem do seu dinheiro/Tenha
bons conselheiros/Sempre faga algo além do que foi combinado.

Legenda: -

Pilula do
conhecimento.

07.12

290.489 curtidas e 1.108 comentarios /
https://www.instagram.com/p/Cl4mqYDuOh /

Imagem: Agradar todo mundo ndo te leva a lugar nenhum. Troque a necessidade de
ser querido pela vontade de ser bem-sucedido.

Opinido.
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Legenda: Querer agradar a todos ¢ o primeiro passo em dire¢@o a ruina.

04.12

50.253 curtidas e 555 comentarios / https://www.instagram.com/p/Clv9ylltprn/

Video: Thiago Nigro: “Quando Deus falou comigo, no dia que isso aconteceu, eu
cheguei em casa e falei 'amor, a gente vai vender tudo. Vamos falar s6 sobre Deus.'
Achei que era isso que a gente ia fazer. E ai me veio um negdcio que fez muito
sentido, que € o seguinte: 'Nao, eu ndo preciso vender tudo, pelo contrario. Porque
vocé falou: 'As pessoas te escutam pra aprender a ganhar dinheiro, pra aprender a
investir, porque vocé ¢ bem-sucedido'. E sim, elas me escutam por causa disso e eu
ndo posso abrir mao disso e eu tenho que ser mais bem sucedido. Até porque eu sou
um cara que hoje, olho pro meu dinheiro de outra forma, olho como uma
ferramenta. O dinheiro tem um proposito diferente, o dinheiro ndo é meu, isso € o
que mudou”.

Legenda: -

Opinido.

Semana 12: janeiro de 2023.

15.01

496.017 curtidas e 5.430 comentarios /
https://www.instagram.com/p/CncHo0BOoMv/

Imagem: Thiago Nigro sorrindo numa garagem de edificio com a mao encostada
em um carro jeep.

Legenda: Quando eu era mais novo, eu tinha um sonho: Comprar um Porsche
Panamera. Anos depois - e com algum dinheiro a mais na conta - eu estava
andando com a minha mée e passamos em frente a uma concessionaria. La dentro
tinha uma Panamera. Eu disse: “Mae, sabia que eu poderia entrar 14 agora e
comprar qualquer carro a vista?” Ao fazer esse questionamento, meu sonho foi
concretizado, sem nem mesmo precisar comprar o carro. Em muitos momentos da
vida, o poder esta na liberdade de escolha, e ndo no ato em si. Rimos muito.
Comprei um Jeep e aluguei outro. Igualzinho. A felicidade € particular. Nao julgue

o que faz o outro feliz - e foque em cuidar da sua! ®

Rotina.

01.01

28.708 curtidas e 2.495 comentarios /
https://www.instagram.com/p/Cm4HUgTuzVF/

Imagem: Desafio El Dorado. 02/01, as 06h06.

Legenda: Amanha comega o primeiro desafio de 2023: Desafio El Dorado. Vou
estar junto com vocés, as 6h06 da manha, para que vocé possa finalmente comegar
0 ano com o pé direito - durante 12 dias. Eu vou te entregar um mapa diferente.
Um mapa que pode te guiar pelos caminhos da prosperidade e liberdade material.
Agora, cabe a vocé escolher o seu caminho... De um lado, vocé tem o caminho da
ignorancia. Um caminho que parece tranquilo e inofensivo, mas que tem um preco
caro a ser pago: o seu futuro. Do outro lado, vocé tem o caminho do conhecimento.
Um caminho longo e tortuoso. Mas, reza a lenda que - no final dessa jornada -
grandes riquezas o aguardam. Se vocé escolheu o caminho da prosperidade, muito
bem! O seu Desafio comeca AGORA! Mas se vocé acha que o caminho do
conhecimento ndo tem nenhum prego a ser pago, vocé esta COMPLETAMENTE
ENGANADO! Vocé vai ter que sacrificar parte do seu conforto presente para estar
comigo, as 06h06 da manha, ao longo de 12 dias seguidos. Vou te ensinar a gastar
bem, investir melhor e ganhar mais dinheiro em 2023. Liberdade ou mediocridade,
a escolha ¢ sua. Eu te espero amanha, as 6h06, para o primeiro dia do desafio.
Marque a primeira pessoa que vier na sua cabeca e que também quer fazer
diferente nesse comeco de ano!

Cursos,
desafios e
jornadas de
aprendizado.

04.01

86.013 curtidas e 4.805 comentarios /
https://www.instagram.com/p/Cm_RFvOudsi/

Imagem: Preguigoso € aquele que descansa, antes de cansar.

Opinido.
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Legenda: Descansar ¢ um principio, mas cuidado com os excessos... Se vocé ndo
tem disciplina nem pra arrumar a sua cama e nem pra tirar a bunda do sofa, como
vocé acha que vai chegar além? Entenda que se ndo for vocé o primeiro a mudar,
ninguém fara essa mudanga por vocé. Estamos no dia 03/12. Marque aquela pessoa
que esta ao seu lado nesse Desafio! ®

06.01

54.961 curtidas e 4.343 comentarios /
https://www.instagram.com/p/CnEcnzBugha/

Imagem: Investir em conhecimento ndo é sobre ganhar mais dinheiro no futuro,
mas sobre economizar tempo até 1a.

Legenda: O sabio entende que ter as ferramentas corretas ¢ s6 metade do caminho.
O tolo forga suas ferramentas até o limite. Com isso, além da eficiéncia, ele se
torna ultrapassado. J4 o sabio sabe quando deve parar e afiar suas ferramentas. Ele
entende como resolver a improdutividade - mesmo quando isso significa trocar as
ferramentas antigas. Da mesma forma funciona o conhecimento, tem gente que se
recusa a "perder tempo" investindo em si mesmo. Mal eles sabem que esse seria o
melhor investimento pra alguém que quer acelerar o processo e chegar mais rapido
a algum sucesso financeiro. Estamos no dia 05/12. Marque aquela pessoa que esta
com vocé nesse Desafio! ®

Opinido.

20.01

65.542 curtidas e 266 comentarios / https://www.instagram.com/p/CnpkzJzu1D-/

Video: Thiago Nigro: “Roubaram um celular meu quando estava chegando na
faculdade um dia, esse cara ndo me roubou o celular, ele me roubou X meses que
eu passei longe de casa, longe da minha familia, eu estava vendendo a minha hora

pra uma empresa. Uma vez me perguntaram o que explica a riqueza, o que é
necessario pra alguém enriquecer etc. E ai eu falei que ia entender, a questao do
tempo na nossa vida. Dinheiro ¢ a tentativa da representagdo de alguma forma, do
quanto vale a nossa hora e etc, né? Eu falo muito que quando cé vai pagar o
almoco, vocé ndo paga em dinheiro, c€ paga em horas de trabalho. Entao,
realmente, seu tempo pra mim, ele € muito valioso”.

Legenda: “Gerencie o seu tempo como se fosse seu dinheiro.” O tempo ¢ um
recurso - € pra mim - o mais escasso do mundo. Entdo, ndo desperdice ele com
quem insiste em vendé-lo.

Opinido.

25.01

68.358 curtidas e 485 comentarios / https://www.instagram.com/p/Cn2n9rSO1RR/

Video: Thiago Nigro: “Investir ou amortizar as parcelas do apartamento. Quando
vocé financia algum ativo imobiliario, vocé vai pegar um valor que a gente chama
de principal e ai vocé vai ter um juros que seria o prego do dinheiro no tempo
acrescido de um lucro de quem esta te emprestando esses recursos. Se eu vou
comprar um imé6vel de um milhao eu vou financiar ele por exemplo em trinta anos.
Vamos supor que eu pagaria dois mil reais por més de principal. S6 que a minha
parcela ¢ de cinco mil reais. Entdo eu estou pagando dois mil reais de principal
mais trés mil juros. Entdo, quando eu pago uma parcela de cinco mil, eu ndo t6
pagando cinco mil da minha divida, eu t6 pagando trés mil da minha divida e dois
mil de principal. Se eu puder pagar sete mil reais, ao invés de cinco mil reais, eu to
pagando dois meses de divida. Pagar nove mil reais, eu estou pagando trés meses
de divida, porque eu estou antecipando isso. Quanto mais rapido vocé puder
amortizar, melhor, seus juros inclusive tendem a diminuir. Agora, existem
exce¢des. E um grandiosissimo erro dizer que sempre vale a pena vocé amortizar
as parcelas antes. Se vocé fez um financiamento quando a taxa de juros baixa, sua
divida ela esta sendo reajustada por um preco muito baixo. E vocé pode investir
hoje uma taxa de juros muito alta. E melhor vocé pagar uns juros aqui do que
investir aqui e pagar aqui esta te gerando uma diferenca positiva. Entdo em que
momento vale a pena vocé no momento em que a taxa de juros do seu
financiamento ¢ maior do que a taxa de juros da sua aplicagdo. Quando isso ndo
for verdade, ndo vale a pena”.

Pilulas do
conhecimento.
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Legenda: Esse video tem o poder de salvar a sua vida financeira. Vocé (ou alguém
que vocé conhece) provavelmente tem um financiamento imobiliario, mande esse
video pra quem possa ser 1til.

10.01

59.680 curtidas e 1.074 comentarios /
https://www.instagram.com/p/CnOyS4zuKmu/

Imagem: Quem espera 0 momento certo pra comegar, vive 0 momento certo de
fracassar.

Legenda: Nao importa se € cedo ou tarde. Também nédo importa se vocé tem muito,
ou pouco dinheiro. Nao importa se vocé esta velho. Se ¢ estudante. Se vocé
comegou no trabalho agora, ou esta ha mais de 10 anos na mesma empresa. A
verdade ¢ que quem espera 0 momento certo pra comegar, vive 0 momento certo
pra fracassar. Comece. Comece agora. Pare de procurar por desculpas na sua
cabeca, e simplesmente comece. Se vocé ficar deixando tudo pra depois, acredite:
¢ assim que vocé chega no "¢ tarde demais". Estamos no dia 09/12. Marque nesse
post a primeira pessoa que vier na sua cabeca e ndo esqueca de mandar um se
vocé estava junto comigo essa manha.

Opinido.

Fonte: Elaboragao da autora, a partir das publicacdes do Instagram de Thiago Nigro (2024).
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Quadro 9: Sorteio para a falsa semana de Carol Dias do conteudo publicado de fevereiro de 2022 a janeiro de

2023.

Semana 01: fevereiro de 2022.

Editoria

08.02

18.014 curtidas e 287 comentarios / https://www.instagram.com/p/CZu_1IgJ7 u/

Imagem: Carol Dias de biquini e chapéu de praia.

Legenda: Falaaaa meus amores. Vamos ver quem acerta. Qual serd o destino da
minha préxima viagem?

Rotina.

02.02

617 curtidas e 7 comentarios / https://www.instagram.com/p/CZfVINyJ8it/

Imagem: Fundos imobiliarios: onde investir em 2022. Com Marx Gongalves.
Especialista em FIIs da Nord Research. Live. Quinta-feira, 03/02. 21h.

Legenda: Amanha, as 21h aqui no Instagram com o querido @goncalves.marx . Corre
nos stories e ative as notificagdes da live < &

Publicidade.

02.02

3.533 curtidas e 53 comentarios / https://www.instagram.com/reel/CZfogsxp le/

Video: Carol Dias: “A palavra que me vem hoje de sucesso, muito nos negocios, ¢
persisténcia, porque quando vocé comega um projeto, eu falo para muitas amigas
minhas, elas desistem no meio do caminho, do ‘A’ para o ‘C’ tem um caminho que é
o do sacrificio, ndo ¢ um caminho reto, tem curva, entdo persisténcia ¢ uma palavra
que me vem muito, porque eu ¢ 0 André a gente ralou, a gente persistiu, a gente foi
imaginando, eu era modelo, virei a carreira para o educador, e panfleteiro, até modelo
tem historia, seja persistente, vai 14 acredita, monta o projeto, acreditou, confiou,
monta, senta, vai 14, plano de acdo, o que eu vou fazer aqui, aqui tem a persisténcia,
ndo dé para desanimar na primeira vez, existe, porque sendo vocé vai sempre fazer”.

Legenda: Vocé concorda comigo? @dinheirocomvoce
Trecho do podcast IRMAOS DIAS PODCAST, episédio #26 completo no
YouTube e nas principais midias de dudio (Link na bio)

Opinido.

08.02

7.130 curtidas e 317 comentarios / https://www.instagram.com/p/CZuKP-xrd-p/

Imagem: Recebi R$ 5.187,99 no tltimo més sem fazer nada. E vocé também pode
receber. E todos os meses desse ano eu vou receber dinheiro sem fazer nada. Todo
meés dinheiro pingando na minha conta. E vocé também pode receber dinheiro na sua
conta todo més sem fazer nada! Ja pensou em receber aluguéis mensais sem ter
imoével? Quando vocé investe em fundos imobilidrios, vocé recebe aluguéis todo més
mesmo sem ter 1 imoével fisico. Funciona assim: Investidores se juntam e compram
grandes imoveis juntos e esse imovel € dividido em cotas, ou seja, pedacinhos do
imoével. Quanto mais cotas, mais dinheiro. Para investir, ¢ muito simples e eu vou te
ensinar na pratica como investir. Corre nos meus stories € veja o passo a passo
ensinando como comegar a investir em FUNDOS IMOBILIARIOS. Deixei um
relatorio gratuito com indicag@o de 3 Flls para investir em 2022. Ajude nossa
comunidade. Curta, compartilhe, salve e comente o post. Muito obrigada.

Legenda: Vou ser SIMPLES e DIRETA! Quem investe hoje, colhera os frutos
amanhd 4 -~ Acesse os meus STORIES para ver como investir em fundos
imobilidrios com taxas e corretagem ZERO. < Se ndo estiver visualizando comente

“EU QUERO” aqui nos comentérios M SALVE ESTE POST #fiis
#fundosimobiliarios #investimentosinteligentes #comoinvestir

Apelo.



https://www.instagram.com/goncalves.marx/
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14.02

11.345 curtidas e 261 comentarios / https://www.instagram.com/reel/CZ-xHwAlo _/

Video: Carol Dias: “Eu estava aqui pensando como eu ia finalizar a noite, e eu quero
te dar um recado, pode ser que doa, mas vocé vai ouvir. Para de futricar a vida dos
outros, para de olhar se um comprou o melhor carro, se a outra comprou a melhor

roupa. Se o fulano separou, se a outra ali juntou de novo, se o outro brigou, para de
perder tempo, de futricar a vida dos outros. Sabe por qué? Esse tempo que vocé ta
perdendo, ¢ o tempo que vocé poderia estar focando em vocé, ¢ o tempo que vocé
poderia focar na sua histéria. E o tempo que vocé poderia estar estudando,
melhorando e vendo vocé 14 na frente com o futuro muito melhor E o tempo que vocé
ta perdendo com os outros, ¢ o tempo que vocé ndo ta ganhando pra evoluir na sua
vida. Vocé ja parou pra pensar nisso? Para de perceber e notar a vida dos outros e
esquecer a sua, porque isso ndo vai te fazer ir pra frente”.

Legenda: Vai doer. Mas, vocé vai ouvir. Amanha vocé vai acordar diferente. E isso
que eu quero pra vocé. Faz essa licdo de casa. E depois vocé me conta.

Opinido.

18.02

3.308 curtidas e 131 comentarios / https://www.instagram.com/p/CaHZprtOOdj

Imagem: Vou escrever algo aqui que sinto no coragdo e que estava entalado. Fico
chocada e impressionada (ndo vou falar triste, porque ndo fico), como as pessoas
mudam com poder e fama passageira nas méaos. E estou falando isso, porque convivi
com algumas dessas pessoas. Fama ¢ diferente de reconhecimento. Poder e dinheiro
ndo podem transformar sua esséncia jamais. Alids, humildade ¢ para poucos. Quanta
gente nessa internet muda. Que se acha mais que Deus. Tem gente que finge que néo
te conhece mais. Quer algo mais arrogante? Ah, estava engasgada. Vocé falou com a
pessoa la atras e hoje ela ndo te responde? Vocé se dedicou a amizade e ela
simplesmente te usou? O mundo da midia ¢ tdo nebuloso pra vocés. cada uma. E sem
preconceito comigo ou com qualquer pessoa. Vocés vao ter que me engolir.

Legenda: Tem gente que acha que ¢ mais que Deus. Vocés ja perceberam como tem
pessoas que ndo sabem lidar com a fama e dinheiro? Vocé conhece ou conheceu
alguém assim?

Opinido.

22.02

7.741 curtidas e 84 comentarios / https://www.instagram.com/p/CaTPtqdJGq5/

Imagem: Carol Dias pousa para foto reflexiva.

Legenda: LEIA A LEGENDA + Imagine uma vida com menos: menos coisas,
menos desordem, menos estresse e frustragdes. Agora imagine uma vida com mais:
tempo, mais relagdes saudaveis, mais contribui¢o e alegria de verdade. Podemos nio
ter o controle de todas as areas das nossas vidas, mas devemos ter o controle de
quanto gastamos e o quanto precisamos para sermos felizes. Numa sociedade
acelerada e tdo materialista como a que vivemos, as vezes fica dificil definir o que
realmente importa. Mas, isso se transforma a partir do momento que vocé decide
viver com menos e focar sua energia no presente. Entdo, procure evoluir para realizar
sonhos, mas aproveite para agradecer muito por tudo aquilo que vocé ja tem. E
aproveite para valorizar as coisas simples, aquelas que ndo podem ser taxadas com
precos e que trazem mais valor para a sua vida. Faz sentido esse texto pra vocé meu

amor? Comenta aqui comigo

Rotina.

Semana 02: marco de 2022.

Editoria

29.03

22.457 curtidas e 290 comentéarios / https://www.instagram.com/p/CbtiMBHOsV1/

Imagem: Selfie Carol Dias.

Testemunho.
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Legenda: Me veio isso na cabega agora e decidi compartilhar com vocés sabe? Nao
foi facil ter que mudar. Lembro que eu tinha um canal de entretenimento com 300 mil
inscritos. Um dia, eu e meu irmdo, falamos: vamos comegar do zero outro canal. Eu
pensava meu Deus. Mas , como vai ser esse canal de finangas. Sera que alguém vai
escutar? Eu ficava horas da noite, algumas vezes dormindo nos livros sem querer,
pensando eu vou aprender isso. Eu tenho que ter essa persisténcia se eu quero chegar
la. Lembro das vezes que sentavamos eu e o time na rua da padaria comendo uma
coxinha, porque na época estavamos gravando curso e ndo tinha nada aberto. A gente
estava ali. Todo mundo cansado. Mas, ndo desistimos por um segundo sequer. Era
dormir 20 minutos na sala e seguir com for¢a. O time estava unido. Sem eles ndo seria
nada! E hoje me sinto feliz em mudar a vida de 2,10, 30 quantas pessoas forem. Eu
sou grata por ter pessoas que confiam e apoiam meu trabalho. E um caminho mais
estreito. Pode ter certeza disso. Mas, ndo tenho dividas de que tomei uma decisdo que
estava no meu coragdo. Enfim. Aqui estou eu. Tentando ver cada pessoa melhor. Cada
dia que gravo, eu medito ¢ mentalizo: vai dar certo. Alguém pode me ouvir e mudar.
O amor que temos naquilo que de fato, queremos fazer. Bom, eu s6 queria
compartilhar. Os bastidores.

25.03

3.236 curtidas e 25 comentarios / https://www.instagram.com/reel/CbiAtsLF-rP/

Video: Carol Dias: “Tenha um dinheiro mensal, eu sempre falo sobre isso, boleto
investimento ¢ um boleto imaginario, o que vocé faz antes de pagar as contas? Vocé
ja fala, opa, 200 reais, estou dando aqui um exemplo, pessoal, porque cada um tem o
seu potencial de separar o dinheirinho ali, 200, 500 mil e j& pensem investir, ndo
dependem do INSS, é ndo, mas eu vou investir s6 no INSS cuidado, porque as vezes
vocé consegue uma coisa muito melhor e muito mais planejada para o seu futuro, ¢ é
isso que no mundo a gente quer que acontega, que as pessoas tém um futuro bem
melhor”.

Legenda: Tenha sempre um boleto imaginario! @irmaos.diaspodcast
@andrejaneirodias Trecho do podcast IRMAOS DIAS PODCAST, episodio #33
completo no YouTube e nas principais midias de dudio (Link na bio)

Pilulas do
conhecimento.

21.03

677 curtidas e 4 comentarios / https://www.instagram.com/p/CbYFt4CpunT

Imagem: 1 bilhdo de negécios. Episodio 34 com Fabricio Gueratto.

Legenda: Irméaos Dias recebem hoje Fabrizio Gueratto. Fabrizio tem 17 anos de
experiéncia no mercado financeiro, € especialista em investimentos, professor de
MBA em Finangas, palestrante, autor do livro “De Endividado a Bilionario” e criador
do Canal 1Bilhdo, com quase 20 milhdes de visualiza¢cdes no YouTube e audiéncia
mensal de 3 milhdes de views nas redes sociais. Neste episodio vamos falar sobre o
tema 1 BILHAO DE NEGOCIOS, quais os investimentos que o investidor deve ter na
carteira para construir uma aposentadoria de sucesso, como a inflagdo pode atrapalhar
a aposentadoria ¢ o que fazer para se proteger dela, Day trade,

Bitcoin nesse momento ¢ oportunidade de compra, investimentos para ganhar renda
extra com a inflagdo e muito mais. @ 1bilhaoeducacaofinanceira
@andrejaneirodias Trecho do podcast IRMAOS DIAS PODCAST, episédio #34
completo no YouTube e nas principais midias de audio (Link na bio)

Divulgag@o.

15.03

25.921 curtidas e 238 comentarios / https://www.instagram.com/p/CbJD9L7pczk/

Imagem: Carol Dias de biquini nas Maldivas.

Legenda: A sortuda aqui muitas vezes estava estudando e trabalhando, enquanto vocé
estava com preguiga. Se todo mundo cuidar da prépria vida, da tudo certo ndo gente?
Faladoras passam mal.

Provando o seu
ponto.

13.03

3.127 curtidas e 73 comentarios / https://www.instagram.com/reel/CbCyAFnl4Pi/

Opinides.



https://www.instagram.com/1bilhaoeducacaofinanceira/
https://www.instagram.com/andrejaneirodias/
https://www.instagram.com/explore/tags/34/
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Video: Compilado de imagens de Carol Dias estudando, ensinando, viajando,
trabalhando e divulgando seu livro.

Legenda: Por muitas vezes tentaram me confundir. Tentaram falar que eu néo
conseguiria mudar e realizar meu sonho. Tentaram me machucar. Tentaram falar que
eu nunca ia conseguir. Me chamaram de louca, biruta, burra. Mas, eu, acreditei em
Deus e em mim.

12.03

626 curtidas e 9 comentarios / https://www.instagram.com/p/CbBC2FSJ1aP/

Imagem: Os segredos da aposentadoria de sucesso. Episodio #33 com Luciana
Seabra.

Legenda: Se vocé quer aproveitar a alta dos juros e investir pensando na sua
aposentadoria de forma inteligente, precisa entender como escolher os melhores
produtos. N&o estamos falando apenas de produtos de renda fixa, mas também de
produtos ligados a fundos de investimentos que podem ajudar vocé que nio quer se
preocupar em estudar o dia a dia do mercado. Neste episddio vamos falar sobre quais
os melhores produtos do mercado e quais produtos nio valem a pena investir. No #33
episodio recebemos a @seabraluciana especialista em fundos de investimentos e
previdéncia privada, jornalista com mestrado em Economia, ela ¢ planejadora
financeira certificada CFP e analista CNPI. Luciana ja passou pela Empiricus e pelo
Jornal Valor Econémico, ambos como especialista em fundos de investimento. E
vamos abordar tudo sobre o Mundo de investimentos relacionado a previdéncia
privada , fundos de investimento , reserva de emergéncia , produtos bons ¢ ruins. N&o
perca o episodio #33 de amanha!! ATIVE O LEMBRETE =* , LINK NA MINHA
BIO e STORY. Estamos nas principais midias de dudio, procure por IRMAOS DIAS
PODCAST (Link na bio) O episddio ja esta disponivel nas plataformas de audio, todo
sébado as 12h, e a versdo em video estreia no nosso canal IRMAOS DIAS PODCAST
nesse domingo as 10h.

Publicidade.

14.03

997 curtidas e 52 comentarios / https://www.instagram.com/p/CbFqEx8rWh7/

Imagem: NEM TODO MUNDO SABE DISSO. Comegar a investir pode sim trazer
medo e receio, mas uma das vantagens é poder comegar com pouco. Conforme vocé
vai aprendendo e conhecendo mais, vocé se mantém investindo e vendo os resultados

aos poucos. Isso é magico. Isso sio os juros compostos. E assim que todo mundo
comega! E uma das formas que mais ajuda quem esta comegando, é investir sem
gastar nada e com taxa zero. Isso te ajuda demais. Eu deixei um link 14 nos meus
stories para vocé comegar a investir hoje DE GRACA! Se vocé ndo achar, comenta
aqui EU QUERO que te mando o link.

Legenda: VOCE PODE SIM COMECAR COM POUCO! Virias pessoas querem
comegar a investir, mas acham que precisam de muito para comecar. & Corre nos
stories que eu deixei um link gratuito para vocé comegar a investir hoje DE GRACA.
Se vocé ndo estiver visualizando, comente aqui “EU QUERO” aqui nos

comentarios. #comoinvestir #investimentos #a¢des #acoes #invista

Pilulas do
conhecimento.

Semana 03: abril de 2022.

16.04

6.789 curtidas e 48 comentarios / https://www.instagram.com/p/CcbdQVUpXTv/

Imagem: Carol pousa e sorri para a camera.

Legenda: Antes de transformar sua mente em uma maquina de ganhar dinheiro,
transforme-a em uma maquina de ajudar pessoas. Vocé trabalha com sonhos, dores e
pessoas. Entenda isso e conquistara o que vocé€ merece.

23.04

2.257 curtidas e 88 comentarios / https://www.instagram.com/p/CcrdJtvOm3]J

Imagem: Sou muito grata. Grata de ter muitos de vocés que confiam no meu trabalho,
alids, ndo no meu trabalho, mas no trabalho da minha equipe, da minha equipe, da

Opinido.
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minha segunda familia. Mas eu nao foquei nisso. Eu olhei para o meu caderno, para
os meus livros, para cursos e pensei: se eu aprendi a investir um dia e ainda tenho
muito o que aprender, eu tenho certeza que de um jeito ou de outro, eu vou poder

ajudar pessoas que precisam e que vao melhorar de vida. Entdo a minha vontade de

aprender, de estudar, de vencer, foi muito maior do que qualquer fala que tentou me

desanimar ou me ver no chdo. Mas vocés, aqui. Vocés ndo. Vocés sempre tentando

me apoiar e valorizar toda essa minha mudanga. Me perguntam sobre a minha
mudanca. Nao foi facil. Mas, foi possivel. Eu fiz e venho conquistando meu espago
com a verdade, com a honestidade e sem jogar baixo jamais. Mas, agrade¢o muito por
ter Deus, minha familia, meu time e vocés. Juntos sempre! Voa Brasil!

Legenda: Obrigada mesmo! Escrevi isso nessa hora, porque era exatamente agora que
tive esse pensamento ¢ escrevi. E se vocé entender que vocé veio para servir pessoas ¢
a Deus, tudo na sua vida vai mudar, porque vocé ¢é protegido.

29.04

1.016 curtidas e 36 comentarios / https://www.instagram.com/p/Cc8bbiqr8Lp/

Imagem: Essa ¢ a notificagdo preferida. Dividendos na conta € liberdade. Vou te falar
como vocé também pode receber (Print de imagem informando que Carol Dias
recebeu RS 2.063,09 em dividendos). Dividendos é dinheiro no bolso. Entdo corre nos
meus stories que eu vou deixar um link gratuito pra vocé. As melhores a¢des
pagadoras de dividendos. Corre que ¢ de graga. Essa notificagdo vem direto do meu
app Gorila. Todos os seus dividendos num s6 lugar e ainda a melhor notificagdo numa
sexta-feira: dividendos na conta. Corre nos stories ¢ ja baixa DE GRACA o seu.

Legenda: SEXTOU! Essa é a notificagdo preferida minha ) & ® Quer saber
como? Corre nos stories que eu deixei tudo 14 pra voc€s meus amores. Ta tudo la e
DE GRACA!

Provando o seu
ponto.

07.04

7.910 curtidas e 128 comentarios / https://www.instagram.com/p/CcEWSkOppaq/

Imagem: Carol pousa para camera com uma expressao séria.

Legenda: Nunca olhe para tras, ndo ha nada la para vocé. Vocé tem um futuro
brilhante. Mas, que mania de olhar para o passado e se culpar e sé olhar aquilo que
nao te serve mais. Jamais deixe que te traumatizem. Que te derrubem ou que falem

que vocé ndo vai conseguir. A sabedoria € para poucos. E vocé. Vocé que esta lendo.

Vocé vai ter vitdrias. Vocé vai conseguir. Mas, se cair sete vezes, levante oito.

Combinado? Eu so6 aceito SIM como resposta aqui embaixo (g

Rotina.

23.04

3.370 curtidas e 55 comentarios / https://www.instagram.com/reel/CctngCYJL3Q/

Video: Carol faz ‘dancinha’ e explica quais as melhores agdes em fundos imobiliarios
para investir em 2022 ¢ informa que disponibilizou relatdrio gratuito ¢ completo no
link da bio.

Legenda: Falaaaa meus amores. E se vocé pudesse ler um relatério completo de
fundos imobilidrios para investir agora em 2022? GRATUITO e COMPLETASSO.

Facil! Corre e clica no link da MINHA BIO! &2 &2 £

Pilulas do
conhecimento.

31.04

2.599 curtidas e 121 comentarios / https://www.instagram.com/p/Cci-OpWLI9wWR/

Imagem: Mais um més e mais dividendos na conta. Nesse més de abril, eu recebi R$
4.967 dos seguintes fundos imobiliarios > (Prints do seu aplicativo de investimentos
que mostram o quanto Carol Dias ganhou em investimentos).

Legenda: Esse sdo os dividendos recebidos apenas dos meus fundos imobiliarios
nesse més de abril de 2022. Quer aprender a investir como saber quanto recebe de

dividendos e saber os melhores fundos imobilidrios para 20227 & corre nos meus

Stories. Aplicativo utilizado é o Gorila ¥ (Baixe e use de graca, link na bio e Story)
#fiis #fii #fundosimobiliarios #fundoimobiliario

Provando o seu
ponto.
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apresenta de maneira didatica a carteira de investimentos do usuario.
29.04

2.799 curtidas e 70 comentarios / https://www.instagram.com/reel/Cc6hhOclv8X/

Video: Carol Dias explica funcionamento de aplicativo chamado ‘Gorila’ que

Legenda: Vocé ja conhecia meu anjo? O link do aplicativo do Gorila estd na minha
bio, corre 14 ele é gratuito e voc€ pode baixar para o seu Android ou IOS. #dividendos
#investimentos #dividendyield #proventos #investidor #controlefinanceiro
#financaspessoais #organizacaofinanceira

Publicidade.

Semana 04: maio de 2022.

Editorias

16.05

569 curtidas e 10 comentarios / https://www.instagram.com/p/CdniJa5rKqc/

Imagem: O poder da a¢do do dinheiro. Paulo Vieira, hoje as 12h.
Youtube.com/IrmaosDiasPodcast

Legenda: (3O PODER da agiio no dinheiro &) @ EPISODIO COMPLETO HOJE
AS 12:00 HORAS. Vamos receber o @paulovcoach [\ ATIVE A NOTIFICACAO
AGORA NOS MEUS STORIES. Neste episodio Paulo compartilha conosco como foi
toda a sua trajetoria, suas experiéncias, suas dificuldades, e como foi chegar aonde ele
chegou hoje, falamos também sobre: *Como cuidar do dinheiro e sair das dividas. <O
endividamento das familias brasileiras chegou a 77,5% agora em 2022. Quais as
causas para o brasileiro se endividar tanto. *Como uma pessoa pode ganhar mais
dinheiro. *O que impede as pessoas de ganharem mais dinheiro. *Porque a maiorias
dos herdeiros e ganhadores de loterias perdem todo o patrimonio e voltam a estaca

zero. *Como controlar o sentimento de escassez. Tudo isso e muito mais, vem conferir
pois o episédio com o Paulo Vieira esta sensacional. & NAO PERCA!! 10 episodio
completo esta disponivel nas plataformas de dudio!!

Publicidade.

10.05

876 curtidas e 0 comentarios [os comentarios foram excluidos e limitados nessa foto]
/ https://www.instagram.com/p/CdZhB-Dup3j/

Imagem: Foto de gravagdo do podcast do canal Irmaos Dias e Paulo Vieira.

Legenda: Hoje foi dia de gravar com essa pessoa abengoada e especial @paulovcoach
. Quanto aprendizado bacana. Obrigada pelo carinho conosco @paulovcoach
(@camilasaraivavieira @irmaos.diaspodcast

1.444 curtidas e 17 comentarios / https://www.instagram.com/reel/CdOT5SDfFuYM/

06.05 a pessoa vai 14 que quer ter 20 a¢des de empresas, mas de repente ela ndo sabe estudar

Video: Carol Dias: “Cuidado com a diferenga de diversificar e pulverizar, e isso

acontece muito, Felipe, porque a pessoa pergunta assim, mas quantas agdes vocé acha
bom ter na carteira um iniciante? Quantas a¢des no exterior vocé acha importante? E
o que eu falo? Cuidado para ndo pulverizar, porque foi o que a Luiz e falou, as vezes

uma ou outra e as vezes ela nem sabe o que a empresa faz. Entdo investidores,

gente ter 20 e ndo saber, e € isso que acontece muito que eu vejo com o0s iniciantes”.

21.05

Legenda: Cuidado com a diferenca entre diversificar e pulverizar! @louise.barsi
@ruiz.felipe Trecho do podcast IRMAOS DIAS PODCAST, episédio #39
completo no YouTube e nas principais midias de dudio (Link na bio)

. . ) conhecimento.
cuidado, o que mais vale a gente possa ali, de repente 5, 6 e saber o que tem do que a

1.517 curtidas e 44 comentarios / https://www.instagram.com/reel/CdO0HOpFX ¢/

Opinido.
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Video: Carol Dias: “A gente fala muito de dinheiro, e as vezes ¢ um tabu, que a gente
tem que quebrar eu e tem que quebrar cada vez mais. Mas no final das contas, tudo se
resume a sonhos, a ser feliz, a ter tempo, a ter liberdade. O dinheiro te traz essas
opgdes, conforto, vocé poder viajar, vocé poder ter um futuro melhor, vocé e sua

familia. Entdo, no fundo, o dinheiro esté relacionado ao qué? A ser feliz. E o
principal? Ndo. Mas ajuda bastante. Por isso que a gente traz aqui esse conteudo para
as pessoas estudarem, investirem e realizarem sonhos”.

Legenda: “Dinheiro traz felicidade?” Qual a sua opinido sobre isso Trecho do
episodio 40 do Podcast Irmaos Dias, video completo no canal do YouTube, link na
bio.

5.716 curtidas e 93 comentarios / https://www.instagram.com/p/CdjF-dbJ _ H/

14.05 Imagem: Carol nas Maldivas.

Rotina.
Legenda: Um dos lugares que eu mais amei conhecer foi Maldivas. Que lugar lindo e

especial. E vocé? Que lugar amou conhecer?

2.702 curtidas e 50 comentarios / https://www.instagram.com/reel/CdyJ5q41KYb/

Video: Carol Dias: “A pessoa, muitas vezes ela fala assim, ah, eu ndo quero ganhar
dinheiro, ah, eu ndo gosto de andar com aquelas pessoas porque elas sdo ricas. Ah, eu
ndo gosto de ficar perto porque eu nao me sinto bem. Nao, negativo, porque pra mim,
pra vocé ser uma pessoa prospera, ¢ eu digo prosperidade no sentido total, gente, né,
ter o dinheiro bem, vocé tem que ter o qué? Olhar os habitos dessas pessoas, como
20.05 elas ganharam o dinheiro? Como elas fazem mais dinheiro? Quais sdo os héabitos do Opinido.
dia a dia delas? E muito pelo contrario, vocé tem que estar perto delas, porque vocé
vai aprender muita coisa, e esteja rodeado de boas pessoas, e esteja rodeado de
pessoas que te fazem crescer, ¢ ndo que te fazem cair”.

Legenda: Esteja rodeado de pessoas boas, de pessoas que te fazem crescer e ndo te
fazem cair! [gd Trecho do episddio 40 do Irmaos Dias Podcast, video completo no
canal do YouTube, link na bio!

6.067 curtidas e 842 comentarios / https://www.instagram.com/p/CdoOFcBLyK0/

Imagem: Hoje foi o dia de receber mais de R$ 8.990 em dividendos, dos meus Flls e
acdes. Coisa gostosa ¢ ver meu dinheiro trabalhando no meu lugar. Isso ¢ RENDA
PASSIVA. Aquela renda que vocé recebe sem precisar trabalhar. Tem uma frase do

Warren Buffet que se encaixa muito bem nesse contexto: 'Se vocé ndo encontrar um
jeito de ganhar dinheiro enquanto dorme, vocé vai trabalhar até morrer'. Quer investir
16.05 em fundos imobiliarios e receber dividendos todos os meses? Baixe de graca o Provando o seu

) aplicativo do Gorila para saber de TODO dividendos que recebe (Link nos stories na ponto.

bio). Relatorio gratuito com 3 FIIs que vao pagar +1% ao més para investir em 2022.

Legenda: Vocé pode comecar a investir em fundos imobilidrios e avisa com pouco
dinheiro, quer aprender? Corre nos meus Stories e veja o contetido para te a

investir. Eu também coloquei a indicacdo de 3 fiis recomendados para 2022. Corre
nos meus STORIES. #fundosimobiliarios #investimentos #fii #fiis #bolsadevalores

#fundoimobiliario #rendapassiva

Semana 05: junho de 2022. Editorias

2.0470 curtidas e 35 comentarios / https://www.instagram.com/reel/CfaKHwpJzZ2/

29.06 Video: Carol Dias anda em frente ao espelho com a seguinte legenda: ‘Comecar € o

L. 2 .- Opinido.
primeiro passo. O segundo passo é nao desistir’. P

Legenda: Vamos nessa?
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09.06

463 curtidas e 7 comentarios / https://www.instagram.com/p/CelWbGYLWS8F/

Imagem: Montagem de Carol Dias e Marx Gongalves. FIIs que vocé precisa ter na sua
carteira. Com Marx Gongalves da Nord Research. Live, quinta-feira, 09/06, as 21h

Legenda: & LIVE ESPECIAL Meus amores! Vocé sabe quais os melhores fundos
imobiliarios para investir agora? Hoje teremos a LIVE MAIS ESPERADA - %
Tema: FIIS que vocé precisa ter na sua carteira. Vamos conversar hoje com o
incrivel @goncalves.marx Entdo ja ativa o lembrete nesse post

Publicidade.

07.06

7.592 curtidas e 167 comentarios / https://www.instagram.com/reel/CehhS6NpD7D/

Video: Sabia que com R$ 50 vocé ja pode comegar a investir? 5 agdes da ITAUSA, 5
Cotas do fundo imobiliario MXRF11, 3 agdes da TAESA. Mas Carol, qual o proximo
passo? Abrir uma conta em uma corretora gratuitamente. Link da corretora que eu uso
e confio na minha bio.

Legenda: VOCE JA INVESTE NA BOLSA DE VALORES? VOCE PODE E DEVE
COMECAR A INVESTIR SEU DINHEIRO. ABANDONA ESSA POUPANCA E
ESSE MEDO MEU AMOR. NA MINHA BIO, tem links de todas as corretoras que

eu uso e confio. Abre sua conta e vamos investir esse dinheiro pra ontem. Link de
abertura da conta na corretora que eu uso gratuitamente na minha BIO! €7 7 E ah, a
taxa de corretagem € zero mesmo!

Publicidade.

18.06

1.796 curtidas e 18 comentarios / https://www.instagram.com/reel/Ce852kwFP2u/

Video: Carol Dias: “Renda fixa e renda variavel, qual a diferenga entre elas? Na renda
fixa vamos supor que vocé estabelece um titulo IPCA mais, vai pagar todo o semestre
IPCA mais 2 ,98% todo més vai ser aquilo 1a. Na renda variavel todo o semestre ele
vai te pagar um fluxo que vai depender do resultado da empresa. Vocé ndo sabe
quanto vai ser, ou seja, se vocé estd numa época de crescimento econdmico ¢ muito
melhor vocé se expor a um fluxo variavel, dependente do crescimento da empresa.
Agora quando vocé estd no momento de crise, ¢ melhor vocé ter aqueles fluxos
periddicos por ao menos vocé tem certeza de que vocé vai receber”.

Legenda: Renda Fixa e Renda Varidvel, qual ¢ a diferenca entre elas ? E qual vocé
investe mais ? Participacdo da @mariliadfontes é @danilogbastos no
@irmaos.diaspodcast , video completo no canal do YouTube.

Pilulas do
conhecimento.

28.06

1134 curtidas e 179 comentarios / https://www.instagram.com/p/CfWRGnFrnhG/

Imagem: Se eu pudesse falar algo pra mim ha 10 anos atras... Com certeza eu

Escolha o meio que vocé esta convivendo... E vocé? o que falaria para vocé ha 10
anos atras? Compartilha comigo.

responderia: Carol, escolha muito bem as pessoas com as quais vocé vai se relacionar.

Legenda: Ha 10 anos atras, eu falaria isso. E vocé? Comente aqui embaixo (

Opinido.

23.06

5.393 curtidas e 55 comentarios / https://www.instagram.com/reel/CfKsAFLpYDS8/

Video: Quer saber top agdes pagadores de dividendos para 2022? Como eu fago pra
saber Carol? TAUROS e ENGIE. Quer saber mais? Confere o relatorio gratuito da
NORD que deixei na minha bio para voce.

Legenda: Falaaaa meus amores! Tudo bem? Quer saber top 3 a¢cdes pagadoras de
dividendos para 2022? Deixei um relatério COMPLETASSO E GRATUITO para

vocé na minha BIO! Corre 14 e estuda as empresas meu amor. Faz a ligdo de casa.
Voa Brasillll £’ BR

Pilulas do
conhecimento.

16.06

2.098 curtidas e 162 comentarios / https://www.instagram.com/p/Ce3wEivrJD /

Provando o seu
ponto.
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Imagem: Recebi R$ 5.903 nesse més de junho sem fazer nada. E vocé também pode
receber. E todos os meses desse ano eu vou receber esse dinheiro sem fazer nada.
Todo més dinheiro pingando na minha conta. E vocé também pode receber dinheiro
na sua conta todo més sem fazer nada! Ja pensou em receber aluguéis mensais sem ter
imével? Quando vocé investe em fundos imobiliarios, vocé recebe aluguéis todo més
mesmo sem ter 1 imdvel fisico. Funciona assim: Investidores se juntam e compram
grandes imoveis juntos e esse imovel € dividido em cotas, ou seja, pedacinhos do
imoével. Quanto mais cotas, mais dinheiro. Para investir ¢ muito simples e eu vou te
ensinar na pratica. Corre nos meus STORIES ¢ veja o passo a passo ensinando como
comegar a investir em fundos imobiliarios. Deixei um relatorio gratuito com
indicagdo de 3 FIIs para investir em 2022. Ajude nossa comunidade. Curta,
compartilhe, salve e comente no post. Muito obrigada.

Legenda: Vou ser SIMPLES e DIRETA! Quem investe hoje, colhera os frutos
amanhd 4 - Acesse os meus STORIES para ver como investir em fundos
imobiliarios com taxas e corretagem ZERO «~ Se ndo estiver visualizando comente

“EU QUEROQO” aqui nos comentarios M SALVE ESTE POST#fiis
#fundosimobiliarios #inv imentosinteligentes #rendapassiva #dividendos

Semana 06: julho de 2022.

Editorias

06.07

2.199 curtidas e 140 comentarios / https://www.instagram.com/p/CfsUaixu7cC/

Imagem: Vocé pode ter 10, 50, 100 milhdes na sua conta. Se vocé nao tiver paz
espiritual e satide mental principalmente, de nada adianta. Gostaria que vocé lesse um
trecho da minha histdria. Teve uma época da minha vida que eu me vi mudando
totalmente em relag@o a minha grana. Eu comecei a ganhar um dinheiro que eu nem
imaginava. Minha conta bancaria subiu super-rapida e eu tinha fama e para muitos, eu
estava na minha melhor versdo. S6 que depois de uns anos, eu percebia que eu me
sentia depressiva e triste, porque mesmo tendo tudo que eu precisava, eu sentia um
vazio em mim. Ali eu me senti totalmente fraca. Todo mundo falava: a Carol é
famosa, tem dinheiro, é bonita, mas no fundo, eu me sentia feia sempre, me
comparava e me sentia mal, ndo suportava ver um real a menos na minha conta... Eu
tive que me tratar de uma depressdo profunda, gastei muito dinheiro cuidando da
minha saude mental e fisica. Eu chorava na mesa sem entender nada. Nao entendia
mais 0 meu proposito e sentido de vida, mas ainda tinha uma bela grana. Entdo, o que
eu quero que vocé entenda, é que talvez vocé sinta isso, ¢ que nem sempre o que vocé
vé é real e nem sempre mostraremos nossas dificuldades e dores. E uma dica:
trabalhe, ame o que vocé faz, tenha um propdsito de servir as pessoas e jamais perca
sua fé e sua esséncia. E ganhe dinheiro, invista e busque ter uma vida melhor e mais
feliz, mas jamais esqueca do equilibrio. De cuidar da sua mente. Do seu emocional...
Entdo meu amor, saiba. Somos iguais. Nao fracassamos quando erramos. Somos
humanos. E humanos tem dias bons e ruins. Nao se frustre com a rede social. E nem
se sinta desanimado (a). Vocé € maior que isso. Faz sentido pra vocé?

Legenda: Foi 1til pra vocé meu amor? €@

Testemunho.

11.07

5.640 curtidas e 119 comentarios / https://www.instagram.com/p/Cf5SLtCkOF3W/

Imagem: Carol Dias pousa para a cAmera.

Legenda: Lembro até hoje como decidi mudar minha carreira e falar de educacdo
financeira. Eu pensei: meu Deus. Vamos ser s6cios? Eu quero muito que esse projeto
se realize. Pensei muito como seria o inicio e decidi: vou falar meu maior erro como

investidora. Como assim Carolllll? Vocé ja vai comegar falando do seu pior erro?

Sim. Vou. E assim foi. L4 atras comentei que coloquei quase um milhdo em uma
previdéncia, ou seja, em um unico lugar e em uma previdéncia que néo era boa. Nao
era rentavel. Postei e fechei os olhos. Eu falei: ou eu ajudo as pessoas a perceberem

Testemunho.
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ruins. Mas, o importante ¢ que eu fiz o que eu achava certo. E para a minha surpresa,

que estdo errando como eu errei um dia, ou vou tomar uma porrada de comentarios

muitos se identificaram com aquele erro € me perguntaram como eu corrigi. Como
mudar. E como comegar a investir. E assim foi. Senti que de alguma forma, eu
poderia ajudar vocé que quer de fato, mudar a sua vida financeira, que sonha em ter
mais dinheiro e realizar muitos sonhos seus ¢ da sua familia. Dali pra c4, ndo deixei
mais de estudar isso que eu amo conhecer cada vez mais e compartilhar com vocés.
Nao tenha medo de arriscar. Em nada na sua vida. Vocé vai precisar arriscar para ver
no que vai dar entende? O medo ndo pode te paralisar. Entdo, a partir de hoje, vocé
vai falar. Eu acredito em mim. Vou fazer o meu melhor e entender que posso ajudar o
préoximo com o meu projeto. Se isso faz sentido pra vocé, comenta com um o4 aqui
embaixo.

476 curtidas e 10 comentarios / https://www.instagram.com/p/CgfGITupdTF/

26.07

Imagem: Montagem de Carol Dias e Marx Gongalves. Fundos imobiliarios: Tudo que
vocé precisa saber para comecar a investir. Com Marx Gongalves, socio e analista da
Nord Research Live, quarta-feira, 27/07, as 21h.

Legenda: ® FUNDOS IMOBILIARIOS: Tudo o que vocé precisa saber para
comegar a investir. Meus amores, anotem ai, LIVE IMPERDIVEL amanhi quarta-

feira 27/07 com participagdo do @goncalves.marx da @nordresearch

Publicidade.

27.07

9.611 curtidas e 377 comentarios / https://www.instagram.com/reel/Cgh_aiGJkOA/

Imagem: O que acontece SE VOCE INVESTIR 1000 REAIS TODOS OS MESES?
Ano 01: R$ 12.646, Ano 05: RS 80.341, Ano 10: R$ 221.930, Ano 15: R$ 911.211,
Ano 20: R$ 3.052,013. *Taxa de 1% ao més.
Legenda: Agora, imagina vocé parar de gastar dinheiro com coisas que néo precisa e
acumular esse patrimonio? Faz sentido pra vocé esse post?

Pilulas do
conhecimento.

04.07

2.425 curtidas e 111 comentarios / https://www.instagram.com/p/CfmlenSra7K/

Imagem: Tenho certeza de que isso servird para vocé... Nao busque o primeiro
milhdo. Busque os primeiros 1000 reais. Depois os 5 mil. Depois os 50 mil. E lembre-
se, trabalho, disciplina e constancia. Mude seus habitos que a recompensa vem. Faz
sentido meu amor? Se vocé acha que sim, comenta aqui embaixo voa Brasil.

Legenda: Faz sentido pra vocé? Comenta aqui embaixo VOA BRASIL £’

Opinido.

01.07

12.552 curtidas e 589 comentarios / https://www.instagram.com/p/Cfd576Runxj/

Imagem: Foto de Carol escrevendo em uma lousa branca e o seguinte texto: Onde
tudo comecgou... Lembro que eu levava essa lousa pra 14 e pra ca. E também lembro de
dar aula para mim mesma, falando tudo que eu aprendia sobre investimentos. Mas, eu
também lembro que eu pensava: Carol, vocé precisa focar no que quer. Voc€ ama
isso. Mas, ja sabe o caminho. Focar, estudar, ter disciplina, ter persisténcia e ndo
ouvir pessoas que vao te criticar o tempo todo. Bloqueia isso. E exatamente assim,
foram todos os dias e na verdade ainda sdo. Eu nunca pensei em desistir. Eu sempre
pensei que daria certo. Que eu tinha uma missao. E sabe por que eu falo vida melhor?
Eu queria que as pessoas sonhassem e realizassem, que elas ganhassem mais dinheiro,
que elas economizassem e entendessem que ndo ¢ sobre dinheiro. Que é sobre tempo,

conta em uma corretora para investir em agdes. Me veio lagrimas nos olhos e eu
pensei: que alegria ver isso. Mas, de verdade, jamais imaginaria ter um livro meu,
jamais imaginaria que as pessoas respeitariam meu trabalho, jamais imaginaria meu
podcast, meu Youtube, jamais imaginaria que aconteceria. Carol, mas como tudo

amar o que eu faco. Mudou porque eu estudei, porque eu errei sim, mas eu nao

liberdade e conforto. O dia que eu vi minha doméstica falar: Carol, como eu abro uma

mudou? Me perguntam muito sobre ter mudado de carreira. Mudou porque eu queria

Testemunho.

for vocé, se ndo tiver um propdsito. O que eu quero fazer? O que eu gostaria de

desisti. Jamais. Nao adianta ter fama, dinheiro, luxo, glamour, o que for, se vocé nao
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mudar? O que me faz feliz? O que eu fago para mudar a vida de alguém? Faz sentido
pra vocé€? Se faz sentido e vocé quer evoluir, responde esse post com um foguete.

Legenda: Onde tudo comegou. .. Se fizer sentido pra vocé, comente com um %’ Voa
Brasil £’

25.07

1.599 curtidas e 21 comentarios / https://www.instagram.com/reel/Cfm-fyRF_CC/

Video: Carol Dias: “Quais setores sdo os melhores para investir na Bolsa no Brasil?
Onde a gente costuma ter mais facilidade de modelar ¢ o que a gente chama do ciclico
doméstico. Esses nomes varejam. E mais facil vocé modelar o varejo que vocé
modelar a comodity, porque ¢ isso, a comodity vocé ndo sabe, nem sabe para onde vai
precisar, entdo é muito dificil. Entdo varejam é um negocio que ¢ legal de ter, mas
esses nomes que vocé consegue ter uma certa residéncia igual IPERA, que € o setor
também de que era hiper marcas, entdo o setor de infraestrutura ¢ o setor que a gente
gosta bastante também, entdo infraestrutura e consumo acho que seriam dois setores
que... Elétrica. Elétrica também, que era de uma sujo muito isso com o negdcio da
MP579, mas elétrica principalmente nesses nomes também ¢ muito facil de modelar,
com tanto que ndo haja canetada”.

Legenda: 3 melhores setores na bolsa de valores segundo @ofelipe miranda ? Vocé
investe em algum deles? @irmaos.diaspodcast Trecho do podcast IRMAOS
DIAS PODCAST, episddio #48 completo no YouTube e nas principais midias de
audio. (Link na bio)

Pilulas do
conhecimento.

Semana 07: agosto de 2022.

Editorias

15.08

5080 curtidas e 186 comentarios /
https://www.instagram.com/reel/ChSMXa71Y 17/?igsh=ZHV6bG93emtvb285

Imagem: O fundo imobilidrio XPML11 pagou R$ 0,69 por cota. Logo, 1 cota - R$

0,69 - uma bala, 50 cotas - R$ 34,50 - um lanche, 100 cotas - R$ 69.00 - internet ou

celular, 1000 cotas - R$ 690 - uma fatura. Quanto mais vocé investe, mais vocé tem
retorno.

Legenda: E assim que se constroi renda passiva meus amores! Devagar e sempre.
Constancia ¢ o segredo! Se vocé recebeu comente aqui *~ Se ndo recebeu comenta
que eu vou te ajudar! LINK GRATUITO NA BIO DA CORRETORA

Pilulas do
conhecimento.

27.08

21523 curtidas e 280 comentarios / https://www.instagram.com/reel/ChxI13rgJfFX/

Video: Carol Dias: “Eu estava em um programa de TV, fiquei 8 anos nesse programa,
fiquei 5 anos. Vocé tem as suas propagandas garantidas, o seu dinheiro, e ai eu falei
assim, bom, eu ndo quero mais continuar. Minha saude emocional ndo aguentava, eu
vinha tendo sindrome do panico, e ai nesse dia eu falei, vou contar para o Andr¢, eu

falei, ele vai me matar pensando, porque a gente tinha muitas marcas, tinha

campanhas grandes, e ai eu sentei com o meu irmao no sofa, eu falei, André, eu pedi a
conta, ele falou, vocé se sentiu mal, eu falei, minha saude ndo estd mais aguentando,

ele falou assim, ndo, a gente vai estar junto do lado a lado, ndo importa o que vocé for

fazer. E ai, pd, todo mundo me chamou de louca também. E a cara ndo ¢é louca, a
menina estd falando de coisa que ela ndo entende. E eu falei assim, bom, e bom,
continuei”.

Legenda: Resolvi sair do Panico por isso... @irmaos.diaspodcast

Testemunho.

29.08

493 curtidas e 5 comentarios / https://www.instagram.com/p/Chl_fuZrV34/

Publicidade.
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Imagem: Imagem que mostra Carol Dias e André Dias ao lado de Jodo Appolinario,
empresario, com o titulo: Dicas de um bilionario para enriquecer. Hoje as 12h no
Irmdos Dias Podcast.

Legenda: (¥ Dicas de um bilionério para enriquecer! @ EPISODIO COMPLETO
HOJE AS 12:00. L\ ATIVE A NOTIFICACAO AGORA NOS MEUS STORIES.

Irmios Dias recebem HOJE @joaoappolinario @ NAO PERCA!! 110 episodio
completo esta disponivel nas plataformas de audio!!

19.08

1145 curtidas e 14 comentarios / https://www.instagram.com/reel/ChcIXV_F4eL

Imagem: Todos devem escolher entre a dor da disciplina e a dor do arrependimento.

Legenda: E ai, vocé escolhe a disciplina de investir seu dinheiro agora ou a dor de ter
uma velhice sem grana? Se vocé€ quer ganhar dinheiro e ter independéncia financeira

comenta aqui agora VOA BRASIL Br&7 Eu comego!

Opinido.

14.08

1706 curtidas e 17 comentarios / https://www.instagram.com/reel/ChPN8ipFD6v/

Imagem: Vocé € o que vocé faz e ndo o que vocé diz que fara. Faz sentido pra vocé?

Legenda: Falaaaaa meu amor! Bommm dia. Faz sentido???

Opinido.

09.08

2794 curtidas e 131 comentarios / https://www.instagram.com/reel/ChDhtmzJ1q1/

Imagem: 4 a¢des que estdo baratas na bolsa e pagam bons dividendos: COPEL,
BANCO ITAU, BANCO DO BRASIL, SANEPAR E COSAN. Vocé investe em
algumas delas?

Legenda: Vocé investe em alguma dessas empresas? Orgulho das nossas empresas!
Do nosso Brasil! & BR

Pilulas do
conhecimento.

31.08

519 curtidas e 7 comentarios / https://www.instagram.com/p/Ch8lyugNNx3

Imagem: Quer receber uma RENDA EXTRA sem precisar trabalhar, todos os meses?
Investir em empresas que pagam bons dividendos é uma 6tima saida. Entendo que
muitas pessoas ndo sabem escolher boas empresas, ndo gostam ou ndo tem tempo. Por
isso tenho uma 6tima opg¢ao pra vocé. Como foi prometido na livre, NORD
DIVIDENDOS COM 50% DE DESCONTO. De R$ 205 ao ano, por apenas 12x de
R$ 9. Veja tudo que ganhara de bonus: Relatorios quinzenais, monitorias ao vivo,
canal exclusivo no Telegram, Central de Duvidas, 30 dias de teste gratis. Promogao
por tempo limitado.

Legenda: Por tempo limitado! Entdo corre &2 Hoje liberamos uma superoferta! ¢
Nord Dividendos De R$ 205,00 por ano, por apenas 12x de R$ 9,00. Apenas R$ 9,00
por més para ter acesso a Carteira de Dividendos + Monitorias ao vivo + Relatorios

Quinzenais + Canal exclusivo no Telegram + Central de dividas 5 Link nos meus

stories e bio £ & #investimentos #ag¢des #comoinvestir #bolsadevalores
#dividendos #fundosimobiliarios #fiis

Publicidade.

Semana 09: setembro de 2022.

Editorias

29.09

19302 curtidas e 280 comentarios / https://www.instagram.com/reel/CjGsiTsJPTd

Imagem: 65 anos ¢ a idade para se aposentar no Brasil e geralmente com um salario-
minimo. Investindo R$ 200 por més, em 35 anos, vocé teria acumulado R$ 1.280.000
que te daria 10 mil reais por més. Quer aprender como investir para ganhar 10 mil
reais todo més? Leia a descrigao.

Pilulas do
conhecimento.
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Legenda: Parece impossivel, mas néo é. Veja Acabei de postar um passo a passo
do que vocé precisa fazer para alcangar esses tio sonhados R$ 10.000,00 por més.
Relatorio completo nos stories () #investidor #dividendos #investimentos
#comoinvestir #rendapassiva #bolsadevalores #fundosimobiliarios

27.09

1.224 curtidas e 200 comentarios / https://www.instagram.com/p/CjA8CMuMDdU/

Imagem: Quef saber quanto vocé precisa poupar para se aposentar com 15 MIL
REAIS POR MES? Eu quero te ajudar... Se liga nisso da proxima tela. Quanto vocé
precisa para se aposentar com R$ 15.000 por més? Baixe a planilha e descubra.

Legenda: Falaaa meus amores! Achei genial essa planilha de liberdade financeira que
a Nord criou pra noés. Vou deixar para vocés nos STORIES, o link para ter acesso
e comegar ja a calcular o quanto vocé precisa poupar por més para ter o valor que
deseja na sua aposentadoria. Se vocé precisar da minha ajuda, pode escrever aqui
embaixo que eu vou te ajudar meu amor a encontrar a planilha, td bem? Mas, corre
nos stories %’ Nao encontrou? Comente aqui EU QUERO que te envio 4., Vocé
quer essa planilha gratuitamente? #dividendos #bolsadevalores #investimentos
#financaspessoais #rendapassiva

Pilulas do
conhecimento.

17.09

2465 curtidas e 84 comentarios / https://www.instagram.com/p/Ciob3WLOZR7

Imagem: Lembro bem de ir varias vezes falar para um diretor que trabalhei, que tinha
ideias e que gostaria de compartilhar com ele e a equipe. Escrevia muito feliz. E 14 ia
eu falar com ele. Ele me respondeu olhando para o reldgio. Vocé tem 5 minutos pra
falar, da tempo? Eu teria uma hora para falar de algo que eu acreditava, que poderia
ser muito bom para o time pois assim vejo uma empresa. Um time, onde todos podem
trazer suas ideias e serem discutidas. Mas ndo foi nada assim. Ele nem ouviu. Ndo deu
a minima bola. Aquele dia eu fechei a porte e falei: nunca mais trago minhas ideias.
Vou fazer algo que eu acredito e que precisa ser valorizado. Hoje me sito feliz em ver
que a minha ideia totalmente ignorada, deu certo. E peco obrigada para ele. De
verdade. Ele me deu forga para seguir muito mais forte. Vocé vai mesmo deixar
alguém destruir seu sonho? Nao escute nada. Nao se perturbe e nem perca o foco.
Siga em frente e bloqueie o que ndo serve. A resposta para essas pessoas € o
resultado.

Legenda: Alguém ja tentou destruir seu sonho? Dizer que vocé ndo ia conseguir?
Que nio daria certo? E vocé ainda acreditando nisso amor?

Testemunho.

01.09

1.547 curtidas e 18 comentarios / https://www.instagram.com/reel/Ch9ovOzLPxH

Video: Carol Dias: “Vocé pode ser um investidor, né? Vocé que trabalha com alguma
outra coisa, porque as pessoas sdo 14, mas eu ndo sou administradora, ndo sou
economista, ndo tem problema. Po, a gente pode estudar, né? Eu fui modelo e hoje eu
falo de educagdo financeira. Entdo, eu acho que ¢ muito positivo para mostrar para as
pessoas que vocé pode ser um investidor comum, né? Mas eu tive preconceito por ser
mulher, por ter trabalhado de biquini, tudo, eu tomava muita porrada. Eu costumo
brincar e falar assim, ndo, hoje essas pessoas muitas que me deram porrada sao
pessoas que me perdem opinides as vezes de investimento. E elas falam, poxa,
desculpa, eu te julgava, tal, e hoje, po, eu vejo suas dicas. Entdo, assim, tudo bem”.

Legenda: Vocé também pode ser um investidor! Eu comecei do nada meus amores!
Participacdo no @tubacast

Opinido.

13.09

9058 curtidas e 169 comentarios / https://www.instagram.com/p/CiAG8hHuLd2/

Imagem: Carol Dias com vestimenta de praia sentada em um balango em um cenario
paradisiaco de Tulum.

Rotina.
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Legenda: Falaaaa meus amores! Muito bom dia! Tulum que saudade de vocé! Que
lugar especial. Eu voltaria sem duvida. | 4

29.09

385 curtidas e 7 comentarios / https://www.instagram.com/p/CjHCzd8t5Hc/

Imagem: O mapa da liberdade financeira. Ja investiu e perdeu dinheiro?
Provavelmente vocé cometeu um desses erros: Comprar um ativo, a¢éo ou fundo
porque um amigo disse que era bom. E furada. Busque conhecimento, busque ouvir
pessoas que ja chegaram aonde vocé quer chegar, elas sim vao poder te direcionar no
melhor caminho. Olhar para rentabilidade histdrica e pensar que vai ter a mesma
rentabilidade no futuro. Isso ndo ¢ verdade. O que aconteceu no passado certamente
ndo vai acontecer no futuro. O importante ¢ saber analisar o ativo, entender o
momento e ter uma estratégia clara. Com estratégia vocé vai saber aproveitar os
momentos de alta e baixa do mercado. Achar que vai ficar rico rapido. Isso faz com
que vocé fique impaciente e queira comprar ou vender tudo muito rapido. Investir é
um jogo de paciéncia e a longo prazo. Quer aprender exatamente como ¢ quando
investir? Clique no link da bio e faca sua inscri¢do no evento O Mapa da Liberdade
Financeira 100% online e gratuito.

Legenda: Vocé ja deve ter ouvido falar de alguém que investiu ¢ perdeu dinheiro né ?
Infelizmente, € algo que acontece com muita frequéncia, principalmente quando nio
se tem estratégia e conhecimento. ) Existem alguns erros fatais que vocé NAO pode
cometer se quiser ter sucesso nos investimentos. E eu resolvi te contar quais sao.
Passe para o lado e confira (¥ &) Depois clica no link da minha bio e veja o que te
espera! E gratuito.

Cursos,
desafios e
jornadas de
aprendizado.

27.09

2342 curtidas e 39 comentarios /https://www.instagram.com/reel/CjB5Qf-Ag5E

Video: Carol Dias: “Como ¢ que vocé se enxerga daqui 15 anos porque as vezes a
pessoa ela € jovem ela ainda tem aquela né o ritmo tudo e ela ndo para pra pensar
poxa como ¢ que vai ser minha velhice serd que vou ter uma velhice boa e porqué que
eu to falando isso eu tava esses dias ha um tempo atras no hospital e eu tava 14 passou
um senhorzinho bem idoso e ele tava com a familia tava bem né tava sendo assistido
tudo eu pensei poxa gragas a Deus que esse senhorzinho tem ali uma condi¢do né a
gente gostaria que todos os brasileiros pensassem nisso entdo € fica muito nitido que a
gente tem que pensar para o amanha hoje eu ndo quero saber porque minha vida deus
pertence amanhd mas tem que tomar cuidado porque realmente vocé nao sabe dia de
amanhd mas muito provavelmente vocé vai ter que trabalhar deve ser muito mais facil
vocé gastar do que ganhar”.

Legenda: Como vocé se enxerga daqui 15 anos ?

Opinido.

Semana 09: outubro de 2022.

Editorias

04.10

448 curtidas e 4 comentarios / https://www.instagram.com/p/CjS8tM7Nz0P/

Imagem: O mapa da liberdade financeira. Aprenda a viver de dividendos mesmo
sendo iniciante. 100% online e gratuito. Aula 1. Inicio da jornada. Como comegar a
investir com apenas R$ 100 no bolso. 04/10 - As 20h08 - Aula 2: Investimento x
mentalidade. O impacto que uma mente mestra pode causar nos seus investimentos.
05/10 - As 20h08 - Aula 3: Partindo para agdo. Como escolher bons Fiis e agdes?
Quais sdo os requisitos? 06/10 - As 20h08 - Aula 4: Encontrando o tesouro. Descubra
como montar uma estratégia bem definida para executar os investimentos corretos.
09/10 - As 20h08

Cursos,
desafios e
jornadas do
aprendizado.
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A ideia de ser livre financeiramente... Poder fazer as escolhas de acordo com as suas
vontades e ndo necessidades. Viajar mais, passar mais tempo com a familia, ter um
emprego que goste e fazer aquilo que mais ama fazer. Talvez seja isso que vocé
deseja. E eu também desejei um dia, fui atras e consegui! Quero te informar que nos
construimos um mapa. Mas ndo um mapa qualquer. & Esse mapa foi desenhado com
base no conhecimento que me fez chegar aonde estou hoje - resumido em 4 simples
etapas: 1- O Inicio da Jornada / 2- Investimento X Mentalidade / 3- Partindo para acao
/ 4- Encontrando o Tesouro. Serdo 4 dias, sempre as 20h08, comecando HOJE,
aprofundando nessas 4 etapas de conhecimento, para que vocé finalmente aprenda a
investir com seguranga e estratégia. Compartilhe esse conteudo para uma pessoa
que também quer conquistar a liberdade financeira, O EVENTO E GRATUITO!
© NOS ENCONTRAMOS HOJE, AS 20H08, NO CANAL IRMAOS DIAS

PODCAST! Ainda da tempo de se inscrever no link da bio!

19.10

2821 curtidas e 82 comentarios / https://www.instagram.com/p/CjSnN11LuYZ/

Imagem: Louise Barsi disse que recebeu R$ 800 mil reais de dividendos nos tltimos
12 meses. O que vocé faria com 800 mil reais e 28 anos apenas? Quer aprender como
investir para ganhar 10 mil reais por més? Deixei nos stories e no link a bio, um
relatdrio gratuito ensinando como.

Legenda: Parece impossivel, mas ndo é. Acabei de postar um passo a passo do que
vocé precisa fazer para alcangar esses tdo sonhados R$ 10.000,00 por més.
Relatorio completo nos STORIES e na BIO #investidor #dividendos

#investimentos #comoinvestir #rendapassiva #bolsadevalores #fundosimobiliarios

Pilulas do
conhecimento.

03.10

7961 curtidas e 190 comentdarios / https://www.instagram.com/reel/CjQXDY YuzQG/

Imagem: O que vocé prefere? R$ 1.200 reais do INSS (X) ou R$ 12.682 de
dividendos igual eu? (ok). Eu vou te ensinar o Mapa para sua Liberdade Financeira.

Legenda: Se vocé quer alcancar a sua liberdade financeira, eu vou te ensinar DE
GRACA no desfio que comeca AMANHA! #» Entdo corre no link da bio e

garanta sua vaga! Se vocé ndo achar, eu postei nos stories ou s6 comentar EU
QUERO que te envio!

Cursos,
desafios e
jornadas do
aprendizado.

05.10

991 curtidas e 170 comentarios / https://www.instagram.com/p/CjWgowRO7d-/

Imagem: Carol Dias e André Dias posam para a camera em sala de podcast.

Legenda: E ai, o que acharam da aula de hoje ? E comentem aqui a
#euqueroviverdedividendos

Rotina.

17.10

1.505 curtidas e comentarios / https://www.instagram.com/p/Cj11d68rUsM/

Imagem: R$ 15 mil reais por més! Ja pensou? Se vocé quer se aposentar ganhando
mais de R$ 15 mil reais por més. EU vou te ajudar. Se liga nessa planilha. Quanto
vocé precisa poupar para se aposentar com R$ 15 mil por més? Baixe e descubra.

Legenda: Falaaa meus amores! Achei genial essa planilha de liberdade financeira que
a Nord criou pra nés. Vou deixar para vocés nos STORIES e na BIO, o link para ter
acesso e comecar ja a calcular o quanto vocé precisa poupar por més para ter o valor

que deseja na sua aposentadoria. Se vocé precisar da minha ajuda, pode escrever aqui

embaixo que eu vou te ajudar meu amor a encontrar a planilha t4 bem? Mas, corre nos
stories ou na Bio %’ Vocé quer essa planilha gratuitamente? #bolsadevalores
#investidor #investimentos #rendapassiva #dividendos

Pilulas do
conhecimento.

09.10

456 curtidas e 13 comentarios / https://www.instagram.com/p/Cjgz_kcuoOp

Cursos,
desafios e
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Imagem: Inscrigdes abertas para a EVD. R$ 100 de desconto, valido nas primeiras
24h. Inscri¢des no link da bio.

Legenda: O bau do tesouro foi revelado! Anunciamos que finalmente estdo
abertas as inscrigdes para a nossa super comunidade! O "Eu Vivo de Dividendos"
agora esta disponivel para compra! Se vocé sonha em aumentar 10x mais a sua renda
atual... Aposentar com qualidade de vida e boa satde financeira... Dormir tranquilo
porque ndo precisa se preocupar com a volatilidade do mercado... Dominar a arte de

investir e viver de dividendos... A hora ¢ agora! A boa noticia é que vocé pode se

tornar aluno ainda HOJE através de uma oferta especial que preparamos para voce.

Olha s6 o que vocé encontrara dentro da EVD Organizacdo Financeira;
Mentalidade; #4 Como investir do Zero; 4 Quando e o que investir;
Comunidade no Telegram super exclusiva para alunos; §4 Acesso aos

investimentos da Carol Dias e André Dias em tempo real; Aulas ao vivo e

fechadas com os irméos dias e convidados; £4 Ativos de renda fixa e variavel,

4 Noticias diarias relevantes do mercado; ORIENTACAO PELOS IRMAOS
DIAS. Clicando no link da bio, vocé pode garantir de bonus: T Encontro
presencial para os primeiros 100 alunos; | Desconto de R$100,00 de desconto
usando o CUPOM: 100EVD (que vai acabar depois de 24h) T 12 meses de acesso
ao aplicativo AKELOO T Carteira recomendada da Nord = acdes e Fiis;

T Planilha de organizag¢do financeira; T Planilha de rebalanceamento de carteira;
Esta esperando o que para fazer a sua inscri¢do e comegar a investir com os Irméaos
Dias?

jornada do
aprendizado.

18.10

6.924 curtidas e 281 comentarios / https://www.instagram.com/reel/Cj3A03_JK1Q

Video: Carol Dias: “Vocé ndo pode pular esse Reels que eu fiz pra vocé. Se liga nessa

dica. Sabia que a Nod Research criou uma planilha pra vocé ai saber quanto que vocé

precisa poupar pra se aposentar, pra ter 15 mil reais mensais na sua conta? E detalhe,

essa planilha ¢ gratuita. Eu mesma ja usei e ¢ muito facil de mexer. Quer saber aonde

vocé vai encontrar? E claro, meu amor, que eu deixei tudo de forma muito simples pra
vocé. Aproveita e vai la e confere. Vai na minha bio. Preenche ali no link que vocé
vai ganhar essa planilha gratuitamente. Bom, hein? Saber quanto que vocé precisa

poupar pra se aposentar? Faz essa conta”.

Legenda: Foi util pra vocé essa informagio meu amor? Quer ganhar essa planilha
financeira gratuitamente e saber quanto vocé precisa poupar para se aposentar com
5,10, 15 mil reais por més? Comenta aqui embaixo se tiver dividas, que eu vou te
ajudar! @ %’ #investidor #dividendos #investimentos #bolsadevalores
#rendapassiva

Pilulas do
conhecimento.

Semana 10: novembro de 2022.

29.11

2246 curtidas e 58 comentarios / https://www.instagram.com/p/CljMhCIrQ9H/

Imagem: A grande meta do investidor iniciante ¢ viver de dividendos. Sabia que
investindo hoje cerca de R$ 300 reais por més, vocé acumula um patriménio de 1
MIHAO em 30 anos? ‘Mas onde investir Carol?” Vou te ajudar. Deixei nos meus
stories o relatorio gratuito com as 3 melhores pagadoras de dividendos para 2023.

Corre 14.

Legenda: Quer viver de dividendos? Corre nos meus stories e baixe de graca o
relatorio gratuito. #investimentos

Pilulas do
conhecimento.

21.11

834 curtidas e 24 comentarios / https://www.instagram.com/p/CIPRWelpr8y/

Imagem: Ja pensou em investir com os Irmaos Dias? Entenda tudo sobre a
Comunidade EVD.

Publicidade.
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Legenda: Ja imaginou vocé entendendo como fazer bons investimentos, escolhendo as
melhores empresas e obtendo retorno de diversos dividendos? A Comunidade EVD
foi criada pensando nisso e pensando em vocé! Um treinamento completo, do zero ao
avancado, para vocé saber quando, como e onde investir! O que vocé ird aprender?
Mentalidade de Investidor £4 Planejamento Financeiro Como comegar a
investir com pouco dinheiro Investimentos de Renda Fixa Investimentos de
Agdes Investimentos de Fundos Imobiliarios Como criar a sua estratégia
Conhecer os investimentos dos Irmaos Dias. E vocé tera como bonus: Acesso
gratuito a um encontro presencial com Carol ¢ André Dias para os 50 primeiros
inscritos do desconto black; 12 meses de acesso gratuito ao aplicativo AKELOO
(Calculadora de Imposto de Renda mensal e anual para os seus investimentos, ¢
gestor de carteira); Carteira recomendada mensal da Nord Research = Acdes e
Fiis (Recomendacdes dos melhores investimentos com analise dos Irmaos Dias);
Planilha de organizagdo financeira; Planilha de rebalanceamento de carteira.
Tudo isso com um desconto de R$100 reais, disponivel até o dia 29 de novembro!
Nao perca essa chance! Clique agora no link da bio e entre para a comunidade de
investimentos mais completa do Brasil.

16.11

10.027 curtidas ¢ XX comentarios / https://www.instagram.com/reel/CICvbh-v9Sf

Video: Carol Dias: “O meu maior erro foi justamente colocar quase um milhdo de
reais na previdéncia. Eu fui 14 e concentrei tudo na previdéncia. Eu sei que tem muitas
pessoas aqui que acabam cometendo esse erro. Quando eu comecei, eu falei vou falar
o meu principal erro que foi esse de quase um milhdo na previdéncia. Entdo, uma das
coisas que ¢ mais importante para o investidor e eu falo até por ter passado por isso, é
a diversificagdo. As vezes o investidor fala igual vocé fala vou colocar o meu dinheiro

ali e estd concentrado. Nao faca isso”.

Legenda: Meu maior erro foi esse! E o seu?

Opinido.

25.11

502 curtidas e 13 comentarios / https://www.instagram.com/p/CIZdwNWJ28N/

Imagem: Live. O caminho para alcangar a liberdade financeira. 29.11, as 20h08.
Canal Irmaos Dias Podcast.

Legenda: Fala, meus amores! Dia 29 de Novembro, Terca-feira as 20h08, vamos fazer
uma live suuuper especial no Canal do Youtube Irmaos Dias Podcast, onde vamos
falar sobre o caminho para alcangar a liberdade financeira. 2022 ja esta acabando
e eu te pergunto: vocé esta satisfeito com o que tem hoje? As mudangas nas nossas
vidas comegam na mente. E se vocé quer entender como alcangar a sua liberdade
financeira, ndo aguenta mais viver para pagar contas, e quer realmente a aprender a
investir com seguranca, esse evento ¢ para vocé. E ¢ aquilo: quem investe, dorme
tranquilo. N6s vivemos de dividendos, e vocé, quer viver também? Entdo bora! Ja
aproveita e se inscreve 14 no canal, ativa o sininho para ser lembrado quando
comecarmos!

Publicidade.

14.11

913 curtidas e 18 comentarios / https://www.instagram.com/reel/Ck8fjUCrpAt/

Imagem: No tltimo més, recebi R$ 5.540 somente de fundos imobiliarios. E vocé,
ainda nao recebe porqué? LINK GRATUITO nos stories para aprender a receber 5k
TODOS OS MESES.

Legenda: (3 Contetido GRATUITO! % Corre nos stories e aprenda a receber um
renda de 5k TODOS OS MESES!

Provando o seu
ponto.

10.11

38.128 curtidas e 443 comentarios / https://www.instagram.com/p/Ckyidrdposf/

Rotina.
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Imagem: Carol Dias de 6culos de sol, chapéu e roupa de praia olhando de maneira
imponente para a camera. Ao fundo, paisagem praiana.

Legenda: Seguimos o fluxo... foi surreal essa viagem! Uma das viagens que mais
marcou minha vida. E vocé? Qual lugar amou conhecer? Compartilha comigo aqui
amor

04.11

8.446 curtidas e 179 comentarios / https://www.instagram.com/p/Ckil19H9Mmz;/

Imagem: Print de noticia “Se vocé tivesse comprado cerca de 300 reais em Bitcoins
dez anos atras, estaria com mais de R$ 147 milhdes agora”

Legenda: Parece MENTIRA, mas ¢ real. Abra sua conta gratuita na Bitprego (link na
Bio e story) para comegar a investir imediatamente. Abriu a conta, vocé investe com
TAXA ZERO em Bitcoin e Ethereum a partir de R$ 5,00. Hoje bitcoin esta valendo
106 mil reais. Pode cair para 50 mil ou explodir para 300, 500 mil. Vai devagarinho
aos poucos com 5 reais vocé ja pode comegar. Abra a conta gratis para comegar (Link
na bio e Story) #bitcoinbrasil #investimentos

Opinido.

Semana 11: dezembro de 2022.

27.12

3.178 curtidas e 406 comentarios / https://www.instagram.com/p/CmrRoURrtMt/

Imagem: Quem ta comegando com R$ 100, R$ 200 por més, também acumula
patrimonio grande. Veja, se vocé investir R$ 200 todo més, durante 35 anos, tera 1,2
milhdo na conta, que da uma renda mensal de 10 mil reais. Mas como comegar?
Segue a minha sugestdo. Comece focando em ativos que pagam dividendos. E a
melhor opgdo para quem ¢ iniciante. Receber dividendos na conta ¢ um 6timo
estimulo para te ajudar a continuar, pois através deles, vocé vé o resultado dos eus
investimentos. Mas ndo é qualquer ativo que deve comprar, precisa estudar o ativo e
ver se vale a pena té-lo na carteira. Quando se ¢ iniciante, geralmente ndo tem
conhecimento para escolher um ativo, ou vocé ndo se sente seguro e até nem tenha
tempo. Por isso, sugiro que faga isso. A Nord Research montou uma carteira das
melhores ac¢des para se investir agora! Ela ¢ focada no investidor iniciante que nao
sabe como comegar ou quais agdes comprar. E hoje, estdo liberando por tempo
limitado um desconto especial. De R$ 60/ano por R$0,83 més.

Legenda: Por tempo limitado! Entdo corre %’ Hoje liberamos uma superoferta!
Nord A¢des. De R$60,00 por R$10,00 Apenas R$10,00 para ter acesso a Carteira de
Agdes + " Curso Como comprar uma A¢ao" + Monitorias ao vivo + Relatdrios
Quinzenais Um tnico pagamento de R$10,00 com direito a 12 meses de acesso a série
mais indicada para quem estd comegando na Bolsa. ¥ Link nos meus stories e bio
< &’ #investimentos #agdes #icomoinvestir #bolsadevalores #dividendos

Publicidade.

12.12

23.900 curtidas e 464 comentarios / https://www.instagram.com/p/CmEtLsOONwv/

Testemunho.
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Imagem: O dia que eu realmente deixei tudo pra tras. Escutava essa frase de muitas
pessoas: Carol vocé esta 6tima. Estd na melhor fase. Esta na televisdo, estd ganhando
dinheiro e deve ter muitas pessoas que querem estar perto de vocé. Mas eu pensava:
eu ndo estou na melhor fase. Eu me sentia na pior. Eu tinha fama, tinha meu dinheiro,
meu trabalho, mas ndo tinha mais emocional. Eu ndo queria mais fazer o que eu fazia.
Eu tinha dias muito tristes. Dias que eu chorava para nao ir para a televisdo. Eu queria
apenas ser a Carol. Uma Carol totalmente comum. Eu queria mudar minha vida para
algo que eu amasse fazer. Dias e dias dependendo de corpo comendo uma macga por
dia. Ansiedade absurda. Depressdo. Isolamento. Trabalhar com Rivotril no bolso...
Um dia eu simplesmente falei: ou eu continuo. Ou eu vou pirar. Nao adianta trabalhar
sem amar o que fazemos. Entao, seu simplesmente joguei tudo para o alto. Aquela
vida que parecia perfeita para todos. Mas que também trazia saiide emocional
destruida. Desmontada. Eu decidi sair de tudo e recomegar com aquilo que amava
fazer (ensinar a ganharem dinheiro e a valorizarem). Perdi milhares de contatos? Sim.
Mas, ganhei um trabalho que eu amo fazer. E aqui, fica uma pergunta minha pra vocé.
Vocé pode mudar a sua vida. Ela passa rapido. Muito rapido. O que vocé acha que
esta dando errado e como vocé pode melhorar? Vocé ama o que vocé faz. Vai dar o
seu melhor pra fazer o que ama? [sic].

Legenda: O PIOR DIA DA MINHA VIDA...faz sentido?

3.414 curtidas e 30 comentarios / https://www.instagram.com/reel/ClpTnkVrMg5

Video: Carol Dias: “E eu vi muitas pessoas que ganhavam muito dinheiro quebrarem.
Literalmente perderem tudo. Porque aquela pessoa ndo se organiza e ela acha que
aquele dinheiro vai ser sempre, vai ser aquele topo sempre.

S6 que de repente o que acontece? Nao € mais. E eu vi muita gente da televisdo
quebrar. E quanto mais ganha, mais facil quebrar. Entio o tombo é maior. E aquilo
que a gente falou do Jodo, né? Ele comeca a ganhar 2, gasta 2, comegou a ganhar 50,
gasta 50. A hora que perdeu, meu amigo, para sustentar os 50 ¢ muito dificil
se ele ja ndo tiver dividendos, ja ndo tiver um aporte.”

Legenda: Eu vi muita gente quebrar! #finangas #investimentos

Opinido.

7.423 curtidas e 339 comentarios / https://www.instagram.com/p/CmPY -a7p0vQ

Imagem: CANSEI... Que cansago que me deu ver so pessoas reclamando e pedindo
milhares de coisas gratuitamente. Estudar ninguém quer? Até quando vocé vai
reclamar da sua vida e culpar os outros? O mundo? Até quando vocé ndo vai assumir

que precisa mudar seu caminho e que precisa estudar? Até quando vocé vai ser
preguigoso? Parem de vitimismo o tempo todo. Ou vocé muda ou o tempo vai te
mudar da forma mais dura. E eu td aqui escrevendo isso para te alertar. Vai se mexer.

Legenda: Desabafo...

Opinido.

7.196 curtidas e 114 comentarios / https://www.instagram.com/p/CmhmrAyp6Ht/

Imagem: Carol Dias pousa para a camera.

Legenda: Hoje em dia estou mais preocupada em me agradar, fazer dinheiro e viajar,
do que com a opinido dos outros. Errada eu ndo to amores!

Concordam? &t

Rotina.

3.841 curtidas e 270 comentarios / https://www.instagram.com/p/Cm_UNXbukN7/

Opinido.
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Imagem: Essas 5 regras sdo fundamentais na sua vida. Faga as pazes com o seu
PASSADO, para que ele ndo atrapalhe o seu presente. Pare de pensar demais... Esta
tudo bem néo saber todas as respostas. Elas vao aparecer quando vocé menos esperar.
Nao COMPARE sua vida com a dos outros e néo as julgue, vocé nao faz ideia qual
jornada que ela esta passando. O tempo cura tudo, dé tempo a ele. O que as pessoas
pensam de vocé, ndo € da sua conta. Esse post faz sentido pra vocé meu amor? Se
sim, coloque um emoji na legenda.

Legenda: Faz sentido pra vocé?

2.424 curtidas e 34 comentarios / https://www.instagram.com/p/ClzqkLGIMDL/

Imagem: Muitas pessoas acreditam que vocé tem que ser milionario ou milionéria pra
investir. Entdo a gente quer falar pra vocé que ndo ¢ impossivel, porque as pessoas
acham que tem que ter 100 mil, 200 mil e ndo. Hoje vocé compra fundos imobiliarios
com 50 reais, 100 reais, vocé€ tem uma cota, né, 10 reais e vocé€ pode ter uma cota sim,
meu amor. E ser sdcio de um fundo e ali conforme for vocé vai colocando mais
dinheiro, né, vai vendo os dividendos cairem. Entdo néo ¢ s6 pra milionario.

Legenda: Qual foi o valor do seu primeiro investimento na bolsa de valores ?

Opinido.

Semana 12: janeiro de 2023.

Editorias

02.01

7.077 curtidas e 207 comentarios / ttps://www.instagram.com/p/Cm6RLy0O5SN

Imagem: 6 afirmag¢des que vdo mudar sua vida. Eu tenho orgulho de mim. Eu ndo vou

me preocupar com aquilo que ndo tenho controle. Sou grata por tudo que tenho. Hoje

eu escolho ser feliz e me amar. Eu estou pronta para o que der e vier. Faz sentido pra
vocé? Se sim, comenta aqui: eu quero mudar.

Legenda: Faz sentido pra vocé meu amor?

Opinido.

16.01

6.233 curtidas e 473 comentarios / https://www.instagram.com/reel/Cm1Uw1lapvrk/

Imagem: Sera que R$ 5.000 todos os meses, te ajudaria? Eu recebo isso por més s6 de
FIIS. Vou te ajudar a receber também de graca. Esta tudo nos stories.

Legenda: Como ganhar 5k TODOS OS MESES! Sem fazer nada, s6 com renda
passiva! Te ajudaria? &) % Entdo corre nos STORIES que eu deixei tudo 1a. Se
vocé€ ndo achar, comenta aqui EU QUERO que te mande DE GRACA!

Pilulas do
conhecimento.

04.01

4.885 curtidas e 130 comentarios / https://www.instagram.com/p/CnpWIABrLUF/

Imagem: Somos 7 milhdes. Obrigada.

Legenda: Obrigada a todos vocés, meus amores @ sem vocés seria impossivel
realizar esse sonho! Desejo 0 mesmo sucesso que tive nessa jornada a todos vocés que
me apoiam.

Opinido.

08.01

20.500 curtidas e 371 comentarios / https://www.instagram.com/p/CnKOm;jTInJl/

Video: Carol Dias: “Uma coisa que eu escuto muito ou leio. Nossa, Carol, mas como
€ que vocé fez uma transi¢do de carreira? Vocé era modelo, trabalhava na TV, num
programa que usava biquini, € vocé de repente mudou para a educagdo financeira. E a
minha resposta principal ¢ o que eu precisei fazer? Estudar. Eu estudava 5, 6 horas
por dia e eu tinha que fazer isso porque eu sabia que a questao de cobranga em mim ia
ser muito maior. Entdo eu estudei, eu tive muita disciplina. Deixar de sair, deixar,
vocé vai ter que ficar estudando, focado. E também, criticas. Eu botei de lado, porque
um monte de gente falava vocé ¢ louca, isso ndo vai dar certo. As vezes a gente
precisa se julgar e acreditar na gente. Falar assim, poxa, eu vou acreditar, vou estudar,
vou fazer o meu melhor, ser constante, fazer até a disciplina e vou tentar.

Opinido.
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Legenda: De PANICAT a MILIONARIA! Vocé acreditava em mim? Acreditava que
eu poderia mudar?”

13.01

7.989 curtidas e 200 comentarios / https://www.instagram.com/p/CnXSJI1LYoY/

Imagem: No més de agosto, recebi de proventos R$ 22.912. Foi um dos meses desse
ano que eu mais ganhei dividendos. Foram: Dividendos: R$ 12.682 de acdes e
investimento no exterior. 'Aluguéis': R$ 7.043 de fundos imobiliarios. JCP: RS 3.187
acdes. Nem precisei trabalhar. Quer saber quais os melhores fundos imobilidrios para
investir e receber dividendos? Corre nos meus Stories e veja 0 passo a passo que
deixei la com uma promocéo exclusiva da Nord DIIs por 10 reais/ano. Deixei também
um relatorio gratuito ensinando como ganhar 10k/més.

Legenda: Por tempo limitado! Entdo corre %’ Hoje liberamos uma superoferta! «
Nord Fundos Imobiliarios = De R$ 216,00 por ano, por R$10,00/ano. Apenas R$
10,00 para ter acesso a Carteira de Fundos Imobiliarios + Monitorias ao vivo +
Relatorios Quinzenais + 30 DIAS DE TESTE GRATIS Um tinico pagamento de R$
10,00 com direito a 12 meses de acesso as séries mais indicada para quem esta
comegando na Bolsa. ¥ Link nos meus stories e bio % %’ #investimentos #agdes
#comoinvestir #bolsadevalores #dividendos #fundosimobiliarios #fiis #rendapassiva

Publicidade.

31.01

868 curtidas e 24 comentarios / https://www.instagram.com/p/CoFr318Lf2U/

Imagem: ATENCAO: Quanto R$ vocé precisa para se aposentar? Todo o ser humano
comega trabalhar pensando na sua aposentadoria. Todos querem alcangar a liberdade
financeira e viver tranquilamente. Para isso, ¢ necessario se organizar financeiramente
e deixar os dividendos trabalharem por vocés. Uma coisa eu te falo: Nao dependa do
INSS! O INSS infelizmente esta quebrado. Sdo necessarios 10 contribuintes para
sustentar 1 aposentado e essa conta ndo fecha. Cada dia que passa o brasileiro tem
menos filhos e ainda a expectativa de vida sobre. Ou seja, menos contribuintes ¢ os
aposentados vivendo mais, sdo mais e mais anos para o governo pagar aposentadoria
via o INSS. Depender do INSS ¢ loucura. Agora se vocé se organizar, pode se
aposentar via DIVIDENDOS. Sera que vocé esta no caminho certo? Se vocé parasse
de trabalhar hoje, quanto tempo seu patrimoénio atual poderia sustentar seus gastos? E
quanto vocé precisa economizar a partir de hoje para ter uma aposentadoria de R$ 5k,
RS 10k ou mais? Use a planilha financeira a seu favor (GRATUITO). Vou deixar o
link para baixar a sua planilha de liberdade financeira nos meus stories. Vale a pena.
Confere la.

Legenda: Falaaa meus amores! Achei genial essa planilha de liberdade financeira que
a Nord criou pra nés. Vou deixar para vocés nos STORIES e na BIO, o link para ter
acesso e comegar ja a calcular o quanto vocé precisa poupar por més para ter o valor

que deseja na sua aposentadoria. Se vocé precisar da minha ajuda, pode escrever aqui
embaixo que eu vou te ajudar meu amor a encontrar a planilha esta bem? Mas, corre

nos stories ou na Bio %’ Vocé quer essa planilha gratuitamente? #bolsadevalores
#investidor #investimentos #rendapassiva #dividendos

Pilulas do
conhecimento.

25.01

4.898 curtidas e 172 comentarios / https://www.instagram.com/p/Cnl_lynr2Uy/

Imagem: A maioria das pessoas ndo sabem disso. Se vocé investir R$ 300,00 todo
més, vocé tera: Em 1 ano: R$ 3.800. Em 10 anos: R$ 69.000, Em 20 anos: R$
296.000, Em 30 anos: R$ 1.040.000,00. E te d4 uma renda mensal de R$ 10 mil reais.
Quer ganhar 5 mil, 10 mil reais por més? Deixei nos meus stories um passo a passo
ensinando como investir para ganhar 5, 10 mil reais todos os meses. Link nos stores.

Legenda: Relatorio gratuito nos stories e na Bio. Corre 14 &’ #investimentos

Pilulas do
conhecimento.

Fonte: Elaboragdo da autora, a partir das publicacdes do Instagram de Carol Dias (2024).
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Sorteio para a falsa semana de Nathalia Arcuri do contetido publicado de fevereiro de 2022 a janeiro

de 2023.

Semana 01: fevereiro de 2022.

Editorias

12.02

26.335 curtidas e 261 comentarios |
https://www.instagram.com/p/CZ4G5 1uLSyb/

Imagem: Nathalia Arcuri em selfie com uma torre ao fundo na Europa, Espanha.

Legenda: Nunca imaginei que levar educagao financeira me levaria tdo longe...
ouse sonhar. O melhor dia para comecar a erguer o seu império € hoje. Vocé vai
comegar com barro e agua, vai ter que fazer seu proprio tijolo... vao dizer que
vocé ¢ maluca(o) e que ndo vale a pena, que vai levar a vida toda e que vocé néo
nasceu pra isso. Mande a merda e continue. Rainha de verdade faz assim. Foto
(@ericoborgo

Provando o seu
ponto.

16.02

23.786 curtidas e 472 comentarios |
https://www.instagram.com/p/CaC _c5GJWOw/

Imagem: Nathalia Arcuri segura o prémio Empreendedor do Ano.

Legenda: AAAAH, QUE FESTA! % Hoje é dia de comemorar (e muito) esta

linda homenagem! % Recebi o Prémio Empreendedor(a) do Ano EY na
Categoria Emerging, que reconhece empreendedores a frente de empresas com
grande potencial de crescimento. Eu realmente acredito que o maior legado que
eu posso deixar é a educagio financeira e a transformacio. E um misto de
emogoes: fico emocionada, fico feliz, me sinto orgulhosa em saber que a Me
Poupe! esta no caminho para promover cada vez mais a desfudéncia da nacao e
ainda por cima esta sendo reconhecida por isso. Eu convido vocés a dividirem um
pouquinho desse momento comigo pela transmissdo que sera feita pelo Estadao.
= E hoje as 18h30 ¢ o link ja esta na bio @nathaliaarcuri :) IMPORTANTE!
Esse prémio também ¢ seu, que acredita no meu propésito. E nosso!

Provando o seu
ponto.

03.02

56.844 curtidas e 686 comentarios |
https://www.instagram.com/p/CZhTe6Gul3a/

Imagem: Foto de Nathalia Arcuri e texto: “Vocé se torna o que pensa sobre si a
maior parte do dia. Diga ‘eu sou um idiota’ e sera’.

Legenda: Eu tenho (ainda) um chicote nas minhas maos. Fui treinada para ter um
senso critico que ndo me permitia relaxar. Com o passar do tempo, depois de uma
anorexia, depressdo e muita leitura, eu comecei a me aceitar mais. Hoje eu
consigo controlar o tal chicote do autojulgamento. Aquele que diz baixinho no
meu ouvido: "Vocé ndo ¢é boa o bastante"; "Vocé ndo fez mais que a sua
obrigagdo"; "A culpa foi sua"; “Vocé ndo devia ter dito isso". Ué, mas o que isso
tem a ver com dinheiro? - A voz julgadora que habita em vocé pode pensar -
Tudo. Quando vocé se permite pegar mais leve com vocé e fazer testes com a
possibilidade de errar, até os seus investimentos melhoram. Foi assim que eu
perdi o medo de investir. Lendo, estudando, mas acima de tudo, fazendo. Vocé
nao precisa largar o seu emprego, largar o seu casamento, largar a poupanca de
uma vez. Vocé pode testar, errar e aprender. E a cada teste vocé saird melhor do
outro lado. Eu te convido a testar baixar o volume da voz do julgamento que diz
que investimento ndo ¢ pra vocé. SO por hoje. Se vocé pensou em alguém
enquanto lia esse texto, marque essa pessoa aqui. Ela pode estar precisando de
ajuda para baixar a voz julgadora que mora na cabeca dela.

Testemunho.

09.02

56.273 curtidas e 830 comentarios |
https://www.instagram.com/p/CZxYNA3JakJ/

Imagem: Um grafico pizza com o texto ‘O que fazer com o seu proximo salario’?
Educagao 5%, Livre 10%, Boletos pessoais/Metas 30%, Essencial 55%.

Legenda: Mas Nath, como vocé organiza a vida de um devedor em 4 semanas?
Fazendo a pessoa pagar boletos para ela mesma, deixando mais juros de presente
para si do que para os bancos e cartdes de créditos ;) essa ¢ a metodologia que eu

criei e aperfeicoei ao longo dos ultimos 7 anos. Olhando pra esse grafico pizza

Pilulas do
conhecimento.
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pode parecer impensavel destinar 30% de tudo o que vocé ganha para
metas/futuro/investimento, mas eu posso te garantir - o reality ta ai pra provar
- que é possivel SIM! A Magia do método esta em entender que além do
dinheiro que vocé ganha hoje é possivel trazer dinheiro novo para poder se pagar
primeiro (renda extra funciona no principio e aumentar o seu valor de mercado ¢ a
resposta definitiva). Funciona assim: Com 70% vocé vive o hoje (considerando
um investimento em educagio, para se aperfeicoar), com 30% vocé investe pro
SEU futuro. Lembrando que quando falamos do futuro, ndo € s6 a sua liberdade
financeira 14 na aposentadoria, ok? E economizar pra comprar a roupa que vocé ta
querendo, pra trocar o carro/moto, para o micro-ondas... TUDO. Os 30% para o
futuro pagam tanto as suas metonas de longo prazo, quanto uma metinha que vocé
tenha pra daqui a 3 meses ou para o proximo fim de semana. Sabe aquilo que
vocé parcelaria? Agora vocé junta as parcelas, investe e paga a vista (com
desconto, se possivel). Super simples? Sim. Mas néo ¢ tdo facil no inicio. Vai
exigir dedicacdo, planejamento, muita pratica e que vocé reveja sua relagdo atual
com o dinheiro. Vocé vive dois degraus abaixo? Planeja metinhas para os
proximos meses? Metas para os proximos anos? E metonas lada na frente?
Compartilha esse post como se fosse uma corrente pra ele ir mais longe e alcancar
mais pessoas que precisam de educacdo financeira.

28.02

39.008 curtidas e 220 comentarios | https://www.instagram.com/p/Cahm51iOgGr/

Imagem: Foto de Nathalia Arcuri e texto ‘Eu decido quando e como vou ter as
coisas. Nao as coisas que decidem por mim’.

Quantas vezes vocé foi ao Shopping depois de uma discussdo que te abalou e
pensou: "Eu merego." E aquele dia que alguém que vocé ama fez algo que te
deixou super chateada(o) e vocé descontou naquela comprinha por impulso no
Instagram? Eu sei, dd um confortinho gostoso na hora de comprar... 0 nosso
cérebro ADORA uma compensagdo imediata. Mas e depois? Quanto tempo durou
aquela sensacdo de prazer? 30 dias? Uma semana? 5 minutos? Enriquecer ¢
muito mais do que saber ganhar, gastar e investir dinheiro. E saber se dar valor. E
conhecer quais sdo os gatilhos que te fazem cair na compra por impulso e
desperdigar a chance de colocar aquele mesmo dinheiro pra trabalhar pra
vocé. Quando eu crio um plano para o Reality Me Poupe! a primeira coisa que eu
vejo sdo os gatilhos emocionais dos participantes € o que esta por tras das
comprinhas por impulso, das dividas adquiridas e da procrastinagdo para resolver
o problema. Quando eu chego na causa do que faz a pessoa se sabotar, todo o
resto fica mais facil. (alias, clica 14 no link da bio @nathaliaaruri pra ver o
desfecho da historia da Raquel). Investir e ser livre ndo tem nada a ver com "parar
de gastar". E gastar com o que vocé quer de verdade, ndo com o que o Instagram
quer que vocé queira. Foi mal, Instagram, mas esse ¢ o meu papel.

Opinido.

17.02

84.213 curtidas e 721 comentarios |
https://www.instagram.com/p/CaF7WxVPtkK/

Imagem: Foto de Nathalia Arcuri + texto: ‘(Isso pode doer). O dinheiro ¢ fruto do
seu tempo. Quando vocé faz uma comprinha por impulso e depois de arrepende, é
porque sentiu que jogou sua vida no lixo.’

Legenda: Vocé trabalhou (E NAO FOI FACIL) para ganhar cada centavo que esta
hoje na sua carteira ou conta bancaria. E esse dinheiro que vai comprar o que é
necessario para o seu dia a dia, além de ajudar a construir os seus sonhos. Entdo
faz sentido esquecer COMO ele foi parar em suas maos ou sobre como foi suado
ganha-lo? Cada centavo ¢ fruto do SEU ESFORCO. "S6 se vive uma vez", "Nao
vou levar pro caix@o" e pensamentos similares, sdo atitudes que te fazem jogar no
lixo o tempo de vida gasto para ganhar dinheiro e o seu valor profissional, que
custou o que vocé tem em maos hoje. Use com inteligéncia. Marque aqui uma
pessoa inteligente que precisa ter essa visdo, assim como vocé! &

Opinido.

28.02

3.827 curtidas e 36 comentarios |
https://www.instagram.com/reel/CaiS7AypwUN/

Video: Nathalia para aluna “Eu fiquei muito orgulhosa com a decisdo que vocé
tomou. Saindo daqui vocé vai ter ainda um monte de desafios pela frente, mas que
vocé tem agora capacidade e coragem para encarar cada um deles de frente. Mas

Opinido.
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¢ importante que vocé entenda também que o café de Marte ndo representa o seu
sonho. Seu sonho ¢ muito maior do que ele. E verdade. E talvez aquilo que vocé
esta deixando de legado aqui seja muito mais valioso do que o proprio café. E
principalmente aquilo que vocé vai construir a partir de agora. Muito obrigada por
ter me permitido ndo tanto que eu gostaria de te ajudar. Mas foi um prazer, foi
uma honra”. Aluna: “Eu que agradeco muito a sua ajuda, muito. Acho que esse
radio foi um baita aprendizado por minha vida inteira. E eu acho que daqui eu vou
levar isso para minha mée, para os meus amigos, para todos. Aquele, so erra
quem faz, quem eu uso. Quem ndo faz nada ndo erra. Valeu. Meu Deus.
Obrigada. Obrigada”. Nathdlia: “Parabéns. Parabéns. Parabéns. Obrigada”.

Legenda: Errar exige uma coragem enorme. S6 erra quem tenta, quem vai la e
coloca a cara pra ver no que da... Quem tem a coragem de tentar aprender. Porque
ao final, quando se sonha, o legado vai muito além de um erro pelo caminho. A
Raquel ainda vai muito longe e eu espero que vocé também. Tenha coragem,
errando ou ndo, o seu legado ta esperando para ser construido! Ja assistiu o ultimo
episodio da Raquel no Reality? Me conta aqui nos comentarios o que vocé achou

| 4

Semana 02: marco de 2022.

18.03

28.355 curtidas e 1.106 comentarios |
https://www.instagram.com/p/CbPwIuAuxTW/

Imagem: Print de mensagem enviada pelo direct do Instagram com depoimento
de seguidora ‘Nath, acho que voc€ ndo vai ler, mas queria compartilhar que
ontem fui fazer meu IR e me dei conta que juntei meu primeiro milhdo de
patrimdnio. Muito feliz com esse marco. Em 2015 quando eu comecei a investir,
eu tinha 40 mil do meu carro que vendi porque ganhei um carro da empresa ¢ de
14 pra c4 com muita ajuda dos seus videos consegui construir muita coisa.
Obrigada pelo trabalho incrivel. Hoje tenho 36 anos e a minha meta é 'me
aposentar' pelo menos do que fago hoje aos 40. Te conto se der certo hehehe
Grande beijo’

Legenda: Mais uma milionaria pra conta da Me Poupe! PS: Eu leio tudo, s6 ndo
dou conta de responder (W Se vocé sera a proxima milionaria a aparecer por aqui
comenta com um € . Eu t6 aqui pra te ensinar a chegar 14. esse é s6 o comego...

se vocé nao sabe por onde comecar, se prepara: vai ter turma nova da Jornada da
Desfudéncia em ABRIL! Vocé ndo faz ideia do tanto de surpresa que tem pra essa

nova turma. Lista de espera nos destaques &

Testemunho.

02.03

14.240 curtidas e 274 comentarios | https://www.instagram.com/p/CansNouMtUe

Imagem: Como encontrar sua renda extra: Identifique o que vocé gosta de fazer

em seu tempo livre; liste suas habilidades que poderiam ser monetizadas; Liste

habilidades que vocé gostaria de desenvolver; Defina qual o tempo (e espago na
sua vida) vocé pode dedicar a nova atividade.

Legenda: margo comegou e é esse 0 més que vocé vai tirar sua renda extra do
papel. Antes de tudo, vou te lembrar que ter uma renda extra ¢ uma forma de
complementar sua renda temporariamente para realizar uma meta ou reequilibrar
as contas. Aumentar seu valor deve sempre ser uma busca em sua atividade
principal. E pra ndo perder o foco da sua atividade principal sempre considere:
@ O que eu realmente gosto de fazer em meu tempo livre? Renda extra nio

precisa e ndo deve ser um fardo & O que possuo de habilidades que poderia
cobrar por isso? Ha algo que sempre te elogiam por vocé fazer bem? E pode
pensar em tudo, ndo s6 no 6bvio, como habilidade manual. Se te elogiam por
encontrar roupas diferentes e sempre elegantes, por que ndo fazer disso uma renda
extra? = Existe alguma habilidade que eu queira ou deva desenvolver? Ah, nao
fago Renda Extra porque nao sei vender. Se for realmente sua vontade, tudo se

aprende. Mas se ¢ uma desculpa, ai ndo tem o que fazer. . Qual tempo posso
dedicar a essa renda extra? Se a sua resposta ¢ "'sem tempo", essa ¢ uma resposta.
Se a renda extra ¢ uma necessidade, busque algo que vocé possa fazer durante o
trabalho, uma gaveta de doces, por exemplo. Me conta aqui, o que estd impedindo
sua renda extra?

Pilulas do
conhecimento.
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04.03

21.071 curtidas e 196 comentarios | https://www.instagram.com/p/Casjo-XpdUE/

Imagem: Fotos de Nathalia Arcuri sorrindo olhando para a camera.

Legenda: Enxergar além... além do dbvio, além dos obstaculos, além de quem

desacredita em vocé, além dos momentos em que VOCE desacredita. Pratique

diariamente o exercicio de enxergar além. Ninguém pode dizer do que vocé ¢
capaz.

Rotina.

20.03

18.070 curtidas e 118 comentarios |
https://www.instagram.com/reel/CbV886wJONI/

Video: Nathalia dangando uma trend do Tik Tok divulgando sua Jornada da
Desfudéncia.

Legenda: A Jornada vem ai e de um jeito que vocé NUNCA VIU! Essa semana
vem cheia de novidades pra vocé que quer aprender a lidar com seu dinheiro e
fazer as pazes definitiva com seu bolso como os mais de 50 mil alunos a caminho
do topo! am Nao quer perder nada? Se inscreve no link azul da BIO
(@nathaliaarcuri que € MUITA novidade.

Cursos, desafios
e jornadas de
aprendizado.

31.03

10.057 curtidas e 78 comentarios | https://www.instagram.com/p/CbyVDPysu8u/

Imagem: 5 dicas para vocé parar de se autossabotar agora. 1. Nao espera que as
pessoas coloquem preco no que vocé faz. Calcule seu valor. 2. Faga algo diferente
para gerar renda extra. 3. Transforme seus sonhos em metas e trace uma
estratégia para alcanca-los. 4. Assuma a responsabilidade. 5. Mantenha a
consisténcia e disciplina nos seus investimentos. 6. Quer fugir da
autossabotagem? Eu tenho a aula definitiva para isso. Toque no link da bio e se
inscreva.

Legenda: Onde vocé investiu R$100,00 em mar¢o? Deixa-me adivinhar... Em
lugar nenhum? Quanto vocé gastou em IFood /delivery més passado? Deixa-me
adivinhar... mais do que vocé gostaria? Vocé sabe que precisa comegar a investir,
vocé sabe que precisa parar de destruir a sua vida financeira, mas tem algo que te
impede de comegar. Tem um nome pra isso: AUTOSSABOTAGEM! Eu ja me
sabotei muito na vida - e continuo me sabotando em alguns momentos - mas
sempre que eu percebo que isso esta acontecendo eu adoto o que eu chamo de
habito-antidoto. Quero investir, mas gastei muito pedindo comida no APP? Vou
ao mercado fazer compras pra cozinhar em casa! T6 deixando de ir a academia?
Vou criar alguma recompensa pra me motivar! Pensa: ha quantos minutos vocé ta
rodando aqui no insta sem sair do lugar? Quantos dos 900 videos que eu fiz pra te
ensinar a investir (DE GRACA) vocé assistiu essa semana? Cada um sabe o peso
que ¢ carregar a autossabotagem. O prego que se paga ¢ muito caro! Quanto ta
custando pra vocé? Ja tentou realizar algo e sentiu que vocé estava colocando
obstaculos muitas vezes sem perceber? Se vocé percebe que, de forma consciente
(ou inconsciente) esta nesse looping, crie situagdes que tire vocé disso aos
poucos. E sobre estabelecer seu valor, definir suas metas e fazer o possivel para
alcanga-las, independente do cendrio, da familia, do chefe, da conjuntura. Sim, eu
sei que tudo isso pesa! Mas deixe de lado a sabotagem e ande em dire¢do ao que

vocé deseja, apesar de tudo! @

Pilulas do
conhecimento.

10.03

7.336 curtidas e XX | https://www.instagram.com/tv/Ca7Y 1tarydm/

Video: Nathalia conversa com aluna do seu curso ‘Vocé me conta, vocé viu sua
maie estudando bastante? Ela estudou, ela estudou quatro tantos dias. Meu Deus,
ela estudou aqui tanto, que eu nem consigo dormir. Mas € por isso que ela ganhou
o prémio de Melhor Aluna da Jornada, sua mae ganhou 10 mil reais. Isso ¢
maravilhoso, ndo é? Valeu a... Sério? Sério? E verdade esse bilhete, Isis. Sua mie
¢ muito incrivel, Isis. Agora, me compro para quem tem medo de aprender a
cuidar do préprio dinheiro. O que vocé diria para as pessoas € o que que te fez
buscar a Jornada? Por que que vocé incentivaria agora as pessoas a buscar nesse
tipo de conhecimento? Vocé sabe como vocé ia fazer a Jornada? Uma coisa que
eu ouvi, do eu, eu vou falar porque doeu. Para quem se vai fazer esse curso? A
mulher te comprou com essa balela. Eu ouvi isso. Eu falei assim, eu a conhego,
porque eu acompanho o canal ja ha um tempo. Eu conheco a pessoa ¢ ela faz o

Testemunho.
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que ela faz de coragdo. Ela passa essa transparéncia para a gente e esse curso vai
ser incrivel. E eu me tiro a cabega no curso. Foi dificil, doeu. Doeu porque a gente
esta fazendo errado. Doeu quando a gente chama atenc@o da gente, ndo ¢ legal.
Entdo, doeu, enfim. Mas o que acontece? Aos pouquinhos vocé vai colocando em
pratica, vocé vai fazendo. Quando vocé conversa naquela questdo da mentoria,
vocé conversa com alguém que ja colocou em pratica, vocé vé que a pessoa
conseguiu viver bem com aquilo, que funcionou com aquilo. Eu era uma pessoa
que eu tinha uma visdo totalmente errada do dinheiro. Em tudo, a cabega era
errada em relacdo ao dinheiro. o dinheiro. Hoje em dia eu falo assim, se eu jogar
uma banana foda, eu estou jogando meu dinheiro fora, que eu trabalhei, gastei

pouquinho. Eu tinha dia que eu fazia muitas aulas e eu deixei isso ai pra fazer a
aula. Eu tive que deixar porque eu acabei conseguindo muitos servigos ai, ficou
puxada. Eu falei, eu vou ter que trabalhar. Af eu fazia aula no fim de semana
porque eu ndo tinha dia. Entdo, porque agora eu nao tenho dia mais. Eu estou
recusando as pessoas. Eu estou passando servigos pros outros, porque eu ndo
estou tendo condicdo de atender todo mundo. Abre sua empresa de diarista,
mulher! Eu falei, eu ndo. Vou investir nesse negdcio. Aham. Abre sua empresa de
diarista. Vocé sabe que eu pensei nisso porque o que acontece? E porque o que...
por que o diferenca é onde que eu vou? As pessoas me querem. Eu falei, eu vou
treinar umas pessoas pra trabalhar do meu jeito. Eu pensei em fazer isso, porque
as pessoas procuram muito, as vezes nao sei, eu nao tenho emprego. Eu falo
assim, gente, eu estou recusando esse video, eu ndo estou tendo, porque eu nao

suado. Entdo, o que acontece? Vocé tem que fazer, mesmo que faga uns

consigo atender.

Legenda: A Juliana é a nova aluna Nota R$10.000 da Jornada. Diarista, mae da

conta propria. Com a aula de Timing e Persuasdo conseguiu aumentar o valor da

MUITO MAIS QUE SONHOS, ela tem metas (ir a Paris ¢ pagar a universidade

Jornada. Vai ser imenso! Se inscreva no link da BIO para entrar na lista de espera
e fazer parte do novo capitulo dessa historia. E claro que vao dizer que vocé ndo
pode, que vocé ndo consegue... que vocé pirou. Foi o que a Juliana escutou. E é

Isis, saiu de um emprego fixo atrds de qualidade de vida e agora trabalha por
diaria de R$130 para R$160 ¢ lotou a agenda de clientes. Agora a Juliana tem
da filha) e ja investe para isso. Acha que ndo é possivel? E porque vocé nio

conhece a Juliana! Essa mulher vai longe... Paris é s6 o comego! Voa Ju! E a
partir de agora, exemplos como a Ju, estardo comigo, levando o legado da

por isso que ficou ainda mais gostoso. Novidade em abril. Link na bio!

54.448 curtidas e 480 comentarios |
https://www.instagram.com/reel/Ca5sQJjpMqW

Video: Nathalia desfila na sua empresa com um vestido de formatura.

09.03

Legenda: O que vai acontecer daqui a pouco ¢ enorme. Essa ¢ a oitava vez que eu
escolho um dos melhores looks e pego uma taca de champagne pra comemorar a
transformag@o na vida de milhares de alunas e alunos. Quem ja passou pela
Jornada sabe o que significa a formatura. Durante trés meses fago parte do dia a
dia dos alunos, ¢ eles do meu. Recebo mensagens de alunos que sonham comigo,
ouvem minha voz na hora de comprar e por ai vai... daqui os meus almogos sao
em companhia das dividas e dos depoimentos que fago questdo de responder e
fazer parte junto com a equipe que faz a Jornada acontecer. E por tras de tudo
isso, existe um método. Hoje a professora da lugar ao método e novos fardis vao
seguir iluminando a transformacao de outras milhares de vida. rio na barriga?
Enorme! Orgulho de tudo o que construimos e o que vai acontecer? IMENSO!
Vamos pra mais uma formatura: o comeg¢o do fim ou o comego de algo muito
maior? Vem ai a Jornada da Desfudéncia com cara nova. Quer saber como vai
ser? Ja se inscreve na lista de espera que esta na minha bio!

Rotina.

Editorias

Semana 03: abril de 2022.

Testemunho.

11.04

4.330 curtidas e 125 comentarios | https://www.instagram.com/p/CcNcdkGuEUg/
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Imagem: Foto de Nathalia Arcuri + texto ‘Toda jornada comega pelo primeiro
passo.’

Legenda: Qualquer caminhada, por mais longa que seja, comega abrindo uma

porta e se langando pra fora. Quando comecei minha jornada em busca da
independéncia financeira, ndo faltaram desafios pra me fazer desistir. A
caminhada foi solitaria e ndo tinha tanto conhecimento sobre finangas e

uma professora ou um professor que me mostrasse onde estava errando. E por
ajudar. E por isso que eu fiz questao de acompanhar meus alunos de perto. Para
até o topo. Hoje, abrimos uma nova turma da Jornada da Desfudéncia, e eu
reforgo aqui meu compromisso em entregar o meu melhor conteudo, o melhor

acompanhamento, o melhor suporte, a melhor experiéncia de aprendizado e,

se tornar minha aluna e meu aluno, clica no link da bio @nathaliaarcuri para
conhecer todos os detalhes. To te esperando!

investimentos como a gente tem hoje. Por muito tempo, eu ndo tive companheiros
com os quais pudesse conversar e dividir um peso. Por muito tempo, eu nao tive

1SS0 que eu me preocupei em criar uma comunidade, onde os alunos pudessem se

que eles tivessem a oportunidade que eu ndo tive e, assim, chegarem mais rapido

claro, o meu comprometimento em ser a sua professora. Para fazer parte da JD9 e

14.04

30.032 curtidas e 274 comentarios |
https://www.instagram.com/p/CcV52fzOhDH/

Imagem: Foto de Nathalia Arcuri mandando beijo para a camera.

de uma empresa que te “paga um salario” mesmo sem vocé trabalhar nela.

Quando vocé entende que comprar agdes te faz dona de empresas gigantes e que o

lucro delas faz vocé lucrar também, a vida muda. Mulher, escolha a bolsa certa.

Louis Vitton pode ser luxo, mas luxo mesmo ¢ ganhar dinheiro enquanto vocé
dorme.

Legenda: Hoje ¢é dia de receber dividendos, Bebé! Dividendo é uma parte do lucro

Rotina.

21.04

24.033 curtidas e 136 comentarios |
https://www.instagram.com/reel/CcnexD8rycl/

Video: Nathalia grava video em formato Selfie. Organizagdo financeira em trés

passos simples. 1°. Coloque suas metas no papel. Ja te ensinei isso varias vezes no

'MePoupe' hein. 2° Conhega seu ponto de partida. Aquela selfie financeira que

nao pode faltar. 3° Um plano que seja exequivel. O que significa isso? Que seja
facil executar.

Legenda: Organizagdo financeira em 3 passos simples. Anota ai

4 Na integra,
em breve, na @finclass_grupoprimo

@ Marque alguém que precisa sair das
dividas e enriquecer junto com voceé!

Pilulas do
conhecimento.

30.04

22.579 curtidas e 404 comentdrios | https://www.instagram.com/p/Cc-hhzuO6wq/

Imagem: Selfie de Nathdalia super produzida e maquiada na cozinha de casa.

Legenda: Mulheres ricas de verdade ndo estdo preocupadas em parecer que sdo
ricas. Concorda? Nessa foto: Nathalia veste roupa que passou o dia e estd na
cozinha de casa esquentando a sopa depois de 10 horas de trabalho. Nao que ela
precise trabalhar, mas € o que ela ama. Entdo deixem a mulher em paz. PS: T
preparando uma surpresa pra vocés. Em julho vocé vai saber o que é. Mas pode
tentar chutar aqui nos comentarios que eu digo se vocé ta quente ou ta frio.

Rotina.

27.04

5.154 curtidas e 86 comentarios | https://www.instagram.com/p/Cc3AS5y50mfL/

Imagem: O que vocé ndo precisa para comegar a investir: Ser uma exceléncia em
matematica; Deixar suas emogoes tomarem conta; Tomar riscos desnecessarios;
Ter muito dinheiro; Fazer o que todo mundo faz; Entrar na corretora todos os

dias. Sabe o que vocé realmente precisa? Vem de legenda.

Legenda: Me Poupeira e Me Poupeiro ja sabe: ndo ¢ investir PORQUE tem
dinheiro, mas investir PARA ter dinheiro. E vocé pode comecar hoje mesmo: com
R$ 10, R$ 100 ou R$ 1000. Os motivos pra vocé colocar os investimentos na sua

vida sdo tantos, que daria uma palestra! Ops, por que ndo? Vou fazer um

Opinido.
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workshop gratuito hoje e vou mostrar na pratica como investir esses 3 valores.
Maio na massa pra vocé comegar a investir ja! Vai ser uma avalanche de
conhecimento e nio vai ficar gravado! Quando: Hoje, as 20h Onde: No Canal da
Me Poupe! O link ta na BIO @nathaliaarcuri E sabe por qué? Quero te contar o
que cu faria se estivesse comegando hoje ¢ tivesse apenas estes valores para

investir &2

19.04

11.647 curtidas e 117 comentarios | https://www.instagram.com/p/Ccjl2txsFQh/

Imagem: Nathalia Arcuri pousa sorrindo e feliz para a camera.

Legenda: Faga o melhor que puder. A Internet é s6 uma janela do real.

Uma janela que aceita tudo. E muito desafiador falar sobre o recorte que vocé vé
numa rede social versus o caminho de cada um até aqui. Também ¢ muito
desafiador resumir em uma sequéncia de fotos, que seja, o quanto eu quero abrir
caminhos para que vocé aprenda tudo o que eu aprendi testando, falhando e até
mesmo escutando “ndo”. A maioria das pessoas quer esquecer dos dias nem tio
bons assim, mas eles existem e fazem parte da caminhada quando a gente sonha e
se propde a ir em busca da realizag@o deles. Esse post é pra te lembrar que, sim,
vocé tem que dar o seu maximo..., Mas se vocé esta se movimentando, vocé ja
esta no caminho. Melhore a cada dia e certifique-se de lembrar todos os dias que
vocé ESTA FAZENDO O MELHOR QUE PODE, com os recursos que tem hoje.

Rotina.

19.04

13.455 curtidas e 226 comentarios | https://www.instagram.com/p/CciXDEsuj6C/

Imagem: 5 verdades pra vocé que estd comecando o seu negocio. Seu dinheiro
pessoal ndo € o dinheiro do seu negocio. E vice-versa; Se ndo evolui e ndo da
dinheiro, ndo ¢ um negdcio, € um hobby. Se as suas ideias ndo viram agdes, sao
s6 devaneios. Vocé precisara calar muitas vozes que te dirdo NAO. Vocé ndo é o
seu negdcio. Saiba separar.

Legenda: Se eu tivesse escutado essas verdades teria evitado muita dor de cabega
quando estava iniciando a Me Poupe! Separe o seu dinheiro e o dinheiro da
empresa. Tenha metas e cheque periodicamente seu desempenho. Se o seu

negocio ndo esta evoluindo, ndo perca tempo e aja rapido! Qualquer agdo que

vocé coloque em pratica te rendera muito mais do que todo o tempo que vocé
pensa sobre. Vocé vai lidar com muitas pessoas que ndo vao entender o processo
de empreender, muitas te dirdo pra ndo seguir. Vocé precisara filtrar, calar essas
vozes e seguir. Cuide de vocé. Esses inicios exigem, e muito. Mas vocé ¢ maior

que seu negocio, ele ndo ird bem se vocé ndo estiver. Esta empreendendo? Me

conta qual a verdade que vocé ja aprendeu e te ajudou muito? Deixe nos
comentarios pra ajudar quem esta nessa trilha da riqueza.

Opinido.

Semana 04: maio de 2022.

Editorias

29.05

64.200 curtidas e 953 comentarios | https://www.instagram.com/p/CeJbilfLUtV/

Imagem: Foto de Nathalia Arcuri super produzida olhando para o lado.

Legenda: Aos 14 eu ja vendia bijuteria, camisetas tieDye (aquelas com pintura
psicodélica que se faz na panela com corante) e montava bazares pra arrecadar
grana. E eu queria ter meu dinheiro pra nao depender de ninguém e poder fazer as
minhas coisas. Aos 18 eu comecei meu primeiro trabalho com carteira assinada
como vendedora de loja, fui obrigada a abrir uma conta em banco e descobri que
eu podia multiplicar o dinheiro investindo. Aos 20 eu dividia faculdade de
jornalismo com Freelas em eventos e aos finais de semana trabalhava na TV
Jockey como reporter (ndo, eu ndo entrevistava os cavalos kkk). Aos 21 consegui
um estagio no SBT e precisei abrir mdo dos R$3.000 que eu tirava em eventos
para ganhar R$800. Naquela época estagiaria tinha horario pra entrar, mas nao
tinha hora pra sair. Eu passava madrugadas editando, escrevia o que o
apresentador do programa falava e era responsavel por todo o processo de uma
reportagem. Aos 22 ouvi de um diretor do SBT que EU NUNCA seria repdrter
ali. Que eu deveria ir para uma cidade pequena tentar a sorte. Decidi que eu ia

Testemunho.
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R$1.800 e tinha o adicional noturno que elevava o bruto para R$2.600, em média.

provar o contrario. fui fazer um curso de locutora e apresentadora. No curso a
professora disse na frente de todo mundo: “E assim que vocé apresenta 14 na TV
Jockey? Sua locugdo € péssima.” Aos 24 eu tinha dois empregos na mesma
empresa (SBT). Trabalhava das 09:00 as 13:00 em um programa como moga do
tempo e das 17:00 a 01:00 no jornal da manha como produtora, editora e
apresentadora de um quadro de celebridades (detalhe: eu queria ser
correspondente de guerra.) Eu ndo ganhava pelos dois. Meu salario era de

Moral da histéria: Quem vé close, precisa ver o corre. Eu tive a sorte de encontrar
pessoas no meu caminho que me instigaram a ser melhor e a me dedicar mais.
Encontrei muito mais gente que fechou do que me abriu portas. Mas ndo houve
um dia da minha vida em que eu nao estava batendo em alguma porta e
aproveitando ao maximo cada uma que se abriu. Salva esse post pra quando vocé
estiver cansada de bater e ninguém abrir. Vai chegar um dia em que vocé sera a
dona da casa e de todas as portas.

16.820 curtidas e 152 comentarios |
https://www.instagram.com/p/CdCWU7atM8L/

01.05

Imagem: Quando vocé entende que ndo ¢ trabalhando mais, fazendo hora extra e
dependendo do INSS que vocé vai enriquecer O DINHEIRO COMECA a ser o
seu maior aliado e ndo seu pior inimigo. Inverta a légica enquanto ha tempo.

Legenda: Ja pensou nisso?

Opinido

10.529 curtidas e 170 comentarios | https://www.instagram.com/p/Cdg0JXJphM{/

13.05

Imagem: Carrossel com trés fotos. Na primeira, Nathalia segura uma colher de
pau dourada (material com o qual ela comegou a dar aulas explicando em um
quadro branco, mas antes a colher era de madeira). Na segunda, Nathalia
conversa com o seu parceiro de equipe e na terceira temos um texto convidando

os seguidores para participarem da sua nova mentoria ‘Pimp My Money’.

Legenda: Quem tem mentores (guias, mestres, gurus..., chame como quiser)

enriquece mais rapido. Cercar-se de pessoas mais experientes € um dos melhores
atalhos que vocé pode tomar na sua jornada. Essa foi uma licdo que a vida me
ensinou e depois alguns livros confirmaram. Se hoje eu sou RYCAAAA eu devo
muito a eles. "Por que, Nath?" O pensamento ¢ bem simples: se alguém ja fez e
deu certo, por que ndo seguir os mesmos passos? Ou entdo: se alguém estd me

dizendo que o caminho ¢ outro (e do jeito dessa pessoa deu certo), porque
continuar teimando e fazendo "do meu jeito", se ele esta dando errado? E vocé, ja
tem um mentor ou mentora? Comenta que eu quero saber. Ah! Antes que eu me
esqueca: tem série nova a caminho, o Pimp My Money. Eu e o @professormira
seremos mentores de quatro investidores que precisam "pimpar" suas carteiras e
dar aquele up nos investimentos. Quem acompanhar vai receber muito contetdo e
dicas valiosas para aplicar nos seus proprios investimentos. Ja anota ai a data de
estreia: 16 de maio. S6 no Youtube. Link na bio @nathaliaarcuri

Rotina.

24.05

29.416 curtidas e 245 comentarios | https://www.instagram.com/p/Cd9Ju-5JE-y/

Imagem: Foto de Nathalia Arcuri e texto: ‘Meus 5 habitos para ganhar mais
dinheiro (Parte 2). Participar de palestras, congressos e eventos; escrever as ideias
em um bloco de papel; Agradecer pelo dia antes de dormir; Colocar as metas em
lugares visiveis; Ter listas didrias.’

Legenda: A PARTE 2 com os meus habitos para ganhar mais dinheiro foi
desbloqueada com sucesso! Confira a lista que eu adotei e que foi determinante
para atingir minha meta de liberdade financeira. Depois, ndo esqueca de deixar

aqui nos comentarios quais desses habitos estdo faltando na sua vida pra vocé
chegar mais perto das suas metas. Comenta que eu quero saber! Ps: volte alguns
posts se ainda ndo viu a primeira parte ;)

Pilulas do
conhecimento.

24.05

12.740 curtidas e 138 comentarios |
https://www.instagram.com/p/Cd8QKwGucgL/

Imagem: Foto de Nathalia tomando um drink de 6culos de sol e chapéu no verdo

europeu.

Rotina.
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Legenda: O doce sabor do fim das férias. Pronta pra mais 3 anos disso
BOHOODWS/ IIIOORBIPBOi oL
M EP PPV OVTRE Qual emoji
representa o seu trabalho? (Eu ndo consegui escolher s6 um).

18.05

103.304 curtidas e 1.629 comentarios |
https://www.instagram.com/p/CdtvJERphWv/

Imagem: Foto de Nathalia pousando de maneira imponente e olhar altivo para a
camera.

Legenda: Eu espero que as pessoas tenham pena de vocé como tiveram de mim.
Um dia eu estava na cabine do banheiro da Record, depois de ter pedido
demissdo... e as pessoas sabiam que eu estava saindo pra empreender. Entraram
alguns colegas, que ndo sabiam que eu estava 14, e sabe o que elas comentaram
sobre mim? “Coitada, vai trabalhar com esse negdcio de internet, que nio da
dinheiro.” Elas ficaram com pena porque eu estava largando um emprego estavel,
numa das maiores emissoras do pais, pra investir numa LOUCURA. Pra ¢las, era
loucura largar o salario de 2 digitos pra empreender. Ainda mais porque, na
cabeca delas, “internet ndo dava dinheiro”. E eu vou ter que concordar com elas:
internet ndo da dinheiro! Medicina ndo da dinheiro! Ter seu proprio negdcio ndo
da dinheiro! Nada vai te dar dinheiro se vocé ndo tiver determinagdo. Entdo, se
vocé ta passando por um momento de "loucura” também, ndo tenha medo do
julgamento. Tenha medo de paralisar, de julgar sem testar. Eu ndo fazia ideia do
que me esperava quando decidi criar um negodcio inovador do zero. Eu s6 sabia
que tinha reserva financeira pra me manter um ano e meio e que aquela seguranca
era vital pra eu mergulhar de cabega. Conhece alguém nessa situagdo? Manda pra
esse post pra ela! Um dia vao sentir pena dela também ;)

Testemunho.

12.05

34.921 curtidas e 501 comentarios | https://www.instagram.com/p/CdeNHIFp-w6/

Imagem: Foto de Nathalia olhando por baixo do 6culos dentro de um carro
esportivo.

Legenda: Foi assim que tudo comegou: meu sonho de consumo era ter um Escort
XR3 quando eu tinha 7/8 anos. E foi nessa idade que comecei a juntar dinheiro
pra comprar um carro quando tivesse 18 (quem leu o meu livro conhece a historia
e entende por que ela ¢ a base da minha metodologia hoje). Quando adulta,
estudando comportamento humano, entendi o que tinha me mantido FOCADA
dos 8 aos 18 na mesma meta. Na verdade, eu ndo queria o carro, mas a liberdade
que esse objeto poderia me trazer. Meus pais foram categoricos quando eu
perguntei pra eles se eu teria um carro aos 18: "Nao tem dinheiro pra isso. Cres¢a
e apare¢a". Como menina obediente que eu era, foi o que eu fiz. Juntei dinheiro
dos 08 aos 18 vendendo bijuterias que eu fazia, camisetas tieDye que eu fazia na
panela de feijoada da minha mae, fazendo figuragdo em comercial de TV, lavando
carro da familia por uns trocados. A minha imagem dentro do carro LIVRE pra ir
e vir rodava como um filme na minha cabega. Hoje, minha liberdade nao esta no
carro, mas no fato de que eu ndo preciso mais trabalhar pra me sustentar e viver
tranquila. Dos 18 aos 33 eu investi todos os meses, aportando cada vez mais e
melhorando a qualidade dos investimentos. Hoje o dinheiro trabalha por mim e eu
ndo trabalho mais pra ele. Talvez alguém tenha te vendido a ideia de que ser livre
¢ ndo fazer nada. Mas, pra mim, liberdade ¢é ter poder de escolha e eu continuo
trabalhando pra que vocé um dia possa ter a mesma escolha que eu tenho. O que
voceé faria hoje se o seu dinheiro investido fosse suficiente pra gerar renda
vitalicia? Conta aqui!

Testemunho.

Semana 05: junho de 2022.

Editorias

04.06

17.335 curtidas e 197 comentarios | https://www.instagram.com/p/CeZiPIsuP8N/

Imagem: Nathdlia pousa para a cimera.

Legenda: O mercado financeiro ¢ masculino (p Ainda é. 75% dos investidores
em bolsa de valores sdo homens. Mas desde que eu fundei a Me Poupe! em 2015,
o numero de mulheres na bolsa explodiu! Eram 150mil HOJE SAO QUASE 1.2

Rotina.
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MILHOES! Entre os meus 480 mil alunos 80% sdo mulheres que até entio
achavam que finangas ndo era pra elas. Claro, elas estavam enganadas. Como o
maior canal de finangas do mundo e com maioria do publico feminino podemos

afirmar (com o endosso da Bolsa de Valores Brasileira, a @b3_oficial ) que a Me

Poupe foi responsavel diretamente pela inser¢@o de milhares de mulheres no
mundo dos investimentos. Se vocé correr nos Stories vai entender por que ¢ tdo
importante incentivar que as mulheres sejam donas da propria vida financeira e
aprendam a multiplicar o proprio dinheiro em bons investimentos. Aproveita que

ta ai de boa e #AjudaaNath a libertar uma mulher hoje. 5 Minutos de
@mepoupenaweb! por dia sdo suficientes pra transformar a vida financeira de
quem precisa de educagdo investidora, mas nunca soube onde encontrar. O link na
BIO ¢ um bom comego. #investimentos
#mulheresempreendedoras #dinheiro

07.06

16.095 curtidas e 235 comentarios | https://www.instagram.com/p/Cegd60 1ublw

Imagem: Foto de Nathalia Arcuri e texto ‘Quem acha que vai enriquecer sem
fazer concessdes, deveria comprar um bom colchéo e esperar deitado’.

Legenda: Eu economizei no cafezinho (porque ndo me fazia falta ficar sem o
expresso com a turma da TV e porque eu tomava 1 litro por dia pra aguentar a
rotina e isso me levaria a faléncia). Eu economizei no papel higiénico (porque
somando com todas as outras economias isso gerava uma eficiéncia gigante nos
meus investimentos ja que estamos falando de juros compostos e ndo de juros

simples). Eu economizei na gasolina deixando pra abastecer sempre no posto

mais barato (e de qualidade) do caminho. Eu perdi eventos familiares como
aniversarios da minha mae, pai, irmas, sobrinho pra fazer renda extra e trabalhar
no final de semana e feriado. Eu perdi viradas do ano novo e natais (no plural)
trabalhando no plantdo da firma. Eu pedi demissdo quatro vezes na minha vida
por ndo compactuar com os valores das empresas onde eu estava. A diferenga ¢
que eu nunca enxerguei esses fatos como perdas. Cada economia, evento, pedido
de demissdo me aproximavam dos meus objetivos mais selvagens e eu sabia que
eu era a Unica responsavel pelos resultados que eu queria para a minha vida. Se
vocé tem uma vida, cuide dela. E pode ter certeza de que tera um monte de gente
fazendo isso pra vocé também kkkkkk

Opinido.

17.06

39.186 curtidas e 1.069 comentarios |
https://www.instagram.com/reel/Ce6YZUOgQRZ/

Video de Nathalia conversando com uma aluna por chamada de video. O som do
video é mudo e hd uma legenda: ‘Nenhum homem vai tirar aluna minha’.

Legenda: A cada 8 segundos uma mulher € vitima de violéncia doméstica no
Brasil. A dependéncia financeira esta entre os principais fatores de
vulnerabilidade. Esse foi o meu estopim para a criagdo do Me Poupe! em 2015 e
desde entdo ja produzimos mais de 700 horas de contetido gratuito e mensuramos
o impacto da metodologia N.A em mais de 30 mil alunas e alunos. Nos ultimos 7
anos ja recebi centenas de mensagens de mulheres em situacdo de abuso que
encontraram na educagdo financeira e empreendedora distribuida gratuitamente
através dos nossos canais, um caminho para romper com o abuso. O primeiro
relato chocante aconteceu em 2016. O site era minusculo e o canal no YouTube
ndo passava de 200 mil inscritos. De repente chega essa mog¢a com lagrimas nos
olhos e me diz: “Eu sai da prostituicdo. Voc€ me mostrou que existiam outros
caminhos. Obrigada.” Eu, Nathélia, ndo fiz nada. Foi ela quem fez. Meu papel e
do meu time ¢ ser um canal e produzir contetido acessivel pra que ela e quem
mais precisar de ajuda encontre aquilo que precisa do jeito mais simples e
divertido possivel. Esse video contém a historia mais recente de mais um caso que
revoltou ndo s6 a mim, mas a todo a equipe Me Poupe! foi a primeira vez que
uma aluna se desmatriculou de um curso por pressao de um parceiro abusivo (que
no6s temos conhecimento). A liberdade financeira de uma mulher ndo ¢ bem-vinda
em todos os lares. Quando uma mulher em situagdo de violéncia doméstica (seja
essa violéncia patrimonial, emocional ou Fisica) aprende a gerenciar a propria
vida financeira, rompe-se um ciclo de dependéncia e abre-se uma porta para a
liberdade. #educagaofinanceira

Opinido.
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27.06

73.766 curtidas e 2.250 comentarios |
https://www.instagram.com/p/CfU_ZPfMtv5/

Imagem: Investimento semanal para ter 1 milhdo aos 60 anos. Considerando uma
taxa de 10% a.a. Iniciando aos 20: R$ 45, aos 25: R$ 73, aos 30: R$ 121, aos 35:
R$ 202, aos 40: R$ 346, aos 45: R$ 623 € aos 50: R$ 1.241. O que isso quer
dizer? Siga na legenda.

Legenda: Nath, mas e a inflagdo? Onde eu invisto? Ainda ndo comecei, € tarde?
Calma! O objetivo deste post é te mostrar o impacto do tempo nos Juros
Compostos e o quanto vocé deve se preocupar com isso O QUANTO ANTES. O
melhor momento para comegar a investir, com responsabilidade, sabendo o que
fazer e onde ir ¢ AGORA. Nao pense no tempo que perdeu, pense no que vai
fazer para que seus investimentos sejam a ponte até suas metas mais selvagens.
Nao coloque limites aos seus objetivos antes de buscar conhecimento. E pensando
em ajudar, vou fazer uma live pra vocé€ que quer comegar ja seus investimentos
para Viver de Renda. Gostou né? Marca todo mundo aqui no post ¢ ja se
programa, sera amanha, as 20h, no Canal Me Poupe @2 E vai ter planilha
PIMPADORA GRATUITA!

Pilulas do
conhecimento.

21.06

2.610 curtidas e 71 comentarios | https://www.instagram.com/p/CfE7chfIfZO/

Imagem: Qual liquidagdo te traz dinheiro?

Legenda: Imagina comprar algo com um super desconto e receber um 'cashback’
por toda vida. Esse ¢ o momento da BOLSA brasileira. Quando vocé compra uma
acdo, vocé esta comprando um pedacinho de uma empresa. Devido ao cenario
econdmico no mundo, esses pedacinhos estdo em promocdo! Como assim, Nath?
Imagine que uma empresa tem um patrimonio de 1000 dinheiros, entre terrenos,
maquinas e equipamentos, ¢ este patrimonio esta dividido em 100 pedacinhos que
valem, de fato, 10 dinheiros cada. Mas 14 na bolsa, essa empresa esta, devido ao
cenario, custando 8, 6 reais... Sim, promogao. E essas boas empresas seguirdo
crescendo, gerando lucro e vocé participa disso, através dos dividendos (dinheiro
caindo na sua conta isento de IR). Quer saber quais sdo essas boas empresas em
promoc¢ao? Vem comigo a partir de hoje, as 20 h, no canal Me Poupe! que eu e o
@professormira vamos te mostrar oportunidades imperdiveis. E se inscreve no
link azul da bio @nathaliaarcuri para as melhores informagdes chegarem no seu
email.

Pilulas do
conhecimento.

13.06

28.603 curtidas e 197 comentarios | https://www.instagram.com/p/Cew74rIsbiv

Imagem: Foto de Nathalia Arcuri e texto ‘Método NA para economizar e investir
melhor’.

Legenda: Nath, como eu posso usar 0 & que eu ganho de forma inteligente para
investir melhor e enriquecer? Aplicando o método NA! E o que eu ensino nas
minhas palestras por onde quer que eu va e foi o que ensinei durante a minha
passagem pelos Estados Unidos. O método ¢ dividido em trés pilares e quatro

fases que operam simultaneamente: Pilar 1: selfie financeira, Pilar 2: metas, Pilar

3: estratégia. Ah! E no terceiro pilar, existem quatro etapas, viu? Sdo essas aqui:

1) Poupar, 2) Ganhar mais, 3) Investir melhor e 4) Aprendizado continuo. Quer
saber como aplicar na sua vida também? Entdo arrasta pro lado e ja salva essa

dica!

Pilulas do
conhecimento.

21.06

44.595 curtidas e 2.043 comentarios |
https://www.instagram.com/p/C{F1448tQwZ/

Imagem: Foto de Nathalia Arcuri sorrindo e espontanea.

Legenda: Quando eu dizia que chegaria ao primeiro milhdo de reais 14 em 2008
era motivo de piada. “Como assim uma jornalista milionéria?” “Corinthiana
milionaria? S6 se for bandida” (sim, até essa eu tive que engolir). “Até parece que
levando marmita pro trabalho vocé vai ficar milionaria” “Vai nessa. Isso ndo
existe.” Chegou uma hora em que eu parei de falar sobre isso. Eu preferia ficar s6
com 0s meus planos e os meus investimentos e percebi que as pessoas estavam
cegas para a propria verdade. Mais do que isso: Elas ndo queriam que a minha
verdade se realizasse e a minha insisténcia incomodava demais. Até que um dia

Testemunho.
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por “sorte” o milhdo chegou. Foram 15 anos trabalhando, fazendo renda extra,
poupando, investindo ¢ aumentando de forma estratégica o meu padrdo de vida no
presente. Afinal se quando eu ganhava R$2.000 eu gastava R$1.000 Quando eu
passei a ganhar R$3.000 eu comecei a viver com R$R$1.500 um aumento de 50%
no meu padrao de vida. A minha trajetéria com o dinheiro pode néo se aplicar pra
todas as realidades, mas o que eu sei 480 mil alunos e 7 milhdes de seguidores
depois ¢ que ¢ muito mais comum puxarem seu tapete, duvidarem da sua
capacidade e rirem dos seus objetivos do que apoiarem os seus sonhos. Eu
acredito em vocé€ e ndo vou desistir enquanto vocé€ nao acreditar também. Marca
aqui alguém em quem vocé acredita. Vocé nao sabe a diferencga que isso pode
fazer.

Semana 06: julho de 2022.

Editorias

05.07

11.280 curtidas e 272 comentdarios | https://www.instagram.com/p/CfpYdIHuX5-

Imagem: Foto de Nathalia Arcuri segura seus dois livros na Bienal.

Legenda: Meus bebés. 600 mil livros depois... enfim o sonho de palestrar na
(@bienaldolivrosp se realiza. A menina que colecionava leituras ta feliz demais.

Provando o seu
ponto.

135.878 curtidas e 6.751 comentarios |
https://www.instagram.com/reel/CfuhA8ZJInei/

Video em que Nathalia segura cartazes informando que langara o Desafio R$
1000 em 7 dias. Para todos se prepararem para a nova jornada de renda extra.

& NAO FACA RENDA EXTRA ATE DOMINGO & VEM Al O EXTRA
RENDACO 2.0. DIA 10, DOMINGO, LIVE AQUI NO INSTAGRAM!
Espalhem a noticia!

Cursos, desafios
¢ jornadas do
aprendizado.

05.07

28.850 e 3.534 comentarios | https://www.instagram.com/p/CfoDX-3umOz/

Imagem: Nathalia Arcuri segura cédulas de R$ 100 na mio e olha para a cAmera.

Legenda: Nio faca renda extra até domingo. [ Os pedidos de ajuda de ontem
chegaram até aqui e eu vou te guiar por 7 dias. Vou pegar na sua mao e te ensinar
na pratica com ideias, técnicas, ferramentas e o mais importante: INCENTIVO.
Nosso objetivo juntos é que vocé chegue na segunda-feira, 18 de julho, com
R$1.000 a mais na conta. Dia 10 de julho, domingo, nessa live aqui " comega o
desafio da renda extra. Vocé ndo estara sozinha(o) e vai ter milhares de pessoas
que também nunca fizeram renda extra junto com vocé. Nesse desafio ndo tem
competicdo de vocé com outra pessoa. A competi¢do ¢ fazer mais renda extra em
uma semana do que talvez vocé tenha feito em toda a sua vida. E eu vou te ajudar.
ATENCAO! O que vocé precisa fazer até domingo: Marcar as 5 pessoas mais
animada que vocé conhece aqui nos comentarios. Aquelas que topam tudo, sabe?
Pode ser colega, amiga, tia... o importante ¢ que sejam pessoas que ndo vao te
julgar falando coisas do tipo “ai que ridiculo, isso ndo vai dar certo.” Tem que ser
5 pessoas que vao amar o desafio e talvez topem fazer também (vamos combinar
que tem muita gente precisando?) Importante: Vocé vai precisar delas no quinto
dia de desafio. ‘= E importante que vocé ative as notificagdes aqui no meu perfil
pra pegar as dicas didrias do desafio. Escolha bem quem vai no desafio do mil em
sete com vocé. " Faltam 6 dias.

Cursos, desafios
e jornadas do
aprendizado.

01.07

4.157 curtidas e 264 comentdrios | https://www.instagram.com/p/CffHyHGpFeP/

Imagem: Print de noticia da Veja 'Pesquisa revela que Brasil € o pais dos
influenciadores digitais'. Com o texto: Comenta Aqui quem te influencia
positivamente. Pode ser de qualquer area. Eu também quero seguir mais gente que
valha a pena.

Legenda: Em TODO mercado existem bons e maus profissionais. Neste mercado
de influenciadores digitais existe ainda os que ndo sdo profissionais. E pior: Os

charlatdes. Felizmente os maus sio a EXCECAO BARULHENTA. Arrastar

Opinido.
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multiddes ndo € dificil se voc€ ndo tiver ética. O ser humano ¢ motivado por
respostas simples, promessas que jamais serdo cumpridas e garantia de muito
dinheiro em pouco tempo. A minha preocupagio desde 2012, quando decidi
transformar a educacdo financeira em mainstream, era poder gerar conteido que
transformasse atreves de uma linguagem simples, divertida e que democratica,
mas nunca SUPERFICIAL. Fazer contetido da trabalho. Trazer assuntos
complexos de uma forma simples ¢ que engaje requer habilidades e competéncias
como: capacidade de pesquisa, orientacdo a isencao, uso de dados de forma
didatica, uso de pesquisas cientificas de forma didatica e, para quem esta do outro
lado da tela gravando (meu caso) a abdicacdo de ego em prol da educagdo. Tem
mais gente seria trabalhando com redes sociais do que charlatdes e € importante
exaltar essa galera todos os dias. Comenta aqui embaixo quem vocé segue que te

faz sentir orgulho @

16.07

39.395 curtidas e 742 comentarios | https://www.instagram.com/p/CgE8tv-
OmWV/

Imagem: Nathalia Arcuri pousa imponente para a cimera.

Legenda: Eu perdi muito nos ultimos 8 anos. < Perdi todas as visitas aos amigos
que eu ndo fiz, < todos os aniversarios que eu ndo compareci, - todos os
amigos novos que eu ndo fiz, < todas as festas vip que me chamaram e eu ndo
fui, < toda publicidade de bancos digitais, bancos tradicionais, criptomoedas,
consorcios, Imoveis, lojas, jogos (a lista é grande) que eu ndo topei fazer, <~ toda
oferta de compra da minha empresa que eu nem ouvi. O que ninguém te conta
sobre o sucesso ¢ que sdo as rentincias que vocé faz que te colocam mais perto
dele. Todas essas rentuincias ai em cima aconteceram bem no comego do
@mepoupenaweb “Mas Nath, e a sua familia, seu marido, suas amigas? Vocé nao
sentiu falta deles? Eles ndo te cobravam?” O esporte me ensinou algo que eu levo
pra vida e, se vocé quiser pegar emprestado e passar adiante, fica a vontade: As
pessoas respeitam quem decide. Uma atleta ndo ganha medalha sem treino, dieta,
foco e disciplina. Cabe a nds decidirmos o nosso destino e deixar claro pra quem
a gente ama que eles continuam tendo espago no nosso cora¢do, mas ndo podem
sequestrar os nossos sonhos. Nunca se sinta culpada por fazer o que precisa ser
feito pra realizar os seus sonhos. Quem te amar de verdade vai saber respeitar e
apoiar os seus passos. Lembrou de alguém que precisa disso? Passe adiante. Eu
gostaria de ter lido isso 10 anos atrés.

Testemunho.

24.07

66.783 curtidas ¢ 420 comentarios |
https://www.instagram.com/reel/CgalLHm2pJoA/

Video: Nathalia Arcuri: “A vida adulta ¢ feita de escolhas. Se vocé acredita que
vocé vai conseguir fazer absolutamente tudo o que vocé quer, até porque vocé
parou ha seis anos de idade. Quando vocé acreditava que o mundo girava em

torno de vocé, né, porque a gente ¢ assim quando € crianga, e vocé cresceu
acreditando que vocé continuava sendo o centro do universo. Vocé€ nio €. Vocé
precisa entender que a vida ¢ feita de escolhas. E que vocé ndo vai ter tudo agora.
Vocé vai precisar abrir mao de algumas coisas agora, em nome de ter algo melhor
no seu futuro. Ou o seu futuro vai ser exatamente igual ou pior do que o seu
presente. E isso ¢ um fato. Entdo vocé pode abragar o fato, entender que ele é
assim, e fazer uma escolha, ndo. Eu quero que minha vida seja exatamente assim
para sempre. E eu estou disposta, inclusive, que minha vida seja pior daqui a dez
anos. E tudo bem, mas é uma escolha consciente. Agora, se vocé€ quer que o seu
futuro seja melhor que o seu presente, algumas mudangas no seu comportamento,
na sua atitude, no momento presente, vocé€ vai precisar fazer”.

Legenda: Deixa eu te explicar que o seu futuro € a consequéncia das decisdes que
vocé toma HOJE. Ja sabia, né? Agora vocé pode seguir rolando o Feed e ignorar
ou comegar essa semana de uma forma diferente, tomando decisoes que o seu Eu
do futuro vai querer te abragar e agradecer. Se vocé estava precisando de coragem
ou de um empurrdo pra sacrificar alguma coisa agora e colher os resultados no
futuro, vim te lembrar que o que vocé ndo tenta, ndo tem chave de ndo dar certo!

Opinido.
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Manda esse video pra quem vocé ama e precisa desse chacoalhdo pra comegar
uma semana diferente @

30.07

21.396 curtidas e 257 comentarios | https://www.instagram.com/p/CgpzTW7ujv-

Imagem: Nathalia Arcuri pousa de maneira imponente para a camera.

Legenda: E mulher no topo do mercado financeiro que vocé queria? Que tal um
palco so pra n6s? Orgulho demais! Ser a maior referéncia em finangas do pais me
da o privilégio de estar em lugares e conhecer pessoas que eu jamais pensei em
conhecer. Vou estar no maior palco do maior festival de investimentos do mundo
por onde também vao passar Serena Williams (simplesmente a maior tenista que
jé existiu e empreendedora nata), Thereza May (ex primeira-ministra do Reino
Unido). Calma que pode melhorar. O tema da conversa ¢ simplesmente utilidade
publica: Lideranga feminina no mercado financeiro (ainda dominado por homens)
e vai ser incrivel poder contribuir com o que temos feito na @mepoupenaweb pra
dar cada vez mais protagonismo a liderancas femininas. E vem cereja nesse bolo
da riqueza: vou dividir o palco com : @adrianapreta (CEO Pretahub),
(@gessicakayane (icone, farofeira, marketeira e empresaria), Ana K Melo (Sécia e
Diversidade & Inclusdo na XP Inc.) ¢ Helena Masullo (Head Estratégia ESG na
XP Inc.). Vai rolar transmissdo online gratuita, entdo vocé ndo precisa mexer no
bolso para acompanhar. Aquele conhecimento que transforma mentes, disponivel
e acessivel. Bem do jeito que eu gosto! La nos meus stories deixei o link do
festival. Se inscreve pra estar comigo nessa! Ah, e ja aproveita pra votar no look
nos Stories porque eu t6 indecisa. #expertxp2022 #mepoupe

Provando o seu
ponto.

Semana 07: agosto de 2022.

Editorias

30.08

1.780 curtidas e 17 comentarios | https://www.instagram.com/p/Ch5tRODpXIn/

Imagem: Foto de Nathalia Arcuri palestrando em evento.

Legenda: Participei da 5% edigdo do DDB - Data Driven Business, evento
promovido pela @b3_oficial e pela @neowaybrasil , sobre dados para negdcios.
Tietei e assisti Daniel Kahneman, Nobel de Economia, ¢ de quem sou grande fa.

A palestra dele foi INCRIVEL! Ele tem uma visdo de mundo tio lticida e
visionaria. O cara ¢ genial e citou até os algoritmos da Netflix, que insistem em

indicar s6 filmes violentos pro "Nobel da Economia" (contém ironia rsrs - alo
@netflix, vamos melhorar a intuigdo dessa tecnologia!). O tema desse ano foi
“Transforme Dados em Visao de Futuro” e entre os assuntos abordados,
estiveram a inteligéncia analitica, cultura de inovagéo, privacidade, ética e
governanga de dados. O DDB 2022 reuniu os maiores nomes do mercado para
revelar como a era dos dados tem transformado os negocios ¢ o que podemos
esperar para os proximos anos. Alimentada de conhecimento. Afinal, sou nerd.
#ddb #datadrive #dados #tecnologia #negdcios #nobel

Provando o seu
ponto.

28.08

18.270 curtidas e 123 comentarios |
https://www.instagram.com/reel/ChOUkpmpO-Y

Video: Nathalia Arcuri: “Em todos os casos do reality, ninguém voltou a se
endividar. Porque a chave esta na mudanca do comportamento. Nao adianta s a
gente resolver a divida. A gente tem que resolver a pessoa. Quando vocé resolve a
pessoa e o comportamento dela, ela entra naquele fluxo virtuoso que a gente
falou. Porque quanto mais dinheiro eu tenho, mais tranquilidade eu tenho,
melhores decisdes eu tomo, que me da mais dinheiro, melhor eu invisto, ¢ ai vocé
sai do ciclo vicioso e entra no ciclo virtuoso”.

Legenda: Durante o bate papo com o @irmaos.diaspodcast, falei sobre os projetos
da @mepoupenaweb e como eles ja mudaram a vida de muita gente. Quem
acompanha, sabe! E o principal é que absolutamente ninguém voltou a se
endividar. Falo isso na entrevista e repito pra todo mundo que quiser ouvir (ou
LER): a chave esta na mudanca do comportamento. S6 resolver a divida ndo
adianta, tem que mudar a logica da criatura. Fique ligado no nosso canal do

Opinido.
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YouTube! Conteudo de qualidade e totalmente gratuito. #mepoupe
#mudancadecomportamento #mentalidade #riqueza #podcast

14.08

54.405 curtidas e XX comentarios |
https://www.instagram.com/reel/ChQLQO2pyxy/

Video: Nathalia Arcuri: “O que vocé tem hoje ¢ suficiente. Nao fica esperando ter
tudo, todo o conhecimento, toda a bagagem, todo o network, toda a fama. Nao,
aquilo que vocé ¢ capaz de fazer hoje foi algo que eu aprendi porque a gente é do
civilismo, né? O que eu tenho, ndo tem tudo, vai tu mesmo. Eu fiz um canal do
YouTube e virei uma grande influenciadora porque eu néo tinha dinheiro para
fazer um site. E assim eu fui com aquilo que eu tinha. Eu tinha s6 uma colher de
pau para fazer os meus videos. Eu uso a margarete, aquela colher, porque era
com ela que eu fazia foco na camera, porque eu ndo tinha dinheiro para contratar
a equipe que a JQ falou hoje, 6, t4, ta, ta, td poupando, mas comegou com uma
colher de pau para fazer foco na cdmera, porque era a Unica coisa que tinha. Entao
assim, faz com aquilo que vocé tem e nao espera ninguém de fora dizer que vocé
¢ capaz. Vocé ¢ capaz de fazer o que vocé quiser com aquilo que vocé tem hoje,
mas € um passo a passo. Olha 14 na lua. Mas faz o que vocé consegue fazer com
aquilo que vocé tem hoje”.

Legenda: Mira na lua, mas comega com aquilo que vocé ja tem hoje. Eu comecei
com aquilo que eu tinha. A Margarete, aquela colher de pau que me ajudava a
fazer o foco nos meus videos, hoje se transformou em uma equipe que me apoia
em todos os projetos que desenvolvo para vocés. Néo espere ninguém te dizer se
vocé ¢é ou ndo capaz, porque vocé ¢ capaz de fazer o que vocé quiser. E um passo
a passo: comece hoje, e continue até alcangar as suas metas. Compartilhe esse
post com alguém que esteja precisando de um empurrdo para seguir firme e forte
nos seus objetivos. #educacaofinanceira #expertxp2022
#mulheresquemudamomundo #empreendedorismo #empreendedorismofeminino
#mepoupe #inspira¢ao

Testemunho.

11.08

12.434 curtidas e 381 comentarios |
https://www.instagram.com/reel/ChldquHpRU7/

Video de Natalia apresentando uma palestra e recebendo depoimentos se
seguidores como ‘Vocé me salvou’.

Legenda: Eu NAO DESISTO do Brasil. Ter criado o maior canal de educagio
financeira do mundo é um feito e tanto. Mas a meta vai muito além. 7 milhdes de
seguidores do canal ndo € algo trivial. Sdo 7 milhdes de vidas impactadas de
alguma forma. Mas o Brasil tem 215 milhdes de habitantes, entdo ainda ha muito
a fazer. Na minha meta (e que te convido a sonhar comigo) TODOS tem acesso
ao poder e a liberdade que a educagédo financeira proporciona. Ja dei os primeiros
passos. E ndo vou parar de estudar e fazer acontecer até chegar la. E me contagio,
renovo as for¢as com cada relato, de vidas revolucionadas pela educacdo
investidora. E assim que eu acredito que podemos mudar tudo. Eu invisto meu
tempo, minhas for¢as e meus recursos todos os dias para reinventar a relagdo dos
brasileiros com o dinheiro. Tem barreiras? Muitas. Mas eu continuo. Aqui a
ordem ¢ derrubar barreiras, quebrar preceitos (e preconceitos) e dar autonomia.
#TBT #naodesista #naodesisto #autonomia #mepoupe #minhameta

Testemunho.

19.08

8341 curtidas e 91 comentarios | https://www.instagram.com/reel/Chb63nCrAul

Video com montagem de fotos de Nathalia desde os seus antigos empregos até os
dias atuais.

Legenda: De “a reporter maluca que pediu demissdo” a “visiondria milionaria”.
Sao 10 anos de persisténcia resumidos em 6 segundos. De Robert De Niro a
Roberto Campos Neto. De Vin Diesel ao aumento absurdo do Diesel... O meu
sonho de levar educagao financeira a milhdes virou realidade. E ta s6 comegando.
Trend boa essa. #photodump
#empreendedorismo #motivagdo

Rotina.

28.08

13.698 curtidas e 128 comentarios | https://www.instagram.com/p/Chz4f-AugTq/

Imagem: Carrossel de prints de entrevista que Nathalia Arcuri deu para IstoE.

Provando o seu
ponto.
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Legenda: Sabe aquela coisa de sonhos impossiveis? Quem diria que um dia eu
seria entrevistada pelo meu professor predileto da faculdade de jornalismo? Sai da
faculdade ha 16 anos e muito do que a @mepoupenaweb ¢é hoje é fruto do espirito

obcecado pela verdade e pela democratizag@o da informagao que vem do
jornalismo. O espirito empreendedor veio com o tempo ¢ foi desse lado

“disruptivo” que a gente falou nesse papo delicioso e nostalgico. Um pouco da

minha entrevista para a @istoe_dinheiro dessa semana para o Edson Rossi.
#empreendedorismo #mulheresempreendedoras #mepoupe

05.08

11.156 curtidas e 145 comentarios |
https://www.instagram.com/reel/Cg5SSLCypAHb

Video: Nathalia Arcuri: “Nao se falava sobre educagao financeira para quem
realmente precisa, isso me indignava demais. Como que a gente quer ter um pais
sustentavel economicamente se a base da populagdo ndo tem educacgéo financeira

que sai educagdo basica? Nos somos um dos piores paises no indice do PISA, a
gente carece de educago para a maior parte da populagdo, esse ¢ um ponto.
Agora, quando a gente fala sobre empresas do setor financeiro, lembrando que
entre as obrigacdes das empresas do segmento financeiro, principalmente o setor
bancario, tem ali uma partezinha onde existe a necessidade de criar incentivos a
educagdo financeira como parte dessas companhias. O que muitas vezes ¢ um
paradoxo, ¢ a maneira como o grande mercado financeiro, os maiores bancos,
maiores conglomerados, ja ndo sdo lucro, que ¢ através do superendividamento da
populagdo”.

Legenda: Educar para transformar. Minha decisdo de educar as pessoas sobre
investimentos, da forma mais acessivel que eu conseguia e de maneira gratuita,
surgiu no momento em que fiquei frente a frente com o abuso financeiro que
muitas mulheres sofrem. A falta de oportunidade de escolher, por nao ter
orientagdes simples, que fazem uma diferenga enorme no dia a dia. A maioria da
populacdo brasileira ndo tem acesso a educacdo basica e menos ainda a educagao
financeira. E grandes institui¢des, mesmo sabendo de sua responsabilidade social,
lucram MUITO com todo esse desconhecimento. Me conta, ja te fizeram uma
promessa de parcela, de consignado, do empréstimo que ia resolver seus
problemas e, de verdade? S6 ferrou tudo. Ha pouco mais de 7 anos, decidi que
ndo precisava ser assim. Que se eu, de 'humanas' tinha entendido, podia mostrar
pra uma pessoa que fosse, como cuidar do dinheiro e mudar a realidade dela. E
isso tem sido transformador! Nesse sextou, que tal colocar sua revolta pra fora pra
relaxar no fim de semana e voltar segunda no gas de transformar? Eu comego!
Que nenhuma mulher permanega onde ndo quer estar por (falta de) dinheiro!

Opinido.

Semana 09: setembro de 2022.

Editorias

10.09

17.186 curtidas e 271 comentarios / https://www.instagram.com/p/CiVotiEJbdF/

Imagem de Nathalia Arcuri com seguidor e aluno.

Legenda: 3 anos atras, o Frentista do posto indicou os videos de uma “moga
muito bacana” para o Marcelo. Quando ele me viu hoje pelo vidro da padaria,
comecgou a tremer e pediu pra entrar. J4 comegou a investir, tem 41 anos e agora
ndo perde um video do canal. Muito fofo! Toda vez que encontro alguém que
mudou de vida com a @mepoupe, me emociono. Ter conquistado o lugar de
maior canal de educag@o financeira é um feito e tanto, ainda mais pra uma
fundadora solo e mulher em um mercado majoritariamente masculino. Falar pra
25 milhdes de pessoas todos os meses, um grande desafio. Mas assim como o
Marcelo, que ndo me conhecia e nem tinha acesso ao meu conteudo, o Brasil tem
ainda MUITA gente que pode ter a liberdade que uma vida financeira saudéavel e
prospera proporciona. E por isso que agradeco ao Marcelo e aos milhdes de
seguidores que estdo aqui todos os dias acompanhando nossos langamentos,
nossos cursos e projetos. Faga como o Frentista: Marca alguém que precisa de

ajuda financeira aqui ' [Daqui a um tempo essa pessoa vai te agradecer]

Testemunho.

01.09

58.480 curtidas e 765 comentarios / https://www.instagram.com/p/Ch-892TsBes/
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Carrossel de imagens com as caracteristicas dos investimentos em renda fixa. A
primeira tela traz uma foto de Nathalia Arcuri com o seguinte texto: O mapa do
tesouro nas suas maos’.

Legenda: Se o seu pote de ouro no fim do arco-iris ¢ a #rendafixa, entdo ndo fica
pra tras e compartilhe AGORA mesmo esse Guia do Investidor da Galaxia Me
Poupeira! Lembre-se que enriquecer ndo ¢ uma trilha curta e sim uma Jornada e
que os bancos ganham juros todos os dias em cima de milhdes de brasileiros, mas
com conhecimento, vocé pode comegar a virar esse jogo. Vinganga, ndo?
Inteligéncia investidora, porque vocé também ¢ do time da riqueza no bonde do
"sé quero dinheiro, eu s6 quero amar!!!" Gostou? Compartilhe agora mesmo esse
mapa do Tesouro e acredite nos seus sonhos. Toda grande jornada comegou com
o primeiro passo. #tesourodireto #tesouroselic #tesouroipca #investimentos
#nathaliaarcuri

Pilulas do
conhecimento.

21.09

6.552 curtidas e 168 comentarios / https://www.instagram.com/p/CixeRK3uF 11/

Print de noticia informando que Nathalia Arcuri foi eleita uma das 500 mulheres
mais influentes da América Latina.

Legenda: IH, DEU ZEBRA! E que orgulho de sermos zebras trabalhando
coletivamente para o bem comum! Cada vez que um contetido totalmente gratuito
¢ produzido para o canal da Me Poupe, a cada nova agdo ou projeto que gera
emprego, investimentos e inovagdes, e também no posicionamento de mercado,
eu e essa empresa reafirmamos o compromisso com o Brasil! E € por isso que eu
sinto muito orgulho em compartilhar essa noticia INCRIVEL, afinal de contas,
estou na lista das 500 pessoas MAIS INFLUENTES da América Latina,
representando a propria Me Poupe, as mulheres brasileiras e empreendedoras e o
setor de Midia e Entretenimento. Essa é uma das respostas a nossa insisténcia em
gerar valor e conhecimento na missao de desfuder o Brasil. O caminho ¢é longo:
precisamos avangar na Economia, trazer liberdade e autonomia financeira para o
povo. Por aqui, seguiremos trabalhando SEMPRE na conscientizagdo e
informagao. Zebras, uni-vos!

Provando o seu
ponto.

30.09

57.588 curtidas e 1.133 comentarios / https://www.instagram.com/p/CjJutglt Jj/

Carrossel de selfies de Nathalia Arcuri.

Legenda: Me perguntaram hoje como eu vejo o universo das finangas e dos
influenciadores do segmento financeiro sendo o maior nome do segmento ha 6
anos e se eu passei por situagdes de preconceito por ser mulher. Hoje eu tenho a
consciéncia que ser mulher em um ambiente majoritariamente masculino exigiu
muito de mim, desde o principio. Criei um formato de reality em 2012 paraa TV,
mas disseram que eu nao era boa o suficiente entdo deram para um apresentador
fazer. Ganhei o prémio brasileiro de planejamento financeiro em 2014 e ainda
assim ndo era boa o bastante. Sai do pais para me aprofundar em economia
comportamental em Londres e ainda nfo era boa o suficiente. Fiz o primeiro canal
do YouTube de finangas com mais de 100.000 inscritos no Brasil ¢ ainda ndo era
boa o suficiente. Comecei a medir resultados dos meus alunos com pesquisa
validada e ainda assim ndo era boa o suficiente. Levei um reality show de
finangas pra TV aberta em horario nobre e ainda... ja sabe. Lancei um livro que
vendeu mais de meio milhdo de exemplares democratizando a minha metodologia
e ainda ndo era boa o suficiente. Eventos e palestras fora do Brasil, convite para o
Foérum econdmico mundial, pentacampea do prémio influenciadores digitais em
negocios e finangas, Prémio Ernest Young de empreendedora do ano, 7.3 milhdes
de inscritos... especializagdo em Harvard... E ainda assim nada que eu faga € o
bastante aos olhos de muitas pessoas. Se vocé olha pra mim hoje como um
exemplo, saiba que pra muita gente eu ndo sou suficiente. Mas a minha versao
diminuida esta neles, ndo em mim. Da proxima vez que vocé se pegar pensando
que “ndo € boa o bastante” leia esse texto. Eu ja me maltratei muito por também
achar que ndo era suficiente. Na verdade, eu preciso me lembrar todos os dias do
quanto eu ja fiz e do quanto ainda sou capaz de fazer e vocés me dao for¢a demais
pra continuar. Eu sabia que ndo ia ser facil desfuder o Brasil. S6 ndo imaginava

Testemunho.
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que ia encontrar muito mais gente disposta a ajudar do que atrapalhar. Obrigada
por vocé existir e por me apoiar. Vocé E eu ndo estamos sozinhas.

20.09

4.319 curtidas e 110 comentarios /
https://www.instagram.com/reel/CitOQyoAqv2/

Video: Depoimento de aluna: ‘Eu conheci a Nati em 2018, queria fazer uma
transformagdo na minha vida, mudar de patamar financeiro e social, né? E ai eu
encontrei a Nati e me super identifiquei com ela, com a linguagem, com a didatica
E hoje sim, ja estou com o meu meio milhao investido, multipliquei o meu
patrimonio cinco vezes de 14 pra cé E isso, apaixonada por ela, absolutamente
encantada pelo trabalho que ela faz porque realmente muda Uma das minhas
mesmas decisdes ¢ de encontrar a Nati e dar um abrago pra ela e nao deixar de
sempre agradecer tudo que ela tem feito pra ela.’

Legenda: J4 assisti esse video vérias vezes. E muito emocionante ver a diferenca
que o trabalho que eu e a equipe incrivel da @mepoupenaweb temos feito pelo
Brasil. Na estreia de Os Caminhos do Dinheiro, convidamos MePoupeiras e
MePoupeiros que mudaram de vida depois de cruzar com a Me Poupe! Existe
satisfagdo maior que um sonho que toma a forma de impacto positivo na vida de
alguém? A Renata tem uma historia linda e transformou sua relagdo com o
dinheiro quando entendeu que era possivel sim ter planejamento estruturado,
pensando no seu futuro e no futuro da sua familia. E pensar que uma das metas
dela era me conhecer, justamente, em 2022. Meta tragada ¢ meta ALCANCADA.
Nos conhecemos durante o langamento do primeiro episédio de Os Caminhos do
Dinheiro e foi emocionante pra mim também. Hoje, langamos o segundo episodio
e acho que vocé tem que se inspirar nas metas de Renata e também assistir essa
série incrivel que preparamos pra vocés.

Testemunho.

10.09

6.700 curtidas e 79 comentarios / https://www.instagram.com/reel/CiVI8rmsP N/

Video: Nathalia Arcuri: “Quando vocé tem acesso a um conhecimento junto com
pessoas que também ndo sabiam de absolutamente nada igual vocé, é como se
todo mundo despertasse assim, sabe? E um negdcio muito lindo que acontece

quando vocé consegue passar a informacao e conhecimento para as maos de quem

ainda ndo tinha, porque durante muito tempo esse conhecimento que a gente esta

levando com o MePoupe, chamando professores incriveis como o professor Mira,

ele estava concentrado s6 nas maos de pouquissimas pessoas, geralmente aqueles
caras do mercado financeiro, gente com muito estudo, e pessoas como eu, profe

Mira e Uri, cada um ndo porque ele € ja rico, mas pessoas como a gente ndo
tinham acesso a esse conhecimento, entdo o que a gente esta fazendo é
democratizar o acesso a esse conhecimento para que vocé possa ser livre e sair
dessa roda dos ratos”.

Legenda: A democratizagdo do acesso ao conhecimento transforma a vida das
pessoas. E a partir do momento que a gente descentraliza as informagdes de
educacdo financeira vocé liberta a vida das pessoas. Isso ¢ EMOCIONANTE! E ¢
por este motivo que a gente acredita na educagdo como uma arma muito
poderosa, pra sair desse ciclo de dividas e juros, e entrar num novo ciclo em que
vocé GANHA DINHEIRO. Eu e o @professormira estamos comprometidos com
essa ideia. Quem vem com a gente?

Opinido.

11.09

14.002 curtidas e 177 comentarios /
https://www.instagram.com/reel/CiXkyunOqAQ/

Video: Eu sou a Natalia Arcuri, e essa € a série Os Caminhos do Dinheiro, uma
série especial da MePoupe, que € o orgulho em quatro episédios que vao te
explicar do jeito mais simples possivel um tema que todo mundo acha muito
dificil em vos.

Legenda: A série MAIS CORAJOSA do Brasil! Amanha estreia o primeiro
episddio de Os Caminhos do Dinheiro, uma série totalmente original e 100%
produzida dentro da casa. Ou seja, todo o investimento desse trabalho saiu da

@mepoupenaweb sem apoio ou patrocinio financeiro externo. Isso porque essa

série ¢ OUSADA mesmo, e vai mexer com as estruturas do maior inimigo do

Publicidade.
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brasileiro. Se vocé quer saber pra onde vai o dinheiro que vocé paga em
absolutamente tudo, essa série é pra VOCE. Os bastidores dessa gravagio sio
muito especiais pra mim porque refletem o trabalho de um time comprometido e
destemido com a verdade. Anota na sua agenda, escreve na testa, coloca um
alarme no seu celular ou vai la no nosso canal do YouTube e ativa a notifica¢do
pra ele te lembrar que AMANHA, as 20h, estreia a série MAIS CORAJOSA da
histéria do pais. Prepare-se!

Semana 09: outubro de 2022.

Editorias

21.10

15.145 curtidas e 320 comentarios / https://www.instagram.com/p/Cj-
wQ6X0r4Q/

Imagem: Nathalia segura cartaz escrito o nome de sua aluna e o seguinte texto:
'Antes: divida de R$ 50 mil. Hoje: R$ 50 mil investidos'
#MinhasDesfudidasMeusOrgulhos

Legenda: Quantas vezes vocé ja abafou um sonho com o "isso ¢ impossivel pra
mim"? e ja aconteceu, arrasta pro lado e veja a historia da Lilian, que transformou
R$ 50 mil em dividas em R$ 50 mil investidos ap6s a Jornada. E eu tenho certeza

de que a mesma audacia e coragem da Lilian esta ai também, sé precisando de

ferramentas para sair da preocupagdo para a realiza¢do. Duvida? Tem duas aulas
gratuitas te esperando no Canal Me Poupe! e domingo a ultima aula com o
@professormira com indicagdo de FIIS E ACAO para viver de renda. Pega o
convite de graca na bio @nathaliaarcuri

Testemunhos.

20.10

16.993 curtidas ¢ 361 comentarios / https://www.instagram.com/reel/Cj8JXH-
sFdX/

Video: Nathalia Arcuri danga enquanto aparecem letterings “3 investimentos para
vocé comegar hoje: CDB 100% do CDI, Tesouro IPCA+, Conhecimento. Onde
encontrar esses investimentos? Vem para a aula 2 do Algoritmo da riqueza hoje

as 20h que eu te conto. Link na bio.”

Legenda: Eu sempre recebo a mesma pergunta: “Onde invisto o meu dinheiro?”
Pega esses 3 investimentos, junta com as suas metas ¢ vem para a aula de hoje, ao
vivo e gratuita, as 20h, que eu vou te dar o caminho das pedras pra realizar. Vocé
vai sair da aula com um plano: Como ser multimetas? Priorizagdo e aceleracao de

metas com mais investimentos e menos dividas. Bancos e corretoras ideais pra

vocé. A acdo do tempo para turbinar seu dinheiro. Deixei o convite gratuito no
link da bio para vocé se inscrever!

Pilulas do
conhecimento.

05.10

102.201 curtidas e 1.212 comentarios /
https://www.instagram.com/p/CjWZVLSrOVu/

Imagem: Carrossel de fotos de Nathalia Arcuri pousando para a cimera.

Legenda: Uma mulher de 33 anos pediu divércio em Brasilia depois de mais uma
agressdo verbal violenta, uma mae saiu de casa com os 3 filhos pequenos em
Natal, uma avo cancelou e pediu o reembolso do consdrcio que fizeram em seu
nome na Praia Grande, uma adolescente expulsou o padrasto agressor em
Guarulhos. Essas sdo historias reais de mulheres que nio sabiam nada de
finangas, encontraram os conteudos gratuitos do Me Poupe! e aprenderam a
cuidar do dinheiro por conta propria. Algumas precisaram se aprofundar e de
seguidoras viraram alunas. E de alunas, professoras. Assim como eu. O salto de fé
na maioria das vezes passa pelo acesso ao conhecimento e pelo exemplo de quem
passou pela mesma situag@o e tomou coragem de mudar. Conhecimento liberta.
Conhecimento financeiro salva vidas. Se vocé ainda se sente presa a: Um
casamento, Um emprego, Uma cidade. Saiba que existem caminhos ja trilhados
por centenas de mulheres que estavam exatamente onde vocé esta hoje. Eu
mesma ja estive 14 e te ensinar a ser livre € o maior legado que eu posso deixar em
vida. E no controle financeiro que esta a sua liberdade. Nunca se esquega disso.
Mande pra uma mulher que nao pode esquecer de ser livre pra fazer as proprias
escolhas hoje.

Testemunhos.

12.10

5.525 curtidas e 64 comentarios / https://www.instagram.com/p/CjoOuMnpgxi/

Apelo.
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Imagem: Carrossel de fotos de Nathalia Arcuri com a seguinte pergunta:

O que te impede de recalcular a rota e passar por uma revolugdo financeira? Nas

demais telas, temos o seguinte texto: Vocé tem medo de arriscar um novo
percurso e estar so nesse trajeto? O primeiro passo ¢ se conscientizar da

necessidade de mudanga. Sair da zona de conforto ¢ desafiador, mas e se vocé

tivesse o mapa na sua mao? Esta € sua ultima chance de decidir pela revolugao

que vocé merece. Clique no link da bio e participe das ultimas 3 aulas gratuitas.

Legenda: Sair da zona de conforto é desafiador, mas ¢ se eu te dissesse que eu,
Nath Arcuri, tenho o mapa pra sua revolugdo? O que eu tenho pra te oferecer ¢
exatamente a ultima oportunidade pra vocé reprogramar a sua mente. O primeiro
passo pode parecer mais dificil, mas ele ¢ POSSIVEL! Vocé nio vai estar sozinha
ou sozinho nessa, porque eu mesma € quem vou te guiar nessa jornada. Prepare-se
para o futuro. Acesse o link na BIO e garanta sua vaga para as ultimas 3 lives
gratis.
#nathaliaarcuri #investimentos #investimentos #jornadadadesfudéncia #educagio

23.10

11.206 curtidas e 198 comentarios /
https://www.instagram.com/p/CkFDb9GNp;j9/

Imagem: Carrossel de fotos de Nathalia Arcuri e convidado apresentando uma
aula online.

Legenda: Ouse criar o seu futuro. Obrigada aos 30 mil alunos na aula ao vivo de

hoje. Conhecimento liberta ¢ agora vocé tem ferramentas poderosas pra libertar

mais gente com voc€. Amanha 07:00 da manha comegam as matriculas pra tltima

turma da Jornada da Desfudéncia. Link com desconto da primeira hora na bio
(@nathaliaarcuri

Rotina.

28.10

33.170 curtidas e 333 comentarios /
https://www.instagram.com/p/CkQhfOpuNAY/

Imagem: Carrossel de fotos de Nathalia Arcuri pousando para a cAmera.

Legenda: Dizer adeus nem sempre ¢ facil. Sempre que vocé toma uma decisdo é
porque precisou deixar algo pra tras. Nessa sexta-feira pense em tudo o que vocé
precisa deixar pra tras pra poder seguir em frente. Crencas, Pessoas, Certezas.
Algo de magico acontece quando vocé rompe com os estigmas do passado e se
permite dizer adeus.

Rotina.

29.10

12.409 curtidas e 192 comentarios /
https://www.instagram.com/p/CkTWI9WUrSlIp/

Imagem: Print de noticia informando que o MePoupe! estaria langando a 2*
temporada do reality shows que da dicas para potencializar investimentos.

Legenda: E o orgulho que eu t6 dessa noticia na @exame ? A gente ta chique
demais @mepoupenaweb Segunda-feira estreia a nova temporada de Pimp My
Money e mais do que nunca, vocé vai precisar de uma pimpada. Marca aqui
aquela pessoa que ODEIA aprender sobre investimentos. | Quando o primeiro
episoddio terminar ela vai te chamar e dizer: “Caramba, como ¢ que eu posso

comegar a investir” #investimentos

Publicidade.

Semana 10: novembro de 2022.

Editorias

11.11

4.578 curtidas e 165 comentarios /
https://www.instagram.com/reel/Ck09XYWrMtV/

Video: Nathalia em podcast: Eu tenho uma dificuldade em vender porque eu
tenho um negdcio de doces e eu trabalho CLT também, entdo pra mim a maior
dificuldade ¢ a falta de tempo conciliar o tempo das duas atividades, Nath, me
ajuda ai, d4 uma dica, por favor. “Primeira coisa que vocé precisa analisar € se
brigadeiro é o melhor produto pra vocé fazer pra vender, porque tem o tempo de
fazer, se € que vocé é quem faz, pode ser que vocé esteja pegando de outra

pessoa, ¢ sendo comissionada pela venda, entdo tem o tempo de preparo, tem o
tempo de compra e tem o tempo de venda, sera que este ¢ o melhor produto pra
vocé fazer pra vender?” (...)

Legenda: Vou colocar aqui um pedacinho de um relato de uma Jornadeira, a

Zelina: “Eu dava aulas de inglés em uma escola de idiomas (...) Pedi demisséo e

Testemunhos.
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comecei a investir em aulas particulares, comprei um material didatico bom, fiz
um Instagram e ja fechei contrato com 6 alunos. A renda extra que fago com
esses 6 alunos ¢ o triplo do que eu ganhava na escola de idiomas, ¢ trabalhando
menos da metade do tempo.” Tem uma renda extra? Ou na sua fonte de renda
principal? Pensa: Ha alguma forma de aproveitar melhor o meu tempo para fazer
dinheiro? Muitas vezes vocé esta gastando muita energia em pouco retorno. Faca
essa analise. E clica no avidozinho porque tenho certeza de que muitas pessoas
que vocé conhece também estio “perdendo o tempo” de ganhar dinheiro!

08.11

4.921 curtidas e 201 comentarios /
https://www.instagram.com/reel/CktbZ2Wp8h2

Video: Citagdo de Nathalia Arcuri “Mas sobre gastar menos ¢ sobre ganhar um
pouquinho mais, aumentar os aportes ano a ano ¢ investir cada vez melhor para
voce ser livre”.

Legenda: Independéncia financeira ndo ¢ deixar de fazer o que gosta.
Quem pensa no futuro ndo deixa de viver, nem € muquirana. Quem se planeja,
aproveita a vida conscientemente e com tranquilidade. Liberdade é ter a escolha
de ser e viver o que realmente importa pra vocé€. Lembrou de alguém que vocé

ama @ e que precisa lembrar disso?

Opinido.

01.11

35.099 curtidas e 478 comentarios /
https://www.instagram.com/p/Ckbe7aqgPW90

Imagem: Carrossel de fotos de Nathalia Arcuri quando era crianga.

Legenda: Eu descobri que o dinheiro existia e que podia estar nas minhas maos
nessa época da foto. Comecei a juntar pra comprar meu carro aos 18. Detalhe: eu
tinha 7. Minha méae sempre disse que eu era uma “mini adulta” que fazia
perguntas dificeis e lia demais e metida a saber matematica antes de aprender na
escola e era o “cofrinho” de casa. E ¢ verdade. Eu e meu cofrinho éramos carne e
unha. Uma pena que até os 18 eu ndo sabia que investimentos existiam. Dos 7 aos
18 juntei R$6.800 empreendendo, fazendo figuragéo, lavando carro, pedindo
dinheiro de presente no aniversario, natal, usando roupas doadas, comprando s6 o
necessario. Se tivesse investido teria muito mais. O que me fez ser capaz de
dominar o dinheiro ndo foi 0 amor nem o desprezo por ele, mas a constatagdo
precoce de que o dinheiro é uma ferramenta que passa de uma méao para outra na
forma de troca de valor. Trabalhar ndo significa necessariamente gerar valor.
Quando eu quebrei o codigo e descobri que quanto mais valor eu gerasse e
agregasse mais dinheiro eu geraria, deixei de focar no dinheiro e passei a focar na
geracao de valor. E pra gerar valor vocé precisa entender a cabega de quem esta
do outro lado da mesa e oferecer um servigo ou produto que realmente faca
diferenca na vida daquela pessoa ou empresa. Da pra fazer isso sendo empregado
de uma empresa? Da. Da pra fazer isso sendo uma empresa? Da também.
Contanto que o valor seja seu guia, ndo o dinheiro, o dinheiro nunca vai faltar.
Porque sempre havera quem pague bem por valor gerado. Qual valor vocé agrega
com o seu trabalho hoje? Comenta aqui que eu quero te ajudar a gerar mais
dinheiro com ele!

Testemunhos.

03.11

37.418 curtidas e 634 comentarios /
https://www.instagram.com/reel/Ckf8BbaAZJ5/

Video onde Nathélia explica as atualizagdes sobre o aumento de juros do cartio
em 2022.

Legenda: Me conta: vocé ta recebendo quanto de juros no ano? Se vocé ainda nao
comegou a ganhar juros, ja se inscreve no maior canal de fiangas do mundo, o Me
Poupe! Dinheiro ndo precisa ser tabu. Link na bio

Pilulas do
conhecimento.

11.11

70.999 curtidas e 1.614 comentarios /
https://www.instagram.com/p/Ckn9CeKrNp /?

Imagem: Carrossel de fotos de Nathélia Arcuri em reunido online com aluna do
seu curso.

Legenda: A Ju ¢ diarista. Foi minha melhor aluna da JD8 e em 12 meses juntou
mais de R$15.000 além do prémio de R$10mil que ela ganhou. Isso sdo R$15mil
a mais do que ela juntou a vida inteira (até entdo o maximo que ela tinha

Testemunhos.
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conseguido de reserva de emergéncia eram R$5mil, mal investidos). Sorte? Nada
disso. Estudo, método, acompanhamento, frequéncia. Pra comecar ela usou as
ferramentas de negociacdo e deu um salto de R$120 por diaria para R$180. Os
clientes que ndo quiseram pagar, ela demitiu. Hoje ndo tem mais agenda pra
atender e abriu o sabado pra chegar mais rapido na meta de ir para Paris em 2024.
Além do aumento de 50% no valor da diaria, ela vendeu o carro e comegou a
pegar carro de aplicativo pra sair com a filha (ela ¢ mae solo). Isso reduziu gastos
com Combustivel, seguro, IPVA, Manutengdo, desvalorizagdo etc. Primeira coisa
que ela me disse nessa conversa foi “Eu t6 chocada que eu nao sinto falta de
nada! Eu vivia pagando carne das Pernambucanas e pensando como eu ia pagar
aquilo. Parecia normal viver daquele jeito! Hoje eu fago tudo o que eu quero ¢
descobri que o essencial € ir & casa da minha prima, ndo comprar blusinha e
pizza.” Como ganhadora da turma ela recebeu uma consultoria individual de
presente. Mas quem ganhou o presente fui eu. “Eu vou ser a primeira pessoa
milionaria da minha familia e a minha filha vai ter um futuro completamente
diferente do meu porque eu aprendi a fazer isso com vocé”. A Ju me pediu pra
ndo acabar com a Jornada da Desfudéncia e eu expliquei pra ela que algumas
coisas boas precisam ir embora pra outras melhores chegarem. Em breve vocé vai
saber o que ¢! @julianaoliveira.diarista , orgulho imenso de ser sua professora,
mulher!

20.11

18.734 curtidas e 267 comentarios / https://www.instagram.com/p/CIKV_72r5Th/

Imagem: Carrossel de fotos com Nathalia Arcuri e outras mulheres inspiradoras
na sua opinido.

Legenda: Nesse dia mundial do empreendedorismo feminino eu quero agradecer a
todas as mulheres que fizeram a minha vida mais dificil ¢ me permitiram evoluir
como ser humano, lider e guerreira e oferecer minha gratidao a todas aquelas que
tornaram tudo mais facil. Esse ano a @mepoupenaweb ganhou de presente essas
duas mulheres essenciais para a nossa historia. S0 as primeiras socias que eu ja
tive na vida e eu ndo vejo a hora de ver esse time de guerreiras crescer e dar a luz

a transformac¢@o que o mundo precisa. Dentro de cada uma de nés existe uma
for¢a poderosa capaz de cumprir qualquer missdo. Voc€, mulher empreendedora,
¢ capaz de tudo. Ndo permita que ninguém te conven¢a do contrario.

Opinido.

25.11

7.025 curtidas e 61 comentarios / https://www.instagram.com/reel/C1ZJvObJRjf/

Video com Nathélia informando que o melhor investimento da Black friday é no
proprio seguidor.

Legenda: Eu aposto que hoje vocé ja se deparou com dezenas de “ofertas
imperdiveis, nunca vistas antes”. Acertei? Agora a pergunta mais dificil: quantas
dessas ofertas vao te ajudar a enriquecer? Uma? Duas? Nenhuma? Responde
mentalmente, d4 uma respirada e vem aqui comigo, criatura! Eu criei a Me
Poupe! pra ensinar as pessoas a serem livres e conquistar suas metas. Nao da pra
assistir essa data sem me posicionar. Por isso, eu e o profe Mira resolvemos que
ndo vai ter promogdo de brusinha que te separe da sua liberdade. Na Black Friday,
invista em conhecimento! Preparamos uma promoc¢ao especial para a tltima
turma do curso Minha Carteira Nimero Um, com o profe Mira. Assim vocé pode
aproveitar a data pra GANHAR dinheiro, aprendendo a investir em renda variavel
de forma segura. Mas olha s, é pra quem ja estd com dinheiro carimbado, viu? O
link t4 na bio. Corre 14 pra garantir sua vaga! Conhecimento liberta!

Cursos,
Desafios e
Jornadas do
Aprendizado.

Semana 11: dezembro de 2022.

22.12

4.845 curtidas e 177 comentarios / https://www.instagram.com/reel/Cme-7S_viry/

Video mostrando Nathalia Arcuri e demais colaboradores da empresa no dia a dia
de trabalho.

Legenda: Mais de 100 pessoas trabalhando diretamente, indiretamente e
INCANSAVELMENTE pra criar um dos maiores movimentos da nossa historia!
Obrigada a cada um de vocés: Me Pouplayers, Me Poupeiras, Me Poupeiros e

Rotina.
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parceiros que estdo fazendo parte desse momento & A Nath de 2015 que
comegou s6 com uma colher de pau, hoje esta chorando de felicidade dentro de
mim. Obrigada. E se vocé€ ainda nao entrou para o movimento Felizes 20.23, é s6
clicar no link da bio que todas as informagdes estio 1a. Hoje € o ltimo dia, entao

corre @

26.12

6.210 curtidas e 64 comentarios / https://www.instagram.com/reel/Cmhu3 gehfX1/

Video: Nathalia Arcuri: “Teve gente que deu um pé na bunda do cindinel, s6 que
agora s6 tem conta em bancos digitais. Teve gente que se livrou de marido, teve
gente que se livrou de esposa. Teve gente que conseguiu chegar no primeiro
milhdo Neste video vocé foi notada, vocé foi notado Vocés acham que eu ndo leio
os comentarios de voc€s? Vocés acham que eu ndo vejo as DMs que chegam 1a
no meu Instagram? Nos videos de hoje a gente fez uma selegdo dos melhores
mepoupeiros e mepoupeiras do ano”.

Legenda: Para fecharmos 2022 com chave de ouro, decidi reunir alguns dos
varios relatos que recebo diariamente de Me Poupeiros ¢ Me Poupeiras que
sairam das dividas, fizeram muita renda extra e aprenderam a investir. Tem até
caso de cachorrinho que foi salvo por conta de reserva de emergéncia, ¢ de chorar
de emogdo! Quero que vocé veja estes exemplos reais como motivador para fazer
igual ou até melhor! Com foco, disciplina e as dicas do canal, sua vida financeira
em 2023 sera ainda melhor! Link na BIO.

Testemunhos.

29.12

14.066 curtidas ¢ 104 comentarios /
https://www.instagram.com/reel/CmwDIVhhGbA/

Video: Nathalia Arcuri: “s6 queria trazer um ponto, profe, importante daquilo que
vocé disse, primeiro quitar a divida para depois comegar a investir, depende, se
vocé tem um financiamento imobiliario com 30 anos para quitar, se vocé for
esperar quitar essa divida para comegar a investir vocé€ nunca vai ter nada, entao
assim, a gente esta falando daquela divida que esta te comendo por tras todos os
pesos, porque esta pagando juros muito altos, entdo assim falando agiota, do
cartdao de crédito, do cheque especial, é aquela divida que vocé néo esta
conseguindo pagar, vocé esta inadimplente, entdo assim, primeiro sem sair da
inadimpléncia, agora se vocé consegue pagar suas dividas todos os meses, vocé
pode inclusive reduzir as suas parcelas para sobrar mais dinheiro todos os meses
para vocé investir, que é 0 que eu ensino para os meus alunos 1a da jornada da
Desfudéncia (...)".

Legenda: DEPENDE DO TIPO DE DIVIDA QUE VOCE TEM. E aqui eu trago
outro exemplo, diferente do video, pra vocé refletir. Tem gente que recebe uma
bolada e resolve, logo de cara, usa-la pra pagar uma divida. Digamos que essa

pessoa foi demitida e recebeu o FGTS. Pensa aqui comigo: quem recebeu o FGTS
por demissao provavelmente perdeu a maior fonte de renda também. Entéo, se
ndo tiver a reserva de emergéncia completa e estiver conseguindo pagar as
parcelas da divida, é melhor usar esse dinheiro pra completar a reserva! De modo
geral, uma divida barata ¢ aquela que tem até 2% de juros ao més. Se tem de 5% a
10%, é uma divida MUITO cara. Pense nas dividas que vocé tem e responda:
quais sdo os juros delas? Sdo altos ou baixos? Nao sabe? Entdo, pode fugar no
contrato pra descobrir. Afinal, essa informagao pode ser justamente o que vai te
fazer reduzir essas parcelas e economizar um bom dinheiro! Agora, compartilhe
esse video com alguém que precisa dessa informagdo HOJE!

Pilulas do
conhecimento.

31.12

15.351 curtidas e 500 comentarios /
https://www.instagram.com/reel/Cm1L9crh7x3/

Video: Nathalia Arcuri: “Vocé que durante muito tempo empurrou com a barriga
a sua vida financeira. Vocé€ que era daquelas pessoas que repetia exaustdo que
esse negocio de dinheiro de vida financeira ndo era para vocé. Vocé que sempre
pensou que investimento ndo € coisa de gente pobre e ai vocé descobriu que na
verdade investir, investir ¢ uma das poucas saidas para quem realmente nasceu
pobre e sonha com uma vida mais prospera com dinheiro, com oportunidades,
com crescimento financeiro, com dinheiro caindo na conta sem que vocé precise
trabalhar. Eu sei que ¢ muito dificil competir com tudo aquilo que dizem para a
gente desde que a gente nasceu, mas € gracas a voc€ que ousou ser diferente.
Vocé que teve coragem de fazer diferente do que seus pais, do que seus irmaos,
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do que seus colegas de trabalho sempre disseram e sempre fizeram. E vocé que
resolveu ser cobaia daquilo que vocé acreditava e viu na pratica que sim ¢

verdade, que existe um mundo onde vocé a dona ou dono do seu dinheiro e néo

mais submisso a ele. Entdo meu agradecimento ¢ vocé€ que ousou tentar entender

o que existe conhecimento disponivel e abundante no mundo e no planeta inteiro
para que vocé pudesse ter acesso a isso. E muito obrigada por permitir que a
minha voz e tantas vozes da minha empresa que a me poupe pudesse sentir

colocar no trilho mais simples”.

Legenda: Nos temos controle sobre muito pouco nas nossas vidas. Ter coragem
de enfrentar medos antigos e paradigmas enraizados estd nas suas maos, ndo nas
minhas. Vocé que criou coragem e mergulhou no mundo infinito do
conhecimento financeiro - € colocou em pratica - sabe do que eu t6 falando.
Obrigada por ter acreditado e confiado. Vocé€ agora tem a missdo de contar para o
maior nimero de pessoas o que vocé viu do lado de fora da caverna. Seus amigos
e parentes que ainda continuam 14 dentro precisam da sua ajuda. E se vocé ainda
esta criando coragem, respira fundo! Eu estarei aqui em 2023 mais presente do
que nunca e o que a gente ta criando em tecnologia vai mudar a sua relagdo com o
dinheiro pra sempre. @mepoupenaweb se prepara! Nos vamos decolar. #2023

22.12

82.763 curtidas e XX comentarios /
https://www.instagram.com/reel/Cmd_fw5hgQr/

Imagem: Nathalia sorri com a seguinte legenda: A felicidade de quem liberou um
combo com dois cursos de finangas, dez livros € um curso de lideranga de R$
3.028,36 por R$ 20,23. Link na bio.

Legenda: ULTIMAS HORAS pra fazer parte do #Felizes2023 Faga a sua
matricula em 2 cursos Me Poupe! que custam R$ 998, mais um curso de lideranca
G4 que custa R$ 1.697 ¢ 10 livros digitais que custam R$ 333, pelo VALOR
SIMBOLICO de R$ 20,23 E com apenas mais R$ 1, vocé doa os mesmos
cursos ¢ livros para uma pessoa em situag@o de vulnerabilidade! Agora vai la link
da bio @nathaliaarcuri pra garantir o seu ¢ marca aqui nos comentarios aquela

pessoa que também precisa aproveitar essa oportunidade °

Cursos, desafios
¢ jornadas do
aprendizado.

11.12

7.648 curtidas e 214 comentarios / https://www.instagram.com/p/CmCALtxOUjC

Imagem: "Acontece que perseguir um objetivo importante e genuino ancorado em
um propo6sito que tem a ver com 0s nossos valores, exige escolhas e rentiincias”
Nathalia Arcuri.

Legenda: PROPOSITO. Essa frase hoje faz mais sentido que em qualquer outro
momento da historia da Me Poupe! e da minha vida. GUARDE ESTA DATA:
20.12 as 20h23. Neste dia, vocé vai entender que o propdsito de DESFUDER o
Brasil, ¢ muito maior que a Me Poupe!, ¢ muito maior que eu mesma. Vamos
promover um movimento GIGANTE, que vai impactar socialmente a vida de
milhdes de brasileiros. E eu preciso que VOCE faca parte disso, entdo ja salva
essa data na sua agenda: 20.12 as 20h23. Agora comenta aqui qual € a agcdo que

vocé esta fazendo HOJE para perseguir os seus objetivos

Opinido.

19.12

10.977 curtidas e 818 comentarios /
https://www.instagram.com/p/CmXieOnMDU{/

Imagem: Me poupe! Felizes 2023. Dia 20/12 as 20h23. O dia que vai mudar a
vida de milhares de brasileiras na maior agio social da historia da MePoupe!

Legenda: Como vocé se sente estando a | dia de mudar a vida de milhares de
brasileiros, inclusive a SUA? #mesintopronto #nalistadeespera #chegalogodia20
%% Dia 20/12 as 20h23 & A HORA DA VIRADA FINANCEIRA [@No Canal
da Me Poupe! no Youtube £4 2 cursos + 10 livros por R$20,23 + R$1 para uma

doagdo. Link na BIO para informagdes dos cursos, que vocé terd acesso por 1 ano
e dos livros, que vocé terd acesso vitalicio. #felizes2023

Cursos, desafios
e jornadas do
aprendizado

Semana 12: janeiro de 2023.

Editorias

30.01

14.922 curtidas e 406 comentarios /
https://www.instagram.com/reel/CoC5B_AL3er/

Pilulas do
conhecimento.
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Video: Nathalia discorre em frente a camera: Nesses bancos digitais, vocé precisa
ter muita atengdo para entender se estamos falando de um CDB ou se estamos
falando de um fundo de rena fixa. Recentemente, muita gente viu o dinheiro
despencar nas tais das caixinhas do Nubank porque ndo se tratava de um CDB,
nem bom nem bosta, simplesmente ndo era um CDB. Se ndo é CDB, ndo tem
seguranca, simples assim. E como que cargas d 'agua, a pessoa vai saber qual € o
melhor CDB para ela quando ela entrar na corretora e ver isso. Primeira coisa,
vocé tem que saber o que vocé quer. E muito importante vocé ter a sua meta bem
definida para entender que aquele produto serve para vocé. Assim como no
supermercado, vocé entra e vocé tem que saber o que vocé precisa para sua casa.
Antes de saber qual produto, porque vocé nao sabe, vocé€ tem que saber que
receita vocé quer fazer (...)

Legenda: VIDEO NOVO NO CANAL: O CDB IDEAL PRA VOCE! Um passo a
passo pratico pra comegar a investir com POUCA GRANA! Nesse video, eu e o
Gustavo (@gustavosafortes), nosso Farol de Macroeconomia ¢ Renda Fixa da
Jornada da Desfudéncia preparamos sé puro suco dos juros compostos da renda
fixa. Vai até o Canal e assiste o video para descobrir qual ¢ o CDB perfeito para a
sua meta, LINK NA BIO. Ja aproveita ¢ manda esse post pra quem merece ver o

dinheiro crescer com a magia dos juros compostos! (@

24.01

18.016 curtidas e 179 comentarios / https://www.instagram.com/p/Cnzd2FVu-St/

Imagem: Carrossel de imagens de Nathalia Arcuri na formatura de uma das suas
turmas.

Legenda: Esse ¢ um post de agradecimentos! @2 Ontem foi a formatura da ultima
turma da Jornada da Desfudéncia (€ a tltima mesmo)! oram 10 turmas de JD em
5 anos e eu ndo poderia estar mais orgulhosa desse momento épico. Me
emocionei, chorei e curti cada momento ao lado dessa turma incrivel que foi a
#JD10 Obrigada fardis (...) Obrigada time Me Poupe!, sem vocés nada disso seria
possivel, o papel de vocés nos bastidores, atras das cameras, no atendimento
(vocés fazem a diferenga!) representados aqui pelo @jefferson.silveira23, em
cada post, em cada e-mail... é essencial para que chegassemos nesse momento.
Parabéns a todas as Jornadeiras e Jornadeiros e aos destaques dessa turma, que
mereceram todo o reconhecimento. O conhecimento LIBERTA e com as
ferramentas certas vocés sdo capazes de conquistar ndo s6 o topo da montanha,
mas o mundo! Parabéns e obrigada pela oportunidade de ser a mentora de vocés!
Um beijo da Nath @ espero vocés no churrascdo da independéncia no topo da
montanha (@

Rotina.

11.01

43.726 curtidas e 1.580_coment'£1rios /
https://www.instagram.com/p/CnSVQj3psmB/

Imagem: Print de noticia informando que Nathalia Arcuri ¢ convidada para
Forum Econémico Mundial como CEO da MePoupe!

Legenda: Na proxima sexta-feira eu embarco para Davos, na Suiga, como
Convidada Oficial do @worldeconomicforum L4 em 2020, quando foi a minha
ultima participagdo no férum (quem ja segue aqui ha algum tempo vai lembrar),

eu fui como Creator do Youtube e desta vez vou integrar a delegagdo da América
Latina, como convidada oficial do evento. Esse ano vou para participar dos
painéis e levar dados concretos do impacto social da Me Poupe! na vida das
pessoas. O que acontece em Davos, impacta 0 mundo como um todo, € nao ¢é s6
no bolso. um grande caldeirdo de ideias que focam em questdes essenciais de
preocupagdo global (como conflitos internacionais, pobreza, e problemas
ambientais) e as possiveis solugoes. E vocé vai acompanhar a cobertura completa
do Férum pelas redes da @mepoupenaweb e aqui nas minhas redes, em que eu
vou compartilhar um pouco da viagem e as principais ideias que eu vi por la e que
vao impactar o futuro do mundo. < Coloquei o link da matéria completa nos
meus STORIES. Posso contar com vocé para me acompanhar nessa jornada? £’

Provando o seu
ponto.

08.01

26.750 curtidas e 399 comentdarios / https://www.instagram.com/p/CnKFit4uaEC/

Imagem: Série de fotos de Nathalia Arcuri pousando para a cdmera.

Testemunhos.
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Legenda: Acredite na forca do tempo e da agdo. Combinadas, essas duas forgas
s3o invenciveis. Pode parecer que seus sonhos estdo muito distantes - e eles estdo
- mas assim como uma viagem nao se faz de apenas um passo, uma conquista
ambiciosa ndo se faz de apenas 1 més ou 1 ano de trabalho disciplinado. Foram 2
anos publicando videos duas vezes por semana até eu monetizar meu primeiro
video no YouTube. Foram 7 anos de “ndos” na cara até eu conseguir veicular meu
reality na TV aberta. Foram 10 turmas de Jornada da Desfudéncia até eu ficar
satisfeita com o framework que eu criei pra melhorar a vida financeira das
pessoas e decidir dar o proximo passo. Até isso acontecer eu precisei encontrar
outras fontes de renda que me mantassem até que o sonho se transformasse em
realidade e trabalhei trés vezes mais que a média das pessoas proximas a mim.
Imagina como era ver as pessoas viajando, curtindo o carnaval, indo a todos os
casamentos, comprando TV nova, trocando de carro... e escolher ndo fazer nada
disso em nome de algo maior que eu ndo tinha certeza se iria mesmo acontecer.
Vocé s6 tem o seu tempo € os seus sonhos. Algumas pessoas vao te ajudar a
chegar 1a e vdo sonhar junto com voce. Seja grat@ a elas e aproveite a jornada.
Um dia, daqui a muito tempo, vocé vai olhar pra tras e lembrar desse post. E
quando vocé chegar 1a vai perceber que a Jornada apenas comegou. Como eu digo
aos alunos da Jornada, a nossa Jornada comeca todos os dias. Se isso te ajudou,
me conta aqui! Eu amo poder colaborar na sua Jornada.

07.01

13.329 curtidas e 214 comentarios /
https://www.instagram.com/reel/CnHIWsZhJOa/

Nathalia Arcuri responde a pergunta de seguidor: “Naty, preciso de ajuda porque
quero ficar 'RICO'. Sei que estou bem, se vocé me ajudar vou decolar muito.”
Olha, quem me acompanha sabe que eu tenho uma linha de pensamento um
pouco diferente da maioria dos influenciadores e dos conhecedores de finangas de
economia. Porque pra mim ficar rico ndo € vocé ter muito dinheiro. O dinheiro é
uma parte da riqueza. Eu acredito num conceito mais amplo de prosperidade.
Porque vocé ja entendeu que s6 o dinheiro ndo vai te tornar uma pessoa completa,
entende? Entdo antes mesmo de ficar rico, que o que vocé me trouxe parece ser SO
relacionado a dinheiro, vocé tem que se perguntar, vocé€ quer dinheiro pra qué? O
dinheiro vai te servir pra quem? Porque o dinheiro ¢ feito pra servir. Ou entdo
vocé serd um servo do dinheiro pra sempre (...)

Legenda: O dinheiro ¢é feito para servir vocé. Ou vocé servira o dinheiro pra
sempre. Muita gente acredita que o dinheiro néo traz felicidade, me conta aqui se
vocé nunca ouviu? as, sim, ele TRAZ SIM!! Ele nos faz alcangar nossas metas,
estar perto de quem amamos, conquistar coisas importantes, nos faz ter
tranquilidade, qualidade de vida, lazer, acesso a estudo e tantas outras coisas. Mas
o ponto aqui é que ndo € s6 o dinheiro quem determina. Sabe algo que acredito?
Vocé deve ser feliz com o que te basta. Vocé sabe o que ¢ o bastante pra vocé? O
que te faz feliz? O dinheiro pode trazer felicidade, SIM, mas desde que vocé saiba

o que te faz feliz! Nao deixe de espalhar esse video por ai. Beijo da Nath. @

Opinido.

24.01

3.826 curtidas e 172 comentarios /
https://www.instagram.com/reel/Cn0SFX3PJci/

Video: Nathalia questiona aluna sobre o fim do seu curso: “O que vocé esta vendo
agora do alto da montanha? Quais sdo as possibilidades e oportunidades que se
abriram pra vocé€?”. Aluna responde: “Entao, eu acho que a porta que mais abriu
pra mim foi conhecer do que eu sou capaz. Se alguém me dissesse ha trés meses
atras que hoje eu teria 20 mil investidos pra quem ndo tinha nada, zero, ndo tinha
nada a investir, se alguém me dissesse isso, eu ndo acreditaria. Mas hoje, sabendo
que eu consegui, onde eu vou estar aqui trés meses, eu ndo sei. Mas eu sei que eu
vou dar o meu melhor pra tal, o melhor lugar possivel. Nathalia volta a falar:
“Assim, ¢ importante ficar tanto pra voc€, eu acho que pra qualquer pessoa que
esta te assistindo agora, e eu fago questdo, assim, de divulgar isso que esta
acontecendo, assim, pra um numero de pessoas possivel, é que € o que vocé falou.
Potencial, sem a ferramenta correta, sem método, sem ensino, ele é s6 um
potencial. E o nosso pais tem tanto potencial desperdicado. E o que eu quero te
deixar como legado agora, assim como nés temos todos esses fardis aqui, € que
voceé seja essa pessoa, na vida de outras pessoas.A sua irma foi o seu farol, vocé é
um farol na vida da sua mée, e com o conhecimento que vocé tem, que vocé

Testemunhos.
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consiga também agora fazer essa luz chegar em outras pessoas, e conseguir
colaborar pra que elas consigam trilhar o caminho parecido com o seu. Quanto
mais gente compartilhar esse conhecimento, agora vocé sabe o valor que ele tem
Tem mais gente, a gente vai conseguir transformar.”

Legenda: Essa ¢ a minha ultima aluna nota 15 mil. Foram 10 turmas de Jornada
da Desfudéncia em 5 anos e eu ndo poderia estar mais orgulhosa desse momento
épico. A Jennifer fez em 3 meses, mais do que conseguiu a vida toda. Conseguiu

reduzir a divida da mie de R$300.000 para R$40.000, investiu R$20.000, fez
renda extra, mudou os habitos, passou a investir 80% de tudo o que ganha sem
abrir mao de NADA que faz a vida dela feliz. MILAGRE? Nao, ¢ método. Eu
sempre vi potencial na mais endividada das pessoas e sempre soube que o

caminho da liberdade ndo se da pelo endividamento baseado em consumo. Antes
de LIBERTAR O BOLSO, precisamos LIBERTAR A MENTE e foi isso o que
aconteceu com a Jenniffer. Agora, além dos R$20 mil que ela acumulou nos trés
meses de curso para realizar a meta de ser milionaria (€ o sonho dela), ela ganhou
mais o incentivo da premiagdo de melhor aluna: R$15.000. Os proéximos passos
da Me Poupe! serdo firmes e direcionados ao propdsito de permitir que qualquer

pessoa possa ter a sensagdo que a Jennifer esta vivendo agora. O PODER DO
CONHECIMENTO PRECISA SER DEMOCRATIZADO. A préxima Me Poupe!
vem ai.

19.01

132.679 curtidas e 2.572 comentarios /
https://www.instagram.com/p/CnnHJVUv5 W1/

Imagem: Carrossel de imagens de Nathalia Arcuri trabalhando em uma das festas
do foérum.

Legenda: Esse é o famoso "quem vé o CLOSE, niao vé o CORRE" Mas aqui eu
mostro o close e o corre também para te inspirar! A dona do Airbnb onde eu estou
hospedada, comentou que estavam precisando de voluntarios para trabalhar na
Arabian Nights, uma das festas mais concorridas do forum porque reune a elite
global - chefes de estado, vice-presidentes, ex-presidentes, ministros, dignitarios,
académicos, conselheiros, membros de familias reais, celebridades internacionais
e cujo convite custa R$6.000 (seis mil reais). A oferta foi simples: “Vocé
arrumaria mesas em troca de um convite?” E dbvio que eu fui. Ndo apenas pelos
R$6.000 economizados, mas pela oportunidade de me colocar em uma situagio
completamente inusitada. E por que eu t6 contando isso? Pra te inspirar! Nao
importa quao longe vocé va, esteja aberta(o) pra novas experiéncias, porque sao

esses momentos da vida que podem fazer vocé conhecer pessoas incriveis e

Rotina.

evoluir como pessoa (...)

Fonte: Elaboragao da autora, a partir das publicacdes do Instagram de Nathalia Arcuri (2024).



